РОЗДІЛ 1. ТЕОРЕТИКО-МЕТОДОЛОГІЧНІ ОСНОВИ ФОРМУВАННЯ ДОГОВІРНИХ ВІДНОСИН ЗЕД ЗА УМОВ ВИКОРИСТАННЯ ПОСЛУГ ПОСЕРЕДНИКА

1.1. Фактори техніко-економічного обґрунтування доцільності залучення посередницьких суб’єктів до формування каналів просування продукції на зарубіжних ринках

1.2. Типові договірні умови міжнародних комерційних контрактів на предмет посередництва

1.3. Процедура переддоговірної роботи посередника з міжнародних маркетингових досліджень і вибору контрагента

РОЗДІЛ 2. ЕКОНОМІЧНИЙ АНАЛІЗ ЕФЕКТИВНОСТІ ПОСЕРЕДНИЦЬКИХ ОПЕРАЦІЙ У ЗОВНІШНЬОТОРГІВЕЛЬНІЙ ДІЯЛЬНОСТІ ТОВ "ІСПАНСЬКИЙ ДІМ"

2.1. Загальна характеристика ТОВ "Іспанський дім" та його комісіонера

2.2. Оцінка доцільності залучення комісійної організації до виконання експортних операцій ТОВ "Іспанський дім" 

2.3. Аналіз стану та ефективності управління посередницькою діяльністю підприємства на зовнішніх ринках 

РОЗДІЛ 3 ШЛЯХИ УДОСКОНАЛЕННЯ УПРАВЛІННЯ ПОСЕРЕДНИЦЬКОЮ ДІЯЛЬНІСТЮ НА ЗОВНІШНІХ РИНКАХ ТОВ "ІСПАНСЬКИЙ ДІМ"

3.1. Удосконалення процесу організації посередницької діяльності підприємства

3.2. Напрямки підвищення ефективності управління зовнішньоекономічною діяльністю підприємства

РОЗДІЛ 4. ОСОБЛИВОСТІ МИТНОГО ОФОРМЛЕННЯ

ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНИХ ОПЕРАЦІЙ ТОВ «ІСПАНСЬКИЙ ДІМ»

4.1.Нормативно-правові засади визначення бази оподаткування при 

імпортних торгівельно-посередницьких операціях підприємства

4.2. Тарифні та нетарифні методи державного регулювання імпорту 

меблевої продукції в Україні
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