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Введение

Реализуя созданную продукцию, объединение (юридически самостоятельное предприятие) возмещает затраты на произ​водство, образующие себестоимость продукции, и получает денежные накоп​ления — прибыль, а в ряде отраслей налог с оборота.

Прибыль при современных условиях является не только показателем эффективности работы отдельного предприятия (объединение), а  имеет и важное народнохозяйственное значение, т.к. прибыль является одним из важнейших источников накопления и пополнения доходной части государственного и местных бюджетов. В соответствии с действующим с законодательством в доходы бюджета осуществляется отчисление в стабильном размере от полученной прибыли. Часть прибыли остается в полном распоряжении предприятия и является источником самофинансирования развития предприятия, принятия инвестиционных решений и инновационной деятельности, удовлетворения материальных интересов членов трудового коллектива и собственника.

Прибыль в условиях рынка используется не на потребление,  а на инвестиции и инновации, которые обеспечивают экономический рост предприятия и его конкурентоспособность.

Величина прибыли зависит от производственной, снабженческой, сбытовой и финансовой деятельности предприятия. Поэтому при новых условиях хозяйствования, перехода предприятий промышленности к рыночной экономике одним из важнейших показателей оценки эффективности их деятельности является прибыль - обобщающий качественный показатель эффективности хозяйствования.

Именно этот показатель, который отображает в стоимостной форме конечный результат работы предприятия, по своей природе наиболее — сравнительно с другими стоимостными показателями — подходит для оценки деятельности предприятий в условиях их работы по принципам самофинансирования. В прибыли аккумулируются итоги всех сторон деятельности предприятия: рост производства продукции и его реализации соответственно договорам заказчика, эффективность использования материальных, трудовых и финансовых ресурсов, имеющихся в его распоряжении. 

Целью данной работы является разработка резервов и путей повышения эффективности деятельности объекта исследования.

Для достижения поставленной цели необходимо в ходе написания работы решить ряд задач: 

- рассмотреть процесс формирования чистой прибыли;

- охарактеризовать систему показателей, с помощью которых проводится оценка эффективности деятельности предприятия;

- провести анализ формирования чистой прибыли на объекте исследования;

- оценить эффективность деятельности предприятия;

- разработать мероприятия с целью  повышения эффективности деятельности объекта исследования.

Объектом исследования в данной работе является ООО «Ниагара».

1 Прибыль организации в условиях рыночной экономики: сущность, виды

вырезано• выступает источником финансирования расширенного воспроизводства и яв​ляется важнейшим финансовым ресурсом предприятия.

Многогранный характер прибыли означает, что ее исследование должно иметь системный подход. Такой подход предполагает анализ совокупности фак​торов образования, взаимовлияния, распределения и использования.

В число образующих факторов включена выручка, получаемая предприяти​ем от различных видов предпринимательской деятельности, в том числе от реализации продукции, занимающая основной удельный вес, от реализации прочих активов, основных средств [15, c.107]. Важная составляющая образующих фак​торов — доходы от долевого участия в других предприятиях, в том числе до​черних, доходы по ценным бумагам, безвозмездная финансовая помощь, сальдо штрафов, полученных и уплаченных.                   

Взаимовлияющие факторы включают внешние, определяемые финансово-кредитной политикой государства, в том числе налоги и налоговые ставки, процентные ставки по ссудам, в определенной мере цены, тарифы и сборы, а также внутренние, включая себестоимость, производительность труда, фондоотдачу, фондовооруженность, оборачиваемость оборотных средств.

Факторы распределения состоят из платежей обязательного характера в бюд​жет и внебюджетные фонды, в банковские и страховые фонды, платежей доб​ровольного характера, включая благотворительные фонды, направления при​были в фонды денежных средств, создаваемые в предприятиях. Факторы ис​пользования относятся только к той прибыли, которая остается в предприятиях и. коммерческих организациях. Они включают такие направления: потребление, накопление, социальное развитие, капитальные и финансовые вложения, по​крытие убытков и прочих затрат.

Многие экономисты рассматривают прибыль как важнейший мотивационный признак предпринимательской деятельности.

Однако существуют и альтернативные точки зрения. Крупнейший собственник начала XX в. Генри Форд считал: "Мотив только лишь прибыли хотя и считается прочным и практическим, на самом деле вовсе не практичен, ибо. как уже мы говорили, целью его является повышение цен для потребителя и уменьшение заработной платы. Вследствие этого он постоянно суживает рынок сбыта и в конце концов удушает сам себя. Этим и объясняются многие трудности, испытываемые за границей".

Таким образом, зависимость между ценой и прибылью определяет приори​теты финансовой политики предприятий [20, c. 110]. Значение прибыли для воспроизводственных процессов  Г. Форд определил следующим образом: "Принцип обслуживания требует, чтобы размер прибылей определялся разме​рами необходимого восстановления и расширения. Границы прибыли подвижны, но они все же — границы... Опасаться надо таких предприятий, которые не рас​тут - ибо это значит, что они не оказывают услуг".

2 Система оценки показателей прибыли и рентабельности

вырезаноЧистая прибыль - это та прибыль, которая остается в рас​поряжении предприятия после уплаты всех налогов, экономических санкций и отчислении в благотворительные фонды.

Показатели рентабельности характеризуют эффективность рабо​ты предприятия в целом, доходность различных направлений дея​тельности (производственной, предпринимательской, инвестиционной), окупаемость затрат и т.д. Они более полно, чем прибыль, ха​рактеризуют окончательные результаты хозяйствования, потому что их величина показывает соотношение эффекта с наличными или использованными ресурсами. Их применяют для оценки деятель​ности предприятия и как инструмент в инвестиционной политике и ценообразовании.

Показатели рентабельности можно объединить в несколько групп:

1) показатели, характеризующие рентабельность (окупаемость) издержек производства и инвестиционных проектов;

2) показатели, характеризующие рентабельность продаж;

3) показатели, характеризующие доходность капитала и его частей.

Все эти показатели могут рассчитываться на основе балансовой прибыли, прибыли от реализации продукции и чистой прибыли.

Рентабельность производственной деятельности (оку​паемость издержек) исчисляется путем отношения валовой (Прп) или чистой прибыли (ЧП) к сумме затрат по реализованной или произведенной продукции (И):
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Она показывает, сколько предприятие имеет прибыли с каждого рубля, затраченного на производство и реализацию продукции. Может рассчитываться в целом по предприятию, отдельным его подразделениям и видам продукции.

Рентабельность продаж рассчитывается делением прибыли от реализации продукции, работ и услуг или чистой прибыли на сумму полученной выручки (ВР). Характеризует эффективность предпринимательской деятельности: показывает, сколько прибыли имеет пред​приятие с рубля продаж. Широкое применение этот показатель получил в рыночной экономике. Рассчитывается в целом по пред​приятию и отдельным видам продукции.
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3 Распределение и использование прибыли организации

Вырезано
Наряду с финансированием производственного развития прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, направляется на удовлетворение потребительских и социальных нужд. Так, из этой прибыли выплачиваются единовременные поощрения и пособия уходящим на пенсию, а также надбавки к пенсиям; дивиденды по акциям и вкладам членов трудового коллектива в имущество предприятий. Производятся расходы по оплате дополнительных отпусков сверх установленной законом продолжительности, оплачивается жилье, оказывается материальная помощь. Кроме того, производятся расходы на бесплатное питание или питание по льготным ценам (исключая специальное питание отдельных категорий работников, относимое на затраты производства в соответствии с действующим законодательством).

Обеспечивая производственные, материальные и социальные потребности за счет чистой прибыли, предприятие должно стремиться к установлению оптимального соотношения между фондом накопления и потребления с тем, чтобы учитывать условия рыночной конъюктуры и вместе с тем стимулировать и поощрять результаты труда работников предприятия.

Использование чистой прибыли предприятие может осуществлять путем предыдущего формирования целевых денежных фондов или направляя деньги непосредственно на финансирование затрат. 

Как уже было сказано, за счет прибыли предприятие формирует ряд целевых фондов, деньги из которых направляются на финансирование определенных затрат, удовлетворение соответствующих надобностей. Использование чистой прибыли на выплату дивидендов выполняется непосредственно.

Принципиальное значение в распределении чистой прибыли имеет достижение оптимального соответствия между фондом накопления и фондом потребления. Эти фонды  условные, непосредственно на предприятии они не образуются, а их величину можно установить по расчетам использования прибыли на финансирование определенных затрат. При административной системе управления экономикой выполнялось государственное регулирование соотношения фондов накопления и потребления.

Сейчас использование чистой прибыли (направление и пропорции) определяются самостоятельно каждым субъектом хозяйствования. Государственное регулирование использования чистой прибыли выполняется достаточно активно и в основном чисто экономическими инструментами, а именно:

·  уменьшением суммы налога на прибыль  (до 20 %) за использование прибыли на финансирование, реконструкцию и модернизацию активной части основных фондов;

·  уменьшением налогооблагаемой прибыли (до 10 %) при условии использования прибыли на увеличение собственных оборотных средств ( распространялось только на государственные предприятия);

·  уменьшением налогооблагаемой прибыли на сумму прибыли, направленной на покрытие затрат на содержание объектов социально-культурного назначения, на благотворительную деятельность.

Согласно Законодательству РФ государственное регулирование использования чистой прибыли предприятий также осуществляется с помощью уменьшения налогооблагаемой прибыли на сумму затрат из чистой прибыли для содержания и эксплуатации объектов социальной инфраструктуры тогда, когда соответствующие объекты социальной инфраструктуры были на балансе предприятия и содержались им на время введения в действие Закона про налогообложение прибыли.

В условиях перехода к рыночным отношениям возникает необходимость резервировать средства в связи с проведением рисковых операций и, как следствие этого, потерей доходов от предпринимательской деятельности. Поэтому при использовании чистой прибыли предприятия вправе создавать финансовый резерв, т.е. фонд риска.

Размер этого резерва должен составлять не менее 15 % уставного фонда. Ежегодно резервный фонд  пополняется за счет отчислений, составляющих практически не менее   5 % чистой прибыли. Кроме покрытия возможных убытков от деловых рисков финансовый резерв может быть использован на дополнительные затраты по расширению производства и социальному развитию, разработку и внедрение новой техники, прирост собственных оборотных средств и восполнение их недостатка, на другие затраты, обусловленные социально-экономическим развитием коллектива.

С расширением спонсорской деятельности часть чистой прибыли может быть направлена на благотворительные нужды, оказание помощи театральным коллективам, организацию художественных выставок и другие цели.

Итак, наличие чистой прибыли, создающей стимулирующие условия хозяйственного развития предприятия при переходе к рынку, является важным фактором дальнейшего укрепления и расширения предпринимательской деятельности.

4 Экономическая характеристика финансово-хозяйственной деятельности организации

Торговое предприятие «Ниагара» осуществляет свою торгово-хозяйственную деятельность на рынке потребительских товаров г.Новосибирск. По своей организационно-правовой форме данное предприятие является обществом с ограниченной ответственностью. Общество является юридическим лицом, может от своего имени заключать договора и другие формы обязательств и свободно в выборе предмета, порядка хозяйственных взаимоотношений и определении ответственности договаривающихся сторон по взятым обязательствам. Общество может приобретать личные имущественные и неимущественные права, быть истцом и ответчиком в Арбитражном и третейском судах. Правоспособность общества определяется законодательством РФ и уставом общества. 

вырезано
Организационная структура управления на ООО «Ниагара» строится по принципу подчинения нижестоящего органа вышестоящему. При создании предприятия структура управления была линейной, но с развитием возникла необходимость в создании функциональных подразделений. Однако учитывая, что ООО «Ниагара» - это совсем небольшое предприятие, все управленческие функции осуществляет по сути один директор.

5 Анализ динамики прибыли и рентабельности

Анализ начинают общей оценкой выполнения чистой прибыли путем сопоставления ее фактической величины с плановой. Устанавливают выполнение плана по прибыли от реализации, а также какое влияние на общую сумму фактической чистой прибыли имели доходы и затраты от других видов деятельности. Осуществление анализа выполнения плана балансовой прибыли и оценки влияния на его величину отдельных составных информации, которая помещается в отчете о финансовых результатах и в бизнес-плане, целесообразно сгруппировать в аналитической табл. 5.1.

Вырезано
2) изменение среднегодовой стоимости основных производственных фондов;

3) изменение средних остатков материальных оборотных средств. Меру их влияния рассчитывают способом цепных подстановок. 

Чтобы определить влияние на отклонение общей рентабельности изменения балансовой прибыли сначала надо вычислить показатель рентабельности при фактической балансовой прибыли отчетного года и прошлогодних величин других двух факторов. В нашем случае он будет равняться 11,4% (13791 / 120553 х 100). Таким образом, вследствие увеличения балансовой прибыли на 878 тыс, руб. общая рентабельность повысилась на 0,8% (11,4-10,6). 

Для расчета влияния изменения среднегодовой стоимости основных производственных фондов определяют рассчитанный показатель общей рентабельности при фактической прибыли, фактической стоимости основных производственных фондов и прошлогодних средних остатках материальных оборотных средств. Он будет равняться 11,39% (13892 / 121005х100).

6 Анализ основных факторов, влияющих на прибыль и рентабельность

После общей оценки выполнения плана по прибыли от реализации продукции проявляют факторы, которые влияют на его выполнение. 

На размер прибыли от реализации продукции влияют такие факторы: изменение объема реализованной продукции, изменение себестоимости, изменение оптовых цен, изменение ассортимента и структуры реализованной продукции.

Анализ выполнения плана по прибыли от реализации продукции и оценка меры влияния факторов на его изменение проводится по данным отчета о финансовых результатах, бизнес-плану, которые приведены в табл. 6.1.

Таблица 6.1

Реализация продукции предприятия в отчетном году, тыс. руб.


[image: image5.emf]ПоказателиФактически

1

775777800578621

2

924009325094952

3

НДС

200024002400

4

5

128231284513931

№ 

п/п

По утвержденному 

плану

По плану на фактически 

реализованную продукцию

Себестоимость 

реализованной 

продукции

Выручка от 

реализации

Другие отчисления с 

дохода

Результат: валовая 

прибыль (2-3-4-1)


Как видно из данных, приведенных в табл. 6.1 прибыль от реализации товарной продукции увеличилась сравнительно с планом на 1108 тыс.руб., (13931 — 12823).

Рассмотрим конкретнее методику расчета влияния любого из названных факторов.

1. Влияние изменения объема реализации продукции на прибыль определяют путем умножения плановой прибыли на процент перевыполнения (недовыполнения) плана из объема реализации продукции. Последний определяют делением выручки от реализации по плану на фактически реализованную продукцию по плановой выручке от реализации, предварительно уменьшив их на величину налога на добавленную стоимость, если реализация осуществляется по оптовым ценам промышленности. В нашем случае план из реализации продукции выполнен на 100,5% (90850 : 90400 х 100). Таким образом, перевыполнение плана по реализации на 0,5% при других одинаковых условиях обусловило увеличение прибыли на 64,1 тыс. руб. (12823 х 0,5 / 100).

Рассмотренная методика расчета влияния фактора изменения объема реализации на прибыль не является единой. Предложенный порядок расчета обосновывается тем, что реализация, как и выпуск продукции, планируется и учитывается в оптовых ценах, которые являются стабильнее, чем себестоимость, которая практически изменяется каждый год. Тем не менее объем реализации продукции, в оптовых ценах в определенной мере зависит от структурных сдвигов в составе продукции. По этой причине при наличии структурных сдвигов выполнения плана реализации продукции в оптовых ценах не будет совпадать с процентом выполнения плана, определенного по полной плановой себестоимости, хотя состав продукции в обоих случаях будет одинаковым. Так в нашем примере процент выполнения плана реализации в оптовых ценах составляет 100,5%, а в оценке по полной плановой себестоимости - 100,55% (78005 х 100 / 77577). Расхождение на 0,05% является результатом структурных сдвигов, а не изменения физического объема продукции, которая остается одинаковой. Поэтому ряд экономистов считает целесообразнее в анализе прибыли исходить из процента выполнения плана реализации продукции, которая определяется на базе полной плановой себестоимости. На практике используют оба способа, тем не менее более шире применяют первый.

2. Для расчета меры влияния на отклонение прибыли фактора изменения себестоимости необходимо от фактической себестоимости отнять себестоимость по плану на фактически реализованную продукцию. Влияние этого фактора - обратно пропорциональное. То есть, если разность между этими показателями показывает снижение себестоимости, это означает, что прибыль на эту же сумму увеличивается, и наоборот. В нашем примере производственная себестоимость на фактический объем реализации увеличилась на 616 тыс. руб, (78621 - 78005). А прибыль от реализации товарной продукции за счет этого уменьшилась сравнительно с планом на 616 тыс. руб.

вырезаноПроведем расчет расходов на продажу на 2006 год.

Расходы в 2006 году на предприятии выше, чем в 2005 году на 193,0 тыс.руб., а уровень расходов на продажу уменьшился с 12,03% в 2005 году до 11,8% в 2006 году, при этом уровень условно-постоянных расходов увеличился по прогнозу на 0,1%.

Необходимо отметить, что в прогнозируемом периоде под влиянием увеличения условно-постоянных расходов (рост арендных платежей) произойдет изменение точки безубыточности, т.к. величина данного показателя составила в 2006 году (по прогнозу) 2232,23 тыс.руб. [337,9/(1067-(494,4/7048,34))]. Также на базе прогнозируемых изменений увеличится запас финансовой прочности, величина которого в 2006 году составит 4816,1 тыс.руб. (7048,34-2232,32), следовательно, в случае критической ситуации предприятие может снижать объемы выручки, при этом поддерживая безубыточный уровень равный 4816,1 тыс.руб.

Помимо финансовых результатов от реализации товаров в организации имеются также операционные и внереализационные доходы и расходы. Произведем пересчет операционных доходов и расходов на 2006 год (табл. 7.2).

Таблица 7.2

Прогнозирование операционных доходов и расходов ООО «Ниагара» на 2006 год

	Состав доходов и расходов
	2005 год
	2006 год
	Изменение
	Темп роста, %

	
	сумма, тыс.руб.
	уд.вес, %
	сумма, тыс.руб.
	уд.вес, %
	сумма, тыс.руб.
	уд.вес, %
	

	1.Операционные доходы, всего
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	1.1.Доходы от продажи основных средств
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	1.2.Проценты за пользование банком денежными средствами ООО "Ниагара"
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	2.Операционные расходы, всего
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	2.1.Расходы от продажи основных средств
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	2.2.Налоги
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	2.3.Проценты по займам и кредитам
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Сальдо операционных доходов и расходов
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано


При прогнозировании результатов операционной деятельности учитывались следующие моменты:

1. Организация не планирует реализацию и прочее выбытие основных средств.

2. Проценты за пользование денежными средствами нельзя спрогнозировать с точностью, т.к. данные доходы у организации складываются от банковских процентов, начисленных с остатка денежных средств на расчетном счете. Поэтому будем ориентироваться на данные 2005 года.

3. Существенных изменения произойдут по операционным расходам, в частности по выплате процентов и займов. В 2006 году планируется взять краткосрочный кредит в банке в сумме 150 тыс.руб. сроком на 6 месяцев по ставке 17% годовых. Сумма уплаченных процентов, относящихся на прочие операционные расходы (т.е. не относящиеся на затраты на продажи) составит: 

150 х 0,5 х (0,17 – 0,132) = 2,85 тыс.руб.

4. Организация уплачивает налог на имущество, который также входит в состав операционных расходов. При расчете суммы налога на имущество, уплачиваемой за год, учтем, что на ООО «Ниагара» приобретение основных средств в 2006 году не планируется. Сумма налога на имущество, которую уплатит организация в 2006 году, составит: 
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По данным таблицы 7.2 можно отметить, что в 2006 году снижается отрицательное сальдо операционных доходов и расходов на 13,35 тыс.руб., что обусловлено в основном снижением уплачиваемых предприятие процентов за пользование кредитами и займами.

В связи с тем, что в 2004-2005 гг. доходы и расходы от внереализационной деятельности на предприятии не имели место, то при прогнозировании показателей финансово-хозяйственной деятельности будем ориентироваться на эти данные, т.е. на отсутствие внереализационных доходов и расходов.

Исходя из произведенных расчетов составим прогноз основных показателей финансовой деятельности исследуемой организации на 2006 год (табл. 7.3).

Таблица 7.3

Прогноз показателей финансовой деятельности ООО «Ниагара» на 2006 год

	№ п\п
	Показатели
	Ед. Измер.
	2005 г.
	2006 г.
	Абсолютное отклонение (+,-)
	Темп роста, %

	1.     
	Выручка (нетто) от продажи товаров
	тыс.руб.
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	2.     
	Валовая прибыль от  продажи товаров
	тыс.руб.
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	3.     
	Средний уровень валовой прибыли ( стр.2 : стр.1 х 100)
	%
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	4.    
	Расходы на продажу
	тыс.руб.
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	5.     
	Средний уровень расходов на продажу (стр.4:стр.1х100)
	%
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	6.     
	Прибыль от продаж (стр.2 - стр.4)
	тыс.руб.
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	7.     
	Рентабельность продаж (стр.6:стр.1х100)
	%
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	8.    
	Операционные доходы
	тыс.руб.
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	9.    
	Операционные расходы
	тыс.руб.
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	10.  
	Внереализационные доходы
	тыс.руб.
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	11. 
	Внереализационные расходы
	тыс.руб.
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	12. 
	Прибыль до налогообложения (стр.6+стр.8+стр.9+стр.10-стр.11)
	тыс.руб.
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	13. 
	Отложенные налоговые активы
	тыс.руб.
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	14. 
	Отложенные налоговые обязательства
	тыс.руб.
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	15. 
	Текущий налог на прибыль
	тыс.руб.
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	16. 
	Чистая прибыль (стр.12 ±стр.13 + ±стр.14 - стр.15)
	тыс.руб.
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	17. 
	Рентабельность конечной деятельности (стр.16:стр.1)х100
	%
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано


По данным, приведенным в таблице 7.3, можно сказать, что в прогнозируемом 2006 году ООО «Ниагара» улучшит свою деятельность и показатели финансовых результатов деятельности предприятия. В связи с прогнозируемыми изменениями чистая прибыль предприятия увеличится на 178,8 тыс.руб.

Изменение чистой прибыли обусловлена в первую очередь увеличением товарооборота и размера валовой прибыли торговой организации соответственно на 1738,34 тыс.руб. и 349,01 тыс.руб., а также снижением уровня расходов на продажу на 0,23% при неизменном уровне валовой прибыли организации.

В связи с ростом прибыли до налогообложения изменились также налоги из прибыли, уплачиваемые организацией, т.е. увеличилось их значение на 11,6 тыс.руб.

Опережающий темп роста чистой прибыли по сравнению с ростом товарооборота (151,22 > 132,74) обусловил увеличение рентабельности деятельности организации на 0,92%.

Заключение

В современных условиях развития экономики России важными показателями оценки экономической эффективности работы предприятий есть показатели финансовых результатов и финансового состояния. 

Прибыльность работы предприятия свидетельствует о том, что его продукция нашла своего потребителя, оно получило определенную массу прибыли, часть которого в виде налога на прибыль поступит в доход государства, а остаток будет использован для потребностей расширенного воспроизведения и социального развития коллектива. 

Основной задачей анализа прибыли с этих позиций является выявление резервов дальнейшего ее роста и повышение на этой основе уровня доходности предприятия. Анализ прибыли и рентабельности работы предприятия в условиях рыночных отношений является важнейшим направлением анализа деятельности предприятия в целом, так как выявление резервов роста  прибыли в свою очередь должно оказывать содействие укреплению его финансового состояния.

Подытоживая данные проведенного прогноза финансовых результатов необходимо отметить, что предприятие улучшит показатели прибыли как в количественном, так и в качественном отношении без каких-либо дополнительных усилий. Финансовое положение в прогнозируемом периоде остается по прежнему стабильным, что указывает на эффективность принимаемых управленческих решений и рациональность политики развития предприятия.
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