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ВСТУП

Актуальність теми дослідження. Забезпечення економічного зростання висуває підвищені вимоги до оцінки параметрів функціонування суб’єктів підприємництва, їх структури, серед яких особливе місце належить розкриттю інвестиційної привабливості суб'єктів ринкових відносин. Це  потребує вирішення низки складних і різних за характером проблем в обліковому середовищі, удосконаленню його теоретико-методичних аспектів,  науково обґрунтованої організації.
Активи підприємства є однією з найважливіших категорій обліково-аналітичного процесу. У системі теоретичних основ формування і використання активів важливу роль відіграє концепція їх оцінки, що в першу чергу впливає на об'єктивність обліку і формування фінансової звітності підприємства. 
Проблеми аналізу, методики та організації оцінки активів досліджувались в працях вітчизняних вчених: О. С. Бородкіна, Ф. Ф. Бутинця, С. Ф. Голова, З. В. Задорожного, Я. Д. Крупки, М. В. Кужельного, В. О. Ластовецького, Б. М. Литвина, Н. М. Малюги, М. С. Пушкаря, В. С. Рудницького, В. В. Сопка, Б. Ф. Усача, І. Д. ФаріонаВ. Г. Швеця, С. І. Шкарабана та інших. Ці ж питання розглядають і зарубіжні вчені, зокрема: X. Андерсон,  Б. Волькштейн, Глен А.Велш, М. Ф. Ван Бред, В. Качалін, А. Ковалев, Т. Карлін, В. Палій, Е. Райс,  Я. Соколов, Дж. Фрідман, Е. Хелферт, Е.  Хендріксен та інші.
Проте, ще залишається чимало невирішених питань, пов'язаних з аналізом активів в операційній діяльності, котрі потребують детального дослідження і  вироблення пропозицій для вітчизняної практичної діяльності.

Для розкриття економічних інтересів підприємств в умовах ринкових відносин необхідний системний підхід до визнання категорії "активи" в економічному та обліковому аспектах. Такий підхід повинен включати в себе вирішення низки методичних питань, пов'язаних з оцінкою активів в обліку, достовірність якої підтверджується аудиторськими висновками, а також комплекс питань з організації її проведення в обліку і аудиті. Системний підхід повинен повністю враховувати інтереси власників, задовольняти потреби користувачів обліковою інформацією.

Саме науково-теоретична та практична значущість цих проблем зумовили вибір теми та цільове спрямування роботи, визначили її мету та головні завдання.

Метою роботи є аналіз використання активів на підприємства.

Для досягнення поставленої мети визначено розв'язати такі завдання:
· обґрунтувати концептуальні підходи щодо сутності активів, рух яких зумовлює діяльність підприємства;
· узагальнити класифікаційні ознаки активів у розрізі їх типів з метою визначення критеріїв визнання активів як об’єктів аналізу;
· уточнити методику оцінки активів для забезпечення користувачів достовірною інформацією за статтями фінансової звітності;
· дати оцінку формування вартості активів на предмет їх здатності забезпечити якісні вимоги до облікової інформації, які зазначені в Законі України “Про бухгалтерський облік і фінансову звітність в Україні”;
· розглянути методи аналізу складу, структури і динаміки основного капіталу;

· провести аналіз використання активів на прикладі діючого підприємства;

· запропонувати шляхи поліпшення управління активами на підприємстві.
Об'єктом дослідження є активи як об'єкти обліку і аналізу діяльності  підприємства.
Предметом дослідження є теоретико - методичні та організаційні аспекти аналізу активів.
Методи дослідження. Методологічною основою проведення дослідження є діалектичний метод пізнання та його принципи: історизму, застосований для дослідження активів як обліково-економічної категорії у ході історичного розвитку суспільства; суперечності –  для визначення їх сутності; системно-структурний підхід – для розкриття функціональної їх ролі та місця у системі управління за ринкових умов господарювання. При вивченні існуючої наукової бази з питань оцінки активів використовувались такі методи пізнання: аналізу, синтезу, індукції, дедукції, групування, аналогії, систематизації, порівняння та інші. 
Інформаційною базою є праці зарубіжних та вітчизняних вчених з проблем аналізу активів, а також нормативні та законодавчі акти України, укази Президента України, офіційні матеріали Державного Комітету статистики України, дані економічної періодики, фінансова звітність підприємства.
РОЗДІЛ 1 ТЕОРЕТИЧНІ аспекти дослідження і АНАЛІЗУ АКТИВІВ ПІДПРИЄМСТВА та ДЖЕРЕЛ ЇХ ФОРМУВАННЯ

1.1. Сутнісна характеристика і класифікація активів підприємства

При здійсненні господарської діяльності у розпорядженні підприємства знаходяться різні види майна в матеріальній та нематеріальній формі. За економічним змістом майно як активи підприємства поділяють на необоротні та оборотні активи.

вырезано
Елементи, за якими відображаються наявні активи (потенціал) підприємства в його балансі наведено у (табл. 1.1).
                                                                                                        Таблиця 1.1

Характеристика активів підприємства [57]

	Активи за елементами
	Можливі економічні вигоди

	1
	2

	1. Необоротні активи

	Нематеріальні активи:
	вырезано

	залишкова вартість
	

	первісна вартість
	

	знос
	

	Незавершене будівництво
	вырезано

	Основні засоби:
	вырезано

	залишкова вартість
	

	первісна вартість
	

	знос
	

	Довгострокові фінансові інвестиції:
	вырезано

	які обліковуються за методом участі в капіталі інших підприємств
	

	інші фінансові інвестиції
	

	Довгострокова дебіторська заборгованість
	вырезано

	Відстрочені податкові активи

 
	вырезано


Продовження таблиці 1.1

	1
	2

	Інші необоротні активи
	Платежі або продаж активів з певною вигодою при розстрочці виконання зобов’язань

	2. Оборотні активи

	Запаси:
	вырезано

	виробничі запаси
	

	тварини на вирощуванні та відгодівлі
	

	незавершене виробництво
	вырезано

	готова продукція
	вырезано

	товари
	

	Векселі одержані
	вырезано

	Дебіторська заборгованість за товари, роботи, послуги:
	вырезано

	чиста реалізаційна вартість
	

	первісна вартість
	

	резерв сумнівних боргів
	

	Дебіторська заборгованість за розрахунками:
	

	з бюджетом
	

	за виданими авансами
	

	з нарахованих доходів
	

	із внутрішніх розрахунків
	

	Інша поточна дебіторська заборгованість
	

	Поточні фінансові інвестиції
	вырезано

	Грошові кошти та їх еквіваленти:
	вырезано

	в національній валюті
	

	в іноземній валюті
	

	Інші оборотні активи
	вырезано

	3. Витрати майбутніх періодів
	вырезано


 

Формування активів підприємства пов’язано з трьома основними етапами: створення нового підприємства; розширення, реконструкція та модернізація діючого підприємства; формування нових структурних одиниць діючого підприємства.

Принципи формування активів підприємства:
1.        Врахування перспектив розвитку операційної діяльності і форм її диверсифікації;

2 вырезано

В зарубіжній фінансовій науці більша увага приділяється вивченню та аналізу залучення коштів для фінансування потреб в оборотному капіталі, а також особливе значення надається резервному фонду як джерелу формування оборотних активів та взагалі спроможності підприємства фінансувати свої потреби в оборотному капіталі за рахунок власних джерел. 

Особливості різних джерел формування і принципи різного режиму використання власних і залучених оборотних коштів впливають на ефективність використання оборотних коштів і всього оборотного капіталу.

Раціональне формування названих джерел оборотних коштів має значний вплив на процес виробництва, на фінансові результати і фінансовий стан підприємства, сприяє досягненню мети з мінімально необхідними за даних умов оборотними коштами. Тому формування раціональної структури джерел фінансових ресурсів підприємства для фінансування оборотних активів є одним з найважливіших завдань як управління оборотним капіталом, так і фінансового менеджменту в цілому. 

Найбільш цілісне визначення сутності управління оборотним капіталом можна дати, ознайомившись з роботами відомого науковця І.О.Бланка, за яким управління оборотним капіталом являє собою систему принципів та методів розробки і реалізації управлінських рішень, пов'язаних із встановленням оптимальних параметрів його обсягу і структури, задоволенням потреб підприємства в окремих його видах та залученням з різних джерел і в різноманітних формах для здійснення господарської діяльності підприємства, забезпеченням умов оптимізації процесу його обертання [15, с. 39]. 

вырезано

3. За характером обслуговування окремих видів діяльності виділяють такі види активів підприємства:

а) операційні активи є сукупністю майнових цінностей, що безпосередньо використовуються у виробничо-комерційній діяльності підприємства з метою одержання операційного прибутку. 

До складу операційних активів підприємства належать: 

• виробничі основні засоби; 

• нематеріальні активи, що обслуговують операційний процес; 

• оборотні операційні активи (вся їх сукупність за мінусом короткострокових фінансових вкладень);

б) інвестиційні активи характеризують сукупність майнових цінностей підприємства, пов’язаних із здійсненням його інвестиційної діяльності. 

До складу інвестиційних активів підприємства належать: 

• незавершені капітальні вкладення; 

• устаткування, призначене для монтажу; 

• довгострокові фінансові вкладення; 

• короткострокові фінансові вкладення. 

4. Характер фінансових джерел формування активів. Відповідно до цієї ознаки розрізняють такі види активів підприємства:

а) валові активи є сукупністю майнових цінностей (активів) підприємства, сформованих за рахунок як власного, так і позикового капіталу; 

б) чисті активи характеризують вартісну сукупність майнових цінностей (активів) підприємства, сформованих винятково за рахунок власного його капіталу. 

5. За характером володіння активами активи підприємства поділяються на такі два види:

а) власні активи, до яких належать активи підприємства, що знаходяться в постійному його володінні та відображаються в складі його балансу;

вырезано

- потреба виробити додаткові типи класифікації для задоволення інформаційних потреб користувачів облікової інформації в процесі управління активами.

Підприємство отримує активи шляхом їх придбання або виробництва, контролює та одержує майбутні вигоди, які очікується одержати від використання цих ресурсів. Кожен із активів сприяє надходженню економічних вигод на підприємство.

1.2. Концептуальні основи формування вартості активів на  підприємствах

Управління вартістю як метод стратегічного управління було започатковано в роботах зарубіжних вчених, найбільш відомою з яких є праця авторів Т. Коупленда, Т. Колера та Д.Мурріна [63].

Окремі аспекти теорії управління вартістю розроблялись вітчизняними вченими в межах досліджень проблем конкурентоспроможності, реформування власності, корпоративного управління, управління виробничим потенціалом,

теорій вартості. Останніми роками проблемам управління вартістю в цілому було присвячено і ряд робіт дослідників країн пострадянського простору [42, 72, 79].

Управління будь-яким об’єктом в цілому можна охарактеризувати як цілеспрямований вплив на фактори і умови формування самого об’єкту.

 Фактор, за визначенням А.Устенка, викладеним в „Економічній енциклопедії” – „істотне об’єктивне причинне явище або процес у виробництві, під впливом якого змінюється рівень його ефективності” [48, с.781]. 

У господарській діяльності підприємству постійно доводиться визначати, відповідають чи не відповідають ресурси, які до нього надходять (наявні, ті, що вибувають), вимогам, які пред'являються до активів. Результати таких операцій необхідні перш за все самому підприємству, а також користувачам його фінансової звітності для отримання об'єктивної інформації про реальний розмір вартості майна підприємства.

Активами підприємства є ресурси, контрольовані підприємством у результаті минулих подій, використання яких, як очікується, приведе до надходження економічних вигід у майбутньому. Розкриємо зміст критеріїв визнання активів, які відзначені в тексті.

У загальному вигляді під ресурсами підприємства мають на увазі грошові кошти, цінності, запаси, можливості, джерела коштів, доходів. Іншими словами, ресурсами підприємства є необоротні й оборотні активи, що перебувають на балансі і можуть забезпечити досягнення передбачуваних підприємством цілей. Вирішальне значення для визнання ресурсів активами має не факт перебування їх на балансі, а рух коштів підприємства у готівковій і безготівковій формах, зумовлений використанням ресурсів. 

вырезано

Наприклад, на підприємстві передбачають, що з певною імовірністю, наприклад 70%, поточна дебіторська заборгованість буде погашена. Однак при зміні фінансової ситуації в країні або з інших причин встановлений раніше рівень імовірності може бути недостатнім, і реальна величина погашення заборгованості буде значно нижчою від вірогідного рівня. Це призведе до збільшення резерву сумнівних боргів, зниження чистої реалізаційної вартості дебіторської заборгованості і зменшення величини валюти балансу. 
Під очікуваною економічною вигодою від використання активів мається на увазі можливість надходження коштів або їх еквівалентів на підприємство, наприклад, у вигляді доходів від реалізації готової продукції або товарів, доходів від оренди, отриманих пені, неустойки тощо. 

Економічні вигоди від використання активів можуть реалізовуватися як у формі використання активів за призначенням, так і при використанні їх для погашення зобов'язань, обміні на інші цінності тощо. 

Окремі активи (наприклад, основні кошти, запаси) мають матеріальну форму, однак вона не є обов'язковою умовою для визнання всіх активів (наприклад, права користування майном, векселя). 

Дія принципу бухгалтерського обліку - історична (фактична) собівартість - означає, що переважною є оцінка активу виходячи з витрат на його виробництво і придбання. Між створенням активів і понесеними для цього витратами є тісний зв'язок. Водночас величина витрат не є остаточним доказом отримання об'єкта, який визнається як актив (витрати на дослідження, на рекламу). З іншого боку, відсутність витрат не виключає можливості визнання активом і відображення в балансі (наприклад, отримані безоплатно запаси, оприбутковані внаслідок інвентаризації невраховані цінності). 

З вірогідним, очікуваним надходженням економічних вигід пов'язаний ще один критерій визнання активу - достовірність оцінки. Найчастіше собівартість або вартість активу можуть бути розраховані досить точно. Однак у тих випадках, коли таку достовірну оцінку зробити неможливо, актив не визнається і стаття не показується в балансі. Наприклад, очікувані надходження як результат виграного судового процесу можуть відповідати критерію імовірності, однак якщо претензію неможливо визначити достовірно, вона не повинна показуватися як актив підприємства. 

Понесені підприємством витрати, пов'язані з придбанням і створенням активу, які не можуть бути відображені в балансі, відносяться на витрати періоду і відображаються у формі №2 "Звіт про фінансові результати". 

З більшістю із зазначених вище критеріїв визнання й оцінки активів бухгалтери ознайомлені. Однак практична оцінка активів відповідно до вимог національних положень (стандартів) бухгалтерського обліку (П(С)БО) має певні труднощі, що зумовлює необхідність проведення визнання й оцінки активів як окремих облікових операцій. 

Звідси випливає, що підприємство, бажаючи визнати певне майно своїм активом, зобов'язане мати докази віднесення цього майна до активів саме цього підприємства. Для отримання таких доказів виконуються специфічні операції - оцінка активів. 

вырезано

Виходячи з вимог П(С)БО і наявних нормативної і організаційної основ можна визначити порядок проведення оцінки активів на підприємстві (ініціатор проведення, об'єкти оцінки, основні операції тощо). 

У таблиці 1.3 подано основні елементи і зміст операцій з оцінки активів, які становлять основу проведення оцінки. 

Таблиця 1.3 
Оцінка активів підприємства за вимогами П(С)БО [79]

	Основи оцінки активів 
	Зміст операцій з оцінки активів на підприємстві 

	Мета
	вырезано

	Об'єкти 
	вырезано

	Нормативна база проведення оцінки 
	вырезано

	Період проведення 
	вырезано

	Орган, що виконує операції з оцінки 
	вырезано

	Організація оцінної (експертної) роботи на підприємстві 
	вырезано

	Документальне оформлення виконаної оцінки 
	вырезано

	Охоплення проведенням оцінки 
	вырезано

	Результати оцінки 
	вырезано


Нормативну основу оцінки активів на підприємстві становлять чотири елементи: 

1) існуюча в цей час база виконання робіт (характер діяльності, договори, технологія виконання робіт тощо); 

2) діючі методичні рекомендації за оцінкою майна (Методика оцінки вартості майна під час приватизації, Порядок обліку, контролю, оцінки конфіскованого та іншого майна, Порядок експертної оцінки нематеріальних активів тощо); 

3) звичайні ціни, регламентовані Законом №283/97; 

4) вимоги, передбачені П(С)БО (справедлива вартість активу, тривалість операційного циклу, термін корисного використання активів тощо). 

Наведені вище елементи можна використати для оцінки активів, однак на підприємстві необхідно створити організаційну основу оцінки.

1.3. Методичні підходи до  аналізу складу, структури і динаміки капіталу суб’єкта господарювання

Великий внесок у вирішення окремих проблем, пов'язаних з розробкою методологічних, організаційних, інформаційних аспектів розвитку економічного аналізу в цілому, і аналізу капіталу зокрема, зробили такі вчені як І.О.Бланк, В.В.Ковальов, Є.С.Стоянова, В.В.Бочаров, О.В.Єфімова, А.М.Павліковський, В.В.Сопко, А.М. Кінг, Джеймс В. Хорн. 
У переважній частині робіт капітал розглядається або як виключно економічна категорія, і тоді на перший план висувається матеріально-речовинна сторона капіталу; або як суто фінансова категорія, і тоді переважна увага приділяється джерелам формування капіталу. Між тим, двоїстість природи капіталу полягає у його як матеріально-речовинній, так і у вартісній (грошовій) характеристиках, у тому, що капітал є і джерелом, і результатом діяльності підприємства незалежно від специфіки виробничої діяльності, тобто у тому,  що активи завжди відображають характер розміщення інвестованого у процес господарської діяльності капіталу.

вырезано

Значення цього коефіцієнта на початок і кінець періоду необхідно порівняти між собою. Слід зауважити, що коефіцієнт розрахункової платоспроможності завжди значно вищий за коефіцієнт грошової платоспроможності, тому що в чисельнику крім грошових коштів і короткострокових фінансових вкладень враховуються й інші ліквідні активи. Щодо включення (невключення) до знаменника цієї формули суми доходів майбутніх періодів, а до чисельника — витрат майбутніх періодів, то вони можуть бути включені лише в тому разі, якщо термін їх погашення не перевищує 12 календарних місяців.

Коефіцієнт ліквідної платоспроможності (Кл.п) визначається відношенням загальної суми оборотних активів і витрат майбутніх періодів до загальної суми зобов’язань і доходів майбутніх періодів:
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де ряд. 270 ф. 1 — витрати майбутніх періодів; ряд. 480 ф. 1 — довгострокові зобов’язання; ряд. 630 ф. 1 — доходи майбутніх періодів.

На практиці часто розраховується коефіцієнт критичної ліквідності (допоміжний коефіцієнт покриття, Ккр.л). Він визначається як відношення величини оборотних (поточних) активів за мінусом запасів і незавершеного виробництва до величини поточ​них зобов’язань:
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де ряд. 100 ф. 1 — виробничі запаси; ряд. 110 ф. 1 — тварини на вирощуванні та відгодівлі; ряд. 120 ф. 1 — незавершене виробництво; ряд. 130 ф. 1 — готова продукція; ряд. 140 ф. 1 — товари.

Позитивним для підприємства буде, коли цей показник дорівнює або більший за одиницю.

Якщо до складу ліквідних засобів включити запаси і витрати (за мінусом витрат майбутніх періодів), то одержимо коефіцієнт поточної ліквідності (Кп.л), або, як його часто називають, коефіцієнт покриття. Він розраховується як відношення вартості всіх оборотних (мобільних) засобів підприємства до величини поточних зобов’язань.
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де Оз — сума оборотних засобів; Кф.з — поточні зобов’язання.

Коефіцієнт поточної ліквідності висвітлює платіжні можливості підприємства за умови не тільки своєчасних розрахунків з дебіторами і сприятливої реалізації готової продукції, а й продажу у разі необхідності інших матеріальних оборотних засобів.

Рівень коефіцієнта поточної ліквідності залежить від галузі виробництва, тривалості виробничого циклу, структури запасів і витрат та інших факторів. Нормальним для нього вважається обмеження Кл.п
[image: image4.wmf]³

2. Коефіцієнт поточної ліквідності характеризує очікувану платоспроможність підприємства на період середньої тривалості одного обороту всіх оборотних засобів.

- Оцінка фінансової стійкості

вырезано

де Оо — одноденний оборот оборотного капіталу, який визначається діленням його середньорічної вартості на З65; 
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 — кількість днів зменшення (збільшення) тривалості одного обороту за рік.

Збільшення вкладень в оборотний капітал є доцільним тоді, коли воно веде до зростання валової продукції випереджаючими темпами. Тому для оцінки й аналізу рівня ефективності використання оборотного капіталу визначається показник фондовіддачі діленням валової продукції в порівнянних цінах на середньорічну вартість цього ресурсу. Зростання даного показника свідчить про більш ефективне його використання в підприємстві, і навпаки.

Оборотні фонди в процесі виробництва продукції споживаються і набувають форми матеріальних витрат, що включаються в собівартість продукції. Для того щоб оцінити, як використовуються спожиті оборотні фонди, визначають показники матеріаловіддачі (відношення валової продукції до матеріальних витрат виробництва) і матеріаломіст​кості (обернена величина показника матеріаловіддачі).

Матеріаломісткість безпосередньо визначає собівартість грошової одиниці валової продукції в частці, що припадає на спожиті оборотні фонди. Цей показник, як і фондовіддачу оборотних фондів, доцільно визначати в умовах інфляції за валовою продукцією, оціненою раніше викладеним способом.

На матеріаловіддачу виробництва впливає низка факторів: обсяг виробництва продукції, натуральна затрата предметів праці (пального, мастил тощо) на виробництво даного обсягу продукції і ціна за одиницю названих ресурсів. Щоб кількісно визначити вплив цих факторів на матеріаловіддачу, можна скористатися формулою:


[image: image6.wmf](

)

(

)

(

)

(

)

(

)

(

)

(

)

(

)

,

Ц

Н

:

ВП

Ц

Н

:

ВП

Ц

Н

:

ВП

Ц

Н

:

ВП

Ц

Н

:

ВП

Ц

Н

:

ВП

Ц

Н

:

ВП

Ц

Н

:

ВП

0

1

1

1

1

1

0

0

1

0

1

1

0

0

0

0

0

1

0

0

0

1

1

1

å

å

å

å

å

å

å

å

×

×

×

×

×

×

×

×

=

×

×

                  (1.27)
де 
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 — вартість валової продукції в звітному і базовому періодах, що в обох періодах оцінена за єдиними цінами; 
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 і 
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 — натуральні витрати предметів праці у звіт​ному і базовому періодах на виробництво названих обсягів продукції; 
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 і 
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 — ціна (собівартість) предметів праці в цих періодах.

Перший частковий індекс відображає відносний вплив на матеріаловіддачу обсягу виробництва продукції, другий — обсягу натуральних затрат предметів праці, третій — вплив цінового фак​тора. 
Абсолютний вплив цих факторів визначається відніманням від чисельників часткових індексів їх знаменників.

РОЗДІЛ 2. АНАЛІЗ ВИКОРИСТАННЯ АКТИВІВ на прикладі ТОВ «ТЕРЕМКИ-М»

2.1. Фінансово-економічна характеристика підприємства

ТОВ «Теремки-М» – підприємство, що ґрунтує свою діяльність на основі приватної форми власності з правом найму робочої сили. Підприємство засноване 27.06.2003 р.. Повне найменування товариства: Товариство з обмеженою відповідальністю «Теремки-М». Офіційна адреса підприємства: Україна, м. Київ-191, Кільцева дорога, 1. 

Товариство як самостійній господарюючий статутний суб’єкт здійснює виробничу, науково-дослідницьку і комерційну діяльність з метою одержання прибутку (доходу). Для досягнення поставленої мети товариство здійснює різноманітні види діяльності види діяльності.

Основним видом діяльності є вирощування квітів, декоративних рослин, овочів, грибів.

вырезано

Незважаючи на зростання величини загального капіталу підприємства, дані табл. 2.3 показують, що темп його приросту значно вищий за темп приросту чистої виручки від реалізації. Така ситуація свідчить про погіршення використання майнових засобів товариства в його основній діяльності, пов’язаній із здійсненням ремонтно-будівельних, монтажних та інших робіт. 

Перевищення темпів зростання чистого прибутку над темпом приросту загального капіталу розглядається нами як позитивна тенденція і показує, що в кінцевому підсумку ефективність виробничо-господарської діяльності ТОВ «Теремки-М» зросла. Однак з огляду на скорочення розміру чистого доходу це досягається не за рахунок поліпшення результатів від основного виду господарювання, а шляхом підвищення доходності іншої діяльності, зокрема, операційної (за винятком основної) та фінансово-інвестиційної. 

Загальна вартість майна підприємства за три роки зросла на 17,1 %. Далі проаналізуємо наявні активи підприємства.

2.2. Аналіз структури активів досліджувального підприємства 

Аналіз розпочнемо з визначення структури активів підприємства. 

У складі активів частка основних засобів та інших необоротних активів зменшилась на 10,9 %, що в сумі складає 20346 грн. З даних балансу видно, що це відбулось за рахунок відповідного зменшення залишкової вартості основних фондів товариства продовж аналізованого періоду.

Таблиця 2.4

Аналіз активу балансу ТОВ «Теремки-М» за 2005 – 2007 рр.
	Показник
	Абсолютні величини, 

грн
	Питома вага, %
	Відхилення

2007 від 2005 рр.

	
	роки
	абсолютне, грн.
	за питомою вагою, %
	відносне, 

%

	
	2005
	2006
	2007
	2005
	2006
	2007
	
	
	

	І. Основні засоби та інші необоротні активи
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	ІІ. Оборотні активи
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Запаси
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Векселі одержані
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Дебіторська заборгованість поточні фінансові інвестиції та ін. оборотні активи
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Грошові кошти та їх еквіваленти
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	ІІІ. Витрати майбутніх періодів
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	Баланс
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано


Вартість оборотних активів підвищилась за три роки на 186289,5 грн., або 65,9%, що відбулось, переважно, за рахунок зростання матеріальних запасів та розширення обсягу боргових зобов’язань дебіторів підприємства.

Зазначимо, що суттєвого скорочення продовж 2005 – 2007 рр. у складі активів ТОВ «Теремки-М» зазнали витрати майбутніх періодів. Їх величина скоротилась у 2007 р. до 454 грн., що на 32653,5 грн., або 98,6%, нижче значення показника 2005 р. 

Розподіл коштів між основним та оборотним капіталом підприємства характеризується пропорціями, наведеними графічно (рис. 2.1).

 вырезано

вырезано

Рис. 2.1. Структура активів ТОВ «Теремки-М» за 2005 – 2007 рр.

Отже, питома вага необоротних активів у загальній вартості майна підприємства є максимальною продовж двох аналітичних років, однак зазнає скорочення у 2007 р. – до 48,6%, або на 4,4% порівняно з 2005 р. Натомість зростає частка оборотних активів – з 36.2% до 51,35% відповідно на початок і кінець періоду. Питома вага такої статті, як «Витрати майбутніх періодів», досягла у 2007 р. мінімальної позначки – 0,05%, що на 4,2% нижче показника 2006 р. 

Більш детальний аналіз складу і структури оборотних активів ТОВ «Теремки-М» можна зробити з використанням даних табл. Додатку В.

Оборотні активи за звітний період зросли на 186289,5 грн., або 65,9%. Проте не слід розглядати це зростання як позитивну тенденцію, оскільки спостерігаємо підвищення розміру частини активів, які важко реалізуються, а саме: незавершеного виробництва (на 82233,5 грн.), готової продукції (13841 грн.) і товарів (103,5 грн.). Така ситуація може свідчити про істотні проблеми у збутовій політиці підприємства.

Крім того, вартість одержаних векселів зросла на 649 грн., що говорить про відволікання коштів з обороту.

Розмір дебіторської заборгованості підвищився за рахунок зростання боргових зобов’язань за товари, роботи та послуги – на 116265,5 грн. (у 4 рази), за розрахунками із бюджетом – на 1498,5 грн. (41,1%) та із внутрішніх розрахунків – на 573 грн. (практично у 25 разів). Наявність дебіторської заборгованості є повсякденним явищем у господарській практиці, однак її щорічне зростання сприяє тому, що ТОВ «Теремки-М» відчуває брак власних коштів для розширення діяльності. Позитивно оцінюємо прискорення розрахунків за борговими зобов’язаннями перед підприємством за виданими авансами (на 12371, 5 грн.). До того ж, на 98,9% скоротився розмір поточних фінансових інвестицій товариства. 

вырезано

Узагальнюючи зазначене вище, можна стверджувати, що з точки зору фінансового менеджменту структура фінансових ресурсів ТОВ «Теремки-М» продовж 2005 – 2007 рр. дещо погіршилась (рис. 2.2).

Станом на кінець аналізованого періоду частка позикових джерел фінансування у їх загальному складі на підприємства стає домінуючою, що може призвести до втрати товариством фінансової незалежності та порушення фінансової стійкості. За таких умов керівництву ТОВ «Теремки-М» необхідно приділяти особливу увагу реалізації заходів ефективного управління позиковими коштами, систематичному моніторингу розрахунків із кредиторами, пошуку найбільш вигідних умов та способів кредитування.

 вырезано

Рис. 2.2. Структура капіталу ТОВ «Теремки-М» за 2005 – 2007 рр.

Фінансова діяльність ТОВ «Теремки-М» має бути спрямована на забезпечення систематичного надходження й ефективного використання фінансових ресурсів, дотримання розрахункової і кредитної дисципліни, досягнення раціонального співвідношення власних і залучених коштів, фінансової стійкості з метою ефективного функціонування підприємства.

Саме цим зумовлюється необхідність і практична значущість аналізу ефективності використання активів і системної оцінки фінансового стану ТОВ «Теремки-М».

2.3. Аналіз ефективності використання активів підприємства

Про технічний стан та потенційні можливості майна підприємства можна робити об’єктивні припущення шляхом розрахунку та оцінки системи показників (табл. 2.8).

Зростання коефіцієнту зносу основних засобів ТОВ «Теремки-М» розглядається у якості негативної тенденції, як і те, що більше 50 % основних засобів є застарілими продовж трьох років. Відповідно падає і рівень придатності основних фондів, який у 2007 р. знизився до 39%.

Таблиця 2.8

Оцінка майнового стану ТОВ «Теремки-М» за 2005 – 2007 рр.

	№
	Показник
	Роки
	Відхилення 2007 від 2005 рр.
	Рекомендоване значення
	Формула розрахунку

	
	
	2005
	2006
	2007
	
	
	

	1
	Коефіцієнт зносу основних засобів
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	Зменшення у динаміці
	ф.1 р. 032/ф.1.р.031

	2
	Коефіцієнт придатності основних засобів 
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	Збільшення у динаміці
	ф. 1 р. 031/ф.1.р.032 

	3
	Коефіцієнт оновлення основних засобів
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	Збільшення у динаміці
	ф.5 р. 260/ф.1.р.031(гр.4)

	4
	Коефіцієнт вибуття основних засобів
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	менше, ніж коефіцієнт оновлення
	ф.5 р. 260/ф.1.р.031(гр.3)

	5
	Виробничі активи, грн.
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	х
	ф.1 р.030 + р.100 + р.120 

	6
	 У % до всього майна
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	х
	х

	7
	Коефіцієнт реальної вартості майна 
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	Збільшення у динаміці
	(ф.1 р.030 + р.100 + р.120)/ф.1 р.280

	8
	Фондовіддача
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	Збільшення у динаміці
	ф.2 р. 035/ф.1 р.030


Про повільне оновлення технологічної бази виробництва підприємства свідчить низьке значення показника оновлення, яке на кінець аналізованого періоду складає 3%. Зазначимо, що продовж 2005 – 2006 рр. взагалі не відбувався рух основних засобів.

Позитивною характеристикою майнового стану ТОВ «Теремки-М» у 2005 – 2007 рр., яка свідчить про нарощення виробничого потенціалу товариства, є зростання активної частини його майнових засобів у сумі 97974 грн. та в питомій вазі – на 4,13% (до 49,34% у 2007 р.). Однак через високе зростання вартості основних фондів, порівняно зі збільшенням величини мобільної частини майнових засобів підприємства, спостерігаємо зменшення коефіцієнта реальної вартості майна – з 0,79 пунктів у 2005 р. до 0,74 пунктів у 2007 р.

Незначне підвищення ефективності використання основних засобів ТОВ «Теремки-М» продовж трьох років підтверджується зростанням показника фондовіддачі на 0,01 пункти за період.

У цілому динаміку майнового стану підприємства можна охарактеризувати як незадовільну, що потребує оновлення матеріально-технічної бази господарювання, поповнення мобільної частини майна підприємства та систематичного управління процесом їх використанням.

На базі даних фінансової звітності підприємства ТОВ «Теремки-М» розрахуємо показники ліквідності (платоспроможності). Результати розрахунків оформимо у табличній формі (табл. 2.9).

Таблиця 2.9 

Показники ліквідності ТОВ «Теремки-М» у 2005 – 2007 рр

	№
	Показник
	Роки 
	Відхилення
	Нормативне значення

	
	
	2005
	2006
	2007
	2006 від 2005
	2007 від 2006
	2007 від 2005
	

	1
	Коефіцієнт покриття
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	2
	Коефіцієнт швидкої ліквідності
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	3
	Коефіцієнт абсолютної ліквідності
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	4
	Чистий оборотний капітал, 

тис. грн.
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано


Станом на кінець аналізованого періоду негайно може бути погашено 2% короткострокових зобов’язань підприємства, що на 9 % менше, ніж у 2005 р. Оскільки значення показника знаходиться у межах нормативу – це нормальне явище, однак його динаміка розцінюється негативно і потребує оптимізації складу найбільш строкових зобов’язань і максимально ліквідних активів з метою зростання рівня абсолютної ліквідності. Подібна ситуація відбувається і з коефіцієнтом поточної ліквідності (покриття), значення якого в 2007 р. складало 1,52, що на 0,04 пункти нижче рівня 2005 р. Це означає достатність наявних поточних активів для покриття всієї суми поточних зобов’язань підприємства. 

Позитивна динаміка спостерігається також за коефіцієнтом швидкої ліквідності, який у 2007 р. становить 0,64 (на 0,06 пункти вище за показник 2005 р.), однак знаходиться нижче оптимального рівняказник 2004 року.уттєво нижче від нормативу. єктом ових зобовязань 

















































. Крім того, за 2005 – 2007 рр. сума чистого оборотного капіталу щорічно зростала і в 2007 р. досягла 159980,5 грн., тобто приріст за період складає 58243,5 грн. Це показує розширення можливостей фінансування підприємством своєї виробничо-господарської діяльності за рахунок власних оборотних коштів.

Для більш детальної оцінки фінансового стану досліджуваного підприємства визначимо показники його фінансової стійкості (табл. 2.10).

Таблиця 2.10 

Оцінка фінансової стійкості ТОВ «Теремки-М» за 2005 – 2007 рр.

	№
	Показник
	2005
	2006
	2007
	Відхилення 2007 р. від 2005 р.
	Нормативне значення
	Формула розрахунку

	1
	Коефіцієнт незалежності (автономії)
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	2
	Коефіцієнт фінансового ризику
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	3
	Коефіцієнт фінансової залежності
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	4
	Коефіцієнт маневреності власного капіталу
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	5
	Коефіцієнт забезпеченості власними оборотними коштами
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	6
	Коефіцієнт фінансової стійкості
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано

	7
	Коефіцієнт фінансової стабільності 
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано
	вырезано


Як бачимо з табл. 2.10, позитивно можна оцінити динаміку таких показників, як коефіцієнт фінансової залежності, маневреності власного капіталу та забезпеченості власними оборотними коштами. Щодо першого показника, то його зменшення за період складає 0,1 пункти, однак значення коефіцієнта знаходиться на достатньо високому рівні продовж трьох років (вище 100%). Маневреність власних коштів зросла на 12%, як і рівень забезпеченості власними оборотними коштами. Останнє пояснюється збільшенням розміру чистого оборотного капіталу ТОВ «Теремки-М», що було нами виявлено під час аналізу ліквідності підприємства.

Негативної оцінки заслуговує динаміка показників фінансової незалежності, фінансового ризику, коефіцієнта фінансової стійкості та фінансової стабільності. Зменшення фінансової незалежності товариства у 2005 – 2007 рр. виявляється через зниження рівня відповідного показника на 5%. Про підвищення ризику інвестування коштів у товариство для зовнішніх інвесторів свідчить вагоме зростання коефіцієнту фінансового ризику – на 21% за період. Значення показників фінансової стійкості і стабільності також зменшились у динаміці – відповідно на 11% та 20%.

вырезано

Спочатку пояснимо логіку появи такого показника, як коефіцієнт кореляції. Припустимо, що між змінними X і Y існує лінійний зв'язок. Наявність такого зв'язку можна інтерпретувати таким чином. Якщо змінна X приймає значення більші, ніж її середнє значення, і зв'язок позитивний (на мові формул це означає, що коефіцієнт b позитивний), то значення змінної Y також повинне бути більше її середнього значення і співвідношення відхилень X і Y від їх середніх значень повинне бути постійним. Якщо в цьому випадку змінна X приймає значення менше, ніж її середнє значення, то і значення Y повинне бути менше свого середнього з тим же коефіцієнтом пропорційності цих відхилень. Якщо зв'язок змінних X і Y негативна, то позитивне відхилення X від середнього значення повинне поєднуватися з негативним відхиленням Y від її середньої, а негативне відхилення X від середнього значення - з позитивним відхиленням Y від її середньої - при постійному співвідношенні цих відхилень. Якщо лінійного зв'язку між змінними X і Y немає, то позитивні відхилення змінної X від її середнього значення можуть (хоча і не обов'язково будуть) поєднуватися як з позитивними, так і з негативними відхиленнями Y від її середнього, те ж можна сказати і про негативні відхилення X від середнього.
Коефіцієнт кореляції є безрозмірною величиною (оскільки розмірності чисельника і знаменника є розмірності добутку XY), його величина не залежить від вибору одиниць виміру обох змінних. Величина коефіцієнта кореляції міняється від -1 у разі строгого лінійного негативного зв'язку до +1 у разі строгого лінійного позитивного зв'язку. Близька до нуля величина коефіцієнта кореляції говорить про відсутність лінійного зв'язку змінних, але не про відсутність зв'язку між ними взагалі. Останнє витікає з того, що кожній парі однакових відхилень змінної X від її середнього значення відповідають рівні по абсолютній величині позитивне і негативне відхилення змінної Y від її середнього. Відповідно, добутки цих відхилень "гасять" один одного в чисельнику формули коефіцієнта кореляції, і він опиняється близьким до нуля.
Використаємо коефіцієнт кореляції для розрахунку взаємозв’язку між швидкістю оберту оборотного капіталу, структурою активів та рентабельністю. Результати розрахунків представлені в таблиці 3.1.

Таблиця 3.1 

Коефіцієнти кореляції для показників рентабельності структури активів та швидкості обігу активів
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З таблиці 3.1 цілком можливо зрозуміти, що присутня вагома залежність між рентабельністю даного підприємства та усіма видами активів (коефіцієнт коливається від 0,93 до 0,95), окрім абсолютно ліквідних, також є тісний зв’язок з швидкістю обороту мобільних активів – коефіцієнт дорівнює приблизно 0,99. 

Значення економічних змінних визначаються звичайно впливом не одного, а декількох пояснюючих факторів. У такому випадку залежність Y(х) означає, що х - вектор, що містить т компонентів: х = (х0, х1, ... , хm). Задача оцінки статистичного взаємозв'язку перемінних у й х = (х0 х1........хn) формулюється аналогічно випадку парної регресії. Записується функція y = (а,х)+е, де а - вектор параметрів, е - випадкова помилка. Передбачається, що ця функція зв'язує перемінну у з вектором незалежних перемінних х для даних генеральної сукупності. Як і у випадку парної регресії, передбачається, що помилки е є випадковими величинами з нульовим математичним чеканням і постійною дисперсією; е и х статистично незалежні при y. Крім того, для перевірки статистичної значимості оцінок а звичайно передбачається, що помилки е нормально розподілені. По даним спостережень вибірки розмірності n потрібно оцінити значення параметрів а, тобто провести параметризацію обраної формули (специфікації) залежності.
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Аналізуючи поведінку усіх прогнозних значень можна дійти висновку: питома вага дебіторської заборгованості зменшиться (приблизно 8% за рік), причому питома вага необоротних активів збільшиться на 4%, питома вага інших активів теж збільшиться на 4%. Питома вага абсолютно ліквідних активів зміниться не суттєво, до того ж в математичній моделі вони відіграють незначну роль. Ці зміни неодмінно впливають на ще один не менш важливий для торгівельного підприємства показник - швидкість оберту мобільних активів. Цей показник має найменший коефіцієнт в математичній моделі але значні його коливання (як в нашому випадку) можуть сильно змінити картину. В прогнозному розрахунку цей показник змінився на 26 діб та дійшов значення 238,79 діб. Розрахувавши рентабельність підприємства за допомогою розробленої математичної моделі отримуємо результат ​– збитки на підприємстві на кінець 2006 року.

В цілому за розрахунками трендів та моделі можна зрозуміти, що подальша тенденція збільшення питомої ваги менш оборотних та менш ліквідних видів активів та збільшення часу оберту мобільних активів та торгівельному підприємстві є негативним для його подальшого існування та може призвести до зниження рентабельності та прибутку підприємства. Але позитивним те що це внутрішні фактори та на них можна досить сильно впливати. І наступним кроком буде пошук оптимальної структури активів для підприємства «Теремки-М».

3.2. Обґрунтування заходів з удосконалення управління активами підприємства

Основною метою даної дипломної роботи є виділення найсильніших важелів що впливають на рентабельність підприємства та пошук методів впливу них для досягнення максимальної рентабельності. В попередньому розділі було знайдено фактори, які більше за інші впливають на рентабельність і що важливо була розрахована формула зв’язку рентабельності з цими факторами. Формула цього зв’язку має вигляд:

Y = 455,7901558 – 0,054305856*x1 – 4,198325655*x2 – 4,27801947*x3 – -5,392548154*x4

Використавши математичні методи до цього виразу були знайдені оптимальні значення х1-х4. Результати розрахунку наведені на рис. 3.2.

При розрахунку оптимальної структури активів були прийняті такі обмеження: питома вага необоротних активів менше або дорівнює 20%, це значення обумовлене  мінімально необхідною кількістю основних фондів;   питома вага абсолютно ліквідних активів менше або дорівнює 5%, це значення обумовлене постійною нестачею найбільш ліквідних активів для покриття найбільш термінових зобов’язань, що негативно впливає на стосунки з теперішніми партнерами та відношення до компанії потенційних нових.
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Рис. 3.2. Оптимальна структура активів для ТОВ «Теремки-М»

Щоб переконатися в вірності такої пропорції розрахуємо рентабельність підприємства підставивши потенційно оптимальні значення питомої ваги видів активів у математичну модель та порівняємо ці розрахунки з фактичним значенням на кінець 2007 року та плановим на кінець 2008 року. Результати розрахунків зведені в діаграмі рис. 3.3. та табл. 3.3.

Таблиця 3.3 

Питома вага активів, швидкості оберту мобільних активів та рентабельності на кінець 2007 року, планові показники на кінець 2008 року та планові для оптимальної структури активів.
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Тобто якщо керівництво підприємства зможе досягти оптимального співвідношення активів та швидкості їх обороту рентабельність підприємства досягне більш ніж 38 відсотків при інших рівних умовах. Також можна очікувати такі позитивні зміни показників фінансового аналізу: при оптимальному співвідношенню активів та незмінному їх обсягу прибуток становить 338,21 тис. грн., а коефіцієнт поточної ліквідності досягне значення 1,32.
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Рис. 3.3 Діаграма питомої ваги активів, швидкості оберту мобільних активів та рентабельності на кінець 2007 року, планові показники на кінець 2008 року та планові для оптимальної структури активів.

Для досягнення оптимального складу активів на аналізованому підприємстві рекомендується провести ряд заходів щодо поліпшення фінансових показників:

· При подальшій роботі з клієнтами оцінювати їхню платоспроможність та впровадити нову кредитну політику (відстрочка платежу до 15 днів). Ця міра викликана величезною дебіторською заборгованістю (53% загального майна підприємства), причому заборгованість прострочена. Також рекомендується вести моніторинг платоспроможності клієнтів. Якщо надалі підприємство буде проводити регулярні перевірки платоспроможності клієнтів, це знизить до мінімуму кількість простроченої дебіторської заборгованості, що у свою чергу підвищить оборотність дебіторської заборгованості й оборотності оборотних коштів у цілому. Дані заходи дозволять більш ефективно використовувати капітал підприємства і підвищать частину фінансових показників.

· вырезано

На думку інших зарубіжних економістів (Морозова Т. Г, Дурдиєв Ю. М., Тихонов В. Ф.) «інвестиції-це довгострокове вкладання коштів (грошових, матеріальних), інтелектуальних цінностей всередині країни або закордоном в різні галузі, підприємства, програми, окремі заходи з метою розвитку виробництва, підприємництва, отримання прибутку або інших кінцевих результатів (наприклад, природоохоронних, соціальних та інших)» [88, с. 35]. У світову економічну теорію запроваджено нове поняття - «капітальне інвестування», під яким розуміють прийняття рішень про довготермінові, ризиковані вкладення коштів в активи підприємства.

Якщо проаналізувати наведені трактування інвестицій зарубіжними економістами, то можна зробити висновок, що вони мають одну загальну рису: в них інвестиції неодмінно пов'язуються з отриманням доходу або соціального ефекту, замикаються на доході; без них інвестиції стають недоцільними. Таким чином, формується висновок, що у визначеннях інвестицій з ринкових позицій окреслюється простір інвестиційної діяльності, її головні полюси: ресурси - вкладення - доход.
В Законі України «Про інвестиційну діяльність» зафіксовано таке визначення категорії інвестицій: «Інвестиціями є всі види майнових та інтелектуальних цінностей, що вкладаються в об'єкти підприємницької та інших видів діяльності, в результаті яких створюється прибуток (доход) або досягається соціальний ефект». Далі в Законі наводяться різноманітні форми, яких можуть набувати інвестиції.

Інвестиції відповідно до Закону України «Про інвестиційну діяльність» можуть існувати в грошовій або матеріальній формах, у формі майнових прав та інших цінностей. Такими цінностями можуть бути:
· кошти, цільові банківські вклади, паї, акції та інші цінні папери;

· рухоме та нерухоме майно (будинки, споруди, устаткування та інші матеріальні цінності);

· майнові права,  що випливають з авторського права, досвід та інші інтелектуальні цінності;
· сукупність технічних, комерційних та інших знань, оформлених у вигляді технічної документації, навичок та виробничого досвіду, необхідних для організації того чи іншого виду виробництва, але незапатентованих («ноу-хау»);
· права користування землею, водою, ресурсами, будинками, спорудами, обладнанням, а також інші майнові права;
· інші цінності.
· Інвестиції   у   відтворення   основних   фондів   і   на   приріст матеріально-виробничих   запасів здійснюються у формі капітальних вкладень.

Існує і дещо звужене розуміння інвестицій, коли інвестиції розглядаються з позиції потоків платежів. З такої точки зору під інвестиціями можна розуміти всі витрати (або їх грошовий еквівалент), пов'язані з використанням капіталу (мобілізація, уречевлення вільного капіталу). Вужче розуміння інвестицій включає сам об'єкт і строки іммобілізації капіталу, які в такому випадку виступають критерієм класифікації інвестицій.
Проаналізувавши теоретичні погляди на сутність інвестицій, стає очевидним висновок, що інвестиції як економічна категорія є надзвичайно місткою дефініцією, яка має в своїй основі поняття, що визначають закономірності функціонування і саморегуляції інвестиційної сфери в цілому. Вони поєднують в собі різні економічні процеси, які впливають на виробництво, розподіл, обмін та споживання національного продукту. Термін «інвестиції» є ключовим для характеристики інвестиційної сфери як фундаментальної основи економіки будь-якого типу.

ВИСНОВКИ

Провівши дослідження, можна зробити  наступні висновки.

Активи являють собою ресурси, контрольовані підприємством, використання яких призводять до збільшення економічних вигод у майбутньому. До них відносяться всі наявні матеріальні цінності, нематеріальні активи та кошти, що належать підприємству на певну, а також їх розміщення та використання. 

Узагальнення теоретичних і практичних підходів до розуміння економічної суті категорії "активи" дозволяє трактувати активи як контрольовані підприємством економічні ресурси, сформовані за рахунок інвестованого в них капіталу, що характеризуються детермінованою вартістю, продуктивністю і здатністю генерувати доходи, постійний обіг яких у процесі використання пов'язаний з факторами часу, ризику і ліквідності. Таке визначення, у порівнянні з тим, що дається у національних стандартах обліку та науковій літературі, більш чітко визначає функціональну роль та місце  активів у формуванні господарських взаємовідносин на підприємствах.

Згідно ПБО 2 Баланс  активи підприємства поділяються на оборотні та необоротні активи. 

Оборотні активи - це грошові кошти та їх еквіваленти, що не обмежені у використанні, а також інші активи, призначені для реалізації чи споживання протягом операційного циклу, чи протягом дванадцяти місяців з дати балансу. 

Характеризуючи активи як об’єкт управління, необхідно відмітити особливості їх окремих складових частин. Зокрема, необоротні активи є найменш мобільною частиною майна підприємства, основна відмінність якої полягає в багаторазовому використанні в процесі господарської діяльності і частковій амортизації і на протязі кожного операційного циклу. 

В процесі формування і управління необоротними активами необхідно враховувати їх переваги і недоліки в порівнянні з оборотними активами.

Основними перевагами необоротних активів в порівнянні з оборотними активами є: менший ризик інфляційного зменшення та можливе збільшення ринкових цін на нерухомість швидкими темпами, ніж темпи інфляції; здатність приносити стабільний прибуток в разі несприятливої господарської діяльності щодо орендних та лізингових платежів. Можливість більш інтенсивного використання в періоди підйому ринкової інфраструктури. 

До недоліків слід віднести: можливість нереального зносу при швидкій зміні техніки і технологічних процесів; низький рівень маневреності, неможливість швидко змінити структуру вкладених коштів; низький рівень ліквідності і неспроможність забезпечити потік платежів при погіршенні платоспроможності підприємства. 

Водночас при управлінні оборотними активами слід враховувати переваги і недоліки їх у порівнянні їх з необоротними активами. До основних переваг можна віднести наступне: більш висока ліквідність; знаходження частини оборотних активів у вигляді готових засобів платежу; можливість швидкої реструктуризації ї оборотних активів; можливість підвищити швидкість обігу шляхом раціонального управління.

Недоліками можна вважати: можливе інфляційне знецінення грошових активів; додаткові витрати на утримання зайвих оборотних активів; більш високий рівень фінансових ризиків.

Основою оцінки нематеріальних активів, яка найчастіше приймається підприємствами є історична собівартість, тобто активи, які відображаються за сумою сплачених грошових коштів на момент їх придбання. Аналогічною оцінкою є така поточна собівартість, тобто оцінка необоротних активів придбаних підприємством але нерозрахована в цінах на поточний момент.

Аналіз діючих методичних підходів щодо оцінки активів дав можливість виявити переваги та недоліки кожного із запропонованих національними стандартами методів оцінки активів, що сприяло виробленню критеріїв вибору методу нарахування зносу за основними засобами та нематеріальними активами; оцінки вартості списаних запасів; формування резерву за сумнівною дебіторською заборгованістю. 

Оптимальний вибір методичного забезпечення можливий при наявності надійної облікової системи, яка потребує достовірного інформаційного середовища, рівень якого пропонується підвищити шляхом впровадження нових та удосконалених діючих первинних форм і облікових регістрів, запропонованих в роботі.

Об’єктом дослідження виступило ТОВ «Теремки-М». Діяльність ТОВ «Теремки-М» має специфіку не тільки в фінансовій діяльності, але і в методах аналізу. Широке розповсюдження в практиці роботи підприємства отримали різні економіко-статистичні методи: середньорічних та ковзних темпів росту, темпових співвідношень, коефіцієнта еластичності, рівневих пока​зників та інше. В основі всіх перерахованих методів лежить вивчення динаміки досліджуваного показника в ретроспективному періоді та екст​раполяція наявних тенденцій на майбутнє.

Позитивною характеристикою майнового стану ТОВ «Теремки-М» у 2005 – 2007 рр., яка свідчить про нарощення виробничого потенціалу товариства, є зростання активної частини його майнових засобів у сумі 97974 грн. та в питомій вазі – на 4,13% (до 49,34% у 2007 р.).
ТОВ «Теремки-М» займається виробничою діяльністю. За період з 2005 по 2007 рік в ТОВ «Теремки-М» спостерігається позитивна тенденція зростання доходу (виручки) від реалізації. Але негативним при цьому є зменшення валового прибутку. За звітний період величина балансу-нетто зросла. Збільшення реальної вартості майна підприємства оцінюється позитивно. Позитивної оцінки заслуговує невелике, але зменшення частки кредиторської заборгованості.

Власні кошти ТОВ «Теремки-М» перевищують запозичені і підприємство завжди може погасити свої боргові зобов'язання.

Високі значення коефіцієнту маневрування ТОВ «Теремки-М» за 2005-2007 рр. позитивно характеризує фінансовий стан підприємства. Незадовільної оцінки отримують тільки показники рентабельності активів (за валовим прибутком) і рентабельності реалізованої продукції (за прибутком від реалізації), значення яких продовж трьох років скоротились відповідно на 3.9% та 6,2%. 
Негативним для підприємства є значне зростання дебіторської заборгованості, як в сумі, так і питомій вазі в оборотних активах підприємства.

На підставі проведеного аналізу можуть бути зроблені наступні висновки та запропоновані слідуючи напрямки щодо покращення фінансового стану ТОВ «Теремки-М»: 

 • аналіз балансу ВАТ ТОВ «Теремки-М» свідчить, що однією із причин нестабільного фінансового стану підприємства є досить громіздка для здійснення господарської діяльності матеріально-технічна база, в яку вкладена третина власних та прирівняних до них коштів. Тому бажано провести інвентаризацію основних засобів, при необхідності реалізувати зайві, законсервувати чи здати в оренду ті, що у даний момент часу не використовуються;

 • проаналізувати можливість ефективного використання наявного майна та вдало розпоряджатися ним;

 • потрібно переглянути структуру активів з тим, щоб для виконання запланованих обсягів діяльності залишок основних засобів та оборотних коштів відповідав потребі в них;.

 • з метою збільшення обсягів діяльності слід нарощувати оборотні кошти і, в першу чергу, товарні запаси, які користуються попитом.

Вибору найбільш ефективного шляху розвитку буде сприяти, на нашу думку, впровадження бізнес-планування, основною перевагою якого є жорсткий контроль за використанням коштів на виконання окремих заходів і можливість при необхідності перерозподілу фінансових результатів.

Враховуючи результати раніше проведеного аналізу, розрахунку показників платоспроможності, ліквідності ми можемо відмітити, що на кінець аналізуємого періоду фінансовий стан підприємства досить стабільний. Але на підприємстві відсутня необхідна сума коштів для здійснення поточних розрахунків, велика частина оборотних коштів сконцентрована в виробничих запасах та дебіторській заборгованості.

Економіко-статистичними методами визначена сукупність факторів, пов’язаних з управлінням активами підприємства, які суттєво впливають на результати його функціонування.

Для розробки стратегії управління активами підприємства використані можливості економетричного моделювання. Це дозволило науково обґрунтувати оптимальну структуру активів підприємства, таку структуру, яка дасть найвищий можливий фінансовий ефект.

Були знайдені основні фактори, що впливають на рентабельність підприємства і побудована математична модель цього зв’язку. Результати прогнозування на основі статистичних даних та побудованої математичної моделі показали стрімке погіршення рентабельності підприємства (навіть до від’ємного значення) за наступний рік під впливом тенденції розпорядження активами підприємства. 

Для покращення фінансових показників, з урахуванням проведеного фінансового аналізу, було запропоноване оптимальне співвідношення активів, що дозволить підняти рентабельність до позначки 38,20%, прибуток при тому ж об’ємі активів 338,21 тис. грн., а коефіцієнт ліквідності 1,32. Також були запропоновані методи та тактичні кроки по досягненню запропонованого оптимального складу активів підприємства ТОВ «Теремки-М».
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