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1. ТЕОРЕТИКО-МЕТОДОЛОГІЧНІ ЗАСАДИ ФОРМУВАННЯ РИНКУ СТРАХОВИХ ПОСЛУГ

1.1. Теоретичні основи страхових послуг у міжнародній  

економічній практиці
Пожвавлення у всіх сферах економіки України вплинуло на кількісне та якісне зростання вітчизняного страхового ринку. Це є слідством змін законодавчої бази, а також укрупнення та зростаючої капіталізації прямих страховиків і фінансово-промислових груп, членами яких вони є. На цьому етапі відбувається поступове та безперервне зростання кількості і вартості об’єктів міжнародного бізнесу, що застраховані. Збільшення капіталізації страхових організацій не встигає за цим процесом, тому проблеми страхування виходять на важливіші позиції. 

Усвідомлення важливості торгівлі послугами, підвищення їх ролі в національному виробництві, збільшення зайнятості в міжнародній торгівлі стимулюють інтерес до цієї сфери в цілому й до сфери страхування окремо. Страхування стає одним з важливіших інструментів, що забезпечує загальну  економічну безпеку і стабільність, розвиток підприємництва, ефективний захист від багаточисельних природних, техногенних та інших ризиків.

Необхідність страхового захисту має декілька аспектів. Клапків М.С. відмічає, що економічна обумовленість страхового захисту пояснюється необхідністю створення такого виду діяльності, що базується на акумуляції фінансових ресурсів з метою відшкодування збитків, які були спричинені настанням шкідливих для здоров’я або матеріального благополуччя випадків, як фізичним, так і юридичним особам, що створює сприятливі умови для безперебійного процесу суспільного відтворення [41, с.250]. 
Міжнародний аспект страхового захисту направлений на усунення національних відмінностей у законодавствах країн та уніфікації засобів захисту інтересів господарюючих суб’єктів, з одного боку, та розробку таких юридичних норм, що забезпечують страховикам наявність достатніх фінансових гарантій, з іншого боку [41, с.313].
Страхування компенсує збитки в грошовій формі, але не повертає товарно-матеріальні цінності й, таким чином, не може повністю усунути порушений хід процесу відтворення. Однак воно послаблює залежність суспільного відтворення та окремого підприємця від непередбачених небажаних випадків та представляє собою створений суспільством механізм боротьби з порушенням економічної рівноваги.  

Відомо, що порушення пропорцій у фінансовій сфері згубно впливає на стан економіки, тому будь-яка зміна характеристик страхової послуги впливає на весь фінансовий ринок. Формування страхової послуги в міжнародній сфері повинно проводитися на основі пізнання зовнішньоекономічних процесів, на які вона може вплинути. 
(Вырезано)
 У Генеральній угоді про торгівлю послугами (ГАТС) 1994 р. визначення поняття послуги не міститься, але для цілей Угоди використовується спеціальний класифікатор, що містить перелік 160 видів послуг, згрупованих по наступних 12 розділах: ділові послуги (46 видів); послуги зв’язку (25); будівництво та інжиніринг (5); дистриб’юторські послуги (5); загальноосвітні послуги (5); послуги з охорони навколишнього середовища (4); фінансові послуги, включаючи страхування (17); послуги з охорони здоров’я й соціальні (4); організація дозвілля, культури та спорту (5); транспорт (33); інші послуги [117]. 

З ГАТС витікає, що послуга являє собою не річ, не матеріальний предмет, але якусь, досить різноманітну за характером діяльність, роботу. Дати точне визначення поняття послуги не просто. Послугу визначають іноді як різновид товару, для якого момент виробництва і момент споживання збігаються у часі у якості роботи, зробленої для інших, результатом якої не є відчутні речі, товари. З цієї причини послуги називають іноді «невидимими статтями торгівлі» [117].

Говорушко Т.А. відзначає страхову послугу  як продукт цілеспрямованої діяльності страхової компанії, що пропонується на страховому ринку на умовах еквівалентного обміну з метою отримання прибутку [15, с. 27].  

У відповідності до діючого законодавства України, а саме Закону України «Про фінансові послуги та державне регулювання ринку фінансових послуг» № 2664 – ІІІ від 12.07.2001 р. страхові послуги входять до категорії фінансових послуг, які надають інші, крім банків, фінансові установи [33]. Отже, страхову послугу в міжнародній сфері теж треба відносити до цієї категорії.  

Сучасна трактовка сутності категорії «послуга» наведена в бізнес-словнику: «Послуги – це види діяльності, робіт, у процесі виконання яких не створюється новий матеріально-речовий продукт, що раніше не існував, а змінюється якість продукту, який вже є створеним» [9]. 
Треба підкреслити, що страхові послуги в міжнародному бізнесі відносяться до фінансових, їх виконують страхові компанії з метою отримання прибутку. Існує думка, що,  як і більшість  звичайних послуг, страхові послуги можуть бути тільки нематеріальними [101, с.14;  17, с.18]. Разом з тим, такими, що не мають матеріальної форми, є лише послуги страхування кредитів, а також страхування інших фінансових ризиків.

Однак, у більшості видів страхових послуг матеріальна форма з’являється з настанням страхового випадку, тобто більшість видів страхових послуг слід вважати такими, що мають слабку матеріально-речову форму. Наприклад, у страхуванні вантажів, якщо відбулося пошкодження морського судна, тобто настав страховий випадок, страхова послуга матеріалізується в його змінній якості. Така ж сама форма властива страховим послугам, що пов’язані з товаром, наприклад, транспортування вантажу.  Під час страхування туристів захворювання вважається страховим випадком. У цьому випадку змінюється стан туриста, а страхова послуга теж приймає  матеріалізовану форму. Крім того, у визначенні страхової послуги слід підкреслити її корисність.
Таким чином, узагальнення сутності страхової послуги у міжнародній практиці дозволяє нам визначити її як результат страхової діяльності в міжнародній сфері, що базується на взаємодії учасників міжнародного ринку, є нематеріальною або має слабку матеріально-речову форму чи матеріалізується в зміні стану об’єкту та задовольняє потреби юридичних, фізичних осіб (страхувальників) і суспільства в цілому.

Аналізуючи праці відомих вчених щодо сутності властивостей страхових послуг та їх видів, можна зробити висновок, що, в основному, немає великих розбіжностей у поглядах науковців [2,13,15,17,41,47]. Крім того, автор вважає за доцільне виокремити ще одну рису – страхова послуга виконується на замовлення клієнта (рис. 1.1). 
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Рис. 1.1 Особливості страхової послуги 
1. Невідчутність. Ця властивість характеризується тим, що страхову послугу неможливо відчути, доторкнутися до неї. Іншими словами вона виражена у формі припущення про настання страхового випадку.
2. Нестаріння страхової послуги. На відміну від товару, що має декілька життєвих циклів, важливішим з яких є старіння, страхова послуга не старіє. Це пов’язано із сутністю та необхідністю страхового захисту, що вимагає його збереження й доповнення у часі.  Найважливішим атрибутом страхової послуги є ризикова частина, у якій проявляється страховий захист. Ризикову частину страхової послуги характеризують наступні складові: характер майнового інтересу, який є об’єктом страхування, зобов’язання, які приймає страховик, а також концепція відшкодування збитку, яка передбачає принципи відшкодування збитку та форму відшкодування. Тобто страхова послуга потребує розвитку та розширення кола ризиків, від наслідків для яких немає кращого захисту ніж страхування. Наприклад, загальновідома проблема, що  пов’язана із процесом старіння населення. Це впливає на страхову послугу безпосередньо і побічно – через зниження доходів певних категорій страхувальників.

Крім ризикової частини, страхова послуга може містити в собі послуги, що так чи інакше пов’язані з наданням страхового захисту. З одного боку, це задовольняє потреби страхувальника. З іншого, досить корисно для страховика, оскільки, по-перше, дозволяє в певній мері диверсифікувати свою діяльність, і, по-друге, додати привабливість для послуги в умовах об’єктивної інтернаціоналізації та стандартизації страхових послуг [17].

Страховій послузі як товару надається форма, яка є оптимізованою відповідно до передбачуваних каналів продажу. Загальною тенденцію сучасності є перехід «від маркетингу продукту до маркетингу послуг». Відмінність цих підходів полягає в якості та обсязі сервісу, що надається страхувальникові. При цьому змінюється статус страхового посередника – із продавця страхової послуги він перетворюється в консультанта з питань страхування.

3. Суспільна корисність. Страхова послуга призначена для захисту людини, колективу, підприємства, а також суспільства в цілому від негативного впливу наслідків страхових випадків. Ступінь суспільної корисності дозволяє страховій послузі зайняти відповідно місце на ринку послуг не залежно від того, для великої чи маленької групи страхувальників вона була створена [8].

Існує думка, що страхова послуга є однією з «реалізованих цілей» страхування. Тому корисність страхової послуги проявляється як прямий та непрямий (опосередкований) вплив на економіку країни. Однак, на мікрорівні одним з проявів суспільної корисності є страховий інтерес. Тільки за умов наявності у учасників ринку страхового інтересу страховик зможе реалізувати свою послугу. Аналіз страхових інтересів є одним з найважливіших аспектів дослідження страхової послуги.

У роботі Н.Г. Адамчук наголошується, що відмінність складається саме в тому, що добровільне страхування ґрунтується на груповому і індивідуальному страховому інтересі, обов’язкове ж страхування – на суспільному страховому інтересі, що поєднує інтерес груповий і індивідуальний, який і має яскраво виражений соціальний контекст [2].

Як відмічають науковці, важливою характеристикою страхової послуги є рівновага між вартістю послуги та корисним ефектом від її надання. Вартість послуги для споживача не зводиться до ціни її продажу – страхової премії, а включає також витрати страхувальника на одержання цієї послуги. З макроекономічних позицій вартість надання страхової послуги набагато вища, оскільки містить у собі витрати суспільства на підготовку кадрів страховиків, утримування регулюючих органів, страхового нагляду і т.п.

 Слід зазначити, відмічає Н.Г.Адамчук, що страховому інтересу страхувальника, на відміну від майнового інтересу, приділяється недостатнє місце. У той же час, питання усвідомлення необхідності добровільного страхування – це питання зовсім іншого рівня, ніж усвідомлення необхідності обов’язкового страхування. Якщо індивідуальний страховий інтерес формується і змінюється у зв’язку зі зміною самосвідомості та рівня добробуту потенційного страхувальника, то суспільний страховий інтерес самим суспільством може бути не усвідомлений, не визначений і не зажаданий [2].

4. Наявність непостійної якості. Важливою характеристикою страхової послуги є рівновага між вартістю послуги та корисним ефектом від її надання. 

5. Неможливість збереження страхової послуги полягає в тому, що ні страховики, ні страхувальники не мають змоги накопичувати та зберігати страхову послугу через її невідчутність.

6. На думку дисертанта,  властивості страхової послуги необхідно поширити з урахуванням того, що для її здійснення потрібен клієнт. Виробництво товару пов’язано з ризиком, чи знайде товар споживача чи ні. У той же час страхова послуга виконується тільки на замовлення клієнта. Саме споживачі обирають страховика, конкретні умови договору страхування, порівнюють різноманітні варіанти страхових продуктів, оцінюють гарантії страховика під час надання послуг страхування. Тому для виконання страхової послуги необхідна наявність клієнта.

Під час розгляду процесу формування страхової послуги в міжнародній економічній практиці, не можна не відзначити два фактори, які не відбивають безпосередньо економічну природу страхової послуги, але у визначній мірі впливають на її якість. Перший фактор – це вартість страхової послуги. Вартість страхової послуги має об’єктивні межі: на верхню впливає конкуренція та низька еластичність попиту, а на нижню – реальна величина ризику, потреба страхової компанії у забезпеченні своєї платоспроможності. Платоспроможність страховика – це другий найважливіший фактор, що визначає якість страхової послуги. Якщо страховик не є платоспроможним, втрачається сама природа страхової послуги в міжнародній сфері як форми реалізації страхового захисту в умовах зовнішнього ринку.

Товарною формою страхової послуги є страхова премія. Вона визначається сумою коштів, які виплачує страхувальник страховикові для створення страхового фонду та оплати послуг страховика з проведення страхування або сума вартості страхового ризику та витрат страховика, що пов’язані з покриттям витрат на ведення страхування [101, с. 27].

 Необхідно відзначити, що, крім економічної значущості, у світовій торгівлі страхова послуга має інтегративне значення. Страхова послуга повинна одночасно задовольняти інтереси страхової компанії та страхувальника у сфері міжнародного бізнесу, які бувають достатньо суперечними. Деякі з цих суперечок можуть бути вирішеними шляхом надання додаткових послуг. Їх можна визначити як елементи страхового продукту від запропонованого страхувальнику у фінансових установах пакету банківських, страхових, туристичних, консультаційних та інших послуг. Тому в останні роки усе більш важливу роль у наданні страхових послуг відіграють так звані «додаткові послуги» страхової компанії. З одного боку, до цих послуг пред’являються ті ж вимоги, що й до страхової послуги в цілому. Так, додаткові послуги по договорах особистого страхування в країні з переважно молодим населенням повинні відрізнятися від додаткових послуг за тими ж договорами у країні з населенням переважно літнім.

З іншого боку, додаткові послуги мають специфічні риси. По-перше, додаткові послуги, на відміну від ризикової частини, мають конкретне вираження. Страховик виявляє їх у кожному випадку, коли вони включені в договір. Ризикова ж частина страхової послуги реалізується в грошовому виразі тільки тоді, коли відбувається страхова подія. Інакше кажучи, грошових виплат може не бути, але додаткова послуга дає страхувальникові психологічне відчуття захищеності.

По-друге, додаткова послуга дозволяє враховувати індивідуальні потреби страхувальника. 

(Вырезано)

Страхові послуги надаються в різних видах страхування, що діють у міжнародній сфері. Узагальнення розподілу страхування за галузями, формами і видами страхування дозволяє навести їхню класифікацію (рис.1.2 і 1.3). 


[image: image2]
*СЦВ – страхування цивільної відповідальності

Рис. 1.2 Класифікація страхових послуг за галузями
Під час аналізу неможливо не враховувати, що найважливішим атрибутом послуги є ризикова частина, у якій проявляється страховий захист. 
Ризикову частину страхової послуги характеризують наступні складові: характер майнового інтересу, який є об’єктом страхування, зобов’язання, що приймає страховик, а також концепція відшкодування збитку, яка передбачає принципи і форму відшкодування збитку. Матеріально-ризикова частка виражається у ризиковій премії, тобто чистій нетто-премії. Вона є частиною страхового внеску в грошовій формі, яка призначена для покриття ризику, та базується на імовірності настання страхового випадку [13]. 


















Рис. 1.3 Види страхування в міжнародній економічній діяльності

Страхова послуга в міжнародній практиці є формою реалізації страхового захисту в умовах функціонування міжнародного ринку послуг. У процесі надання страхової послуги проявляється та формується місце міжнародного страхування у ринковому господарстві. Не менш важливу роль страхова послуга відіграє в якості активного інструмента перерозподілу грошових ресурсів суспільства. Ця роль не обмежується формуванням інвестиційного капіталу. Процес перерозподілу набагато ширший і глибокий. Він впливає також на формування платоспроможного попиту в країні та ринку праці, розвиток науково-технічного прогресу, зростання доходів бюджету, а також має вагоме соціальне значення. 

(Вырезано)

Значення страхової послуги як активного інструмента перерозподілу грошових ресурсів суспільства, її вплив на суспільне виробництво та фінансове становище споживача потребують суттєвого відношення до процесу її формування. Відомо, що порушення пропорцій у фінансовій сфері негативно впливає на стан економіки, тому будь-яка зміна характеристик страхової послуги впливає на весь фінансовий ринок. Тому, дуже важливо пізнання зовнішньоекономічних процесів, на які може вплинути страхова послуга в міжнародній торгівлі, її вплив  на рівень індивідуального споживання.

 Важкість процесу розробки і формування страхової послуги обумовлена як кількістю факторів, що впливають на неї, так і обсягом необхідної вихідної інформації. Процес розробки страхової послуги передбачає формування не тільки її змісту, що відповідає потребам суспільства та окремого господарюючого суб’єкту в страховому захисті, але й форми надання цієї послуги. Дуже важливо те, що цей процес є цілісним, має власну логіку та механізм. 

Розвиток інноваційних процесів, урбанізація, ускладнення господарських й інформаційних зв’язків постійно викликають нові ризики, з приводу яких виникає потреба у страховому захисті. Процесу глобалізації в умовах впровадження інновацій  притаманний швидкий процес старіння товарів. На відмінність від товару страхова послуга не старіє, вона потребує розвитку, тобто розширення кола ризиків, а це викликає постійні зміни і вдосконалення видів страхових послуг.

Складність проблем, пов’язаних з формуванням та реалізацією страхових послуг у міжнародній економіці, їх місцем у перерозподілі грошових ресурсів, потребує наукового аналізу в різних аспектах. Таким є аналіз з позиції її впливу на мікро- та макрорівні; розглядання послуги як особливого виду товару; дослідження змісту, форми  проявлення страхової послуги як продукту економічних відносин, що виникають з її приводу та ін. Дія страхових послуг поширюється на різних споживачів, тому страхова послуга має суспільну корисність незалежно від того, на велику або малу групу страхувальників вона  орієнтується. 
Ступінь суспільної корисності страхової послуги визначає її відповідне місце на ринку. Як визначає заступник голови Держфінпослуг України, Євген Григоренко: «Інтерес із погляду інвестиційних процесів представляє ринок недержавних пенсійних послуг (НПФ). Він розвивається динамічно, причому інфраструктура значно швидше, ніж охоплення населення відповідними послугами. Порівняно з іншими країнами обсяги пенсійних внесків мізерні. Держава не пояснює суспільству, що вирішити проблеми гідного життя пенсіонерів за допомогою солідарної пенсійної системи неможливо. Тому надзвичайно важливо роз’яснювати населенню мету й завдання НПФ» [124].
На відміну від вітчизняних страховиків, які надають страхові послуги, іноземні компанії використовують поняття «страховий продукт». Він визначається як набір основних та допоміжних послуг, що надаються страховиком страхувальникові під час виконання договору страхування [73].

З тієї точки зору додаткові послуги набувають особливого значення:

- при необхідності залучення клієнта в умовах конкурентного ринку з більшою кількістю продуктів, що мають подібні характеристики, у тому числі тарифи. У цьому випадку додаткові послуги, орієнтовані на конкретного страхувальника, мають велике маркетингове значення;

- з метою мінімізації ризику страховик має можливість представляти високоякісні послуги з управління ризиком господарюючого суб’єкта – потенційного або реального страхувальника з урахуванням професійної орієнтації, наявної статистичної інформації. 

Залежно від стадії укладання договору страхування додаткові послуги можна підрозділити на три групи.

Перша група - це послуги, що передують укладанню договору:

а) консультації клієнтів по виявленню ризиків;

б) послуги з розробки політики в області ризик-менеджменту і страхового менеджменту зокрема;

(Вырезано)

Третя група – послуги, надання яких здійснюється під час настання страхового випадку:

а) надання допомоги по зменшенню збитку персоналом страхової компанії;

б) допомога під час збору інформації про страхову подію, що настала (отримання збитків);

в) технічна допомога при ремонті та відновленні ушкоджених об’єктів;

г) швидке врегулювання наслідків страхової події [73].
Зазвичай страхова компанія працює з обмеженою кількістю видів страхування і з конкретним контингентом страхувальників, що й визначає перелік запропонованих додаткових послуг. Активізація   дій страхувальника з надання додаткових послуг викликає розв’язання таких питань: які додаткові послуги є необхідними реальним та потенційним страхувальникам, а також наскільки здійснення цих послуг доцільно для страховика. 
У той же час необхідно розрізняти додаткову послугу як елемент страхового продукту від запропонованого страхувальникові у фінансових інститутах пакета банківських, страхових, туристичних, консультаційних і інших послуг.

Безпосередній ефект від надання додаткових послуг страховикові здійснюється через зміну темпів зростання кількості договорів, що укладаються вперше та укладаються повторно; зростання у страховому портфелі питомої ваги страхувальників, взаємини з якими стають усе більш тривалими й ін. Досить наочний показник – кількість звернень страхувальників за консультаціями до фахівців компанії. Безумовно, точний обсяг приросту страхової премії страхової компанії як результат пропозиції додаткових послуг визначити неможливо, оскільки на надходження страхової премії впливають також цінова, рекламна та маркетингова політики страховика, імідж страхової компанії та інші фіктори. Ефект від пропозиції додаткових послуг може бути оцінений лише загалом, при відносно постійному стані інших факторів, що впливають на надходження страхової премії. Отже, додаткові послуги надають можливість страховим компаніям диверсіфікувати види страхових  послуг.

З настанням періоду усунення законодавчих та економічних бар’єрів між національними страховими ринками, тобто поширенням глобалізації, з’явилася необхідність у змінюванні традиційних форм та видів страхових послуг. Це стосується, перш за все, високо розвинутих країн, а також їх інтеграційних об’єднань. 

Таким чином, спектр страхових послуг на вітчизняному ринку потребує більше різних і нових видів страхування. Цьому сприяють процеси лібералізації торгівлі страховими послугами, що дозволяють впроваджувати страхові продукти інших країн, адаптуючи їх до наших умов, зокрема до інтересів споживачів, до можливостей страхових компаній, відповідно до законодавства країни. 
1.2  Світовий страховий ринок в умовах глобалізації

Сучасні економічні умови, які характеризуються динамічними змінами у зовнішньому оточенні, інноваційними процесами, міжнародною конкуренцією, постійним зростання вимог споживачів до якості та швидкості надання послуг призвели до зміни світового страхового ринку і обумовили необхідність удосконалення ведення страхової справи з метою пристосування до вимог бізнес-середи. Зміни в принципах діяльності мають підпорядковуватися загальній концепції сталого розвитку країни світу. У зв’язку з цим, страхові компанії визначають нові завдання у русі світових стандартів і норм: підвищення капіталізації, лібералізація торгівлі страховими послугами, підвищення якості страхових продуктів з метою орієнтації на потреби споживачів; створення сучасних систем комунікацій і інформації тощо. 

Зазначені умови, а також інтернаціоналізація і кооперація національних економік пояснюють прагнення країн до економічної інтеграції у світову систему. Центральною ідеєю цього процесу є погоджена міждержавна економічна політика у межах інтеграційних угруповань, котрі регулюють торгівлю на світовому страховому ринку.
Науковці, які займаються проблемами страхування, визначають страховий ринок не однаково. Шахов В.В. підкреслює, що «Страховий ринок – це особливе соціально-економічне середовище, визначна сфера економічних відносин, де об’єктом купівлі-продажу виступає страховий захист, формуються попит і пропозиція на нього» [101, с. 48].

Говорушко Т.А. відмічає: «Страховий ринок являє собою всю сукупність економічних відносин з приводу купівлі-продажу страхових послуг. Він забезпечує органічний зв’язок між страховиками і страхувальниками...»[15, с.7].

Осадець С.С. зупиняється на інших питаннях: «Страховий ринок – це економічний простір, у якому взаємодіють страхувальники (формують попит на страхові послуги), різноманітні за формами організації страхові компанії (страховики, котрі задовольняють попит на послуги), страхові посередники (агенти та брокери), а також організації страхової інфраструктури (об’єднання), асоціації (страховиків, консалтингові фірми, навчальні заклади)» [85].
За визначенням Гізбурга А.І., страховий ринок є частиною фінансового ринку, тому він являє собою систему економічних відносин, що утворюють сферу діяльності страхових компаній у певній країні, групі країн або в міжнародному масштабі з надання страхових послуг [14, с.7].

Аналіз цих тлумачень дозволяє нам визначити загальні риси, притаманні страховому ринку. Насамперед, це стосується того, що страховий ринок є сегментом фінансового ринку, який діє в соціально-економічному середовищі країни. Суб’єктами страхового ринку виступають страховики, об’єднання страховиків, посередники, діяльність яких спрямована на продаж страхувальникам особливого різновиду послуг – страхового захисту майнових, матеріальних, особистих інтересів під час настання страхових подій. 

Виходячи з вищенаведеного, автором узагальнено й поширено характерні ознаки, притаманні страховому ринку (табл.1.1): 

Таблиця 1.1
Класифікація  міжнародного страхового ринку за ознаками

	Ознака
	Характеристика

	- за суб’єктами 
	(Вырезано)

	- за інституційною належністю
	(Вырезано)

	- за територіальною ознакою
	(Вырезано)

· 


Продовження табл. 1.1
	- за галузевою ознакою 
	(Вырезано)

 (Вырезано)

· 


Складено автором за даними  [2, 85, 101]
Слід підкреслити, що узагальнені ознаки притаманні внутрішньому страховому ринку. Саме тому у більшості визначень страхового ринку не береться до уваги зовнішньоекономічний аспект страхової діяльності. З огляду на це, автор вважає доцільним доповнити класифікацію за галузевою ознакою видами страхування, що стосуються ризиків зовнішньоекономічної діяльності, які були зведені під час розгляду сутності страхових послуг у табл. 1.3. Це набуває особливого значення на нинішній, інноваційній стадії світового розвитку та обумовлюється поширенням обсягів і складу послуг на міжнародному ринку. 
Для України найбільш значущим є страхування транспорту, частка якого превалює серед інших видів страхування зовнішньоекономічної діяльності. Перш за все, це страхування вантажів, що транспортуються морем. 
У період пожвавлення національної економіки значно збільшилися туристичні потоки українців в інші країни. Це викликало необхідність поширення страхування туристів. Ця послуга надається як вітчизняними страховиками своїм громадянам під час зарубіжних поїздок, так і іноземними компаніями, що пов’язано з ризиками міжнародного тероризму, природних катаклізмів, внутрішньою нестабільністю країн, що приймають, іншими форс-мажорними обставинами. При цьому особисте страхування розповсюджується також і на страхування життя, страхування від нещасного випадку на будь-яку людину, яка офіційно мігрує через національні кордони. Перелічені умови роблять особисте страхування міжнародною послугою. 
Вихід українських товаровиробників на зовнішні ринки обумовлюють появу прямих міжнародних страхових операцій. З юридичної точки зору такі операції належать до міжнародних страхових послуг. Переважно вони притаманні для країни з низьким рівнем розвитку внутрішнього страхового ринку. Для запобігання втрат вітчизняних експортерів унаслідок коливання курсів валют здійснюється страхування валютних ризиків. 
Таким чином, вище наведене пояснює недостатньо чітке тлумачення або відсутність визначення категорії «світовий страховий ринок» у сучасній економічній літературі. Ця обставина вимагає більш чіткого визначення даного терміну, а саме в контексті сутності світового господарства. З політекономічної точки зору, світове господарство – це суперечлива цілісність національних господарств, зв’язаних між собою сукупністю економічних відносин, що базуються на міжнародному розподілі праці [109, с. 401]. 
Тому світовий страховий ринок не коректно розглядати лише як сукупність національних страхових ринків, оскільки він представляє якісне нове утворення, в основі якого полягає міжнародний розподіл праці, інтеграція та інтернаціоналізація всіх аспектів страхування у сучасному суспільстві 
Отже, на думку дисертанта, світовий страховий ринок – це обумовлене інтеграційними процесами інституціональне утворення в глобальній конкурентній середі, де здійснюється діяльність економічних агентів – страховиків різного рівня та їх клієнтів (організацій і населення) – з приводу процесів купівлі-продажу страхових послуг (продуктів). 
Розвиток міжнародного страхового ринку є наслідком укрупнення страхових компаній через злиття та поглинання, концентрації страхового капіталу, інтеграції національних ринків, експансії страховиків на зовнішньому ринку.  
Передумовою таких процесів є: 
- лібералізація торгівлі послугами, що призводить до перенасичення ринків країн традиційними страховими послугами;

- збільшення кількості  учасників ринку;
- прагнення до збільшення частки ринку та зниження ризиків через експансію ринкової ніши в іншій країні; 

- орієнтація на постійне зростання прибутку страхових компаній;

- високий імідж у страхувальників та репутація надійного партнера в ділових колах. 

Отже, глобалізація руйнує межі між національними страховими ринками. Не випадково цей факт підкреслено в роботі Ю.В. Макогона та О.В. Булатової, які зазначають, що міжнародному ринку страхових послуг все більшою мірою стають властиві функції спеціалізованих кредитних інститутів. Тому сучасному етапу його розвитку, як і світовій економіці в цілому, властиві динамізм, лібералізація, диверсифікованість форм і видів страхової  діяльності, що сформувало тенденцію до глобалізації світового страхового ринку. Цьому сприяла також інтеграція окремих країн у світову економіку, відхід від державного регулювання страхування на користь ринкових механізмів [54, с. 128].

Узагальнення причин істотних змін, що відбуваються в структурі світового страхового ринку, дозволяє виділити наступні з них:
-
подальша концентрація страхового бізнесу та посилення ролі найбільших міжнародних страхових компаній;
-
зміна структури споживання страхових послуг убік збільшення частки страхування життя та інших видів особистого страхування в результаті  зміни соціальної політики держав;

- скорочення частки розвинених страхових ринків США і Європи в структурі надходжень страхових премій у результаті високого рівня насичення споживчого попиту на традиційні види страхових послуг; 

- поява електронної торгівлі страховими послугами.
Міжнародний поділ праці набув якісно новий характер із прийняттям у 1947 р. Генеральної угоди про тарифи і торгівлю (ГАТТ). Римський Договір 1957 р., що вступив у чинність 1 січня 1958 р., встановив свободу заснування (ст. 52 Договору), вільність надання послуг (ст. 59 Договору), вільність руху капіталів (ст. 67 Договору), дозволив декільком державам Західної Європи формувати Єдиний ринок  [124]. 

Генеральна угода по торгівлі послугами (ГАТС) являється невід’ємною складовою частиною у пакеті документів про створення Світової організації торгівлі (СОТ) и набула чинності з 1 січня 1995 р. Документ регулює процеси міжнародної торгівлі у глобальному просторі . У грудні 1997 р. у рамках СОТ була підписана угода про лібералізацію ринку фінансових послуг, учасниками якого стали 102 країни [105,с.29]. Завдяки цим документам сформувався і став забезпеченим міжнародними угодами глобальний ринок фінансових послуг, що  охопив ринок банківських послуг, цінних паперів і страховий. Обсяг страхових премій на той час  складав 2 трлн дол. США або 3,5% [87]. Можна додати, що у 2006 р.  ринок страхових послуг досяг 3,7 трлн.дол.
Лібералізація торгівлі страховими послугами вплинула на зміну національних страхових ринків. Почався процес поглинання конкурентів і розширення сфери діяльності внутрішніх ринків через проникнення на них іноземних компаній, розширення переліку страхових послуг, впровадження нових страхових продуктів. Лібералізація страхових відносин сприяла інтернаціоналізації торгівлі страховими послугами та інтеграції національних страхових ринків у світовий. Чим вищим є рівень лібералізації торгівлі в країнах, тим інтенсивніше йде інтеграція національних страхових ринків у світову фінансову систему, тим вищим є рівень глобалізації світового страхового ринку. Рівень лібералізації в конкретній країні або регіоні також залежить від безлічі факторів, які разом формують зовнішнє середовище або світову економіку. 

Економіка кожної країни стає все більш транснаціональною, це забезпечує вихід на велику кількість страхових ринків, що розвиваються, із широким охопленням країн, які є об’єктами інвестування. Визначальною тенденцією стає об’єднання страхових компаній за допомогою угод про технологічне партнерство, створення об’єднань найбільших страхових компаній з великою капіталізацією і активами.
З огляду на це, на думку автора, світовий ринок страхових послуг можна визначити як сукупність національних ринків окремих країн і ринків інтеграційних економічних угруповань. Економічні відносини на внутрішніх страхових ринках характеризуються взаємозв’язками: «держава – страховик – споживач страхових послуг», у межах інтеграційних об’єднань – «держава – ТНСК – споживачі страхових послуг», тому функція держави має полягати в антимонопольному регулюванні страхової діяльності. Тенденції  розвитку світового ринку страхових послуг полягають в його глобалізації, в утворенні ТНК страхового ринку, а також великих транснаціональних фінансових груп, котрі інтегрують страховий, банківський і промисловий капітал, що призводить до появи економічних відносин типу: «Міжнародні організації – ФПГ – держава – ТНСК – споживачі страхових послуг».
Як відзначає Роман Деніс,  «Український страховий ринок є найбільшим і одним з найменш розвинених у Європі… Хоча законодавство ще далеке від ідеального, існують стійкі позитивні тенденції… Але ринок активно розвивається, клієнт переймається все більшою довірою до страхування і через якийсь час перевага надійності західних компаній перестане бути домінуючою. Залишиться перевага досвіду, більш розвинених технологій, але із цим українські страховики зможуть боротися на рівні ціни» [22, с. 46].
Отже, лібералізація страхових відносин сприяла інтернаціоналізації торгівлі страховими послугами та інтеграції національних страхових ринків у світовий. Торгівля страховими послугами розвивається в рамках світового процесу, надання страхових послуг здійснюється страховиками через свою комерційну присутність на іноземних ринках чи пряме іноземне інвестування. За рахунок цього іноземні страхові компанії можуть реалізувати свої конкурентні переваги разом з національними страховиками, оскільки умови діяльності страхових ринків у різних країнах відрізняються. Тому іноземні страхові компанії можуть реалізувати свої конкурентні переваги в основному разом з національними страховиками, тобто через інтернаціоналізацію сектора страхування за рахунок зростання торгівлі страховими послугами та потоків прямих іноземних інвестицій (ПІІ). 
Згідно теорії інвестиційного розвитку, запропонованої Дж. Данингом, розвиток країни проходить через 5 етапів (фаз), ознаками яких є готовність приймати та експортувати прямі іноземні інвестиції. 
Перша фаза розвитку характеризується тим, що в країні розвинуті низько технологічні виробництва, а держава активно захищає внутрішній ринок від імпорту і ПІІ. У другій фазі починається повільний приріст ПІІ, підвищується конкурентоспроможність фірм, частково лібералізується політика держави відносно ПІІ. У третій фазі починається експорт ПІІ, політика держави стає ліберальною, а економіка – експортно-орієнтованою. У четвертій фазі експорт ПІІ випереджає імпорт, країна стає лідером у деяких високотехнологічних галузях. На п’ятому етапі експорт та імпорт ПІІ продовжують зростати, встановлюється світове лідерство під впливом ліберальної політики прямих іноземних інвестицій [112, с. 15]. 
Отже,  конкурентні переваги країн ведуть до інтернаціоналізації торгівлі, до збільшення обсягів діяльності страховика, підвищення ефективності його роботи. Конкурентні переваги сприяють первісній інтернаціоналізації діяльності страхової компанії за допомогою експорту або за допомогою ПІІ. Наявність філій в інших країнах, побудова внутрішньофірмових зв’язків регіонального і навіть глобального масштабу гарантує стабільність розвитку та ефективність роботи страховика. Це має більш сильний вплив, ніж великий розмір компанії, ступінь диверсифікованості її страхового портфелю усередині країни. Тому інтернаціоналізація страхового ринку відображається як на зростанні торгівлі послугами, так і у збільшенні потоків ПІІ. 

Процес інтернаціоналізації, вважає Л.Ширінян, у свою чергу, може призвести до створення нових конкурентних переваг. Зокрема, через те, що частка продукції (послуг) іноземної філії щодо всього обсягу продукції й послуг усе збільшується, можливість доступу страховика до створених активів відбиває не тільки конкурентні переваги країни реєстрації, але також і країни, де перебувають філії цього страховика. Такі компанії інтернаціоналізують свою діяльність не тільки з метою освоєння нових ринків і покриття всіх витрат, що збільшуються, але також для того, щоб виявити нові ресурси для одержання економічних вигод, які пропонують національні системи інновацій у різних країнах [105, с. 26].

 Н.Г. Адамчук відмічає, що під час формування єдиного світового страхового ринку більша частина ПІІ, що здійснюють страхові компанії, спрямовується на більш повне використання наявних конкурентних переваг, завдяки одночасному використанню конкурентних переваг країни або країн, у яких перебувають філії страховиків [2, с.35].  Отже, інтернаціоналізація діяльності може бути викликана необхідністю одержати доступ до іноземних страхових продуктів, операційних і маркетингових технологій або менеджменту. 
(Вырезано)

На рис. 1.4 наведена розроблена автором схема процесів лібералізації торгівлі страховими послугами та інтеграції страхових ринків, що обумовлюють  глобалізацію економіки і світового страхового ринку. 
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Рис. 1.4 Глобалізація світового страхового ринку

Під час розробки схеми глобалізації світового ринку страхування автор виходив з тих позицій, що основними тенденціями сучасного світового ринку страхування є: 

широкий набір послуг; 

сумісне страхування; 

урахування принципів міжнародної торгівлі. 

У світовій практиці страхування посилилися дві тенденції: спеціалізація і універсалізація діяльності страховиків. В основі спеціалізації міститься орієнтація на розвиток видів страхування, що поєднуються однією галуззю, та впровадження стратегії конкурентних переваг з постійного поліпшення якості послуг, що надаються. Універсалізація пов'язана з міжнародним розподілом праці, тобто національні страхові ринки не можуть розвиватися ізольовано.    

Інтернаціоналізація передує глобалізації світового страхового ринку, що розуміється як вищій рівень інтеграції. Ці процеси орієнтовані на створення нових можливостей і перспектив розвитку національних ринків страхових послуг шляхом їх географічної експансії. 
Як зазначено у монографії А. Філіпенко, інтеграція починається з акцій урядів, які усувають дискримінацію. Тому пропонується розрізняти інтеграцію та звичайне співробітництво. Співробітництво включає дії, що мають за мету зменшення дискримінації, процес економічної інтеграції полягає в засобах, які тягнуть за собою пригнічення тих чи інших форм дискримінації. Наприклад, міжнародні угоди про торгову політику стосуються галузі співробітництва, тоді як усунення існуючих бар’єрів – інтеграції. Інакше кажучи, для повної інтеграції важливо не стільки забезпечення абсолютної свободи руху товарів та факторів виробництва, тобто свобода дії ринкового механізму, скільки координація економічної політики держав, що мають за мету пом’якшити нерівномірність економічного розвитку окремих країн інтеграційного комплексу [96, с. 402-403]. 
Перелічені особливості діяльності страхових організацій під час інтеграції страхових ринків країн у світову систему вимагають гармонізації правового поля, норм і правил ведення страхового бізнесу, виконання зобов’язань сторін з метою захисту майнових та особистих інтересів страхувальників.  

Глобальний вимір інтеграції поглиблюється за рахунок прискорення процесів страхування між країнами та регіональними угрупованнями, посилення конкуренції, збільшення потоків інвестицій, оновлення технологій страхування, залучення нових клієнтів. 

У світовій практиці застосовують два основні методи здійснення всіх типів міжнародної економічної інтеграції. За першим методом інтеграція розпочинається, розвивається і поглиблюється індустріальними, адміністративними заходами та акціями. Другий метод ґрунтується на принципах лібералізації економіки і зовнішньої торгівлі, яка лімітує адміністративні заходи на основі багатосторонньої угоди й забезпечує вільний обмін товарами між країнами у великому ринковому просторі згідно з вимогами закону попиту і пропозиції [96, с.107]. 
Виграш від інтеграції з погляду споживчого попиту досягається за рахунок зниження рівня цін і розширення видів страхових послуг. Крім того, має місце і зростання макроекономічних показників країни, збільшення ємності страхового ринку і його ефективності. Такий процес відбувається під впливом ефекту масштабу в сфері торгівлі  послугами, які, у свою чергу, викликаються розширенням страхового ринку. 

Країна може мати і додаткові вигоди за рахунок посилення інтеграції на ринку робочої сили, фінансового капіталу, вільного руху товарів і послуг усередині регіону. У результаті може бути досягнутий сукупний ефект, тобто якісний стрибок національного страхування за рахунок концентрації страхового капіталу, що кардинально прискорюють розвиток і перспективи інтегрованого регіону. 

У роботі Адамчук Н.Г. і Сопіної Е.С. відзначається, що страхові послуги, які пропонуються, відрізняються через самобутність різних країн, рівень розвитку національного господарства, «схильність» до стихійних лих або потреби населення в таких послугах [3,с.32]. Л. Ширинян, А. Глущенко зазначають, що тенденція до консолідації міжнародного ринку страхових послуг суттєво проявляється у секторах, де спостерігаються найбільш сприятливі умови для експансії [105, с. 25]. 
Важливо підкреслити, що експансія сприяє зниженню сукупного ризику страхової компанії, яка виходить на зовнішні ринки. Це можливо, на думку автора, при досягненні страховиком:

- певного рівня капіталізації;

- побудови бізнесу на сучасних методах і передових технологіях управління;

- поширення спектру страхових послуг;

- наявності тенденцій до сталого розвитку в умовах глобалізації;

- вибору оптимальної стратегії в умовах інтелектуальної економіки. 

Збільшення рівня капіталізації забезпечується зростанням обсягів світової торгівля та прямих іноземних інвестицій. 
(Вырезано)

Отже, для досягнення міжнародної конкурентоспроможності національних страховиків необхідно спиратися на стратегію постійного оновлення та вдосконалення технологій ведення страхового бізнесу. 
Зовнішньоекономічна стратегія страховиків має базуватися на концепції сталого розвитку. Ідея сталого розвитку виникла з метою подолання труднощів, які сформувалися в 70-80 рр. ХХ століття з нарощуванням матеріального виробництва, більшість з яких обумовлює настання страхових випадків у глобальному масштабі. До них належать:
- обмеженість природних ресурсів;

- несприятлива демографічна ситуація;

- катастрофічно швидке руйнування оточуючого середовища;

- зростаючі погрози здоров’ю та життю людей.  

Отже, філософія сталого розвитку породжує новий інтеграційний потенціал страхування, для реалізації якого необхідно: 
1. Підвищення мотивації міжнародної діяльності страховиків. 
2. Планування діяльності  на зовнішньому ринку на основі  поглибленого маркетингового дослідження. 

3. Розвиток мережі філіалів, представництв страхових компаній на регіональному та глобальному рівнях. 

4. Підтримка корпоративних стандартів діяльності в глобальній середі.

5. Зниження собівартості страхових послуг за рахунок нарощування ємності страхового ринку.  
У той же час, Л. Ширинян, А. Глущенко підкреслюють, що на тенденції розвитку вітчизняного страхового ринку впливають: глобалізація світової економіки в цілому; прагнення до інтеграції національного ринку страхування у європейський страховий простір та іншими інтеграційними угрупованнями [105, с. 25].
 Таким чином, міжнародне страхування є частиною світової економіки, пройшло певні етапи розвитку на шляху до глобалізації – від становлення страхових відносин на національних ринках до концентрації і централізації капіталу на основі злиття і поглинання страхових компаній, розвитку інформаційних мереж, активізації транскордонних страхових операцій, лібералізації в страховій сфері, появи фінансових конгломератів, міждержавних економічних і фінансових інститутів. Процес лібералізації ринку страхових послуг у перспективі повинен стати найважливішим інструментом формування довгострокових, найбільш важливих для розвитку економіки внутрішніх інвестиційних ресурсів. У процесі лібералізації ринку страхових послуг необхідно знайти оптимальне співвідношення української страхової системи та світової, з тим, щоб захистити національний страховий ринок. 
1.3  Вплив лібералізації торгівлі страховими послугами на розвиток 
страхових ринків 

Розвиток світової економіки обумовив зміни в глобальній бізнес-середі, для якої характерні тенденції зростання глобальних ризиків. У відповідь на це, виникла потреба країн в об’єднанні своїх зусиль з метою раціонального використання ресурсів, обміні товарами та послугами, капіталами і технологіями. Серед цих тенденцій особливо виділяється прагнення країн до економічної інтеграції, що розвивається як форма інтернаціоналізації господарського життя, через погоджену міждержавну економічну політику. 
Страховий ринок є важливим елементом сучасної економічної системи, тому він у повній мірі здатен до впливу глобалізації. Проблема збалансованого розвитку вітчизняного страхового ринку,  що базується на інтеграції в світове страхове господарство, є найважливішою умовою створення ефективної системи національного страхування. Це обумовлено наступним. Економічний і соціальний ефект від широкого впровадження страхування не можна оцінити однозначно тільки з позиції короткострокового результату. Тому що страхування є одним із стратегічних інструментів стабілізації та активного наповнення фінансовими ресурсами економіки України. Саме фінансова діяльність страхових організацій сприяє процесу створення умов для господарюючих суб’єктів міжнародного рівня, забезпечує фінансову стійкість та розвиток страхового ринку. 

Регулювання страхового ринку України, що прагне до інтеграції  в світову систему страхового господарства, має бути орієнтоване на підвищення конкурентоспроможності вітчизняних страхових компаній. Це можливо лише на основі активної адаптації діяльності до міжнародних стандартів якості надання страхових послуг та створення ефективної моделі інтеграції вітчизняного страхового ринку в світову систему з урахуванням організаційно-економічних особливостей розвитку українських страховиків. 

В сучасних умовах інтеграційні процеси прискорюються завдяки урахуванню впливу ряду факторів, серед яких в науковій літературі найчастіше називаються: 

- урахування впливу зростання глобалізаційних тенденцій;
- створення міжнародних транснаціональних компаній (ТНК) і транснаціональних страхових суспільств ( ТНСС);

- поява фінансово-промислових груп, як наслідок об’єднання банківського, страхового і промислового капіталів. 

Розвиток страхового ринку України багато в чому визначається зовнішнім оточенням. Основні риси лібералізації страхового ринку в інших країнах стали орієнтиром у процесі адаптації українського ринку до світових умов. У русі цих процесів український страховий ринок з 2004 р. став відкритим для європейського страхового і перестрахувального капіталів. 
Центральним питанням лібералізації торгівлі страховими послугами є зняття або наявність обмежень на діяльність іноземних операторів на вітчизняному страховому ринку. Основна ідея лібералізації торгівлі страховими послугами на світовому ринку полягає в дотриманні наступних умов: протидія дискримінації для країн, які інтегруються; ліквідація бар’єрів; гласність, обов’язковість і єдність законодавчого поля; встановлення та підтримка спеціальних принципів організації світового ринку страхування  з метою протидії монополізму на ньому. 
В основу міжнародного регулювання торгівлі страховими послугами покладені наступні принципи:
- забезпечення рівних конкурентних можливостей для всіх країн, вільне входження в ринок, зняття істотних обмежень і бар’єрів у вигляді тарифів, мит, податків, демпінгу;

- вільна участь країн на світовому ринку страхових послуг, надання певної підтримки з боку держави суб'єктам ринку, заохочення експорту і імпорту послуг;

- диференційоване відношення до країн, що розвиваються, яке виражається в знятті обмежень на надання сучасних страхових послуг, в розширенні можливостей участі цих країн у якості експортерів і імпортерів на ринках страхових послуг;

- надання країнам з найменш розвиненою економікою допомоги у використанні технологій, придбанні патентів і ліцензій. 

У науковий літературі відзначається, що факторами, які сприяють процесам лібералізації торгівлі на страховому ринку і визначають його тенденцію до глобалізації, є економічні, політичні, міжнародно-правові, соціальні, маркетингові й технологічні [90]. На наш погляд,  у сучасних умовах до складу факторів лібералізації страхових ринків необхідно включити також екологічні, інфраструктурні та інноваційні. З урахуванням цього узагальнена класифікація факторів лібералізації представляється  наступною (табл. 1.2).
Таблиця 1.2
Фактори лібералізації страхових ринків

	№ п/п
	Групи факторів
	Вплив на лібералізацію

	1
	Міжнародно-правові 
	(Вырезано)

	2
	Економічні 
	(Вырезано)


Продовження табл.1.2

	3
	Соціальні 
	(Вырезано)

	4
	Екологічні
	(Вырезано)

	5
	Інфраструктурні
	(Вырезано)

	6
	Інноваційні 
	(Вырезано)


Складено автором 

Таким чином, інтеграційні процеси на світових ринках під впливом лібералізації торгівлі страховими послугами приводять до зміни структури попиту або пропозиції в страхуванні, внаслідок чого інтенсифікуються інтеграційні процеси на страхових ринках. Перелічені фактори діють на ці процеси з різним ступенем впливу. 
На думку Ю. Грішана, «Іноземні страхові компанії несуть на український страховий ринок досвід, технологію, нові страхові продукти. Тому західні інвестори будуть і надалі виявляти інтерес до українського страхового ринку, …але й Україна рухається в Євросоюз. В Україні відбувається багато негативних процесів, які можуть відлякувати іноземних інвесторів…» [22, с. 46]. 

Отже, розвиток вітчизняного страхового ринку має базуватися на ухваленні рішень, що передбачають, перш за все, підвищення якості функціонування національної страхової системи, заохочення зі сторони держави страховиків, капітал яких сформований за участю іноземних інвесторів. Процес лібералізації ринку страхових послуг в середньостроковій перспективі повинен ґрунтуватися на тому, що страхування є найважливішим інструментом формування довгострокових, найбільш важливих для розвитку української економіки внутрішніх інвестиційних ресурсів. 
Аналіз літературних джерел свідчить, що під час дослідження процесів глобалізації базовою категорією виступає «інтеграція страхування». Автор схильний додержуватися позиції, згідно з якою сутність цієї категорії міститься у взаємопроникненні та переплетінні національних страхових процесів з метою створення єдиного страхового ринку, що сприяє посиленню зв’язків між країнами в галузі страхування і супроводжується зближенням їх організаційних систем. 
Однак, якщо розглядати інтеграцію вітчизняного страхового ринку, то це визначення не зовсім відповідає реальним тенденціям. Бурхливий розвиток страхової справи в країні не супроводжується підвищенням якості страхових послуг, розширенням номенклатури сучасних страхових продуктів. Насамперед, це пояснюється неопрацьованістю механізмів регулювання та державного нагляду, низьким рівнем кваліфікації кадрів, збільшенням страхових операцій без відповідних ліцензій, наявністю чисельних шахрайств та правопорушень у страховому бізнесі. 

Крім того, Україна на даний момент не є офіційним членом великих інтеграційних угруповань. Так, з країнами СНД Україна передбачала  лише домовленість щодо зони вільної торгівлі. Відомо, що для України стратегічною метою є повноправне членство у ЄС. Однак країни ЄС не розглядають нині Україну як повноправного партнера. Достатньо сказати про організацію візового режиму, при якому громадяни країн ЄС мають право вільного в’їзду, а для українців він постійно посилюється. Крім того, у 2006 р. Європейська комісія оголосила список країн-кандидатів на вступ до ЄС, серед яких Україна не була названа. Більш того, ЄС зацікавлений не в членстві нашої країни, а в різних формах співробітництва з нею. У реальності це не дозволяє визначити ні умови, ні перспективи співробітництва. Це підтверджує професор Макогон Ю.В., відмічаючи, що з боку країн ЄС у більшій мірі існує експансія національного  ринку, ніж інтеграція [52, с. 5-6]. 
Отже, відносно України більш доцільно говорити про «потенціал інтеграції страхового ринку».  

(Вырезано)

Потенціал інтеграції страхового ринку – це максимальний результат діяльності страхових компаній, якого вони можуть досягти під впливом лібералізації за рахунок ефективного використання всіх наявних ресурсів та  можливостей. Серед складових потенціалу автор вважає за доцільне назвати такі: певний рівень капіталізації страхових компаній;

домінуючі тенденції в експансії страхових ринків;

присутність і рівень концентрації на внутрішньому ринку іноземного страхового капіталу;

поєднання банківського, страхового та промислового капіталів і формування на цій основі ФПГ;

поява віртуальних страхових компаній; 

співпраця в сфері консалтингу між страховими компаніями різних країн;  рівень розвитку  маркетингу та менеджменту;

запровадження CRM-технологій у страхуванні та інфраструктурний розвиток страхового ринку;

гармонізація міжнародних стандартів обліку під час формування системи звітності вітчизняних страховиків;

наявність висококваліфікованих професійних кадрів. 

Оскільки зовнішні впливи сприяють переходу страхового ринку України на якісно новий рівень, що дозволить йому одержати динамічний розвиток і гідне місце в міжнародних економічних зв’язках, потенціал інтегрування слід розглядати в контексті поняття «розвиток страхового ринку». 

На даний момент існують різні підходи до визначення категорії «розвиток». Найчастіше розвиток трактується, як кількісне зростання, еволюція, якісні зміни. Суть розвитку ринку страхування під впливом лібералізації торгівлі страховими послугами, на думку автора, можна пояснити за допомогою схеми, наведеної на рис. 1.5. 


Рис.1.5 Напрямки розвитку страхового ринку під впливом лібералізації 

Слід особливо підкреслити, що одним з першочергових завдань лібералізації ринку страхових послуг має стати орієнтація на оптимальне співвідношення інтеграції української страхової системи зі світовою страховою системою і механізмів, що перешкоджають відтоку національних капіталів. З урахуванням цього автором виконано SWOT- аналіз сильних і слабких сторін українського страхового ринку (табл.1.3). 
Таблиця 1.3

Сильні та слабкі сторони страхового ринку України

	№ 
	Слабкі сторони
	№ 
	Сильні сторони

	1.
	Недосконала законодавча база в сфері страхування, недостатність професійних кадрів
	1.
	Велика невикористана ємність страхового ринку 

	2.
	Низький рівень життя населення
	2.
	Можливість широкої диверси-фікації видів страхування

	3.
	Непрозорість страхового ринку, наявність шахрайств та  правопорушень, корупції у деяких видах страхування
	3.
	Запровадження тактики орієнтації на клієнта та нових технологій збуту страхових послуг

	4.
	Слабка поінформованість населення, його недовіра до сучасних технологій страхування життя
	4.
	Можливості розширення пенсійного страхування

	5.
	Висока регіональна диференціація страхового ринку
	5.
	Наявність потенціалу для розвитку страхування життя, накопичувальних видів страхування

	6. 
	Більшість дрібних страхових компаній на ринку, не здатних забезпечити страхування великих ризиків
	6.
	Вступ України до СОТ та вихід вітчизняних страховиків на світовий ринок

	№ 
	Переваги
	№ 
	Загрози

	1.
	Перехід до недержавного пенсійного забезпечення дозволить поширити сферу діяльності страхових компаній
	1.
	Низький рівень надійності зберігання накопичень та в вкладів у системі недержавного пенсійного страхування внаслідок внутрішньої нестабільності в країні  

	2.
	Прихід страхових компаній розвинених країн забезпечить суспільству використання нових видів страхових продуктів
	2.
	Жорсткість нормативів фінансових вимог  може привести до банкрутства компаній

	 3. 
	Резерви  розвитку національної економіки за рахунок залучення іноземного страхового капіталу 
	3.
	 Надмірне проникнення іноземного капіталу загрожує втратою самостійності страхових компаній і відтоком частки прибутків 


SWOT-аналіз дозволяє виокремити складові потенціалу, які визначають наявність і сталість конкурентних переваг та  сформулювати стратегічні цілі інтеграції страхування. 

Найважливішою ознакою інтеграції страхового ринку необхідно назвати наявність чи відсутність обмежень на присутність іноземного страхового капіталу, а рівень інтеграції страхового ринку характеризує  взаємопроникнення фінансових систем; послаблює позиції інтеграції в страхуванні неузгодженість законодавств і стандартів окремих країн, різний рівень розвитку інфраструктури страхування. Особливого значення це має для фінансового сектору економіки. Не можна говорити про інтеграцію, якщо функціонування національної фінансової системи не відповідає якісному рівню країн-учасниць інтеграційних об’єднань. 

Орієнтація на досягнення стратегічних цілей інтеграції вітчизняного ринку страхування потребує нівелювання слабких сторін і  подолання погроз ефективному функціонуванню страхового ринку. Це можливо на основі всебічного використання можливостей, що надає потенціал інтеграції. У зв’язку з цим, потребує окреслення проблема інтеграції українського страхового ринку у світову фінансову систему. На рис.1.6 представлена розроблена автором концептуальна схема, яка з системних позицій узагальнює  погляд на реалізацію механізму інтеграції. 

 Центральне місце в концептуальній схемі займає мета інтеграції, яка передбачає визначення основних напрямків розвитку вітчизняного ринку страхових послуг та особливостей його інтеграції у світову систему. На основі комплексного підходу розроблено механізм досягнення цієї мети. Необхідність застосування комплексного підходу визначається потребою урахування всіх аспектів та умов діяльності страховиків у глобальному вимірі. 
Умови входження характеризують сучасні тенденції розвитку національного страхового ринку. Для нашої країни дуже важливо дослідити рівень страхової монополізації в потенційній країні входження,  переглянути українське законодавство та стандарти, створити сприятливу податкову систему для страхових компаній, що виходять на зарубіжні ринки. 
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Рис.1.6 Концептуальна схема інтеграції українського страхового 
ринку у світовий 

Дозволить покращати клімат на страховому ринку створення інфраструктурної мережі, яка включає наявність українських філій, посередників  та страхових брокерів. Страховий ринок передбачає самостійну діяльність його учасників, які знаходяться в умовах конкурентоспроможної сфери та будують свої відносини на коливаннях попиту та пропозиції. 
Ринок страхових послуг є ефективним засобом перерозподілу страхового капіталу та ефективного його використання. Крім того, вагому частину в доходах державного бюджету займають надходження  від страхової діяльності. Отже, реалізація концепції інтеграції українського страхового ринку у світовий потребує підвищення потенціалу інтегрування страхового ринку і є основою якісно нових перетворень у національній страховій системі. Підвищення потенціалу інтеграції є запорукою сприйняття України як рівноправного стратегічного партнера на світовому ринку страхових послуг. 

З метою підвищення потенціалу інтеграції страхового ринку та нівелювання слабких сторін вітчизняної страхової системи необхідно впровадження та реалізація механізму інтеграції, який має базуватися на  стратегіях конкурентних переваг, які узагальнені у роботі [6]. Під час розробки стратегії підвищення потенціалу інтеграції страхового ринку в світову систему, слід врахувати, що вона являє собою основу конкурентної поведінки вітчизняних страховиків на світовому ринку. 

У залежності від умов, динаміки конкурентних переваг, стану страхового ринку в процесі входження національних страховиків на зовнішні страхові ринки розробляється декілька стратегій. До яких слід віднести такі: 
- стратегія зниження собівартості – орієнтована на поширення сегменту ринку з надання стандартних страхових послуг, що передбачає залучення більшої кількості споживачів, для яких ціна є визначальним фактором під час придбання страхових послуг;

- стратегія диференціації страхового продукту – базується на спеціалізації з надання особливої (іноді незвичайної) страхової послуги;

- стратегія сегментування страхового ринку – спрямована на забезпечення переваг над конкурентами у відокремленому або єдиному сегменті ринку, який виділяється на основі географічного, демографічного, галузевого або інших принципів сегментації;

 - стратегія впровадження інновацій – базується на випередженні конкурентів та намаганні одноособово зайняти ринкову нішу, де конкуренція відсутня або дуже мала за рахунок впровадження сучасних технологій страхування;

- стратегія негайного реагування на потреби ринку – передбачає запровадження тактики орієнтації на потреби клієнтів [6].

Однак будь-яка стратегія не є ефективною, якщо вона не базується на сучасних формалізованих методах аналізу та прогнозування. Тому у концептуальній схемі передбачено використання аналітичних методів для оцінки ступеня концентрації страхового капіталу, ранжування країн, інтеграційних угруповань, регіонів окремої країни за рівнем привабливості страхового капіталу. 
(Вырезано)

Ранжування країн за рівнем розвитку різних напрямків діяльності здійснюється за допомогою широкого кола індексів, експертних оцінок тощо. Для оцінки привабливості регіональних страхових ринків у концептуальній схемі запропоновано використання ранжування на основі методу багатовимірної середньої. Перевагами цього методу є наявність інформаційної бази показників привабливості страхового ринку, можливість реалізації без залучення спеціальних обчислювальних засобів і  програмних продуктів, не потребує додаткових досліджень із залученням анкетування та експертних оцінок. Результати, отримані завдяки методу багатовимірної середньої, дозволяють приймати зважені управлінські рішення без значних фінансових і часових витрат.
Реалізація стратегії інтеграції має опиратися на чітко сформовані прогнози ємності вітчизняного страхового ринку, зовнішнього оточення, інтеграційних угруповань, а також світового страхового ринку. Сучасні методи прогнозування, які запропоновані в концептуальній схемі, включають трендові, адаптивні та авторегресійні моделі. 

Прогнозування на основі трендових моделей ґрунтується на врахуванні тенденцій, що склалися у період, прийнятий до дослідження. Адаптивні методи є більш гнучкими, тому що під час прогнозу враховується нерівноцінність рівнів часового ряду. Більша вага приділяється таким похідним показникам, що характеризують ситуацію останніх періодів. 

Авторегресійні моделі враховують декілька складових процесу, що досліджується, за рахунок виокремлення компоненти загальної тенденції, авторегресійну складову, а також випадкову компоненту. Це дозволяє побудувати комплексну модель прогнозування, яка є більш досконалою, дає кращі результати прогнозу, тому підвищує обґрунтованість рішень, що приймаються.
Таким чином, концептуальна схема інтеграції враховує сучасний стан національного страхування, взаємодію з ринками інших країн і інтеграційних об’єднань, містить механізм її реалізації, орієнтований на підвищення ефективності функціонування вітчизняного страхового ринку. 

Висновки до 1 розділу
Міжнародна економічна діяльність є процесом реалізації зовнішньоекономічних зв’язків у  торгівлі товарами та послугами, спільному підприємництві, співробітництві. Ці види діяльності відбиваються на міжнародному бізнесі, а їхньою головною метою є задоволення потреб у страхуванні ризиків різної природи.  

Страхова послуга є формою реалізації страхового захисту в умовах функціонування міжнародного ринку страхування. Більшість послуг є нематеріальними. Між тим у міжнародній практиці такими, що не мають матеріальної форми, є лише послуги страхування кредитів, а також інших фінансових ризиків. Тому сутність страхової послуги визначена як результат страхової діяльності, що базується на взаємодії учасників міжнародного страхового ринку, є нематеріальним або має матеріально-речову форму чи матеріалізується в зміні стану об’єкту та задовольняє потреби юридичних, фізичних осіб (страхувальників) і суспільства в цілому. 

На відміну від вітчизняних страховиків, які надають страхові послуги, іноземні компанії використовують поняття страховий продукт. Він визначається як набір основних та допоміжних послуг, що надаються страховиком страхувальникові під час виконання договору страхування.
Страховий ринок є частиною фінансового ринку, тому він являє собою систему економічних відносин, що утворюють сферу діяльності страхових компаній. Світовий страховий ринок слід розглядати як якісно нове утворення, в основі якого полягає міжнародний розподіл праці, інтеграція та інтернаціоналізація всіх аспектів страхування у сучасному суспільстві. Виходячи з цих позицій, світовий страховий ринок – це обумовлене інтеграційними процесами інституціональне утворення в глобальній конкурентній середі, де здійснюється діяльність економічних агентів – страховиків різного рівня та їх клієнтів (організацій і населення) – з приводу процесів купівлі-продажу страхових послуг (продуктів). 

Страхування послаблює залежність суспільного відтворення та окремого підприємця від непередбачених небажаних випадків та представляє собою створений суспільством механізм боротьби з порушенням економічної рівноваги.  
Розвиток страхового ринку України багато в чому визначається зовнішнім оточенням. Основні риси лібералізації страхового ринку в інших країнах є орієнтиром у процесі адаптації українського ринку до світових умов. Центральним питанням лібералізації торгівлі страховими послугами є зняття або наявність обмежень на діяльність іноземних операторів на вітчизняному страховому ринку. Основна ідея лібералізації торгівлі страховими послугами на світовому ринку полягає в дотриманні наступних умов: протидія дискримінації для країн, які інтегруються; ліквідація бар’єрів; гласність, обов’язковість і єдність законодавчого поля; встановлення та підтримка спеціальних принципів організації світового ринку страхування  з метою протидії монополізму на ньому. 
Узагальнення підходів до визначення категорії «інтеграція страхування» дозволяє трактувати її сутність як взаємопроникнення та переплетіння національних страхових процесів з метою створення єдиного страхового ринку, що сприяє посиленню зв’язків між країнами в галузі страхування і супроводжується зближенням їх організаційних систем. 
Проте відносно України більш доцільно говорити про «потенціал інтеграції страхового ринку», під яким автор розуміє максимальний результат діяльності страхових компаній, якого вони можуть досягти під впливом лібералізації за рахунок ефективного використання всіх наявних ресурсів та  можливостей. 

Але на шляху інтеграції страхового ринку України у світову систему існують перешкоди, що пов’язані з  політичною нестабільністю у країні, слабкі зовнішньоекономічні зв’язки України в сфері страхування з іншими країнами, нерозвиненість національної страхової інфраструктури, недостатній рівень  та потенціал розвитку страхування за межами країни, низькі показники конкурентоспроможності українських страхових компаній. Це вимагає розробки концепції інтегрування вітчизняного страхового ринку у світовий простір, що орієнтована на підвищення ефективності національного страхового ринку під впливом лібералізації торгівлі страховими послугами через реалізацію механізму входження вітчизняного ринку у світову фінансову систему. 
2 АНАЛІЗ ВЗАЄМОДІЇ СВІТОВОГО І НАЦІОНАЛЬНОГО РИНКІВ СТРАХОВИХ ПОСЛУГ

2.1 Аналіз  структури й динаміки світового ринку страхових послуг

Страхування вважається найбільш інтегрованою формою фінансової діяльності, що обумовлюється сумісними зв’язками між страховими компаніями світу. Пристосовуючись до швидко змінної економічної ситуації, ринки страхових послуг різних країн почали активно розвиватися у напрямі створення єдиного міжнародного страхового простору. Ця тенденція об'єднання торкнулася всіх сфер страхового бізнесу та охопила велику частку країн у процесі інтеграції страхування. 

Особливістю сучасного етапу розвитку світового ринку страхування є вільний доступ зарубіжних страховиків на національні ринки. Серед причин виникнення на страховому ринку глобальної тенденції до інтеграції є вихід світової спільноти на новий етап розвитку, що відображає виникнення тісніших контактів між національними ринками і створення єдиного культурного, інформаційного і економічного простору. Відкриття національних кордонів та ліквідація бар’єрів між країнами у страховому бізнесі породили ефект інтеграції щодо розширення кола партнерів і зарубіжних представництв компаній через виникнення масштабного міжнародного розподілу праці, розвиток індустрії міжнародного туризму, появу нових сегментів страхування. 
  Тенденції розвитку світового ринку страхових послуг  характеризуються сталим зростанням ємності, зміною географічної структури, позитивною динамікою якісних і кількісних параметрів у всіх сегментах світового страхового ринку. Ємність страхового ринку кількісно виражається обсягом отриманих страхових премій. В 2006 р. страхові ринки світу одержали страхових надходжень на суму 3723,4 млрд. дол. США. У порівнянні з 2000 р. ємність світового страхового ринку зросла на 52,4%. Середньорічний темп приросту страхової премії у період з 1996 р. по 2000  р. становив 6,5%, з 2000 р. по 2006 р. ріст страхового ринку здійснювався більш високими темпами – із щорічним приростом в 13,1%. Розрахунок коефіцієнтів прискорення свідчить, що в останні роки середньорічні темпи динаміки світового страхового ринку прискорилися на 5,2% (Додаток А1). 

Структура світового страхового ринку включає різні аспекти: географічний розподіл за континентами; за типами розвитку країн (розвинені, країни, що розвиваються, країни з трансформаційною економікою, постсоціалістичні країни, а також за провідними країнами у межах цих груп), інтеграційними об’єднаннями; галузевий аспект; за видами страхування серед галузей; за типами страхових компаній; за обсягами капіталізації страхових компаній та іншими ознаками. 

За основними показниками страхової діяльності найбільш високого рівня розвитку досягли такі країни, як США, Англія, Швейцарія, Німеччина, Франція, Японія, Італія,  які збирають левову частку від загальної суми страхових платежів за різними видами страхування. Найбільшого значення серед них досяг страховий ринок США, який контролює майже половину всього страхового ринку світу, у сукупних страхових преміях світу його частка наближається до 30%. США є лідером в світі по числу операцій злиття, біля 40% операцій відбувалися на американському страховому ринку. Такий високий показник пояснюється двома причинами: об'єктивно високими фінансовими можливостями і вимушеною необхідністю укрупнення з метою протистояння європейським конкурентам [124]. 
Американський ринок займає провідне місце за об'ємом страхування на душу населення, за кількістю компаній з особистого і майнового страхування  на світовому ринку та є лідером страхового ринку Північної Америки. 
Важливим гравцем світового ринку страхування є страховий ринок Великобританії, головним представником якого виступає синдикат Ллойд, що має своїх членів в багатьох країнах світу. Тенденції стійкого розвитку має і страховий ринок Японії. Частка розвинених країн різних континентів складає близько 90 % від загальної суми страхових премій за всіма видами страхування у світі. 
У період 1998–2006 рр. структура світового ринку страхування перетерпіла істотні зміни (табл. 2.1). У географічній структурі світового страхового ринку в 2006 р. 39,9% припадає на країни Європи. Якщо в 1998 р. найбільша питома вага припадала на країни Північної Америки (36,2%), а до 2000 р. його частка ще зросла до 37,3%, то в 2006 р. відбулося скорочення частки страхового ринку Північної Америки і збільшення частки Європи. До цього часу трохи знизилася частка страхового ринку Північної Америки ( до 33,8%), на частку країн Європи та Азії приходилося 61,4%, частка  інших регіонів залишається  незначною.
Таблиця 2.1

Динаміка обсягу і структури світового ринку страхування 

	Регіони
	1998
	2000
	2006

	
	Млрд. дол. США
	Частка, %
	Млрд. дол. США
	Частка, %
	Млрд. дол. США
	Частка, %

	Світовий

ринок
	
	
	
	
	
	

	Північна Америка
	
	
	
	
	
	

	Латинська Америка і Карибський басейн
	
	
	
	
	
	

	Європа
	
	
	
	
	
	

	Азія
	
	
	
	
	
	

	Африка
	
	
	
	
	
	

	Австралія і Океанія
	
	
	
	
	
	


Розраховано автором на основі [118, 121]
Прискорило інтеграцію на Європейському страховому ринку створення Європейського валютно-фінансового союзу, об’єднання європейських страхових компаній, що сприяло підвищенню частки страхового ринку Європи, на якому клієнтам пропонується близько 500 видів страхування. У той же час помітно скоротилася частка страхового ринку Азії у світовому. У певній мірі скорочення страхових премій на ринках США та Південно-Східної Азії відбулося через масштабні природні катастрофи останніх років, збільшення погрози глобального тероризму, страхування яких вимагає величезних фінансових витрат. 
У 2007 р. обсяг страхових премій на ринках країн, що розвиваються (Азіатсько-Тихоокеанського регіону,  Центральної й Східної Європи), склав 6,3 млрд. євро. Чистий прибуток страхових компаній у цих регіонах досяг 390 млн. євро [120].  
Загальноприйнятим у світовій страховій практиці є поділ страхування на Life assurance (страхування життя) і “Non – life (General) insurance” (загальні види). Характерною рисою страхування на світовому ринку є перевищення частки видів страхування життя (60%) над ризиковими видами страхування (40%). У більшості країн із ринковою економікою у галузі особистого страхування знайшли розповсюдження медичне, пенсійне, накопичувальні види страхування. 
Однак, міжнародні статистичні дані свідчать про те, що це домінування є характерним для високорозвинених країн, лідером серед яких є Японія. Співвідношення між страхуванням життя і ризикованими видами складає  тут 75% і 25% відповідно. У середині інтеграційних об’єднань, континентів таке співвідношення значно варіює. У країнах, що розвиваються, пострадянських країнах спостерігається зворотна картина. Наприклад, в Угорщині страхування життя займає 54,7%, ризикові види – 45,3%; у Болгарії – 34% і 66%; у Казахстані – 6,7% і 93,3%; у Білорусі – 5% і 95%; в Україні це співвідношення дорівнює 3,3% і 96,7% відповідно [124]. 
Страховий ринок країн Європи характеризується стійкими перспективами зростання не тільки за показником ємності ринку, але за багатьма аспектами. Він є найбільш розвиненим і високотехнологічним,   характеризується стабільним ростом страхової премії на душу населення (таблиця 2.2). 

Таблиця 2.2

Географічний розподіл світового страхового ринку в 2000-06 рр.

	Країни
	Обсяг страхових премій, млрд. дол. США
	Страхові премії на одну особу, дол. США
	Частка страхових премій у ВВП країн, %
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Джерело: [118]  
У розвинених країнах Європи у 2007 році страхова премія на душу населення склала $2,5–7 тис., зокрема, в Ірландії цей показник склав $7,2 тис., у Великобританії – $7,1 тис. в Нідерландах – $6,3 тис., в Швейцарії – $5,7 тис., в Данії – $5,1 тис., у Франції – $4,1 тис., в Німеччині і Австрії – $2,6. У той же час, навіть у самих розвинених країнах інших континентів, як в Японії – тільки $3,3 тис., в Канаді – $3 тис., в США– $4 тис. У трансформаційних та країнах, що розвиваються, рівень страхових премій на одну особу ще нижчий: у Словенії – $726 дол. в середньому на одну особу, з них $174 припадає на страхування життя і $552 – на ризикові види, у Росії – $209,4, у Венесуелі – $209,2, Бразилії – $202,2, Ботсвані – $222,1 [118 - 120].   

Про досить високу роль страхування в економіці країн свідчить частка страхування у ВВП. У середньому в світі у 2006 р. вона дорівнювала 7,5%, а по континентах цей показник значно відрізняється. Найбільшим він є у країнах Північної Америки, Європи, Азії. У розвинених країнах цей показник сягає 16,5%, тобто значущість страхового капіталу для фінансових ринків країн є дуже значною. Так, за показником частки отриманої премії у ВВП лідером виступає Великобританія, де частка страхування у ВВП становить 16,5%, причому 13,1% у ВВП країни припадає на збори по страхуванню життя. Другий результат у світі належить Південній Африці – 16% і 13% відповідно. Високе місце у світі займає Тайвань – 14,5% у ВВП, потім ідуть Південна Корея – 11,1%, Швейцарія і Франція – з показником 11,0% , Японія – 10,5% [118]. У східноєвропейських країнах, навпаки, частка страхування у ВВП у 2006 р. складала від 1,8 % (Литва) до 3,5% (Польща), в Україні – 2,6%. Відносно низькими залишаються тут і показники витрат населення на страхування, хоча й існує стійка тенденція до їхнього зростання. 
Національні страхові ринки відрізняються також присутністю іноземних страховиків, часткою іноземного страхового капіталу в активах компаній, часткою державної власності в активах страхового ринку. 
Провідні компанії Європи мають багаторічний досвід страхової діяльності зі сталим традиціями. Це дозволяє їм поширювати експансію на ринки країн, що розвиваються, у межах різних континентів.  

Лідери світового страхового ринку Allianze, АХА і AIG займають найбільш активну позицію у розвитку свого бізнесу на території країн зі страховими ринками, що розвиваються. Менші за ці компанії, виходячи на нові ринки, керуються географічною близькістю країни, короткостроковими фінансовими інтересами або необхідністю організаційних перетворень у компаніях унаслідок динаміки змін зовнішнього оточення. 

Крім того, в рамках регіональних угруповань простежується тенденція до кооперації між великими страховиками Європи. Так, німецька група Allіanz оголосила про створення в Італії групи за назвою Allіanz Sp на основі трьох компаній: RAS, Lloyd Adrіatіco and Allіanz Subalpіna. Це дозволить  посісти друге місце на італійському ринку страхування, обслуговуючи понад 7 млн. клієнтів.
Французька страхова група АХА уклала угоду про довгострокове партнерство з італійським банком Banca Monte deі Paschі dі Sіena (BMPS), який входить до складу однієї з п'яти найбільших фінансових груп Італії MPS Group. Угода, яка укладена 23 березня  і завершена 19 жовтня 2007 р., передбачає покупку 50% акцій у компанії зі страхування життя, такої ж частки пенсійного фонду MPS Dannі. Вона надала АХА право управління активами страхової компанії MPS Vіta (13 млрд. євро в 2006 р.) і пенсійного фонду MPS Dannі (близько 300 млн. євро) [121].  

Керівництво італійської страхової групи Generalі має намір до 2009 р. спростити організаційну структуру управління за рахунок злиття з іншими компаніями регіону. Розроблений стратегічний план розвитку на 2006-2008 р., відповідно до якого до 2008 р. прибуток Generalі повинен збільшитися до 2,9 млн. євро, перевищивши показник 2006 р. на 50%. За оцінками аналітиків, запланований економічний ефект від процесів реорганізації - 835 млн. євро. 

Німецька компанія зі страхування ризиків Gerlіng Konzern Allgemeіne (Кельн) об'єдналася з німецькою компанією HDІ Іndustrіe Versіcherung (Ганновер), що займається промисловим страхуванням, у компанію HDі-Gerlіng Іndustrіe Versіcherung A.G. 
Wіllіs AG, швейцарський підрозділ міжнародного страхового брокера Wіllіs, придбав швейцарську брокерську компанію Burkart Rіsk Consultіng & Partner (BRP). За прогнозами, це дозволить подвоїти операції Wіllіs у Швейцарії й розширити свою присутність на локальному ринку брокерських послуг. 

Швейцарська перестрахова група Swіss Re у 2006 р. підписала угоду про придбання частини бізнесу по страхуванню життя компанії Resolutіon в Standard Lіfe за 2,35 млрд. фунтів стерлінгів. За умовами угоди, Swіss Re придбає близько 4,5 млн. страхових полісів, а також активи на суму близько 31 млрд. фунтів стерлінгів компанії Resolutіon plc. Серед активів – компанії  Phoenіx Lіfe, Phoenіx & London і Phoenіx Pensіons. Крім того, Swіss Re  придбала 15% акцій одного з найбільших британських хедж-фондів – Brevan Howard Asset Management. В останні роки хедж-фонди розширювали базу своїх інвесторів. Частка в Brevan Howard є одним з елементів стратегії компанії по диверсифікованості інвестицій. Дана угода  відкриє доступ Swіss Re до частини індустрії управління активами, яка швидко розвивається. Рентабельність у цій сфері сягає 10,4% [118].   
Швейцарська страхова компанія Swіss Lіfe Holdіng збільшила прибуток в 1-му півріччі 2007 на 20,4% у порівнянні з цією ж половиною минулого року, з 551 млн. до 615 млн. швейцарських франків (близько $525 млн.). Загальні доходи компанії виросли на 16,2%, з 12,21 млрд. до 14,19 млрд. франків. Поліпшити свої фінансові показники компанії вдалося завдяки впевненому росту страхових платежів і скороченню операційних витрат. Компанія розглядає можливість продажу своїх підрозділів у Нідерландах і Бельгії. Кошти в розмірі близько 1 млрд. євро, отримані від продажу страхових підрозділів Swіss Lіfe, будуть спрямовані на ряд інших агресивних поглинань у Європі – у Франції, Німеччині [119].  
У Хельсінкі укладено договір про продаж 100% дочірньої компанії «Ингонорд» Російського страховика «Ингосстрах». Покупцем виступила компанія Fundіor AB, яка спеціалізується на страхуванні та інвестиціях у країнах Північної Європи. Страхові платежі СК «Ингонорд» за 2006 рік склали 7,7 млн. євро. Злиття «Ингосстрах» і Fundіor AB  ставить за мету продовження обслуговування інтересів російського бізнесу у Фінляндії і діяльність у сфері перестрахування ризиків «Ингосстрах» [124, 125].  

У країнах Східної Європи, крім Туреччини, страхування було зосереджено в руках великих державних монополій. Початок 90-х рр. в цих країнах характеризувався появою нового конкурентного середовища в галузі страхування, запровадженням нових законів та інших нормативно-правових актів щодо регулювання і контролю. Процес лібералізації економіки, що відбувався у той час в економіці і страхового ринку зокрема, затвердив нову ринкову стратегію розвитку страхування. 
Причиною лібералізації ринку страхових послуг у європейському регіоні послужив вступ у Європейський Союз низки нових держав (10 країн в 2004 р. і 2 країни – в 2007). У Польщі, Угорщині, Греції, Словенії, Латвії, Литві, Естонії, Словаччині, Болгарії та Румунії активно проводилася робота над відповідністю стандартам, що пред’являлися членам ЄС. Таким, наприклад, як скорочення частки держави на страховому ринку і зменшення бар’єрів для проникнення та рівноправного функціонування іноземних страхових компаній на внутрішніх ринках. Унаслідок цього, страховий ринок став більш привабливим для іноземних страховиків і інвесторів. 
На теперішній час лише у деяких постсоціалістичних країнах залишилась значна частка державного сектору на ринку страхування. За даними 2007 р., до них належить Македонія, де частка держави складає 98%, і страхову справу ведуть лише 2 найбільші компанії. Державному Хорватському приватизаційному фонду (Hrvatskі fond za prіvatіzacіju) належить контрольний пакет акцій Croatіa Osіguranje (80,6%). У Білорусі частка держави складає 59,1% страхового капіталу країни. Лідером ринку із загальною премією в 127 млн. євро є «Белгосстрах», яка одна може займатися обов’язковими видами страхування. Через великий вплив держави ринок Білорусі розвинений слабко [121]. 
(Вырезано)
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Рис. 2.1 Структура ринку страхових послуг Східної Європи у 2006 р.
У країнах Східної Європи страхування ризикових видів, переважає в структурі надходжень страхових премій. Однак, більш високими темпами  розвивається страхування життя. Так, у 2006 р. в області страхування життя в Польщі темп приросту становив 47,5%, а по страхуванню іншому, ніж страхування життя, цей показник дорівнював 11,5%. У порівнянні з міжнародними показниками це дуже високі значення. Для інших країн Східної Європи також спостерігається зростання у сфері страхування життя. Наприклад, в Угорщині обсяг зібраної страхової премії виріс в 2005-2006 рр. на 29,8%, у Латвії – на 47,5%, в Україні – на 42,4% (рис. 2.2) [118].  Така ситуація пояснюється відносно стабільною економічною ситуацією в цих країнах, а також зміною підходів до управління страхуванням під впливом лібералізації. 
У більшості країн Європи, темпи зростання страхових послуг у розрізі страхування життя та ризикових видів уповільнюються через достатню насиченість ринку, за винятком нових видів (страхування від природних катастроф, сучасних медичних страхових послуг), поширення системи пенсійного страхування внаслідок старіння європейського населення.  Відзначені тенденції розвитку характерні практично для всіх країн з розвиненими ринками страхових послуг. 
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Рис. 2.2 Динаміка страхових премій країн Східної Європи за 1999-2006 рр.
Найбільш освоєними є ринки Польщі, Словаччини, Угорщини: більшість відомих страховиків таких як Aviva, AXA, Generali, Allianz, Aegon, AIG, ERGO вже мають там свої філії або інші дочірні структури. Конкурентне середовище сприяло процесам входження іноземних страхових компаній, активізації злиття і поглинання всередині країн. На страхових ринках розвинутих країн страхові компанії виступають найбільш крупними представниками національних економік та разом з банками являються значними інституціональними інвесторами. 
Так, у зону партнерства ввійшов ряд ключових країн Центральної і Східної Європи – Угорщина, Румунія, Росія, Словаччина й Словенія. Група Ergo представлена на ринках загального страхування й страхування життя в Литві, Латвії, Естонії, Росії, Польщі, Чехії, Словаччини, Туреччині й Угорщині. Компанія BT Asіgurarі, що входить до групи Banca Transіlvanіa Fіnancіal Group, працює в сегменті індивідуального й корпоративного страхування в Румунії. Бельгійській групі КВС належить ряд компаній у Центральній і Східній Європі на загальну суму 1,4 млрд. євро. Наприкінці 2007 р. Європейський банк реконструкції й розвитку (ЄБРР) придбав  акції боснійського страховика UNІQA. Частка ринку SEB Dzіvіbas apdrosіnasana досягла понад 40% .
Протилежна картина спостерігається у країнах Балтії. Ситуація на ринках страхування Естонії Латвії і Литви, соціально-економічний розвиток яких подібний одне одному, в корені відрізняється від решти постсоціалістичної Європи. Ринок страхування цих країн майже закритий для провідних міжнародних страхових груп. Страховики, які успішно працюють в Прибалтиці, а більшість з них представляє Північну Європу, найчастіше відмовляються від подальшого розвитку в регіоні у силу бурхливого  економічного зростання (показник росту ВВП сягнув більш, ніж 10%), експорту, припливу іноземного капіталу. Прибалтійський економічний розвиток сприятливо позначився на місцевій страховій індустрії. У 2002-2007 рр. обсяг прибалтійського страхового ринку виріс приблизно в два з половиною рази [124].
Сприяє розвитку страхового ринку Східної Європи, крім ЄС, такі економічні об’єднання, як СНД, ОЧЕС, ГУАМ. Для України участь в цих організаціях відкриває певні перспективи і представляється необхідною. 

Основним показником, за яким оцінюється діяльність національних страхових ринків виступає обсяг страхових премій. За цим показником існує суттєва розбіжність, наприклад, між країнами-членами ОЧЕС. Це пов’язано, по-перше, з територіальними особливостями, а по-друге, – з різним рівнем розвитку національних страхових ринків. Тому з метою порівняльного аналізу поряд з обсягом страхових премій країни застосовують розмір страхової премії на одну особу і частку страхових премій у ВВП. Крім того, з’являються окремі показники, що характеризують особливості національного ринку в різних валютах. Усе це завдає проблеми поєднанню і аналізу страхового ринку країн ОЧЕС. Порівняльний аналіз на основі гармонізованої системи показників страхової діяльності виконується не тільки для національних ринків але й для таких відомих об’єднань, як ЄС, СНД, НАФТА, МЕРКОСУР, АТР, АСЕАН, ЕКОВАС, САДК, Шанхайської організації співробітництва (ШОС)  та ін. 
(Вырезано)

Страхові компанії Молдови у порівнянні з 2005 роком розширили продажі страхових продуктів у сфері фінансових ризиків (їх обсяг зріс удвічі – зі 165 до 372 тис. дол. США) та страхуванні транспортних засобів через договори CASCO (відбулося зростання на 60% – до 7,86 млн. дол. США). Якісне зростання в сфері CASCO досягнуто за рахунок розширення продажу нових автомобілів. У дев’ять разів (до 745 тис. дол. США) збільшилося страхування майна у сільхозгосподарчому секторі. Найбільше зростання кількості полісів відзначено у компаній, що страхують громадян для виїзду за кордон (у відносному вимірі збільшення відбулося на 50% і склало майже 1 млн. дол. США). Страхування життя збільшилося на 41% та досягло 1,8 млн. дол. США. Усього молдавські компанії зібрали страхових премій на 46,3 млн. дол. США [123].

Страховий ринок Румунії є більш розвинутим у порівнянні з ринками таких країн, як Вірменія,  Азербайджан, Україна і Грузія. Розвиток страхового ринку Румунії базується на принципах європейського, більш розвинутого ринку. Крім того, це пояснюється і тим, що страхові ринки розвиваються з різним ступенем інтенсивності, у різних масштабах і ефект проявляється більш чітко в окремих регіонах. Належність країни до визначеного регіону в значній мірі відбивається на її економічному розвитку. 
Вірменія, Грузія та Азербайджан успадкували нерозвинений страховий ринок колишнього Радянського Союзу, тому вони тільки починають робити шляхи до залучення у зовнішній страховий ринок. Ринок Азербайджану відрізняється стабільністю, але невисокими темпами зростання, що обумовлено жорсткими вимогами Міністерства фінансів до рівня капіталізації нових страхових компаній. У 2007 р. на ринку діяло 29 страховиків. За підсумками 2006 р. страхові компанії Азербайджану отримали страхових премій у розмірі 88,33 млн. манатів, виплатили 43,62 млн. манатів. У структурі премії переважають надходження по страхуванню катастрофічних ризиків (52,4%), страхуванню від пожежі (15,7%) і медичному страхуванню (10,9%). Ще 8,2% і 3,5% припало на страхування від нещасних випадків і страхування вантажів . Наведені показники підтверджують неузгодженість системи показників страхового ринку, що існує в деяких країнах. 
Особливістю страхового ринку Вірменії є відсутність обов’язкових видів страхування. На 1 січня 2007 р. у порівнянні з 2005р. загальна кількість страхових компаній, що ліцензовані і діють у Вірменії, складала 13 одиниць проти 23. Найбільшу частку ринку (близько 50%) займає один потужний страховик “Каскад Іншуранс”. Стримує розвиток національного страхового ринку Вірменії недовіра населення та підприємств до страхових інститутів. 
За підсумками 2006 р. загальний обсяг премій склав 5,1 млрд. драмів, з них всього 29,8 млн. драмів припали на частку страхування життя. Сукупний прибуток страхових компаній, що діють у Вірменії, склав 421,1 млн. драмів та збільшився за рік на 40.9%.  Слід зазначити, що загальний обсяг зібраної страхової премії зріс на 17.7%, а обсяг премій зі страхування життя – на 23.9%. Відзначимо, що у деяких компаній на основі їх заяв були відкликані ліцензії на здійснення цього виду страхування. На 24,9% збільшився сукупний розмір власного капіталу страхових компаній, склавши 5,526 млрд. драмів [121, 125]. 
Слабко розвиненим є і страховий ринок Грузії. За підсумками 9 місяців 2007 р. страхові компанії Грузії зібрали премію у розмірі 36,4 млн. євро, що на 70,5% більше показника аналогічного періоду минулого року (за 9 місяців 2006 р. – 21,3 млн. євро). Страхові виплати грузинських страховиків склали 9,3 млн. євро. У структурі премій найбільша частка припадає на страхування на випадок хвороби (38,6%). Частка страхування майна складає 15,01%, каско - 14,1%, 8,55% – страхування фінансових ризиків, 4,19% – страхування цивільної відповідальності, 4,19% – страхування життя, 3,38% – авіаційне страхування. 
На кінець 2007 р. на страховому ринку Грузії працювали 13 страхових компаній (проти 20 компаній у 2005 р.), більшість яких характеризується високим рівнем капіталізації. На долю трьох перших компаний приходилося 71,75% сукупних премії, або 26,1 млн. євро. До трійки лідерів увійшли: Aldagi BCI з часткою ринку 36,2% (премія склала 13,2 млн. євро), GPIH з часткою – 23,7% (8,6 млн. євро) і Imedi-L – 11,8% (4,3 млн. євро). Біля чверті страхових премій забезпечується за рахунок майнового страхування, що обумовлюється приватизацією, що активно здійснюється у теперішній час. Важливою рисою є процес злиття страхового та банківського капіталів [121, 124]. 
Таким чином, основна тенденція в розвитку страхового ринку країн ОЧЕС полягає в його інтеграції, а також у демонополізації і лібералізації національних страхових ринків, що розвиваються. Це обумовлено необхідністю протистояти конкуренції на страховому ринку, потребою в збільшенні прибутку за рахунок поширення географії діяльності, прагненням підвищити капіталізацію національних ринків, необхідністю зниження витрат, пов’язаних з веденням страхового бізнесу. Об’єднання страхових ринків країн ОЧЕС буде сприяти їх вирівнюванню на єдиних умовах. Разом з тим, страхування в цих країнах ще не стало суттєвим джерелом інвестицій у національні господарства, що потребує нарощування власного інвестиційного потенціалу. Не сприяють зближенню позицій на страховому ринку країн ОЧЕС відсутність єдності обліку діяльності страхування, не передбачені єдині підходи щодо формування звітності зі страхування і системи показників страхового ринку ОЧЕС. Тому назріла необхідність створення координуючого органу та призначення відповідальної крани для вирішення  питань страхування. 
Третім за значущістю у світі є ринок страхування країн Азії. Високі темпи його розвитку обумовлені лібералізацією економічного курсу та високою інвестиційною привабливістю більшості країн азіатського регіону. Найбільш розвинені страхові ринки сформувалися у Японії, Індії, Китаї. Вільний доступ на ці ринки привів до тенденції зростання збору страхових премій у період з 1996 р. по 2006 р. (додаток Б1) та експансії їх провідними страховиками світу, за рахунок яких був сформований значний страховий капітал. 

Найбільшу частку страхового ринку у цьому регіоні займає Японія,  яка за обсягом страхових премій займає 4 місце в світі після США, Німеччини Великобританії (у 2004 р. вона займала друге місце в світі). Усього в країні діє 48 страхових компаній. З них майже половина – з  іноземною участю (рис. 2.3). Найбільша питома вага іноземного капіталу належить страховикам із США (42%), у той час як у Франції, Німеччини, Англії сукупна частка – менше 10% . Графік підтверджує, що в динаміці частка страхового ринку Азії в більшій частині визначається рівнем розвитку страхового ринку Японії. 
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Рис. 2.3 Динаміка частки страхових ринків Азії і Японії 
в структурі світового ринку 
Страховий ринок Японії характеризується високою концентрацією капіталу: на 5 найбільших компаній припадає 85% страхових премій. У п'ятірку лідерів входять Tokio Maine, Mitsui Sumimoto, Sompo Japen, Aioi, Nippon Koa. У Японії немає жодної страхової компанії за участю держави. Більш того, входження держави в капітал компанії вважається ознакою неблагополуччя: це робиться в критичних ситуаціях, коли у компанії виникають проблеми з платоспроможністю. 
Загальний обсяг брутто премій всіх японських страховиків за 2006 рік на страховому ринку досяг 36,7 трлн. ієн ($ 460,3 млрд.). З них 75% припало на збори по страхуванню життя і лише 25% - на збори від решти всіх видів страхування. Сукупні брутто-премії страховиків не-життя в Японії в 2006 році досягли 8,5 трлн. ієн. З них на добровільні види автострахування доводиться 3,5 трлн. ієн, а на ОСАГО – 1,1 трлн. ієн. У загальному обсязі ринок моторного страхування забезпечує 54,5% (41,3% автокаско і 13,2% ОСАГО), на страхування від нещасного випадку доводиться 15,2%, на страхування від вогню – 17,1% загального об'єму брутто-премій страховиків за ризиковими видами [125].   
В останні роки на японському страховому ринку простежується тенденція до злиття компаній. Інвестиційно привабливими для японських  страховиків є російський ринок і ринки таких країн, як Бразилія, Китай і Індія. 
Ринок Південної Кореї займає другу позицію в регіоні. Обсяг страхових премій досяг 931 млн. євро у 2006 р. На його частку доводиться 12,6% загального  обсягу. Операційний прибуток страховиків склав 78 млн. євро. Така ситуація обумовлює інтерес до національного страхового ринку з боку глобальних страхових компаній. : з Німеччини (Munіch Re придбала 65% страхового підрозділу південнокорейської компанії Daum Communіcatіons Corp. на суму  близько $120 млн. Завдяки цій угоді, Munіch Re стала другим іноземним учасником південнокорейського ринку страхування автомобілів. Страхова компанія AXA, друга за величиною в Європі придбала автостраховика Kyobo Auto у компанії Kyobo Lіfe Іnsurance [125].
Найвищими темпами на азіатському континенті розвиваються ринки страхування Індії та Китаю, за рахунок яких частка Японії трохи знизилася, починаючи з 2006 р. Відомо, що за темпами соціально-економічного зростання Китай вийшов у лідери глобального ринку, активно йде процес розширення участі країни у світогосподарських зв’язках. 

Разом з тим, страховий ринок Китаю по ряду найважливіших показників суттєво відстає від рівня розвинених країн. У 2006 р. частка страхових премій на азіатському ринку складала 8,8%, у ВВП цей показник дорівнював 2,7%. 
У структурі зборів страхових премій в Китаї за період 1998-2006 рр. (додаток Б2) можна відзначити випереджальне зростання частки страхування життя (63,7%) над ризиковими видами (36,3%). За підсумками 2006 року платежі Chіna Lіfe досягли $27,8 млрд., що становить 51% від загального розміру платежів, отриманих всіма китайськими страховими компаніями за зазначений період [124].   

Високі темпи зростання китайського страхового ринку пов’язані зі вступом у 2002 р. країни до  СОТ. Під впливом лібералізації відбувається поступове збільшення присутності іноземного капіталу. Особливістю ринку Китаю є системний захист національних інтересів шляхом впровадження політики протекціонізму. 
Серйозним кроком лібералізації торгівлі страховими послугами стало те, що іноземні страховики отримали право надавати послуги з перестрахування та придбати акції національного страховика без одержання ліцензії. Разом з тим, Китай чинить бар’єри для іноземних страховиків, уповільнюючи процес видачі ліцензій на ведення страхової справи. 

Поява глобальних страховиків (Allіanz) на китайському ринку обумовила швидке зростання обсягів платежів у страхуванні життя у 2006 р.  Найбільша китайська страхова компанія Chіna Lіfe і американська General Electrіc почали співпрацювати в сфері розробки й просування різноманітних фінансових продуктів на внутрішньому ринку КНР в рамках меморандуму про стратегічне партнерство. Співробітництво General Electrіc з Chіna Lіfe буде здійснюватися в різних напрямках – сполучення широкої філіальної мережі китайської компанії з американським досвідом  в галузі фінансових послуг дозволить задовольнити зростаючі потреби з боку роздрібних споживачів Китаю. Експерти не виключають можливості взаємного обміну частиною акцій між двома компаніями [125].  
 Про свій вихід на китайський ринок заявив і бермудський перестраховик PartnerRe, який відкриє представництво в Пекіні. Нове представництво буде виконувати функції сполучної ланки з китайським ринком страхування й буде займатися операціями, не пов'язаними з одержанням прибутку. PartnerRe розглядає відкриття представництва в Пекіні як платформу для майбутньої експансії компанії на китайський ринок [120].   
В Індії лібералізація страхового ринку почалася в 1999 р. зі скасування державної монополії на страхування та перестрахування, причому обов’язкові операції перестрахування були передані національним страховикам. Після зняття обмежень увійшли на індійський ринок такі компанії, як Allianz, AIG, Zurich Insurance, Cigna та ін. Особливістю індійського ринку є те, що політика лібералізації дозволила іноземним інвесторам володіти до 40% капіталу національних страховиків. Завдяки приходу Bajaj Allіanz обсяг платежів зріс на 60%  і склав 640 млн. євро. 
Динамічний розвиток нових індустріальних країн Азії робить їх національні страхові ринки привабливими для західних інвесторів. Найбільшим гравцем у цьому регіоні є ТНСК Allіanz. Високими показниками страхування життя в загальному обсязі страхових премій характеризується страховий ринок Гонконгу (88,1%), Індії (86,5%), Тайваню (80,0%) і Японії (78,8%) [124].   

Під впливом глобалізації виникають нові інтеграційні угруповання та поглиблення процесів об'єднання  між країнами-сусідами і різними континентами. Європейські й азійські держави  у 1996 р. створили організацію азійсько-європейського співробітництва (ASEM - Asia - European Meeting), у рамках якої налагоджені взаємовигідні економічні, політичні та куль​турні зв'язки. Це сприяє торгівлі страховими послугами,   культурному та інтелектуальному обмінам між страховиками [124].  
Відносно новим об’єднанням у євразійському регіоні стала Шанхайська організація співпраці (ШОС), до якої входять Китай, Росія, Казахстан, Узбекистан, Таджикистан і Киргизія. Загальна територія держав ШОС складає 61% території Євразії; сукупний демографічний потенціал – четверта частина населення землі, а економічний потенціал включає наймогутнішу після США китайську економіку та економіку  Росії, яка активно повертає собі провідні позиції. Завдяки цьому країни ШОС можуть зайняти значущу частину світового страхового й перестрахувального ринків, які мають високий потенціал зростання. Показники страхової діяльності у розрізі країн, що входять до угруповання, за результатами 2007 р. наведені в табл. 2.3.
Таблиця 2.3

Основні показники страхової діяльності країн-учасниць ШОС за 2007р
	Країна
	Кількість компаній
	Всього страхових премій, млн дол. 
	Страхові премії, 
млн. дол.
	Страхові виплати, млн. дол.
	Страхові виплати, млн. дол.
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Розраховано за даними [121, 124]
Наведені дані свідчать про значну диференціацію у діяльності країн на страховому ринку та провідну роль Китаю у цьому об’єднанні. Вони підтверджують висновок про слабкий розвиток страхування життя на всьому пострадянському просторі. 

Страховий ринок 22 країн Латинської Америки і Карибського басейну для України з позиції інтеграції  у світову систему має невелике значення. Але він є привабливим для іноземних інвесторів, які здійснюють експансію українського ринку. Збільшення ємності страхового ринку у цьому регіоні значною мірою обумовлено наявністю постійних природничих катастроф та викликаних ними ризиків. 
На страхових ринках 15 країн регіону (з 22) збирають ледве більш $100 млн.дол. (біля 10%) страхових премій, інші 90% припадає на шість країн: Аргентину, Бразилію, Чилі, Колумбію, Мексику і Венесуелу. У 2006р. в порівнянні з 2000 р. темп зростання світого ринку склав 152,4%, а для страхового ринку  країн Латинської Америки – 175,0% [120].
У 2006 р. обсяг страхової премії склав близько 71,428 млрд. дол. США, а частка ринку у світовому досягла 1,92%. Більше половини всіх надходжень припадало на страхування інше, ніж страхування життя – 26 млрд. дол., і близько 16 млрд. дол.  склали внески по страхуванню життя. У середньому в Латинській Америці страхова галузь займає 2,4% від регіонального ВВП, при цьому 0,9% від ВВП припадає на страхування життя і 1,5% від ВВП - на ризикові види. Однією з причин цього є низький дохід на душу населення в регіоні. Бразильський ринок страхових послуг домінує серед країн латиноамериканського регіону. Його частка становить 35%. Потім ідуть ринки страхових послуг Мексики - 26%, Аргентини і Чилі - по 8%, Венесуели та Колумбії - по 5% [118].   
Мексика другий за величиною страховий ринок Латинської Америки після Бразілії. Вона тримає під своїм контролем понад чверті ринку континенту. Мексиканський страховий ринок поступається по розмірах бразильському, однак унаслідок постійної загрози природних катастроф, він є найбільшим перестраховим ринком за обсягом переданих ризиків (рис. 2.4). Графічні дані свідчать про значне зростання природних і техногенних катастроф з 90-х років. 
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Рис. 2.4 Динаміка страхової вартості великих природних і техногенних катастроф у 1970-2005 рр., млрд. дол.

Під час аналізу страхового ринку використовують узагальнені показники катастроф і адаптують моделі управління під збільшення частоти і серйозності впливів природних видів ризику. 

(Вырезано)

Таким чином, перспективи ринків страхових послуг, що розвиваються, залучають усе більшу кількість іноземних інвесторів. Тут, як у сфері страхування життя, так і в сфері ризикових видів страхування, темпи зростання значно вищі, ніж у країнах зі страховими ринками, що вже сформувалися. Незважаючи на зростаючу експансію з боку іноземних страховиків, місцеві страхові компанії, що володіють достатнім капіталом і чіткою стратегією розвитку, становлять реальну конкуренцію на національних ринках. 
Міжнародне визнання та фінансова сталість є важливими факторами в сфері страхування життя, враховуючи довгостроковий характер співробітництва між компанією та клієнтом. Найбільший обсяг страхових премій, котрі отримані іноземними страховиками, має місце в країнах Латинської Америки. Слідом ідуть країни Центральної і Східної Європи, потім країни Азії. У цілому спостерігається стійка тенденція збільшення частки іноземних страховиків більшою мірою в сфері страхування життя, ніж в інших галузях страхового бізнесу. 

2.2. Дослідження макроекономічної динаміки страхового ринку України 
як складової світового ринку страхових послуг

Український страховий ринок є невеликою складовою світового страхового ринку. Країна займає дуже скромне місце на світовому ринку страхових послуг. У 2006 р. частка страхового українського ринку становила всього 0,073% світового обсягу страхових премій (за даними www.swissre.com/sigma). До причин, що стримують зростання ринку, можна віднести  відсутність у населення довіри до страхових компаній, недостатній досвід у використанні страхових послуг, низький рівень життя більшості населення, недостатній розвиток ринку медичного страхування і страхування життя та ін.  В Україні страхування значно поступає іншим видам фінансових послуг. Активи страховиків непорівнянні, наприклад, з активами банків. Тому володіючи великим потенціалом розвитку, страховий ринок перебуває в стадії формування. Однак, Україна є одним з перспективних ринків у Східній Європі, особливо в області особистого страхування фізичних осіб, страхування життя і майнового страхування. 
 В останні роки розвиток ринку страхування України характеризується помірним ростом, який є, насамперед, слідством змін законодавчої бази [32-33], а також укрупнення і зростаючої капіталізації прямих страховиків і фінансово-промислових груп, членами яких вони є. Останній фактор, у свою чергу, є слідством економічного зростання в окремих видах економічної діяльності та рівня життя населення України. Відбувається поступове зростання кількості та вартості об’єктів страхування. З’являються нові види страхування, у тому числі обов’язкового. Відзначається зростання капіталізації страхових організацій, тобто страховий ринок доводить свою присутність на фінансовому ринку України.

Період 2000-2006 рр. характеризується динамічним розвитком страхового ринку України, що супроводжується зростанням кількості страхових компаній, розширенням напрямків страхової діяльності, збільшенням активів страховиків,  у тому числі і за рахунок іноземного капіталу, збільшенням обсягів страхових операцій. Треба відзначити, що 2004 р. за усіма показниками страхування, був роком підйому і це відповідало стану розвитку країни. Загальна (валова) сума страхових премій, отриманих страховиками України за  2004 р., становила 19,431 млрд. грн., що складає 5,63% до ВВП. За цим рівнем найважливіший макроекономічний показник страхування України  перевищив показники країн Східної Європи і СНД. Лише за рік рівень страхових премій до ВВП зріс на 2,21 від. п. (3,42% в 2003 р.). У порівнянні з 2003 р. обсяги вказаного показника зросли на 10,296 млрд. грн. або у 2,127 разів. Якщо темп приросту валових страхових премій склав у 2004 р. 112,7%, то для чистих премій (за мінусом страхових відшкодувань) – тільки 40%. Сума страхових премій, отриманих безпосередньо від страхувальників-фізичних осіб, склала 1046,2 млн. грн. [36, с. 14,16]. Але в 2005-06 рр. ці показники значно погіршилися (табл. 2.4).
Таблиця 2.4
Динаміка показників страхового ринку України

	Роки
	Активи, млн. грн.
	Активи за ст. 31 ЗУ, млн. грн.
	Резерви, млн. грн.
	Страхові премії, млн. грн.
	Страхові премії на 1 особу, дол. США
	Страхові виплати, млн. грн.

	2001
	
	
	
	
	
	

	2002
	
	
	
	
	
	

	2003
	
	
	
	
	
	

	2004
	
	
	
	
	
	

	2005
	
	
	
	
	
	

	2006
	
	
	
	
	
	


Джерело [36, с. 5, 8, 10]

У порівнянні зі страховими ринками розвинутих країн страховий ринок України відрізняється спеціалізацією національних компаній за обсягами зібраних премій за ризиковими видами страхування і незначною часткою страхування життя, що є протилежною тенденцією по відношенню до  світового ринку.
Так, кількість страхових компаній в Україні станом на 1.01.2007 р. складала 411 одиниць. У порівнянні з минулим роком їхня кількість збільшилась лише на 13 од., або на 3,3%. Із загальної кількості страхових компаній в 2007 р. лише 55 страховиків  здійснювали страхування життя, а 356 – спеціалізувалися на видах страхування інших, ніж страхування життя. Кількість діючих страхових компаній (СК) на кінець 2007 р.  становила вже 446 компаній та зросла на 35 СК (на 8,5% порівняно із 2006 роком). З них кількість страховиків, що здійснювали страхування життя (СК "life") зросла на 10 та становила 65, а кількість страховиків, що здійснювали види страхування інші, ніж страхування життя (СК "non-life") – на 25, і склало 381 компанію [36, с. 1].  
У результаті досить незбалансованою є структура страхового ринку України, що залишилася після ліквідації Держстраху у 90-х роки. Тому страхування життя викликає недовіру серед суспільства. 
Загальна (валова) сума страхових премій, отриманих страховиками від страхування та перестрахування ризиків за 2007 р. становила 18008,2 млн. грн., з них: 5654,4 млн. грн. (31,4%) - внутрішнє перестрахування, 112,2 млн.грн. (0,6%) – премії, які надійшли від іноземних інвесторів, решту – 12241,6 млн.грн. (68,0%) - премії від страхувальників. Співвідношення валових страхових премій до ВВП становило 2,7%, чисті страхові премії досягли 1,7% у ВВП, що на 0,1 відсотковий пункт перевищує аналогічний показник 2006 року. 
Діяльність страхового ринку свідчить про подальшу його стабілізацію. Протягом 1-2 кварталів 2007 р. з усіх видів страхування укладено 290,6 млн. договорів, у тому числі зі страхування життя - тільки 222,4 тис. У табл. 2.5 наведені показники страхових премій та страхових виплат у розрізі окремих видів страхування.

Таблиця 2.5
Динаміка страхових премій та виплат за 2005-2006 рр.

	Види страхування
	Валові страхові премії, 
млн. грн.
	Валові страхові виплати, 
млн. грн.

	
	2005
	2006
	Темпи приросту, %
	2005
	2006
	Темпи приросту, %

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Страхування життя
	
	
	
	
	
	

	Види страхування інші, ніж страхування життя, 
з них:
	
	
	
	
	
	

	Добровільне особисте страхування
	
	
	
	
	
	

	Добровільне майнове страхування
	
	
	
	
	
	

	- у т. ч.  страхування фінансових ризиків
	
	
	
	
	
	

	Добровільне страхуван-ня відповідальності
	
	
	
	
	
	

	1
	
	
	
	
	
	

	Недержавне обов’язкове страхування
	
	
	
	
	
	

	- у тому числі страхування цивільної відповідальності власників наземних транспортних засобів (звичайні та додаткові)
	
	
	
	
	
	

	Державне обов’язкове страхування
	
	
	
	
	
	

	Всього (усі види страхування)
	
	
	
	
	
	


Розраховано автором за даними  [121]

Тенденцією  страхового ринку України протягом багатьох років є зменшення рівня страхових виплат. Така тенденція спостерігається ще з 1999 р.  Проте при розрахунку рівня чистих виплат (відношення обсягу валових виплат за вирахуванням виплат, здійснених перестрахувальникам-резидентам, до обсягу валових премій за вирахуванням премій перестраховиків-резидентів), вільних від подвійного обліку операцій внутрішнього перестрахування, в 2004 році спостерігалося зростання даного показника до 14,6%. Таким чином, вперше за останні роки відбулася зміна тенденції до зменшення рівня чистих страхових виплат, і в 2004 році цей показник вже перевищив аналогічний показник за 2002 рік.
У 2006 р. у порівнянні з аналогічним періодом 2005 р. зросли обсяги страхових виплат майже по всіх видах. Зокрема, виплати зі страхування життя збільшилися на 65,3%, за добровільним майновим страхуванням на 39,7%, за обов’язковим страхуванням на 9,1%, за добровільним особистим страхуванням на 14,9%, за державним обов’язковим – на 8,3%. Зменшення обсягів страхових виплат (-28,2%) спостерігалося лише за одним видом - добровільне страхування відповідальності  [121].

Співвідношення між страховими преміями та виплатами на страховому ринку склалося негативне. По всіх видах страхування рівень виплат стосовно премій становить усього лише 0,15 у 2005 р. і 0,19 у 2006 р. У розрізі окремих видів страхування це співвідношення характеризується високою варіацією. Як свідчать розрахунки, у страхуванні життя в 2005 р. на 1 грн. страхових премій приходилося всього 0,03 грн. виплат, в 2006 р. – 0,035 грн. Тобто страхові виплати є украй низькими. Для ризикових видів страхування – в 2005 р. – 0,15 грн., а в 2006р. – 0,193 грн. відповідно, тобто в 5 - 5,5 разів вищий. Самий високий рівень виплат стосовно премій відзначається у добровільному особистому страхуванні – 0,52 в 2005 р. і 0,43 в 2006 р., трохи нижчий при страхуванні цивільної відповідальності власників транспортних засобів - 0,20 і 0,28, ще нижчий при добровільному майновому страхуванні – 0,13 і 0,18  [121]. На рис. 2.5 наведена динаміка валових страхових премій і виплат.
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Рис. 2.5 Динаміка валових страхових премій та виплат у 2002-2006 рр.

Однак, у першому півріччі 2007 р. страховиками здійснено страхових виплат на суму 1784,7 млн. грн. (майже у 2 рази більше, ніж за аналогічний період 2006 року), у тому числі зі страхування життя – 10,3 млн. грн. Рівень валових страхових виплат до страхових платежів становив вже 23,3 %, що на 8,3 відсоткових пункти більше ніж за відповідний період минулого року. 

Важливо підкреслити особливий характер зовнішнього середовища розвитку українського ринку страхових послуг. Український страховий ринок має відмінність від ринків інших держав. Перш за все, це стосується кількості страховиків, а також найвищих темпів їх зростання.  Тобто в межах національного ринку України функціонує чимала кількість страхових організацій, але більшість з них мають незначний обсяг активів, тому змушені певну питому вагу своїх зобов’язань передавати на перестрахування страховим організаціям інших держав. 
 До особливостей  страхового ринку України відноситься певний рівень його монополізації. За окремими видами страхування страховий ринок України дотепер є досить монополізованим. Слід підкреслити, що на ринку видів страхування інших, ніж страхування життя, спостерігається значний рівень конкуренції, тоді як на ринку страхування життя наявна помірна монополізація ринку. Для такої оцінки страхові компанії використовують спеціальний показник - індекс Герфіндаля-Гіршмана (ННІ) [71, с. 215].  Цей показник має певні межі, які дозволяють визначити наявність монополізму. Якщо індекс менше 1000, то мова йде про наявність конкуренції (наприклад, на ринках ризикових видів страхування у 2004 р.  він складав 310; перебільшення 1000 свідчить, що ринок монополізований (так, для ринку страхування життя він складав – 1500).
Можна вважати, що в досліджений період зберігалася позитивна тенденція до зростання рівня конкуренції на ринку страхування життя в помірних межах, а також позитивна тенденція до консолідації ринку ризикових видів страхування, наслідком якої стає зменшення кількості слабких компаній через вихід з ринку або поглинання їх фінансово сильними компаніями. Можна підтвердити цей висновок тим, що у 2007р. частка страхових премій за всіма видами страхування у трьох найбільш великих страхових компаній України становила 52,1% (в 2006 р. - 58,5%); у перших 10-ти страховиків – 86,4% (в 2006 р. - 90,1%). В цілому по ринку страхування життя індекс Герфіндаля - Гіршмана (HHI) склав 1234,0 (в 2006 р. - 1466,0).  Для сектору інших видів страхування частка валових премій перших трьох страховиків становила 12,6% (в 2006 р. - 12,2%); перших 50 страховиків – 74,4% (в 2006 р. - 74,7%). По всьому  ринку ризикових видів страхування індекс Герфіндаля- Гіршмана (HHI) склав 169,1 (в 2006р. - 162,7) [36, с.2].
Слід зазначити, що в більшості європейських  країн відсутня монополія в галузі страхування (за винятком Македонії, Хорватії, Білорусі). 
У таблиці 2.6 наведені кількісні показники національних ринків страхування деяких європейських держав.

Таблиця 2.6
Динаміка кількості страхових компаній деяких країн Європи

	Країна
	Кількість страхових компаній

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005
	  2006

	Хорватія
	
	
	
	
	
	
	

	Болгарія
	
	
	
	
	
	
	

	Македонія
	…
	…
	6
	…
	…
	9
	…

	Польща

- life

- non-life
	
	
	
	
	
	
	

	Австрія
	
	
	
	
	
	
	

	Україна

у тому числі:

- life

- non-life
	
	
	
	
	
	
	


Джерело: [126] 
 В умовах перехідного періоду повного усвідомлення необхідності страхування у населення України ще не з’явилося. Воно носить фрагментарний характер. Суспільна потреба в цьому виді послуг значна, але організаційно вона лише починає формуватися. Вочевидь, що в цьому проявляється одна з причин однобічності, а отже, недостатності державного регулювання в області страхування. 
Регулювання страхового ринку з боку держави в Україні здійснюється Державною комісією з регулювання ринку фінансових послуг (Держфінпослуг), яка запропонувала введення безстрокових ліцензій на ризикові види страхування. Це дозволить не витрачати час на безперервне переліцензування і зосередити увагу на  нагляді, аналізі звітності і контролі виконання нормативів [126].
До 2002 р. динаміка  рівнів валових і чистих премій до ВВП  мала  схожий характер, однак у наступні роки розрив між ними різко збільшився, про що свідчать дані,  що наведені на рис. 2.6. 
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Рис. 2.6 Динаміка страхових премій та виплат до ВВП 

в Україні у 1998-2006 рр.
Разом з тим, для українського ринку характерний низький ступінь захищеності по основних ризиках. Про це свідчить низький рівень розвитку страхового ринку. Усі інструменти зниження ризиків (страхування, соціальні програми, сформовані резерви та надзвичайні фонди підприємств) покривають невелику частину ризиків, у порівнянні з тими, які страхуються в розвинених країнах. При цьому незахищеність по основних групах ризиків спричиняє істотні бюджетні витрати з ліквідації наслідків стихійних лих, наданню соціальної підтримки громадянам.

Незрілість українського страхового ринку – один з факторів слабкості інвестиційного клімату і загальних умов економічної діяльності. Іноземні страховики присутні на українському ринку, але не мають на ньому сильних позицій. Частка іноземних компаній на ринку страхових послуг не дуже велика. Тому страховий ринок в Україні все ще залишається слабко розвинутим. За 2006 р. активи страхових компаній становили 23,995 млрд. грн. і збільшилися на 14,7% у порівнянні з 2005 р. Однак, частка іноземного капіталу в них складає всього 1,7 млрд. грн. або 7,1% загальної кількості активів (рис. 2.7).
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Рис. 2.7 Динаміка активів та резервів страховиків України
Страхові компанії з участю іноземного капіталу  розвиваються  швидше, ніж ринок у цілому. Як правило, вони працюють із нерезидентами, фізичними і юридичними особами. 
Концентрація іноземних інвестицій на українському ринку страхових послуг характеризується такими даними. У 2006 році загальний обсяг іноземних інвестицій у страховий ринок України складав близько 336 млн. дол. США. За результатами I кварталу 2007 року вони досягли 632,7 млн. дол. США, що відповідає 34,3% обсягу статутного капіталу страховиків України [121]. 

Страховий ринок в Україні характеризується низькою капіталізацією, незважаючи на наявність позитивних тенденцій до його нарощування. Це унеможливлює для страховиків приймати на себе великі ризики та вимагає виходу на іноземні ринки перестрахування. Практично 90% українських страховиків, тобто 354 компанії не можуть прийняти у забезпечення об’єкти з обсягом страхового ризику, максимальна сума по яких перевищує 10 млн. грн. (табл. 2.7). Це свідчить про те, що оператори страхового ринку є неспроможними з фінансової точки зору. Нижче наведене угруповання страхових компаній за обсягом ризиків, які вони можуть забезпечувати. 

Таблиця 2.7
Угруповання страхових компаній України 

	№
	Максимальна страхова сума за окремим об’єктом страхування на власному утриманні страховика, 

млн. грн.
	Кількість страховиків,

одиниць
	Кумулятивна кількість страховиків, одиниць

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	

	4
	
	
	


Розраховано за даними [35, с.28]
На основі наведеного розподілу страховиків автором розрахований коефіцієнт децільної диференціації. Розрахунки першого та дев’ятого децилів показав, що у 10% самих  низько капіталізованих компаній максимальний обсяг страхової суми на власному забезпеченні об’єкта страхування не перевищує 0,377 млн. грн., а в 10% самих високо капіталізованих компаній мінімальний обсяг становить 9,705 млн. грн. Звідси, коефіцієнт децильної диференціації (9,705:0,377 = 25,7) свідчить про дуже високу нерівномірність розподілу страхових компаній за ступенем капіталізації. Зокрема, мінімальний обсяг ризиків у 10% самих великих компаній у 25,7 разів перевищує максимальний обсяг у 10% дрібних компаній.

 Надзвичайно низькими в Україні є офіційні обсяги довгострокового страхування життя. Існуючі правові рамки проведення страхування і система державного регулювання у цій сфері не забезпечують достатніх стимулів для розширення масштабів страхування та особливо – страхування життя. Дотепер існує недовіра населення до вітчизняних фінансово-страхових інструментів, це стосується страхування життя, довгострокових, накопичувальних видів страхування. 

Подолання нерозвиненості сфери страхування і незавершеності його державного регулювання повинно стати загальнодержавною проблемою. Система впливу на страховий ринок з боку держави в Україні  остаточно не сформована. Нестійкість цієї системи викликана як внутрішніми, так і зовнішніми факторами, вона знаходиться під впливом стану макроекономічних процесів, що спостерігаються в економіці країни, яка реформується. 

(Вырезано)

• створення рівних умов для здійснення діяльності всіма страховими організаціями на території України; 

• введення стимулюючої податкової політики для розвитку особистого страхування, довгострокового страхування життя, участі страховиків у системі недержавного пенсійного забезпечення;

• створення фонду гарантування страхових виплат по договорах страхування життя;
• підвищення рівня страхової культури населення;

• удосконалення форм статистичного обліку та звітності страхових організацій, у тому числі з метою проведення аналізу конкурентного середовища на регіональних ринках страхових послуг.
Таким чином,  страховий ринок, який динамічно розвивався протягом 2000-2004 рр., у наступні 2005-2007 рр., як і інші сфери економіки, погіршили свої позиції. Це знайшло відбиття в зниженні багатьох фінансових показників, насамперед, отриманих страхових премій, доходів і активів, що привело до зниження можливостей страхових компаній здійснювати інвестиційну діяльність.

Розвиток страхового ринку і наближення української практики страхування до загальносвітової полягає у посиленні державного регулювання страхової діяльності, впровадженні та реалізації в Україні нових видів страхування і страхових продуктів, підвищенні їх якості з орієнтацією на клієнтів. Це буде сприяти  лібералізації торгівлі страховими послугами, інтеграції українського страхового ринку у світову фінансову систему, виходу українських компаній на зарубіжний ринок у якості рівноправних партнерів.
2.3 Взаємодія українського страхового ринку з ринками

 європейських країн 

Зростаюча роль страхування в національній і світовій економіці, загострення конкуренції вимагають вироблення певного механізму регулювання на цьому ринку як на національному, так і на міжнародному рівнях. Страхова система є специфічною сферою економіки, людської діяльності, тому вимагає державного та міждержавного регулювання. З метою узгодження інтересів і вирішення загальних проблем страхових організацій створюються міжнародні страхові інститути, асоціації, союзи. 
Метою глобалізації світового страхового ринку є формування глобального  страхового простору через усунення законодавчих і економічних бар’єрів між національними страховими господарствами. Виходячи з цього, автор підтримує думку вітчизняних вчених [105] щодо необхідності створення міжнародних інститутів регулювання сфери страхування: 
· формування єдиного фінансового, інформаційно-мережного простору на страховому ринку за допомогою розвитку нових інформаційних і мережних технологій управління страховим і фінансовим бізнесом;
· концентрація страхового й перестрахувального капіталів в результаті процесів злиття і поглинання, формування на цій основі транснаціональних страхових суспільств (ТНСС);
· зрощування страхового, банківського, інвестиційного і позичкового капіталу та формування фінансових корпорацій, інтегрованих транснаціональних фінансових груп (ТНФГ);
- концентрація на ринку страхових посередників, а також споживачів страхових послуг, що проявляється у зростанні капіталізації ТНК і ТНБ, що й змінює їхній попит на традиційні страхові послуги;
-
поява альтернативного страхування і перестрахування;

- розповсюдження нових методів управління ризиками, заснованих на управлінні активами страховиків і способів організації страхового захисту страхувальників [105, с.26].
Підвищення екологічних і техногенних ризиків та необхідність їх страхування, реалізація Концепції сталого розвитку потребують урегулювання страхових ризиків з боку міждержавних об'єднань таких, як  Римський клуб, Міжнародний інститут прикладного системного аналізу (IIASA, Люксембург, Австрія), Міжнародна федерація інститутів перспективних досліджень та ін.

У даний час регулювання відносин у сфері страхування на міжнародному рівні здійснюється на підставі Конвенції ООН про договори міжнародної купівлі-продажу, прийнятої у Відні в 1980 р. , а також правилами ГАТС, нормативними актами ВТО [124]. Крім того, страхові операції регулюються міжнародними страховими асоціаціями та союзами, перелік яких наведено у  (табл. 2.7). 
Таблиця 2.7

Міжнародні організації, що регулюють діяльність на глобальному 
страховому ринку

	№ п/п
	Назва міжнародної організації
	Сутність діяльності

	1
	Міжнародна асоціація із страхування кредитів (МАСК)
	(Вырезано)




(Вырезано)

Складено на основі даних [121, 124, 125]
Ефективна система страхування припускає навіть в рамках національної держави міжнародну відвертість і міжнародний розподіл зв’язаних ризиків, оскільки їх зростання перешкоджає зміцненню позицій страхових компаній. Чим ширше розподілені ризики, тим більші за обсягом ризики можуть бути прийняті на страхування страховими компаніями. Природно, дана стратегія розосередження ризиків не обмежується кордонами окремих держав [121]. 
Глобальна співпраця між відомствами страхового нагляду стала для фінансового ринку  дуже важливою. Це пояснюється глобальною співпрацею на національному, на європейському, міжнародному та усесвітньому рівнях. Співпраця між відомствами фінансового нагляду у межах окремих країн передбачає комплексну взаємодію між відомствами страхового нагляду, між собою і на міжсекторальному рівнях, тобто разом з відомствами банківського нагляду і нагляду за цінними паперами.  
Для України є важливим вибір пріоритетних напрямків участі у міжнародній економічній інтеграції. За період реформування одержали розвиток такі напрямки інтеграції у зовнішньоекономічній стратегії країни:
· розвиток зовнішньоекономічної діяльності переважно на базі двосторонніх торговельних відносин, що передбачають створення зон вільної торгівлі;
· угода про поглиблення зони вільної торгівлі з ЄС, так звана «ЗВТ +»;

· поглиблення інтеграційних відносин у межах регіональних угруповань із українською участю;
- включення у тієї або іншій формі до діяльності найбільш успішно функціонуючих світових економічних блоків [124].
 Для кількісної оцінки взаємодії страхових ринків у дисертаційному дослідженні автором запропоновано використання кореляційно-регресійного аналізу. Було поставлено завдання кількісно оцінити вплив на український страховий ринок з боку світового страхового ринку, а також найближчих сусідів – страхових ринків країн ЄС, Росії, Угорщини і Польщі (табл.2.8). Такий підхід пояснюється тим, що ЄС і Росія є основними торговельними партнерами України, а страхові ринки Угорщини та Польщі характеризуються протилежними тенденціями свого розвитку: майже повна втрата ринку національними страховиками Угорщини і незначна присутність іноземного капіталу на страховому ринку в Польщі. Передбачено, що отримати кількісну оцінку взаємодії ринків страхування різних країн можна за допомогою параметрів побудованих моделей і характеристик сили  зв’язків між показниками ємності страхових ринків. У табл. 2.8  представлені похідні дані для виконання розрахунків. 
Таблиця 2.8
Обсяги страхових премій у деяких країнах світу (млн. дол. США)

	Роки
	Світ у цілому
	ЄС**
	Росія
	Угорщина
	Польща
	Україна


·  Перераховано автором для країн ЄС 25
Ємність страхового ринку України оцінена обсягом страхових премій, величина яких виступає результативним фактором (у моделях позначена Y). Факторами, що виявляють вплив на український страховий ринок, з’явилися страхові премії світового ринку, а також країн ЄС, Росії, Польщі і Угорщини (у розрахунках позначені хi). Їхній вибір обумовлений соціально-економічними, геополітичними факторами, близькістю країн, прийняттям Україною багатьох страхових механізмів, які діють у цих країнах. 
Оцінка виконана на основі статистичних даних перелічених країн за 1999-2006 рр. Під час побудові динамічних моделей виникає явище автокореляції (залежності обсягів страхових премій від показників попередніх років), тому для її усунення в модель був уведений ще один показник – фактор часу (t). Розрахунки виконані з використанням програми BP STAT  (Додатки  В1 - В4).

Розрахунки показали, що взаємодія страхового ринку України із країнами  ЄС  виражається наступною залежністю:

Yxt = - 1978,964 + 0,003 х + 117,214 t,

де Y – ємність українського страхового ринку;

  х – ємність страхового ринку країн ЄС;

      t  –   фактор часу.
Побудована модель означає, що під впливом страхового ринку ЄС ємність українського страхового ринку зростає. На це вказують позитивні значення параметрів моделі. Коефіцієнт детермінації (0,805) свідчить, що при ізольованому впливі страховий ринок України на 80,5% залежить від страхового ринку ЄС. Коефіцієнт регресії (0,003) показує, що при збільшенні обсягу страхових премій країн ЄС на 1млн. дол. США обсяг страхового ринку України збільшується на 0,003 млн. дол. США. (Додаток В1).
Виявлені закономірності можна пояснити тим, що інтеграційні процеси в Євросоюзі перебувають на більш високому рівні, який ще не досягнутий в інших світових регіональних організаціях. Саме в цьому контексті особливо важливого значення набуває розроблена принципово нова стратегія східної політики Європейського Союзу, нової філософії міжнародних відносин в центральноєвропейському регіоні, зокрема з Україною. Нова структура відносин ЄС з Україною визначає пріоритети співробітництва як на двосторонньому, так і на регіональному рівнях. 
Зближення національних ринків країн і перспективи створення єдиного страхового ринку країн ЄС і України регулюється правовими нормами Європейської комісії із страхування Comit Europen des Assurances (CEA), яка представляє регіональне об'єднання національних страхових союзів з 30 повноправними членами і асоційованими союзами. Діяльність комісії спрямована на розширення співробітництва між національними страховими ринками країн регіону через ліквідацію бар’єрів у русі страхових послуг та повну або часткову уніфікацію страхового законодавства [124]. 
Аналіз показав, що на теперішній час серед найбільш великих іноземних інвесторів на національному страховому ринку переважають російські страхові групи, що підтверджують наступні дані:
	Іноземний інвестор (країна)
	У сферу впливу входять

	Інгосстрах (Росія)
	(Вырезано)

	РЕСО-гарантия (Росія)
	(Вырезано)

	Супутник (Росія)
	(Вырезано)

	Російський стандарт (Росія)
	(Вырезано)

	Національний резервний банк (Росія)
	(Вырезано)

	AIG (США)
	(Вырезано)

	BNP Paribas Group (Франція)
	(Вырезано)

	AXA (Франція)
	(Вырезано)

	SEB (Швеція)
	(Вырезано)


Крім того, слід додати, що російські інвестори, які присутні на українському ринку (Інгосстрах, РЕСО) є лідерами страхування в Росії. Поведінка «Інгосстрах» на українському ринку відповідає агресивній стратегії глобального страховика Allіanz, який поглотив частку російських компаній. Така тактика властива також компанії РЕСО, акції якої придбав ЄБРР [124]. 
На початку 90-х Allіanz першим серед іноземних страхових компаній вийшов на ринки країн Центральної й Східної Європи. Allіanz поглинув україно-російський бренд "РОСНО Україна", тому відбулася зміна бренду в Allіanz". Інтеграція РОСНО Україна в бренд Allіanz є одним з етапів єдиної стратегії Групи по управлінню брендами компаній, що працюють у країнах СНД. Зміна назви РОСНО Україна на Allіanz торкнулась усіх сфер взаємодії компанії з клієнтами та партнерами, розпочалася робота з приведення діяльності регіональних представництв РОСНО Україна у відповідність цінностям і ідеології бренду Allіanz. Тому можна чекати, що компанія "РОСНО Україна" продовжить агресивну стратегію "РОСНО" під новим брендом Allіanz, незважаючи на те, що стратегія Allіanz у Європі кардинально відрізняється від стратегії РОСНО в Росії. Разом з тим, у Росії назва "РОСНО" не буде змінюватися, оскільки цей бренд дуже відомий. 
На початку 2007 р. на російському страховому ринку відбулося два злиття ("РОСНО" і "Прогресс-гарант", які придбані цим же лідером світового ринку страхування – компанією Allianz), що продемонструвало ступінь інтересу європейських страховиків до російського страхування. Впродовж 2006-07 рр. відбулися наступні поглинання:
	Компанія
	Інвестор
	Збір премії компанії в 2006 р. 
(млн. дол.)
	Частка, що придбана  

	РОСНО
	Allianz
	701,8
	49,7% *

	Інгосстрах
	Generali Group
	1 121,3
	40,0%

	НАСТУ
	Zurich Financial Services
	241,1
	66,0%

	Прогрес-Гарант
	Allianz
	148,2
	100,0%

	РЕСО-гарантия
	ЄБРР
	825,7
	10,0%

	* загальний розмір частки після купівлі  -  97%
	


Складено за даними [121, 124]. 
Стрімке зростання ємності компанії "РОСНО Україна" пояснюється ростом портфелю авто КАСКО і агресивною тарифною й комісійною політикою з нестраховими посередниками. Компанія утримує рівень виплат по КАСКО близько 40% (за підсумками  2007 р.), що обумовлено грамотною політикою й досвідом німецького концерну Allіanz .
Таким чином, поведінка російських страховиків на українському ринку відповідає стратегії західних інвесторів, що входять на ринок страхування Росії. Тому ця тенденція обумовлює схожість впливу російського і європейського страхових ринків на розвиток страхування в Україні. Такі висновки підтверджуються розрахунками кількісних параметрів взаємодії російського та українського ринків на основі кореляційно-регресійного аналізу. Отже, не випадково, за силою впливу на український страховий ринок взаємозв’язок між страховими ринками України і Росії кількісно практично однаковий, як і України з країнами ЄС. Побудована нами модель взаємозв’язку українського та російського страхових ринків (Додаток В2) має вигляд:

Yxt = - 593,722 + 0,235 х - 129,673 t,

де Y – ємність українського страхового ринку;

  х – ємність страхового ринку Росії;

      t  –   фактор часу.
Як свідчать розрахунки, ємність страхового ринку України під впливом російського збільшується, але характеризується уповільненням росту. Це можна пояснити тенденцією екстенсивного зростання українського ринку під впливом російських страховиків, які мають велику ємність, але не досягли ще якості надання страхових послуг у порівнянні з західними інвесторами. Коефіцієнт детермінації (0,804) свідчить, що при ізольованому впливі страховий ринок України на 80,4% залежний від страхового ринку Росії. Коефіцієнт регресії показує, що при збільшенні обсягу страхових премій Росії на 1 млн. дол. США обсяг страхового ринку України збільшується  на 0,235 млн. дол. США.
Таким чином, найбільш сильний вплив на розвиток страхового ринку України виявляють ринки ЄС і Росії, вони є найважливішими зовнішньоекономічними і фінансовими партнерами. На Росію і країни ЄС приходиться основна частина зовнішнього боргу України. Значущість ЄС як зовнішньоекономічного партнера помітно зросла після розширення ЄС за рахунок країн Центральної та Східної Європи, включаючи колишні радянські прибалтійські республіки. До цього можна додати високий рівень економічної кооперації, що склалася у цей час, а також те, що основні обсяги інвестицій в економіку України йдуть з Росії і Євросоюзу. Розвитку зовнішньоекономічного співробітництва між ними сприяють такі об’єктивні причини, як географічна близькість, тривала історія політичних, господарських і культурних зв’язків, ємний фінансовий ринок, а також взаємодоповнюваність економік і інфраструктури країн. 

За нашими розрахунками, страховий ринок ЄС у 2006 р. в 477 разів перевищував ринок України, а страховий ринок Росії – в 7,9 разів, однак ступінь впливу їх практично однакова. На рис. 2.8 представлені ланцюгові темпи зростання страхових премій на ринках країн ЄС, Росії і України. 
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РРис. 2.8 Динаміка зростання страхових премій у 1999-2006 рр. 
У країнах ЄС динаміка страхових премій характеризується стійкою, поступальною тенденцією розвитку, без стрибків зростання або зниження та невисокими темпами приросту. Для страхового ринку Росії характерна хвилеподібна динаміка з більш високими темпами приросту в 2000-2001 рр. ніж у ЄС, з наступною відповідністю розвитку ринку в країнах ЄС. 
Динаміка страхового ринку України до 2004 р. характеризувалася високими темпами приросту ємності ринку і різким зниженням у наступному році. А 2006 р. можна назвати роком повернення України до групи країн з високими макроекономічними показниками. Незважаючи на різний характер динаміки страхових ринків ЄС та Росії, сила їх впливу на український ринок практично однакова. В процесі взаємодії кожна країна висуває на перший план захист інтересів своїх страхувальників, не допускаючи під час інтеграційного проникнення на національний ринок порушень з боку страховиків інших країн. 
Україні з метою розширення своїх позицій необхідно орієнтуватися також на ринки країн-сусідів – Польщі та Угорщини, враховуючи історичні корені та національні традиції Західної України и цих держав, інституціональні особливості, близькість країн і соціально-економічних інтересів. 
Українські страховики виходять на ринки сусідніх країн, створюючи представництва і дочірні компанії. Для України інтерес представляють саме Польща та Угорщина, тому що стратегія інтеграції їх страхових ринків протилежна. Крім того,  ринки цих країн є привабливими для українських страховиків. 
Так, в Угорщині у Будапешті було відкрите перше зарубіжне представництво вітчизняної СК «Універсальна», яке спрощує врегулювання страхових випадків і здійснення виплат. У портфелі компанії вагому частку займає обов'язкове страхування цивільної відповідальності автовласників, що виїжджають за рубіж («зелена карта»). У планах «Універсальної» – відкриття представництв в Польщі, Чехії, Словаччині і Росії. Створення бизнес-підрозділів в цих країнах дозволить ефективніше захищати інтереси клієнтів за кордоном. Крім того, іноземні компанії-партнери «Універсальної» зможуть врегулювати страхові випадки в Україні. Відомо, що, наприклад, в Польщі «Універсальна» активно співробітничає з компаніями Varta і PZU. 
Можливість інтеграції страхових ринків України та Угорщини пояснюється наступним. Під час приєднання до Європейського Союзу (2004 р.) Угорщина перейняла митну систему ЄС, і згідно з положеннями Угоди про партнерство і співробітництво, підписаною між Україною та Європейським Союзом, здійснює забезпечення найбільшого сприяння у торгівлі з Україною, тобто гарантує пільги для українських страхових послуг.
Природно, що відкриття зарубіжних представництв – надійний спосіб привернути нових клієнтів. Потенційним зарубіжним інвесторам страхова компанія «Універсальна» готова надати такий вид послуги, як страхування бізнесу в Україні. Враховуючи, що кількість західних проектів з інвестування до України росте, такий напрям страхування може стати перспективним для компанії [121]. 

За нашими розрахунками, страховий ринок Угорщини в 1,4, а Польщі –в 4, 4 рази більше українського. Але ступінь впливу Угорського ринку також незначно уступає ЄС і Росії. Застосовуючи розглянутий вище метод, була оцінена взаємодія страхового ринку України і Угорщини. Наявність взаємозв’язку  підтверджує побудована нами модель:
(Вырезано)

де Y – ємність українського страхового ринку;

  х – ємність страхового ринку Угорщини;

      t  –   фактор часу.
Коефіцієнт детермінації (0,802) свідчить, що при ізольованому впливі страховий ринок України на 80,2% залежний від страхового ринку Угорщини. Причому у динаміці ця залежність підсилюється. Коефіцієнт регресії показує, що при збільшенні обсягу страхових премій Угорщини на 1 млн. дол. США обсяг страхового ринку України збільшується на 1,096 млн. дол. США (Додаток В3). Досвід Угорщини цікавий для України тим, що незважаючи на повне відкриття страхового ринку і його експансію страхові компанії залишаються національними, оскільки зареєстровані в країні і здійснюють страховий бізнес за законами країни. Присутність іноземного капіталу не заважає нарощувати обсяги послуг, забезпечуючи зростаючий страховий захист населенню і бізнесу, розповсюджувати страхову культуру. 

Слабкіший, але досить сильний зв’язок між страховими ринками України і Польщі виявлено за побудованою моделлю:     
(Вырезано)

де Y – ємність українського страхового ринку;

  х – ємність страхового ринку Польщі;

      t  –   фактор часу.
Інтерпретація моделі дозволяє зробити висновок, що ємність страхового ринку України під впливом польського зростає з уповільненням. При ізольованому впливі зміни на страховому ринку України на 70,6% викликаються змінами страхового ринку Польщі. Причому була виявлена протилежна закономірність: при збільшенні обсягу страхових премій Польщі на 1 млн. дол. США обсяг страхового ринку України зменшується на 0,051. Це можна пояснити тим, що в Угорщині вже відкриті представництва України, а зі страховиками Польщі вітчизняні страховики тільки співпрацюють (Додаток В4).
Підтвердженням цього слугує і те, що у 2005 р. в рамках зустрічі делегацій Ліги страхових організацій України та Польської страхової палати (Polska Izba Ubezpieczen) відбулося підписання Угоди про співробітництво. Під час спільного засідання сторони презентували розвиток страхових ринків Польщі та України і відмітили багато спільних рис. Підписана угода передбачає проведення постійного інформаційного обміну з питань розвитку ринків та його законодавчого забезпечення. Сторони також домовилися про проведення спільних семінарів та конференцій, засідань робочих груп. Реалізацією даної Угоди можна вважати проведення V Міжнародного Ялтинського Форуму учасників страхового ринку, на якому розглядався досвід страхування у Польщі, а саме: тенденції розвитку; адаптація національного страхового законодавства до міжнародних вимог; досвід залучення іноземних інвестицій в страхові компанії; сприяння розвитку ринку страхування життя  та ін. [121]. 
(Вырезано)

На  рис. 2.9 видна досить близька тенденція зміни страхових премій у Польщі і Угорщині. Страховий ринок України з 1999 р. до 2002 р. розвивався високими темпами, в 2003-2004 рр. – стрибкоподібно, а в наступні два роки темпи розвитку, як і інших макроекономічних показників, погіршилися. 
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Рис. 2.9 Ланцюгові темпи зростання страхових премій у 1999-2006 рр.

Таким чином, Україна у взаємодії з міжнародними організаціями поступово створює механізм захисту державних інтересів через активну участь у тих об’єднаннях, які відповідають не тільки тактичним, тобто сьогоденним намірам країни, а й тим, що розраховані на перспективу. При цьому Україна вимагає від себе й від інших партнерів жорстко дотримуватися принципу паритетності в міжнародних відносинах. Особливості взаємодії страхових ринків різних країн впливають на страховий ринок України і сприяють його залученню у світовий страховий простір. 
Отже, страховий ринок України більшою мірою перебуває в сфері впливу світового ринку, країн ЄС,  у тому  числі Угорщини та Польщі, Росії та інших. Це дозволяє зробити висновок, що взаємодія страхових ринків цих країн повинна допомогти розкриттю потенційних можливостей ефективної участі у світогосподарчих фінансових процесах. У цьому контексті інтеграційне співтовариство з ними необхідно будувати як складову частину світового господарства, орієнтовану на його норми і правила. Таке співтовариство буде послідовно йти по шляху формування відкритої економіки та широкої лібералізації  зовнішньоекономічних зв’язків.
Висновки до 2 розділу
Світовий ринок страхових послуг характеризується стійким зростом, зміною географічної структури, різною динамікою розвитку. Ємність світового ринку страхових послуг виражається обсягом отриманих страхових премій, які у 2006 р. склали 3723,4 млрд. дол. США. У порівнянні з 2000 р. він  виріс на 52,4%. У структурі світового страхового ринку у 2006 р. на країни Європи припадало 39,9%,  на країни Північної Америки - 33,8%, Азії-  21,5 %, Латинської Америки та Карибського басейну - 1,9%,  Австралії і Океанії - 1,6 %,  Африки - 1,3%. Частка України в структурі страхового ринку ще незначна - 0,073%.

Структурні зміни у складі світового ринку відбулися за рахунок розвитку страхування в країнах Центральної та Східної Європи, країнах СНД і Балтії при зниженні частки країн Північної Америки, Азії, Океанії. Реформи передбачали демонополізацію і приватизацію страхового сектору, розширення доступу іноземних страховиків на національні ринки страхування та перестрахування, у розвитку комерційного страхування життя і пенсійного забезпечення. Для розвинених країн характерною рисою є переважання ринку страхування життя у порівнянні з іншими видами страхування. У країнах, що розвиваються, картина протилежна: більший розвиток отримали ризикові види страхування.  Разом з тим, це можна вважати позитивним моментом, оскільки існує великий потенціал росту страхового ринку в цьому сегменті. 

Найбільш розвиненим і високотехнологічним є страховий ринок країн Європи зі стійкими перспективами росту за рахунок експансії на ринках менш розвинених країн. Роль страхування у економіці розвинених країн значна, про що свідчить висока  частка страхування у ВВП. Для світового ринку вона становить у середньому 7,5%. Лідерами за цим показником є Великобританія (16,5%), Південно-Африканська Республіка (16%), Тайвань (14,5%), Південна Корея (11,1%) , Швейцарія (11,0% ) і Франція (11,0%) , Японія (10,5%).
У період лібералізації доступ на національні ринки страхових послуг іноземних страховиків здійснювався за допомогою створення і розширення дочірніх компаній або купівлі вже існуючих невеликих страхових компаній. Розвинені країни в рамках концепції загальної лібералізації докладають послідовних зусиль для максимальної інтеграції національних страхових ринків у єдиний світовий фінансовий простір. Їхня зацікавленість викликана в першу чергу тим, що більш висока конкурентоспроможність їх страхових корпорацій забезпечує більш впевнену перевагу на закордонних ринках, а високий рівень розвитку фінансових інструментів забезпечить приплив капіталу з менш розвинених країн по страхових каналах.
До особливостей страхового ринку України відносяться його невелика частка в складі світового ринку, певний рівень монополізації за окремими видами страхування. На відміну від ринків інших країн, він характеризується високими темпами росту кількості страховиків, але більшість з них мають незначний обсяг активів, тому змушені питому вагу своїх зобов’язань передавати на перестрахування страховим організаціям інших країн. Для українського ринку характерний низький ступінь захищеності за основними ризиками, що пояснюється низьким рівнем розвитку страхового ринку. Незрілість українського страхового ринку підтверджується слабкістю інвестиційного клімату та загальних умов економічної діяльності.
Особливості взаємодії страхових ринків різних країн впливають на страховий ринок України і сприяють його залученню у світовий страховий простір. Наше дослідження показало, що страховий ринок України  перебуває в сфері впливу світового ринку, країн ЄС,  особливо Угорщини і Польщі, а також Росії. Це дозволяє зробити висновок, що взаємодія страхових ринків цих країн повинна допомогти розкриттю потенційних можливостей ефективної участі України у світогосподарчих фінансових процесах. Інтеграційне співтовариство необхідно будувати як складову частину світового господарства, орієнтовану на його норми та правила, що буде сприяти формуванню відкритого страхового ринку.
Страхова послуга 





Невідчутність





Нестаріння 





Непостійна якість





Неможливість збереження





Суспільна корисність





Виконується на замовлення клієнта 





Галузь страхування





Особисте страхування





Майнове страхування





Страхування відповідальності





Страхування життя


Страхування від нещасних випадків та хвороб 


Страхування для отримання додаткової пенсії


Медичне страхування 





Страхування засобів наземного транспорту


Страхування засобів повітряного транспорту


Страхування засобів водного транспорту


Страхування вантажів


Страхування інших видів майна


Страхування фінансових ризиків





СЦВ* власників автотранспортних засобів 


СЦВ перевізника


СЦВ підприємств-джерел підвищеної небезпеки 


СЦВ професійної відповідальності


Страхування відповідальності за невиконання забов’язань 


Страхування інших видів цивільної відповідальності


Перестрахування





Види та об’єкти страхування у зовнішньоекономічній діяльності





- автомобілі легкові, вантажні, вантажно-пасажирські, мікроавтобуси (КАСКО);


- відповідальність автовласників та автоперевізників перед третіми особами;


- залізничний транспорт;


- відповідальність за втрату чи пошкодження багажу на з/т;


- життя та здоров’я пасажирів з/т.





Страхування засобів 


наземного 


транспорту





- втрата чи пошкодження авіаційних суден (КАСКО);


- життя та здоров’я членів екіпажу і авіаційного персоналу;


- життя та здоров’я працівників замовника авіаційних робіт, осіб, які пов’язані з забезпеченням технологічного процесу під час виконання авіаційних робіт та пасажирів, які перевозіться за його заявкою без придбання квитків;


- відповідальність повітряного перевізника і виконавця робіт щодо відшкодування збитків, заподіяних пасажирам, пошті, прийнятим до перевезення, іншим користувачам повітряного транспорту та третім особам;


- відповідальність експлуатанта повітряного судна за збитки, які можуть бути завдані ним при виконанні авіаційних робіт.     





Страхування засобів 


повітряного 


транспорту





- загибель чи пошкодження морських суден (КАСКО);


- фрахт;


- відповідальність судновласників перед третіми особами.


       





Страхування засобів 


водного 


транспорту





- вантажі, що транспортуються автотранспортом, залізничним, авіаційним та водним транспортом (КАРГО);


- відповідальність за всі ризики;


- відповідальність за окрему аварію;


- відповідальність за загибель без відповідальності за пошкодження.                   





Страхування вантажів





Страхування контейнерів





Страхування фінансових ризиків





- кредит;


- втрата прибутку;


- випадок зниження обумовленого рівня рентабельності;


- ризик засновника;


- біржові ризики;


- втрата коштів та (або) банківських металів, вкладених на депозитне зберігання;


- отримання відсотків від коштів та (або) банківських металів, вкладених на депозитне зберігання;


- інвестиційні ризики, якщо це не пов’язане зі страхуванням майна, у яке було вкладено інвестиції;


- лізінгові операції;


- збитки, що пов’язані з невиконанням контрагентом страхувальника договірних забов’язань. 


                   





Перестрахування





Страхування туристів (CORIS)





Лібералізація торгівлі товарами та послугами





Інтернаціона-лізація 


економік





Конкурентні переваги 


країни





Конкурентні переваги 


у галузі 


страхування





Інтернаціона-


лізація країн у страховій сфері





Глобалізація страхового ринку як вищий ступінь інтеграції





Географічна експансія страхового ринку





Глобалізація світової економіки





Розвиток страхового ринку під час його інтеграції до світової системи





кількісне зростання


























еволюція





























якісні зміни
































збільшення ємності страхового ринку під впливом лібералізації торгівлі страховими послугами



































поетапні зміни в організації діяльності страхового ринку у  глобальній середі та  адаптація до них 








підвищення потенціалу інтеграції страхового ринку за рахунок капіталізації, експансії, впровадження сучасних стандартів надання страхових послуг








Мета: визначення головних напрямків розвитку  українського ринку страхових послуг та особливостей його інтеграції у світову систему





Механізм інтеграції  страхового ринку України у світовий





Підхід: комплексний





Умови входження:


диверсифікація видів страхування;


уніфікація принципів страхування;


збільшення капіталізації національних страхових компаній;


присутність іноземного страхового капіталу;


вихід українських страхових компаній на іноземні ринки.





Аналітичні методи





Метод багатовимірної середньої





Метод аналізу концентрації страхового капіталу





Моделі:  прогнозування та


 взаємозв’язків





Інструменти





Ставки страхових платежів





Важелі регулювання попиту та пропозиції на страхові послуги





Відсоткова ставка участі іноземного капіталу у статутному фонді








Результат: підвищення ефективності національного страхового ринку


















































техногенні катастрофи











природні катастрофи
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