РОЗДІЛ 1. ТЕОРЕТИЧНІ ОСНОВИ ПІДВИЩЕННЯ 
КОНКУРЕНТОСПРОМОЖНОСТІ ПРОМИСЛОВОСТІ  УКРАЇНИ

1.1. Сутність конкуренції та конкурентоспроможності в ринковій економіці
У ринковій системі господарювання категорія "конкурентоспроможність" - одна з основоположних, тому що в ній концентровано відбиваються економічні, науково-технічні, виробничі, організаційно - управлінські, маркетингові та інші можливості не лише окремого господарства, регіону, а й країни в цілому. Глобалізація ринків, масштабне проникнення іноземних товарів на український ринок переводять проблему управління  конкурентоспроможністю промисловістю до числа пріоритетних управлінських завдань, успішне вирішення яких забезпечить виживання і розвиток галузі у новому середовищі. Визначення рівня конкурентоспроможності галузі, підприємства є актуальним завданням, вирішення якого дозволяє обґрунтовано вибирати стратегічні напрями його діяльності та шляхи досягнення конкурентних переваг. В свою чергу, підвищення рівня конкурентоспроможності сприятиме залученню нових коштів на розробку нових технологій, активізацію інноваційної діяльності промисловості.

Вивчення та аналіз сучасної економічної літератури свідчить про відсутність загального погодження відносно сутності категорії "конкурентоспроможність" та про існування великої кількості методів щодо визначення її рівня. Тому дослідження питань, пов'язаних з визначенням рівня конкурентоспроможності підприємства на зовнішніх ринках, з метою управління є актуальним.

Конкурентоспроможність є вирішальним чинником комерційного успіху в ринковій економіці. Питання про конкурентоспроможність за часів планової економіки не виникало через відсутність конкурентного середовища на внутрішньому ринку. Тому в радянські часи можна було говорити або про конкурентоспроможність на світовому ринку, коли коло оцінюваної продукції скорочувалось до тих видів, які реально експортувалися, або в чисто теоретичній площині, коли порівняння проводилося з продукцією світового ринку.

Кажучи про конкурентоспроможність в умовах ринкової економіки, коли зарубіжним фірмам тепер протистоїть не єдиний суперник в особі радянської держави, що представляється Міністерством зовнішньої торгівлі, а окремі українські виробники, більш вільні у виборі своєї конкурентної стратегії, але і менш захищені підтримкою з боку своєї держави, проблема підвищення рівня їх конкурентоспроможності набуває вирішального та загальнонаціонального значення. Без вирішення даної проблеми у майбутньому Україна ризикує так і залишатися сировинним придатком розвинених держав та опинитися на узбіччі міжнародного поділу праці.

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы щелкните по ссылке.
Деякі автори розглядають термін «конкуренція» як суперництво. Наприклад Й. Шумпетер розгядає конкуренцію як суперництво старого з новим, з інноваціями [172]. Г. Азоєв, як суперництво на будь-якому терені між окремими юридичними чи фізичними особами, зацікавленими в досягненні однієї і тієї ж мети [21]. І. Ліфіц розглядає як форму взаємної суперечки суб’єктів ринкової економіки [103, С.224].

Дослідженню конкуренції, як структурного елемента ринкової економіки присвячені праці С. Мочерного [59], К. Макконела, С. Брю [107], П. Ватника [145], Ю. Юданова [175]. 

Ю. Юданов визначає конкуренцію, як прагнення якнайкраще задовольнити критерії доступу до рідких благ [175]. Тієї ж думки дотримується і С. Мочерний і дає таке визначення: «механізм стихійного регулювання пропорцій суспільного виробництва» [59]. П. Ватник дає таке визначення «форма структури ринку, при якій кількість фірм, що діють на ринку, слугує визначенням типу цього ринку» [145].

К. Макконел, С. Брю в «Економіксі» [107] визначають конкуренцію як наявність на ринку великого числа незалежних покупців і продавців, можливість для покупців і продавців вільно входити на ринок і залишати його.

В економічній літературі можна виділити велику кількість класифікацій конкуренції за різними критеріями. Залежно від класифікаційної ознаки розрізняють наступні види конкуренції.За станом ринку виділяють досконалу (вільна) та недосконалу конкуренцію. Досконала конкуренція заснована на приватній власності і господарській відособленості. Вона припускає, що на ринку є безліч незалежних фірм, які самостійно вирішують, що створювати і в яких кількостях, а також наступні умови:

-  об'єм виробництва окремої фірми є незначним і не робить впливу на ціну реалізованого цією фірмою товару;

-  реалізовані кожним виробником товари є однорідними;

-  покупці добре інформовані про ціни, і якщо хтось підвищить ціну на свою продукцію, то втратить покупців;

- продавці діють незалежно один від одного;

-  доступ на ринок ніким і нічим не обмежений.

Остання умова припускає можливість кожному громадянину стать вільним підприємцем і застосувати свою працю і матеріальні засоби в галузі господарства, що цікавить його. Покупці ж повинні бути вільні від всякої дискримінації та мати можливість купити товари і послуги на будь-якому ринку. Дотримання ж всіх умов забезпечує вільний зв'язок між виробниками і споживачами. Досконала конкуренція є також умовою формування ринкового механізму, утворення цін і самонастройки економічної системи через досягнення рівноважного стану, коли егоїстичні спонуки окремих індивідів до отримання власної економічної вигоди звертаються на благо всього суспільства. Жоден реальний ринок не задовольняє всім перерахованим умовам, тому схема досконалої конкуренції має, в основному, теоретичне значення. Проте, вона є ключем до  розуміння реальних ринкових структур.

Конкуренція має негативні та позитивні риси. Тривалий час в нашій країні робився наголос в основному на негативних наслідках конкуренції: витіснення дрібних виробників великим капіталом, розорення  одних  і  збагачення  інших,  посилення  соціальної несправедливості, значне зростання майнової диференціації населення, загострення безробіття, інфляція тощо. В умовах адміністративно-командної системи у практиці господарювання конкуренція була майже відсутня.

В залежності від засобів суперництва виділяють: цінову і нецінову конкуренцію. Цінова конкуренція відбувається, як правило, шляхом штучного збиття цін на дану продукцію. При цьому широко використовується цінова дискримінація, яка має місце тоді, коли даний продукт продається за різними цінами і ці цінові відмінності не виправдані відмінностями у витратах.

Цінова дискримінація найчастіше застосовується у сфері послуг (готельний бізнес, послуги з транспортування, медицина, послуги адвокатів і т.д.); при реалізації товару, який не піддається перерозподілу з одного ринку на іншій (транспортування швидкопсувних продуктів з одного ринку на іншій). Нецінова конкуренція проводиться, головним чином, за допомогою вдосконалення якості продукції і умов її продажу. Підвищення якості може здійснюватися по двох основних напрямах: перший – вдосконалення технічних характеристик товарів; другий – поліпшення пристосовності товару до потреб споживачів.

Якщо характер взаємодії суб’єктів ринку носить трансграничний характер, то конкуренцію можна визначити як міжнародну.

Економічна сутність міжнародної конкуренції може визначатися з двох позицій міжнародних економічних відносин: як явище і як процес.

Міжнародна конкуренція, як явище міжнародних економічних відносин - це форма суперництва суб'єктів світового ринку, що виникає у процесі їх трансграничної взаємодії і спрямована на досягнення цілей їх міжнародної економічної діяльності.

Як процес міжнародна конкуренція є проявом специфічного (трансграничного) виду взаємодії суб'єктів світового ринку, який характеризується певною структурою та технікою, наслідками й результатами, а також певними умовами й правилами його ведення.

Специфічні особливості міжнародної конкуренції як процесу зумовлюються, передусім, тим, що реалізація конкурентних переваг навіть найвищого рангу у міжнародному середовищі здійснюється далеко не за принципами та постулатами класичних теорій міжнародної торгівлі, а на основі більш складної стратегічної поведінки суб'єктів світового ринку. Колізія інтересів та цілей окремих підприємств у міжнародному економічному обміні доповнюється також колізією загальнодержавних інтересів, пов'язаних із забезпеченням суверенітету й економічної безпеки, із захистом економічного простору країн. Дія цих чинників викривляє ринкові принципи взаємодії суб'єктів міжнародного економічного обміну і здатна навіть перетворювати міжнародну торгівлю у предмет протистояння між країнами [127, с. 38].

Головною особливістю міжнародної конкуренції є її специфічне економічне, законодавче й політичне поле конкуренції, які суттєво відрізняють його від внутрішніх ринків країн. На відміну від внутрішніх національних ринків, правове функціонування яких має законодавчий характер законів функціонування та регулювання світового ринку не існує взагалі: міжнародне право має прецедентний і погоджувальний, але не законодавчий характер. Таким чином категорія конкурентоспроможності має сенс тільки в умовах конкуренції, а конкуренція є одним з найважливіших елементів ринкового механізму, а конкуренція є інструментом регулювання та розвитку економічної системи та охоплює її мікро-, мезо-, макро- і мегарівні.

Дослідження показало, що в економічній літературі існує велика кількість класифікацій конкуренції за різними критеріями (наприклад за станом ринку виділяють досконалу  та недосконалу конкуренцію, а в залежності від засобів суперництва виділяють цінову і нецінову конкуренцію).  Трансграничний характер взаємодії суб’єктів ринку є ознакою міжнародної конкуренції економічна сутність якої може визначатися з двох позицій міжнародних економічних відносин: як явище і як процес.

Конкурентоспроможність є складною, комплексною категорію, сутність якої можна визначити на основі різних підходів. Так, І. Акімова, вивчивши цілий ряд зарубіжних думок, виділяє два підходи до розуміння суті конкурентоспроможності різними зарубіжними авторами [22, с. 57]: перший розглядає конкурентоспроможність з погляду продуктивності, другий концентрує увагу на взаємозв'язку конкурентоспроможності з результатами діяльності одиниці бізнесу.

Проблеми конкурентоспроможності на різних рівнях: товар, підприємство, галузь, регіон, економіка в цілому досліджені у літературі наступними вченими економістами [21, 25, 39, 47, 62, 61, 83, 93, 124, 131, 159].
Оскільки в сучасній економічній науці єдиного підходу до визначення поняття конкурентоспроможності досі не існує, доцільним буде розглянути більш детально погляди різних авторів.

Конкурентоспороможність як систему, яка складається з безперервно взаємодіючих чинників і характеризує ступінь реалізації потенційних можливостей підприємства до отримання і утримання конкурентної переваги протягом тривалого часу визначає у своїх працях Ю.Б. Іванов [72, 74].

В енциклопедичному словнику бізнесмена [63] наведено наступне визначення конкутерисопроможності: «ступінь відповідності об'єкта вимогам обраного ринку в кожен даний момент за технічними, економічними та ін. характеристиками». 

П. В., Забєлін та Н. К. Моісеєва [66, 67], Б. Карлофф [75] розглядають конкурентоспроможність, як здатність підприємства приносити питомий прибуток на вкладений капітал не нижче заданого та забезпечити кращу пропозицію в порівнянні з конкуруючим підприємством.

Конкурентоспроможність як здатність підприємства протистояти іншим підприємствам, вести з ними успішну боротьбу за ринки збуту товарів і послуг, а також добиватися своїх цілей в умовах ринку, на якому з аналогічною метою діють інші організації досліджують у своїх працях А. Н. Люкшинов [106] та С. А. Попов [128].

Піддубний І. О. [127] визначає конкурентоспроможність, як: «потенціальну або реалізовану здатність економічного суб'єкта до функціонування у релевантному зовнішньому середовищі, яка ґрунтується на конкурентних перевагах і відображає його позицію відносно конкурентів».

Конкурентоспроможність як властивість об’єкта розглядають у працях:

Р. А. Фатхутдинов [158] - властивість об'єкта, що характеризується ступенем реального або потенційного задоволення їм конкретних потреб у порівнянні з аналогічними об'єктами, представленими на даному ринку; конкурентоспроможність визначає здатність витримувати конкуренцію в порівнянні з аналогічними об'єктами на даному ринку; 

А. Е. Воронкова [40] - властивість суб’єкта ринкових відносин, яка виявляється в процесі конкуренції і дозволяє зайняти свою нішу в ринковому господарстві для розширеного відтворення, що припускає покриття всіх витрат виробництва і отримання прибутку від господарської діяльності

Автори, які займаються стратегічним менеджментом дають таке визначення конкурентоспроможності:

В. Д. Нємцов , Л. Е. Довгань [118] - здатність об’єкта, що характеризується ступенем реального або потенційного задоволення їм конкретної потреби в порівнянні з аналогічними об’єктами, представленими на ринку; 

З. С.Шершньова , С. В. Оборська [168] - рівень компетентності підприємства щодо інших підприємств-конкурентів в створенні і використанні виробничого потенціалу певної спрямованості, а також його окремих складових: технології, ресурсів, менеджменту (особливо стратегічного поточного планування), навиків і знань персоналу, який знаходить вираз в таких результуючих показниках, як якість продукції, прибутковість і продуктивність;

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы щелкните по ссылке.
Прихильники маркетингового трактування, кажучи про конкурентоспроможність об'єкту, мають на увазі рівень його привабливості й/або здатність кращим чином задовольнити потреби споживачів. При цьому досягнення конкурентоспроможності зводиться до створення стійких відмітних переваг, що допомагають завоювати симпатії покупців. Термін  “стійка відмітна перевага”, слід відрізняти від терміну “конкурентна перевага”. За визначенням, запропонованим П. Дойлем, під “стійкою відмітною перевагою” слід розуміти “відмінність у вигідну сторону торгової пропозиції однієї компанії від пропозицій фірм-конкурентів, завдяки якому споживачі цільових ринків роблять вибір на його користь” [54, с.143]. В той же час під конкурентною перевагою розуміється “унікальні відчутні і невідчутні ресурси, якими володіє підприємство, а також стратегічно важливі для даного підприємства сфери бізнесу, які дозволяють перемагати в конкурентній боротьбі” [110, с.37]. Таким чином, основна відмінність полягає в місці виникнення цих переваг – унікальна відмітна перевага формується в свідомості покупця, клієнта, споживача, а конкурентна перевага – забезпечується внутрішнім потенціалом і сприятливою конкурентною ситуацією [27, с.83].

Системне уявлення факторної картини конкурентоспроможності галузі може забезпечити лише системний метод, що ґрунтується на поєднанні різних принципів декомпозиції, кожен з яких відображає систему у різних її проекціях (часовій, просторовій, функціональній, предметній, соціальній тощо). За висловленням відомих дослідників проблеми самоорганізації І. Пригожина та І. Стенгерс, "різні мови й точки зору на систему можуть виявитися доповненнями...", якщо "... усі вони зв'язані з однією й тією ж реальністю, але не зведені до єдиного її опису" [132, с.126].

Міжнародні фактори конкурентоспроможності галузі пов'язані зі станом та кон'юнктурою світових ринків, вимогами міжнародних інституцій тощо, їх вплив на формування конкурентоспроможності галузі є прямим, оскільки вона безпосередньо використовує міжнародний економічний простір як ресурс його трансграничної діяльності.

Враховуючи походження та сутність міжнародної конкурентоспроможності як об'єкта-системи міжнародної економічної діяльності (розвитку) галузі Л.І. Піддубна пропонує декомпозицію системи факторів міжнародної конкурентоспроможності галузі, згідно рис. 1.1.
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Рис. 1.1. Система факторів міжнародної конкурентоспроможності галузі (комбінований метод декомпозиції) [126]

Таким чином, автором проведено аналіз існуючих дефініцій поняття конкуренції та конкурентоспроможності та зроблено висновок щодо існування двох площин визначення даного поняття: маркетингової та управлінської. Розглянуто основні чинники міжнародної конкурентоспроможності. Далі перейдемо до аналізу чинників, які впливають на національну конкурентоспроможність.

Аналізуючи взаємопов'язані компоненти національної конкурентоспроможності, слід зазначити, що у більшості досліджень на всіх рівнях аналізу розрізняють цінову і структурну (загальну) конкурентоспроможність. На макрорівні структурна конкурентоспроможність системно відображає виробничо-технологічний та експортний потенціали країни (йдеться про конкуренцію не цін, а національних умов виробництва) [117, с. 17 – 18].

Цілком очевидно, що конкурентоспроможність товару, фірми, галузі, регіона та економіки може бути реальною чи потенційною. У разі ефективного використання всіх наявних умов і факторів у всіх взаємопов'язаних компонентах можна говорити про системну національну конкурентоспроможність (рис. 1.2).
Дія факторів національної конкурентоспроможності детермінується: по-перше, якістю державної економічної політики та корпоративним менеджментом, що забезпечують чи не забезпечують стійкість і динамічність внутрішньої економіки, створюють умови чи блокують їхнє створення для розвитку внутрішньої конкуренції; по-друге, інтернаціоналізацією та глобалізацією, коли формуються умови і параметри зовнішньої конкуренції.
З огляду на вищесказане, комплексним можна вважати перелік внутрішніх національних конкурентних переваг. Це високий попит на вітчизняні товари; концентрація, що досягла оптимального рівня, спеціалізації та кооперування в національній економіці; оптимальний рівень уніфікації і стандартизації, досягнутий вітчизняною продукцією; висока питома вага конкурентоспроможного персоналу на національних підприємствах; високої якості інформаційна та нормативно-методична база управління в країні; наявність в достатній кількості конкурентоспроможних вітчизняних постачальників; можливість доступу вітчизняних товаровиробників до високоякісної (а в окремих країнах дешевої) 
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Рис. 1.2. Фактори, компоненти і пріоритети національної конкурентоспроможності

сировини та до інших ресурсів; високий рівень інновацій; наявність у країні менеджерів, котрі володіють найновішими технологіями у своїй сфері; проведення сертифікації продукції та систем; висока частка високотехнологічних конкурентоспроможних товарів в експорті; висока питома вага в національній економіці конкурентоспроможних підприємств та зовнішніх переваг вигідне географічне розташування, сприятливий клімат, наявність у достатній кількості доступних і дешевих природних ресурсів; висока освіченість населення країни, її наявних та перспективних трудових ресурсів; якісна система підготовки і перепідготовки менеджерів; сучасна якість стратегічного мислення на різних рівнях управління; висока ефективність використання ресурсів; динамічність внутрішнього ринку; ексклюзивність вітчизняного товару; розвиненість ринкової інфраструктури; виробництво ВВП на душу населення; наявність значної частки конкурентоспроможних фірм країни; наявність високого рівня конкуренції в усіх сферах національної економічної діяльності; високий рівень витрат на НДДКР із відповідною державною підтримкою науки та інноваційної діяльності; низька інфляція; низькі процентні ставки в країні; гнучкість фінансової системи країни; низькі ставки податків і мита; виважений валютний курс; відсутність наднормативної державної заборгованості; висока культура ведення бізнесу в країні; активна підтримка державою малого і середнього бізнесу; висока якість інформаційного забезпечення управління в усіх сферах народного господарства; відкритість суспільства і ринків країни; високий рівень інтеграції всередині країни та міжнародної інтеграції і кооперування; прийнятність з погляду економічної безпеки питомої ваги експорту у ВІЗИ; стабільність політичної і правової системи країни; ефективне правове регулювання функціонування національної економіки; високий науковий рівень управління економікою країни; гармонізація національної системи стандартизації та сертифікації з міжнародною системою [170, с. 14-15].

Від того, наскільки ефективно взаємодіють механізми внутрішньої і зовнішньої конкуренції, залежить реалізація національних конкурентних переваг і рівень міжнародної конкурентоспроможності економіки.

Слід зазначити, що сучасне конкурентне середовище як у внутрішньоекономічному, так і в міжнародному контекстах формують і розвивають, насамперед, лідери. На мікрорівні діяльність лідерів, за висловом Й.Шумпетера [171] і різко контрастує з діяльністю сотень “копіювальників”, що йдуть слідами творчих особистостей, зокрема підприємців. На рівні національних економік також сформувалась своя ієрархія лідерства, насамперед, у інноваційно-технологічному контексті: 1) країни, орієнтовані на лідерство (США, Велика Британія, Франція); 2) країни, орієнтовані на, поширення нововведень із адекватним середовищем (Німеччина, Швеція, Швейцарія); 3) країни-адаптори світових нововведень (Японія, Південна Корея) [93, с. 135].
Незважаючи на те, що українську економіку можна вважати експортозалежною, нинішні позиції України на основних світових ринках є досить слабкими, що знаходить підтвердження у багатьох дослідженнях та аналітичних оцінках. Так, опитування Центру Разумкова стосовно цієї компоненти національної конкурентоспроможності та міжнародного іміджу України зафіксувало: західні експерти оцінили мінімальний вплив України на ринках кредитів та інвестицій, що відзначили 94% респондентів (учасників цих ринків), високих технологій – 83%, енергоресурсів – 81%, транспортних послуг – 74%, інформаційних ресурсів – 73%, промислової продукції – 71%, на агропромисловому ринку – 60%. “Певні успіхи” України західні експерти помітили лише на ринках озброєнь, наукових кадрів, культури і спорту [114, с. 87-88 ].

Такий стан інтернаціоналізації економіки України не тільки не дає змоги ефективно реалізовувати конкурентний потенціал країни на міжнародних ринках, але й загрожує її національній безпеці [48]. 

Обов'язковими і необхідними створення і інституалізація нової парадигми економічної політики і практики – конкурентоспроможність України в глобальній економіці, що ґрунтується на знанні. 

Серед принципів формування механізму конкурентоспроможності слід відзначити [92]:

Принцип ефективності передбачає впровадження суворого контролю за продуктивністю роботи всіх суб'єктів економічної діяльності насамперед через непрямі (ринкові важелі: конкуренцію, запобігання монопольній поведінці, стимулювання ділової активності тощо), а також у суспільно чутливих сферах (енергозбереження, екологозбереження, охорона праці тощо) - прямі механізми.

Принцип упередження монопольної поведінки не повинен обмежуватися лише зміцненням антимонопольного законодавства та розширенням спектра його дії. Необхідно послідовно розвивати інститути приватної власності та захисту робочої сили (профспілковий рух), що дозволить послабити можливості втручання державних органів у господарську діяльність підприємств. Варто наголосити, що йдеться саме про монопольну поведінку, відтак антимонопольна політика в жодному разі не повинна застосовуватися за формальними ознаками та перешкоджати становленню потужних конкурентоспроможних компаній - національних економічних лідерів.

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы щелкните по ссылке.
Принцип відповідальності та контролю передбачає вдосконалення механізмів забезпечення відповідальності осіб керівного складу (державних керівників усіх рангів, керівного складу підприємств усіх видів власності, насамперед державних підприємств, які своїми діями завдали шкоди національній економіці або призвели до збитків.

Принцип прозорості здійснення діяльності має поширюватися на всіх суб'єктів економічних відносин України і повинен забезпечити та відновити довіру до влади, зробити кроки реалізації стратегії забезпечення конкурентоспроможності національної економіки зрозумілими й доступними для громадськості, запобігти зловживанням в усіх сферах управління економікою.

Принцип підвищення рівня життя населення не лише безпосередньо випливає з основного закону України - Конституції, проте є також потужним чинником відродження конкурентоспроможності економіки завдяки підвищенню платоспроможного попиту та удосконаленню людського капіталу. Відтак мають бути здійснені заходи щодо перегляду сучасного становища трудових ресурсів в Україні, рівня оподаткування фонду заробітної плати та її розмірів, оскільки оплата праці не відповідає міжнародним стандартам.

Принцип консолідації нації наголошує на безумовній необхідності згуртування нації навколо ідеї відродження конкурентоспроможності національної економіки; він повинен підкріплюватися реальними діями, спрямованим на підвищення рівня життя населення та підприємницького доходу. Фрагментація національної економіки, поширення «тіньової» сфери розмежували націю за економічними інтересами, що є чи не найбільш руйнівним чинником щодо відродження конкурентоспроможності національної економіки.

Принцип дотримання національних інтересів ґрунтується на Концепції (основах державної політики) національної безпеки України. Без дотримання цього принципу реалізація будь-яких заходів щодо відновлення конкурентоспроможності стає неможливою. Неналежне врахування національних інтересів при здійсненні господарської діяльності завдає значних збитків конкурентоспроможності національної економіки і може мати катастрофічні наслідки у недалекому майбутньому.

Конкурентоспроможність країни – могутній аналітичний і політичний інструмент, який з'явився останніми роками. Це одна з найвпливовіших концепцій в економіці розвитку і практичній політиці, оскільки вона включає не тільки економічні показники, але і оцінює економічні наслідки важливих для стабільного зростання неекономічних явищ, таких, як якість політичних процесів і суспільного управління, рівень освіти, наукової бази, культури, системи цінностей і інформаційної інфраструктури, верховенство закону. 

У сучасній економіці акцент робиться вже не тільки і не скільки на матеріальні товари і послуги, скільки на інтелект. Здатність нації підтримувати сучасну і ефективну систему освіти, підвищувати інтелектуальний компонент робочої сили шляхом навчання стає критично важливою для конкурентоспроможності. 

По-друге, зараз немає жодного переконливого прикладу конкурентоздатної країни із стійкими темпами зростання, яка не розвивала б і не підтримувала приватний сектор і підприємництво. 

По-третє, якість виконання. Японія, Сінгапур, Німеччина, Швейцарія – країни, які досягли успіху в глобальній економіці завдяки майстровій трансформації ідей і технологій в конкретні продукти і послуги. Звідси і філософія конкурентоспроможності: робити щось добре не менш важливий, чим робити правильні речі. 

Впродовж останніх 10-15 років у конкурентоспроможності з'явилося нове, «м'яке» вимірювання: акцент робиться на переході глобальної економіки до нової якості – економіки знань. Наприклад, на Заході лише 15% активного населення в ході виробництва торкається до товару, а 85% додають вартість в процесі творчості, менеджменту і передачі інформації. Вартість, як основне поняття політекономії, стає все більш невідчутною [82]. 

Стосовно пріоритетів національної конкурентоспроможності, то у еволюціонізуючому ринковому середовищі умови і пріоритети національної і конкурентоспроможності постійно видозмінюються. На сьогодні такими пріоритетами с: технологічність, інноваційність, інформаційна адекватність у взаємозв'язку із традиційною ресурсною (факторною) спроможністю та існтитуційпим середовищем.

Загалом, за умов відкритості, конкурентоспроможною слід вважати таку національну економіку, яка у своєму розвитку забезпечує такі позиції, як стійке зростання життєвих стандартів населення країни, на основі постійного підвищення продуктивності праці; досягнення і утримання національними підприємствами таких позицій у світовій економіці, коли їхні товари і послуги успішно реалізуються на міжнародних ринках; ефективне використання ресурсів, що акумулюються на міжнародних ринках товарів, послуг, фінансів; інноваційна спрямованість економічного розвитку на сучасній інформаційній основі; усталеність соціально-економічного прогресу зі здатністю та можливістю протистояти кризам, запобігаючи їм або успішно нейтралізуючи негативні наслідки.

1.2. Внутрішні і зовнішні виклики конкурентним можливостям промисловості 

Прискорення процесів глобалізації і становлення постіндустріальних суспільств безпосередньо пов’язані з якісними змінами у розвитку світового промислового виробництва. Воно лишається найважливішою галуззю матеріального виробництва, отримуючи нові якісні зміни глобальних технологічних систем і посилюючи свій вплив на економічний і соціальний розвиток людства.

Україна, щоб увійти в коло економічно розвинутих країн, обов’язково має відслідковувати перебіг глобальних процесів, враховуючи їхні основні тенденції, позитивні сторони і суперечності.

Одним з напрямів реформування економіки та розвитку ринкових відносин є підвищення конкурентоспроможності промисловості. Його сутність полягає у формуванні повноцінного конкурентного середовища на товарних ринках, створенні рівних умов підприємницької діяльності. Для реалізації цих завдань необхідним є, на думку автора:

- в контексті створення рівних умов для підприємницької діяльності забезпечити поряд із задекларованим європейським вибором подальший розвиток двостороннього і багатостороннього співробітництва України з країнами СНД;

- прискорити розвиток відповідної ринкової інфраструктури за кордоном шляхом формування розгалуженої системи збуту товарів і послуг, створення мережі торговельних представництв, комерційних агентств, оптових складів, виставкових залів тощо;

- активізувати політику імпортозаміщення з метою максимального використання можливостей багатопрофільного національного виробництва для розвитку конкуренції, задоволення потреб внутрішнього ринку, поліпшення платіжного балансу і збереження валютних резервів держави.

Внаслідок бурхливого розвитку інновацій і різкого підвищення рівня інформаційного обміну в масштабах планети посилюється проникнення розвинених країн в економічні системи менш сильних сусідів. Зростає потенціал великих транснаціональних корпорацій і їх вплив на процеси структурної перебудови світового господарства, формуючи новий тип світових економічних відносин – „економіка без кордонів”. 

Більш прогресивною і конкурентоспроможною стає галузева структура світової промисловості, в якій перші місця посідають: машинобудування (40% всієї продукції), хімічна промисловість (більше 15%), харчова (14%), легка промисловість (9%), металургія (7%). Найбільш швидкозростаючою галуззю залишається електронна й електротехнічна промисловість.

Відбувається перерозподіл у територіальних пропорціях світової промисловості. Високі темпи індустріалізації демонструють країни Півдня, проте такий перерозподіл пов’язується в першу чергу з переміщенням у слаборозвинені країни трудомістких та екологічно шкідливих виробництв. 

Під впливом науково-технічного прогресу в передових країнах, швидко формується новий тип економіки – економіки, заснованої на знаннях, в якій прогрес забезпечується не окремими епізодичними досягненнями науки, а системою взаємопов’язаних процесів – зростанням ролі гуманітарної сфери, високих інформаційних технологій, постіндустріальних принципів суспільного розвитку, підвищенням ролі інтелектуального капіталу та менеджменту, соціальних чинників економічного розвитку.

З переходом до знаннєвої економіки левова частка доданої вартості продукту почала створюватися не на виробництві, а при розробці продукту та при його просуванні на ринок. Це викликало нову хвилю в міжнародному перерозподілі праці. Передові країни, взявши на себе інноваційно–комерційні функції щодо створення нового продукту, менш розвиненим країнам залишили функції безпосереднього виробництва. 

Значні зміни відбуваються в організаційному устрої промисловості. Ознаками цього процесу є концентрація ресурсів, вертикальна й горизонтальна інтеграція, збільшення капіталізації бізнесу, розширення географії виробництва і збуту, підвищення спеціалізації з передачею другорядних функцій іншим компаніям, перенесенням виробництва у менш розвинені країни з більш дешевими традиційними ресурсами і зосередженням основної уваги материнських компаній  на розробках нових технологій і продуктів. 

У сфері великого бізнесу посилилися тенденції злиття і поглинання з утворенням надпотужних транснаціональних компаній, стратегічних альянсів і партнерств між ними. Малий та середній бізнес пішов по шляху утворення регіональних кластерів. Поглиблення співробітництва між великим, середнім та малим бізнесом означилося використанням аутсорсингу та франчайзингу.

Загрозливою рисою процесів глобалізації стало поглиблення диференціації в соціально-економічному розвитку окремих країн і регіонів. Диспропорції в розподілі науково-технічного потенціалу, виробничих потужностей і суспільного багатства між різними регіонами світу досягли безпрецедентного масштабу. Майже 4/5 світового валового продукту створюється в розвинених країнах, де проживає лише 1/5 населення Землі. Різниця в номінальних річних доходах громадян розвинених країн та іншого світу сягає тридцятикратного розміру. 

Спроби ряду країн Південно-Східної Азії та Латинської Америки, а починаючи з 90-х років і України, за допомогою наздогоняючої модернізації подолати економічну й соціальну відсталість та увійти до авангарду світового індустріального виробництва зазнали серйозних кризових потрясінь. 

Платою за швидкий розвиток стала відносна однобічність господарських систем, зокрема їх експортна орієнтація при обмеженій товарній структурі та географії експорту. Зростання експорту не тільки не призвело до зростання добробуту країни, а навпаки поставило їх в жорстку залежність від кон’юнктури світового ринку, через збереження дешевої робочої сили нерозвиненим залишився внутрішній ринок.

Досвід економічно розвинених країн, як і країн, що розвиваються заслуговує на критичну оцінку при розробці і уточненні промислової політики України.

Слід враховувати також нову геополітичну ситуацію, яка склалася з розширенням ЄС. В цьому контексті промисловість України, яка безпосередньо наближена до кордонів союзу має розглядатися як вагомий потенціал економічної, науково-технічної і гуманітарної співпраці з країнами-членами ЄС.

Україна має всі підстави стати потужним гравцем багатостороннього економічного співробітництва з країнами СНД і, зокрема, з Росією. Враховуючи традиційні економічні зв’язки, а також нові переваги, які відкриваються в разі ліквідація штучних бар‘єрів в торгівлі, можливості співробітництва в енергетичній сфері, розбудова міжнародних транспортних коридорів Україна отримає вагомий імпульс для промислового розвитку і підвищення конкурентоспроможності.

Тенденції й ключові суперечності розвитку світової промисловості повинні бути враховані при визначенні стратегії реформування промисловості України, яка все більше залучається до світогосподарської кооперації та орієнтується на потреби світового ринку.

Питанням розвитку промисловості постійно приділяється увага українськими вченими та практиками, а деякі завдання її трансформації відображено в нормативно-законодавчих документах. Так, головним законодавчим документом, що регламентує шляхи розвитку промислового виробництва в Україні, є Концепція Державної промислової політики України [135]. Змістовні результати досліджень стану та перспектив структурної перебудови промисловості в ринкових умовах отримано співробітниками Науково-дослідного економічного інституту Міністерства економіки України В.Ф. Бесєдіним [138], М.М. Якубовським [176], О.Л. Фещенко [160] та іншими [71; 102]. Заслуговують на увагу результати аналізу економічного потенціалу про[image: image10.emf]108,4
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мисловості С. Левітана [101], методологічне розкриття еволюції структурно-технологічних змін промислового виробництва В. Рязанцева [139]. В контексті інноваційного розвитку питання сучасного функціонування промисловості на прикладі США відображені в роботі російського автора Ю. Васильєва [37]. Нами також зроблена спроба оцінити роль, місце та реальний стан промисловості України в національній інноваційній системі [123]. Але час змінюється, і постійні збурення як в українському суспільстві в цілому, так і в економіці зокрема вимагають здійснення системних досліджень з метою виявлення характерних тенденцій та закономірностей інноваційного розвитку промисловості для визначення стратегічних завдань її подальшого перетворення на один із головних факторів забезпечення конкурентоспроможності країни.

Побудова сучасної моделі промислового комплексу за всіма ознаками потребує досить тривалого часу і значних інвестицій, тому її реалізація структурована в часі. Цільові орієнтири окремих етапів передбачають:

· активізацію структурно-інноваційної перебудови, поглиблення технологічної переробки, входження до високотехнологічних секторів світового ринку та задоволення потреб власної міжгалузевої кооперації (2008-2012рр.);

· становлення на основі науково-технічного розвитку високоефективного, конкурентоспроможного інтегрованого у світове виробництво промислового комплексу (2013-2017рр.).

Промислове виробництво країни забезпечує більш як третину загального обсягу валового внутрішнього продукту, майже 50 відсотків товарів і послуг, а також біля 80 відсотків експортної продукції (рис. 1.3).
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Рис. 1.3 Темпи росту промислового виробництва, %
Позитивна динаміка розвитку промисловості відбувається з середини 1999 року. За 2000 — 2005 роки зріс обсяг виробництва майже на 86 відсотків (рис. 1.4).
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Рис. 1.4 Динаміка індексів виробництва (по комплексах) за 10 місяців 2006 року, %
За підсумками роботи промисловості в січні-жовтні 2006 року темпи зростання обсягів становлять 105,3%. 

Практично по усіх галузях забезпечена позитивна динаміка крім легкої промисловості. 

у машинобудівному комплексі в порівнянні з відповідним періодом минулого року темп росту становить 111,3% 

у металургійному комплексі в порівнянні з відповідним періодом минулого року темпи росту становлять 108,2%.
у хімічній та нафтохімічній промисловості приріст виробництва становив 3,5%. 
у деревообробній промисловості за січень-жовтень індекс обсягів виробництва склав 112,7%.
у легкій промисловості за звітний період індекс обсягів виробництва склав 97,8%.
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Рис. 1.5 Співвідношення середньої заробітної плати підприємств Мінпромполітики до прожиткового мінімуму та мінімальної заробітної плати за 10 міс. 2006р.
Позитивний вплив на стан соціально-трудових відносин та їх стабілізацію має тенденція до зростання середньої заробітної плати на підприємствах галузей міністерства.

Порівняно з початком 2006р. (938 грн.) у серпні-вересні середньомісячна заробітна плата по підприємствах міністерства зросла у 1,5 рази і складає 1367 грн. що значно перевищує законодавчо встановлені у поточному році соціальні стандарти: у 2,8 рази - прожитковий мінімуму для працездатної особи (505 грн.) та у 3,7 рази рівень мінімальної заробітної плати (375 грн.).

Основним змістом структурних перетворень, на думку автора, має стати створення виробництв, що реалізують високі технології нового технологічного укладу і забезпечують випуск конкурентоспроможної продукції світового рівня. Йдеться про реалізацію стратегії "інноваційного прориву", яка базується на прискоренні науково-технологічного прогресу і приводить до створення нових поколінь техніки та технологій, забезпечує просування в постіндустріальному напрямі розвитку і належить до вирішальних завдань стратегії структурних перетворень.

З 1991 до 2006 року частка паливно-сировинних галузей зросла майже в тричі й сягнула 64% від загального обсягу промислового виробництва. Сьогодні продукція виробництв нижчих технологічних укладів становить:

- металургія і оброблення металу - 25%;

- виробництво та розподілення електроенергії, газу та води
 - 14%;

- добувної промисловості - 9%

- виробництво коксу та продуктів нафтоперероблення - 9%;

- хімічної та нафтохімічної промисловості - 7% ,

- в той же час як частка машинобудування зменшилась майже в двічі і на сьогодні становить – 14,1%

Виникає необхідність проведення оцінки наявного потенціалу виробництва конкурентоспроможної високотехнологічної продукції на підприємствах. Важливим пріоритетом розвитку на цьому етапі є створення умов для піднесення технологічного рівня та конкурентоспроможності тих секторів економіки та виробництв, що деградували за кризові роки, але продукція яких є перспективною з позиції зростання платоспроможного попиту.

За прогнозними оцінками, за наявності відповідних передумов питома вага паливно-сировинних видів діяльності та первинної обробки залишатиметься надалі на високому рівні і в 2006 р. становитиме 39,6%, 2011 р. -35%, частка машинобудування у загальному обсязі продукції промисловості у 2006 р. складатиме 14,1% і у 2011 р.- 17,7%.
У промисловості домінують третій і четвертий технологічні уклади. Їх частка у промисловому виробництві становить 95 відсотків. Основу цих укладів складають металургійна, хімічна, легка промисловість, паливно-енергетичний комплекс, більшість галузей машинобудування. Частка п’ятого і шостого технологічних укладів не перевищує 5 відсотків. Основою цих укладів є електронна промисловість, ракетно-космічна, обчислювальна, волоконно-оптична техніка, програмне забезпечення, телекомунікації, роботобудування, інформаційні послуги, біотехнології. 
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Рис. 1.6 Структура промислового комплексу України за технологічними укладами

Досягнута макроекономічна стабілізація поки що не стала надійним чинником підвищення добробуту громадян та якості життя, покращення стану довкілля, розв’язання найболючіших проблем у соціальній сфері. Вырезано.

Для приобретения полной версии работы щелкните по ссылке.
Усуваються перешкоди для створення сприятливих умов здійснення інвестиційної діяльності та поліпшення інвестиційного клімату, в т.ч. в процесі приватизації (рис. 1.7). 
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Рис. 1.7 Залучення прямих іноземних інвестицій (ПІІ)

Щоб запобігти розпорошенню і нераціональному використанню обмежених фінансових і матеріальних ресурсів їх використання має йти за такими пріоритетними напрямами промислового розвитку:

· оптимізація структури промислового виробництва з посиленням ролі внутрішнього ринку і прискореним розвитком наукоємних і високотехнологічних видів промислової діяльності;

· інноваційно-технологічна модернізація виробництва зі збільшенням прошарку промислових виробництв новітніх технологічних укладів з поглибленою переробкою та випуском продукції кінцевого споживання;

· реалізація енергозберігаючої моделі розвитку з розширенням використання нетрадиційних та відновлюваних джерел енергії, диверсифікацією енергопостачання та формуванням ефективної структури енергогенеруючих потужностей.

Отже метою формування механізму підвищення конкурентоспроможності промисловості є створення сучасного, інтегрованого у світове виробництво промислового комплексу, здатного в умовах інтеграції та глобалізації розв'язувати основні завдання соціально-економічного розвитку та утвердження України як високотехнологічної держави.

Зростання конкурентних можливостей промисловості сприятиме подальшому розвитку ринкових відносин, посиленню державного впливу у забезпеченні економічної і соціальної ефективності, розвитку промислового комплексу, створить необхідні умови для формування повноцінного конкурентного середовища, розвитку підприємництва та інтеграції України у європейський і світовий простір.

Промислова галузь може відіграти роль ключового фактора підвищення конкурентоспроможності національної економіки. Забезпечення конкурентоспроможності реалізується на національному, регіональному, рівнях завдяки комплексу позитивних факторів, спрямованих на покращення параметрів ринкової діяльності, товарну диверсифікацію та ринкову експансію на міжнародних ринках. Йдеться про комплекс інституційних механізмів, втручання в економічні процеси держави, що передусім відбувається за допомогою митної, податкової політики, обмежень на ввезення товарів тощо.

Аналізуючи взаємопов'язані компоненти національної конкурентоспроможності, слід зазначити, що у більшості досліджень на всіх рівнях аналізу розрізняють цінову і структурну (загальну) конкурентоспроможність. На макрорівні структурна конкурентоспроможність системно відображає виробничо-технологічний та експортний потенціали країни (йдеться про конкуренцію не цін, а національних умов виробництва).

Цілком очевидно, що конкурентоспроможність товару, фірми, галузі, регіону, кластера та економіки може бути реальною чи потенційною. У разі ефективного використання всіх наявних умов і факторів у всіх взаємопов'язаних компонентах можна говорити про системну національну конкурентоспроможність (рис. 1.8).
Дія факторів національної конкурентоспроможності детермінується: по-перше, якістю державної економічної політики та корпоративним менеджментом, що забезпечують чи не забезпечують стійкість і динамічність внутрішньої економіки, створюють умови чи блокують їхнє створення для розвитку внутрішньої конкуренції; по-друге, інтернаціоналізацією та глобалізацією, коли формуються умови і параметри зовнішньої конкуренції.

Суттєвий вклад у формування сучасної методології конкуренції та її розвиток внесли такі вчені як Г. Л. Азоєв [21], Я.Б. Базилюк [25], В. О. Винокуров [38], Ю. Б. Іванов [72], М. Портер [131], Р. А. Фатхутдінов [158], О.С. Шніпко [170], А. Ю. Юданов [175] та ін. 

Однією зі стратегічних задач забезпечення розвитку економіки України на сучасному етапі є підвищення конкурентоспроможності промисловості. Важливий фактор вирішення даної задачі – створення ефективної системи управління, яка б забезпечувала їм стійкі конкурентні переваги галузей промисловості на ринку. 
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Рис. 1.8 Система забезпечення конкурентоспроможності промислових підприємств
Досягнення конкурентних переваг є метою і результатом стратегічного управління, концентрованим проявом лідерства серед конкурентів. Їх особливості і механізм формування представляють собою один із ключових факторів конкурентоспроможності. Необхідність управління процесами пошуку, формування і розвитку конкурентних переваг обумовлює їхню оцінку, що дозволить досягти поставленої мети.

Передумовами формування і розвитку конкуренції галузі є системний аналіз детермінуючих факторів зовнішнього і внутрішнього середовища розвитку промисловості. 

Зовнішні фактори формування і розвитку конкурентоспроможності промисловості  (рис. 1.9) виступають проявом систем різного рівня. Економічне навколишнє середовище проявляється через конкуруючі організації на міжгалузевому і світовому ринках. Політичні фактори на місцевому рівні грають таку ж роль, як і на державному чи світовому рівнях. Фактори можуть переходити з одного ієрархічного рівня на іншій, знаходитися одночасно на обох рівнях, впливати один на одного не тільки усередині кожної множини, але і між множинами, і бути носіями різної по силі впливу на галузь інформації.


Рис. 1.9 Зовнішні фактори формування і розвитку конкурентоспроможності промисловості.
З огляду на вищесказане, комплексним можна вважати перелік внутрішніх національних конкурентних переваг. Це високий попит на вітчизняні товари; концентрація, що досягла оптимального рівня, спеціалізації та кооперування в національній економіці; оптимальний рівень уніфікації і стандартизації, досягнутий вітчизняною продукцією; висока питома вага конкурентоспроможного персоналу на національних підприємствах; високої якості інформаційна та нормативно-методична база управління в країні; наявність в достатній кількості конкурентоспроможних вітчизняних постачальників; можливість доступу вітчизняних товаровиробників до високоякісної (а в окремих країнах дешевої) сировини та до інших ресурсів; високий рівень інновацій; наявність у країні менеджерів, котрі володіють найновішими технологіями у своїй сфері; проведення сертифікації продукції та систем; висока частка високотехнологічних конкурентоспроможних товарів в експорті; висока питома вага в національній економіці конкурентоспроможних підприємств та зовнішніх переваг вигідне географічне розташування, сприятливий клімат, наявність у достатній кількості доступних і дешевих природних ресурсів; висока освіченість населення країни, її наявних та перспективних трудових ресурсів; якісна система підготовки і перепідготовки менеджерів; сучасна якість стратегічного мислення на різних рівнях управління; висока ефективність використання ресурсів; динамічність внутрішнього ринку; ексклюзивність вітчизняного товару; розвиненість ринкової інфраструктури; виробництво ВВП на душу населення; наявність значної частки конкурентоспроможних фірм країни; наявність високого рівня конкуренції в усіх сферах національної економічної діяльності; високий рівень витрат на НДДКР із відповідною державною підтримкою науки та інноваційної діяльності; низька інфляція; низькі процентні ставки в країні; гнучкість фінансової системи країни; низькі ставки податків і мита; виважений валютний курс; відсутність наднормативної державної заборгованості; висока культура ведення бізнесу в країні; активна підтримка державою малого і середнього бізнесу; висока якість інформаційного забезпечення управління в усіх сферах народного господарства; відкритість суспільства і ринків країни; високий рівень інтеграції всередині країни та міжнародної інтеграції і кооперування; прийнятність з погляду економічної безпеки питомої ваги експорту у ВІЗИ; стабільність політичної і правової системи країни; ефективне правове регулювання функціонування національної економіки; високий науковий рівень управління економікою країни; гармонізація національної системи стандартизації та сертифікації з міжнародною системою.

Від того, наскільки ефективно взаємодіють механізми внутрішньої і зовнішньої конкуренції, залежить реалізація національних конкурентних переваг і рівень міжнародної конкурентоспроможності економіки.

Таким чином, стратегічною метою промислового розвитку має стати втілення національної ідеї – підвищення конкурентоспроможності економіки і забезпечення входження України в коло економічно розвинутих країн світу. Її реалізація в тактичному плані передбачає створення сучасного, інтегрованого у світове виробництво і здатного до саморозвитку промислового комплексу.

Головними якісними рисами дієвого механізму розвитку промислового комплексу мають стати: динамізм, інноваційність, конкурентоспроможність виробництва; високий рівень транснаціональної інтеграції науки, технології та виробництва; промислова, фінансова і торговельна інтеграція капіталів; широке використання інформаційних технологій; потужний розвиток галузевої науки; збереження державного впливу на розвиток критичних технологій та об’єктів національної безпеки; високий рівень екологічної безпеки, раціональне використання енергетичних і матеріальних ресурсів.
1.3. Україна в системі міжнародної рейтингової оцінки конкурентоспроможності національних економік

У процесі розвитку світової економіки наприкінці XX століття відбулося формування в планетарному масштабі комплексу виробничо-збутових структур, глобальної фінансової системи та розгалуженої інформаційної мережі. Інтегрованість на цих засадах світового економічного простору надає йому дедалі більше ознак єдиного середовища, в якому відбувається транскордонний рух ресурсів та товарів, та яке виявляє ознаки єдності кон'юнктурної динаміки. Цей процес характеризується терміном «глобалізація», який набув значного поширення у професійній та публіцистичній лексиці. Зважаючи на те, що глобалізація через свою всеохопність має також загально-цивілізаційний, філософський, культурний та інші рівні, слід уточнити, що в рамках даного дослідження нами розглядатиметься її суто економічний аспект, який визначається терміном «економічна глобалізація».

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы щелкните по ссылке.
Поглиблення нерівності у сферах продуктивності праці, доходів, добробуту різних країн світу та регіонів, гальмування встановлення рівних можливостей на світовому ринку та в міжнародних економічних відносинах, формує «антиглобалістський» рух, що постійно зростає. Усвідомлюючи об'єктивну обумовленість антиглобалістських протестів, слід все ж відзначити його суттєву методологічну ваду, яка полягає в надмірному «уособленні» глобалізаційних процесів, прямому асоційюванні їх з планомірними усвідомленими діями міжнародних організацій, транснаціональних корпорацій, урядів країн чи груп щодо поширення їхнього впливу на процеси перерозподілу ресурсів у світі.

На думку ряда авторів, абсолютизація суб'єктивного аспекту глобалізації перешкоджає визначенню її об'єктивних передумов, а відтак - формуванню адекватної політики країн світу в умовах економічної глобалізації [92].

Для підвищення конкурентоспроможності (продуктивності) галузі фактори виробництва мають постійно розвиватися у напрямі зростання ефективності, якості й рівня спеціалізації згідно з галузевим спрямуванням його економіки.

Разом з різномаїтістю визначень поняття «конкурентоспроможність країн світу» в теорії і практиці пропонуються й різноманітні підходи до її оцінки.

Індекс конкурентоспроможності країни визначається як середнє зважене від восьми субіндексів, що представляють вісім основних чинників, кожний з яких має відповідну вагу, підтверджену результатами регресійного аналізу.

Найбільш висока питома вага надана чотирьом чинникам, серед яких (рис. 1.10):

- Відкритість. Цей чинник вимірює ступінь інтеграції у світову економіку, виражену через експортну орієнтацію виробництва і ступінь лібералізації зовнішньої торгівлі й інвестицій.

- Уряд. Чинник характеризує роль уряду, вплив фіскальної політики (податкової політики і політики держвитрат), ступінь втручання держави у економіку та якість роботи урядових служб.

- Фінанси. Роль фінансових ринків у оптимізації співвідношення між споживанням і заощадженням, ефективність фінансових посередників при направленні заощаджень у виробничі інвестиції, стабільність головних фінансових інститутів, кредитні рейтинги міжнародних агентств.
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Рис. 1.10 Питома вага чинників, які впливають на рівень національної конкурентоспроможності [119]

- Праця. Якість трудових ресурсів, ефективність і гнучкість ринків праці. Трудове законодавство. Оплата праці. Ступінь впливу трудових колективів на рівень заробітної плати.

Питома вага кожного з перерахованих чинників складає у частках одиниці – 1/6, а всі разом оцінюються у 2/3. Інші чотири чинники мають відносно меншу питому вагу (усього 1/3):

- Технологія. Припускає умови розвитку науково-технічного рівня, ефективність впровадження іноземної технології (використання ліцензій, трансферт-технологій через іноземні інвестиції), рівень технології, досягнутий у країні, комп’ютеризація.

- Інфраструктура. Рівень розвитку й якість транспортної системи, мережі телекомунікацій, енергопостачання, складське господарство і розподільна мережа, капіталовкладення  інфраструктуру, інформаційна і наукова інфраструктура.

· Керування. Якість менеджменту в бізнесі, включаючи конкурентні стратегії, розвиток продукту, контроль якості, керування фінансовими операціями корпорацій, керування кадрами і маркетинг.

- Інститути. Цей чинник порівнює країни за ступенем надійності правових і суспільних інститутів, включаючи гарантії виконання законів і захист прав власника. Діяльність цих інститутів створює основу для підтримки сучасної, конкурентної ринкової економіки, для стимулювання трудової й інноваційної мотивації у суспільстві.

Відносно менший внесок останніх чотирьох чинників пов’язаний з труднощами кількісної оцінки цих чинників, а також із тим, що їхній вплив виявляється у більш тривалій перспективі.
У цей час існують усякого роду рейтинги від різних інститутів, які пропонують розрахунки конкурентоспроможності країн світу.

З найбільш повних і відомих у світовій практиці слід зазначити щорічні «Звіти про глобальну конкурентоспроможність», що представляються на Всесвітніх економічних форумах (ВЕФ) у Женеві (Швейцарія) [184], а також випуски швейцарським Інститутом розвитку менеджменту (IMD) «Щорічника світової конкурентоспроможності» [99].

До 1996 p. IMD і ВЕФ спільно складали рейтинг конкурентоспроможності країн світу. Потім ці дві організації стали роздільно складати свої власні рейтинги.

Починаючи з 1989 p., IMD видає «Щорічники світової конкурентоспроможності». У рейтингу IMD аналізується стан економіки провідних країн світу - ключових гравців світової економіки. Для включення якої-небудь країни в список експерти оцінюють два істотні критерії - частку експорту й прямих іноземних інвестицій країни у світі.

При складанні рейтингу конкурентоспроможності IMD відкинув усякий суб'єктивний фактор і спробував максимально збільшити число критеріїв. Конкурентоспроможність за його методикою оцінюється за 320 критеріями, причому 2/3 всіх критеріїв є кількісними (об'єктивні критерії), а 1/3 - узяті з опитувань (суб'єктивні критерії). Всі 320 критеріїв розділено на чотири більші групи індикаторів: 1) економічні результати (75 критеріїв); 2) ефективність держави (81 критерій); 3) ефективність підприємництва (68 критеріїв); 4) інфраструктура (96 критеріїв).

У свою чергу кожна з наведених вище груп індикаторів конкурентоспроможності розбивається на більш дрібні підгрупи [178].

У зв'язку з тим, що кількість об'єктивних і суб'єктивних критеріїв оцінки конкурентоспроможності співвідноситься як 1:0,64, то й вага кожного критерію підраховується в цій же пропорції. Потім ранжируються всі 320 критеріїв.

Після того, як всі критерії ранжировані, найкращому показникові за кожним критерієм привласнюють 100, а інші показники ранжируються стосовно 100. Потім всі відносні величини складаються з вагою 1 для об'єктивних показників і діляться на загальне число критеріїв. Кожний суб'єктивний показник множиться на 0,64, потім всі показники складаються й загальна сума ділиться на число суб'єктивних критеріїв. Сума двох отриманих чисел є підсумковим показником для кожної країни. Потім країні з найбільшим показником привласнюється 100, а всі інші країни ранжируються стосовно 100.

Отримані ранжирувані дані і є показниками конкурентоспроможності країни на світовому ринку.

Особливістю рейтингу IMD є те, що в нього включені не тільки країни, але й окремі регіони, які, як вважають автори дослідження, також являють собою цілісне економічне утворення. Наприклад, німецька федеральна земля Баварія займає 18-е місце в рейтингу економічних зон з населенням менше 20 млн чоловік.

Загальний рейтинг розділено на дві частини по кількості населення в регіоні або країні - більше й менше, ніж 20 млн чоловік, що, на думку творців рейтингу, дозволяє визначити реальний ступінь конкурентоспроможності країни. В обох рейтингах беруть участь 59 держав світу.

У «Звіті про глобальну конкурентоспроможність» за 2000 рік ВЕФ використовував одночасно два доповнюючі один одного підходи до оцінки конкурентоспроможності країн світу [184, 158].
Перший підхід був розроблений Саксом Дж. і Варнером А. і розвинений Артуром Дж. Автори запропонували індекс зростання конкурентоспроможності (GCI), відповідно до якого кращі оцінки одержують ті країни, які мають більші переваги для зростання.
Другий підхід до оцінки конкурентоспроможності країн світу було розроблено Портером М. На противагу індексу зростання конкурентоспроможності (GCI) автор запропонував індекс мікроекономічної конкурентоспроможності (МІСІ), що з 2003 р. називається індексом поточної конкурентоспроможності (ВСІ). Запропонований Портером М. індекс МІСІ містить мікроекономічні індикатори, що вимірюють сталі основи (інститути), ринкові структури й економічну політику.

Індекси GCI і МІСІ різні, однак вони добре доповнюють один одного й служать джерелами для визначення національної конкурентоспроможності.

Підхід до оцінки конкурентоспроможності країн світу з використанням індексу GCI фокусується на конкурентоспроможності як «системі інститутів і різних типів економічної політики, що підтримують економічне зростання країни в середньостроковому періоді» [180, с.1].

Індекс GCI складається з трьох компонентів: 1) макроекономічне середовище (МЕІ); 2) технологія (TNI); 3) державні інститути (PIІ).
Автори рейтингу розділили всі держави на дві групи: 1) ключові інно-ватори й 2) неключові інноватори.

Ключовими інноваторами вважалися країни, яким Американським бюро з патентів і торговельних марок було видано не менше 15 патентів на один мільйон жителів у 2001 р. Цьому критерію задовольняли 24 країни. Інші країни були віднесені до неключових інноваторів.

Залежно від того, до ключових або неключових інноваторів належить та або інша країна світу, компоненти індексу GCI поєднуються в інтегральний показник за допомогою таких формул:

а) індекс зростання конкурентоспроможності країн ключових інноваторів (GCIKI):
Вырезано.



(1.1)
б) індекс зростання конкурентоспроможності країн неключових інноваторів (GCINKI):
Вырезано.


(1.2)
У свою чергу, компоненти (макроекономічне середовище, технологія й державні інститути) індексу GCI складаються з відповідних підіндексів.

Підіндекси компонент індексу GCI підраховуються на основі двох складових: експертних (вибіркових) і статистичних (твердих) даних.

Відповіді, отримані в результаті опитування суспільної думки, вважаються експертними (вибірковими) даними, висловленими респондентами з країн світу, які беруть участь у дослідженні. Ці відповіді коливаються від 1 (як правило, найгірше значення параметра) до 7 (найкраще значення).

Статистичні (тверді) дані збираються з різних джерел і статистичних збірників.

Стандартна формула для переведення кожних статистичних даних у варіацію від 1 до 7 така:
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(1.3)
Усього в розрахунку індексу GCI за методикою ВЕФ бере участь 32 критерії зі 188, на які насамперед має звернути увагу кожна країна.

У табл. 4 наведено рейтинг конкурентоспроможності окремих країн світу відповідно до індексу GCI ВЕФ за 2003 р.

Таблиця 1.1
Рейтинг конкурентоспроможності окремих країн світу відповідно до індексу GCI за 2003 р. [184]
	Країна
	GCI
	Компонента

	
	
	Макроекономічне середовище (МЕІ)
	Державні інститут  (РІІ)
	Технологія (TNI)

	
	Показник
	Ранг
	Показник
	Ранг
	Показник
	Ранг
	Показник
	Ранг

	Фінляндія
	
	
	
	
	
	
	
	

	США
	
	
	
	
	
	
	
	

	Швеція
	
	
	
	
	
	
	
	

	Данія
	
	
	
	
	
	
	
	

	Сінгапур
	
	
	
	
	
	
	
	

	Швейцарія
	
	
	
	
	
	
	
	

	Японія
	
	
	
	
	
	
	
	

	Нідерланди
	
	
	
	
	
	
	
	

	Німеччина
	
	
	
	
	
	
	
	

	Великобританія
	
	
	
	
	
	
	
	

	Канада
	
	
	
	
	
	
	
	

	Корея
	
	
	
	
	
	
	
	

	Іспанія
	
	
	
	
	
	
	
	

	Франція
	
	
	
	
	
	
	
	

	Малайзія
	
	
	
	
	
	
	
	

	Чехія
	
	
	
	
	
	
	
	

	Італія
	
	
	
	
	
	
	
	

	Китай
	
	
	
	
	
	
	
	

	Мексика
	
	
	
	
	
	
	
	

	Індія
	
	
	
	
	
	
	
	

	Туреччина
	3,65
	65
	2,93
	82
	4,07
	63
	3,96
	54

	Росія
	3,46
	70
	3,44
	61
	3,34
	81
	3,61
	69

	Пакистан
	3,41
	73
	3,40
	62
	3,67
	74
	3,16
	83

	Україна
	3,17
	84
	3,27
	70
	3,09
	94
	3,15
	84


Індекс GCI оцінює основні умови для зростання конкурентоспроможності на середньострокову перспективу, у той же час індекс МІСІ характеризує умови, що визначають стабільність рівня продуктивності (ефективність) у кожній країні. Індекс МІСІ оцінює «інституціональну структуру, ринкову структуру й економічну політику, що підтримує поточний рівень процвітання країни» [180, с 1]. Цей індекс оцінює ефективність використання країною поточного обсягу доступних до використання ресурсів і побудований на концепціях конкурентоспроможності країн і регіонів Портера М.: ромба конкурентних переваг, промислових кластерів і стадій розвитку націй.

Індекс МІСІ складається із двох підіндексів: досконалість стратегії й тактики компаній і якість національного бізнес-середовища. Обидва підіндекси у свою чергу виходять шляхом виміру з питань, що задаються понад 4700 головним менеджерам у 104 країнах світу.

Всі статистичні показники рівняються з рівнем ВВП на душу населення в кожній країні, обчисленим за методом паритету купівельної спроможності. Потім за цими даними будуються регресії й проводиться факторний аналіз.

Ваги двох підіндексів визначені як 0,37 для «досконалості стратегії й тактики компанії» і 0,63 для «якості національного бізнес-середовища». Рейтинг країн світу, ранжирований за індексом МІСІ, являє собою таблицю, у якій держави вибудувані в порядку займаних ними місць.

Комплексні оцінки відкритості української економіки за якісними критеріями показують, що її рівень був і залишається порівняно незначним. Так відповідне дослідження, виконане The Heritage Foundation і Wall Street Jomal у 2001 p., позиціонувало Україну за індексом економічної свободи на 133-му місці із 155 країн. У 1998 p. вона була на 124-му місці і на 8-му серед країн СНД і Балтії, а у 1999 p. експерти Світового банку оцінювали економіку України взагалі як закриту.

У теорії і практиці міжнародного порівняльного аналізу, який на сьогодні проводиться спеціальними дослідницькими центрами, міжнародними рейтинговими агенствами для комплексної оцінки конкурентоспроможності будь-якої національної економіки використовують такі підходи: ресурсний (оцінка рівня технологій, наявності капіталу для внутрішнього і зовнішнього інвестування, чисельності та кваліфікованості людських ресурсів, наділеності країни природними ресурсами та її економіко-географічне положення); факторний (моніторинг змін позицій країни на міжнародних ринках) і рейтинговий (інтегральне оцінювання стану економіки за тією чи іншою системою показників) [50, с. 11; 117, с. 17]. Для нас найбільш інформативно показовим є останній підхід, оскільки він надає можливості оцінити параметри національної конкурентоспроможності у динаміці міжкраїнових порівнянь.

За інтегральним індексом конкурентоспроможності (під час його визначення враховуються вплив національної політики держави на ключові параметри національної економіки та можливості цієї держави досягти кращої якості життя населення країни), який визначався експертами Всесвітнього економічного форуму, Україна із 59 країн посіла 58 місце (табл. 1.2).

Таблиця 1.2
Індекси національної конкурентоспроможності,мікроекономічної
конкурентоспроможності, бізнес-середовища та якості компаній [116, с.34]

	Країна
	Національна конкуренто-спроможність
	Мікроекономічна конкуренто-спроможність
	Бізнес-середовище
	Якістькомпаній

	Сингапур
	
	
	
	

	США
	
	
	
	

	Гонконг
	
	
	
	

	Тайвань
	
	
	
	

	Канада
	
	
	
	

	Швейцарія
	
	
	
	

	Велика Британія
	
	
	
	

	Голландія
	
	
	
	

	Ірландія
	
	
	
	

	Норвегія
	
	
	
	

	Малайзія
	
	
	
	

	Данія
	
	
	
	

	Швеція
	
	
	
	

	Австрія
	
	
	
	

	Республіка Корея
	
	
	
	

	Франція
	
	
	
	

	Німеччина
	
	
	
	

	Ізраїль
	
	
	
	

	Маврикій
	
	
	
	

	Таїланд
	
	
	
	

	Китай
	
	
	
	

	Філіппіни
	
	
	
	

	Італія
	
	
	
	

	Індонезія
	
	
	
	

	Угорщина
	
	
	
	

	Чехія
	
	
	
	

	Польща
	
	
	
	

	Країни Південної Африки
	
	
	
	

	В'єтнам
	
	
	
	

	ІНДІЯ
	
	
	
	

	Болгарія
	
	
	
	

	Зімбабве
	
	
	
	

	Україна
	
	
	
	

	Росія
	
	
	
	


За окремими факторами національної конкурентоспроможності і України оцінки експертів були такими: робоча сила – 21 місце; уряд – 48, технології – 54; менеджмент – 55; відкритість – 58; фінанси та інфраструктура – 59. Сильними компонентами конкурентоспроможності вважалися: освіта і наука, зарплата і продуктивність праці, компетенція суспільного сектора, залізничний транспорт, підтримка бізнесу банками. Однак за більшістю компонентів національна конкурентоспроможність України була оцінена як слабка.

За індексом поточної конкурентоспроможності, що складається в рамках “Глобального звіту про конкурентоспроможність”, у 2001 р. Україна посіла 60-те місце серед 75 країн, а за рейтингом конкурентоспроможності і зростання — 69-те (табл. 1.3).
По даним УНІАН в рейтингу Усесвітнього економічного форуму Україна опустилася з 69-того на 73-е місце в 2007 р., значно погіршивши свої позиції серед країн конкурентної економіки. 

Цього року перша позиція в рейтингу належить США, на другому місці – Швейцарія, на третьому – Данія. До десятки лідерів також увійшли Швеція, Німеччина, Фінляндія, Сінгапур, Японія, Великобританія, Нідерланди. 

Таблиця 1.3.

Зведені рейтинги конкурентоспроможності
“Глобального звіту про конкурентоспроможність” [50 , с. 13]

	Країна
	Індекс конкурентоспроможності зростання
	Індекс поточної конкурентоспроможності

	1 Фінляндія
	
	

	2 США
	
	

	3 Канада
	
	

	…
	
	

	12 Велика Британія
	
	

	…
	
	

	17 Німеччина
	
	

	…
	
	

	20 Франція
	
	

	21 Японія
	
	

	…
	
	

	28 Угорщина
	
	

	29 Естонія
	
	

	…
	
	

	37 Чехія
	
	

	…
	
	

	40 Словаччина
	
	

	41 Польща
	
	

	42 Мексика
	
	

	43 Литва
	
	

	…
	
	

	47 Латвія
	
	

	…
	
	

	56 Румунія
	
	

	…
	
	

	59 Болгарія
	
	

	…
	
	

	63 Росія
	
	

	64 Індонезія
	
	

	65 Колумбія 
	
	

	66 Гватемала
	
	

	67 Болівія
	
	

	68 Еквадор
	
	

	69 Україна
	
	

	70 Гондурас
	
	

	71 Бангладеш
	
	

	72 Парагвай
	
	

	73 Нікарагуа
	
	

	74 Нігерія
	
	

	75 Зімбабве
	
	


Серед країн СНД найвище місце зайняла Росія (58-е місце), далі йдуть Казахстан (61), Узбекистан (62), Азербайджан (66). 

Проте до України ще далеко Грузії, яка по рівню конкурентності економіки займає тільки 90-е місце, Вірменії (93), Молдові (97). 

Останнє, 131-е місце в рейтингу належить економіці Чад. 

Рейтинг, складений фахівцями організації Усесвітнього економічного форуму, є звідною таблицею країн, ранжируваних по рівню розвитку конкурентоспроможності в тій або іншій державі. 

Засобом оцінки країн є Індекс глобальної конкурентоспроможності (GCI), вперше опублікований в 2004 році, який розраховується на підставі 12 складових: якість інститутів, інфраструктура, макроекономічна стабільність, здоров'я і початкова освіта, вища освіта і професійна підготовка, ефективність ринку товарів і послуг, ефективність ринку праці, розвиненість фінансового ринку, технологічний рівень, розмір ринку, конкурентоспроможність компаній, інноваційний потенціал. 

Рейтинг розраховується на підставі доступних економічних даних і спеціального опиту експертів, який проводиться ВЕФ [36].

Україна зайняла передостаннє, 54-е місце в рейтингу на 15 травня 2008 р. конкурентоспроможності країн світу, опублікованому швейцарським економічним інститутом IMD. В порівнянні з аналогічним рейтингом попереднього року Україна опустилася на вісім позицій. Позаду неї – лише Венесуела.

Максимальну кількість балів заробили США, слідом за ними йдуть Сінгапур і Гонконг. Так само перша трійка виглядала і минулого року. У останній трійці тепер – Південна Африка, Україна і Венесуела.

Результати дослідження прокоментувала виконуюча обов'язки президента Міжнародного інституту менеджменту (МІМ-Київ), кандидат економічних наук Ірина Тіхомірова. За її словами, в групі чинників конкурентоспроможності "Макроекономіка" відбулася "міграція" України з 43-го на 50-е місце, в групі чинників "Ефективність влади" - з 48-го на 52-х, в групі чинників "Ефективність бізнесу" - з 46-го на 52-х, тоді як рейтинг в групі чинників "Інфраструктура" підвищився з 47-го до 46-го місця.

Найбільшого удару по конкурентоспроможності України завдали різке підвищення інфляції, низька частка ВВП на душу населення, низька частка інвестиції у ВВП, висока енергоємність економіки. За всіма цими показниками країна завершує перелік прорейтингірованих країн, займаючи місця від 50-го до 55-го.

Проте набагато вагомішим "стимулом" до падіння рейтингу України, по словах Тіхомірової, стали результати опиту українських бізнесменів, що скаржилися на недосконалість законодавства, - податкового, по питаннях конкуренції і іншого, протекціонізм, відсутність адекватного захисту прав акціонерів, непрозорість фінансових інститутів, відсутність підтримки наукового і технологічного розвитку з боку держави і високий ризик політичної нестабільності.

Підрахунок балів проводився по чотирьох головних критеріях - стан економіки, ефективність уряду, ефективність бізнесу і стан інфраструктури, які, у свою чергу, підрозділялися на 331 конкретніший показник. Дві третини оцінки склав статистичний матеріал, а решту третини - результати опиту ділових кіл відповідних країн [173].
По «давоському індексу» в першій двадцятці 104 країн опинилися: Фінляндія, США, Швеція, Норвегія, Ісландія, Японія, Великобританія, Німеччина, Ізраїль. 

Серед держав посткомуністичної Європи Естонія знаходиться на 20-м місці, за нею Словаччина – 33-і, Литва – 36-і, Польща – 60-і, Хорватія – 61-і, Румунія – 63-і, Росія – 70-і, Боснія і Герцеговина – 81-і. Україна на 86 місці, за нею Сербія і Чорногорія – 89-і і Грузія – 94 місце. 

Існують декілька методик, використання яких приводить до ранжирування країн по конкурентоспроможності. Так, лозаннський інститут розвитку менеджменту агрегує і аналізує більше 320 показників і експертних оцінок, зокрема: 83 економічних показника, 77 – ефективності уряду і управління, 69 – ефективності бізнесу, 94 показники інфраструктури. Взаємодією всіх вищеперелічених критеріїв і чинників і визначається конкурентоспроможність країни.

Якісний стан економіки держави, визначається його конкурентоспроможністю, яку оцінюють індексами зростання конкурентоспроможності (ІЗК), що розраховується по методиці Всесвітнього економічного форуму (ВЕФ). ІЗК характеризує здатність економіки держави досягти стабільного зростання в середній і довгостроковій перспективі, виходячи з існуючих рівнів доходів, і заснований на показниках, що характеризують [183, 32]:

макроекономічне середовище - індекс макроекономічного середовища (ІМС);

якість суспільних інститутів - індекс суспільних інститутів (ІСВ);

стан і використання технологій - індекс технології (ІТ).

Сучасний мир вдає із себе багатоярусну систему, в якій є цивілізаційний центр, індустріальні країни і ресурсна база.

Цивілізаційний центр, або, за визначенням З. Бжезінського, «глобальне ядро» не може існувати без багатоярусної ієрархії, до якої можна віднести країни третього світу, країни, що розвиваються, і постсоціалістичні країни. Україна однозначно знаходиться в числі країн сировинної периферії миру. Частка сировини в експорті України перевищує 72% [49]. Негативне сальдо ВЕД України в 2005 р. склало 1,34 млрд дол. США. За 6 місяців 2006 р. - 2,6 млрд дол. [57, с.6-7].
Щоб вирватися з периферії, А. Гальчинський вважає за необхідне здійснювати особливого роду протекціонізм [43]: свідома протидія негативним аспектам прямих іноземних інвестицій (ПІІ); зіставлення ним активної політики зміцнення національного капіталу, здатного на рівних не тільки конкурувати, але і співробітничати з іноземним інвестором. В даний час країни «глобального ядра» в своїй економіці максимально використовують ПІІ.

Відомо, що іноземний інвестор ніколи не йде на ризики вкладення в економіку, в якій власний інвестиційний потенціал використовується лише частково. Наприклад, якщо в Україні, Росії і інших країнах СНД має місце витік капіталів за рубіж, то серйозний зарубіжний інвестор зі своїми ПІІ сюди не йде. Йдуть дрібні ризикові фірми, інвестори, з розрахунку на швидкий успіх.

Тому слід розраховувати на внутрішні джерела фінансування інвестицій, вирощувати крупні національні компанії, які здатні привертати зарубіжні ПІІ, співробітничати з іноземними компаніями, використовувати досвід інших країн.

Для підвищення конкурентоспроможності, залучення ПІІ в потрібні галузі необхідне корінне перетворення інститутів в Україні, необхідна зміна відносин до людей з боку держави, а людей до держави, його діяльності. Колишні інститути або продовжують функціонувати в незмінному вигляді, або змінили «вивіски», провівши косметичні (зовнішні) зміни. Відношення до людей не змінилося.

Розрізняють конкурентоспроможність економіки країни, галузей, підприємств, товарів (продуктів, послуг). Останнім часом виділяють конкурентоспроможність регіонів [91; 152]. Міжнародний інститут розвитку і управління і Усесвітній економічно форум оцінюють конкурентоспроможність країни по восьми чинниках [70, з. 28]: внутрішній макроекономічний потенціал; рівень участі в міжнародній торгівлі і потоці інвестицій; ступінь впливу державної політики на створення конкурентного середовища; якість і ефективність фінансової системи; стан інфраструктури; рівень управління (з позицій нововведень, прибутковості і відповідальності); науково-технічний потенціал (з погляду успішності фундаментальних і прикладних досліджень); стан і кваліфікація трудових ресурсів.

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы щелкните по ссылке.
Групи параметрів, що характеризують конкурентоспроможність товару: науково-технічні, організаційні, такі, що регламентують, комерційні, економічні. Конкурентоздатний товар має характеристики краще середніх на даному ринку, перш за все, за якістю, ціні, умовам постачання і оплати, сервісному обслуговуванню, надійності у використанні і експлуатації, економічності. Абсолютно конкурентоздатний товар - це новий інноваційний товар, що не має аналога на ринку і прийнятний для споживача за якістю, вартості, задоволенню суспільно корисних потреб споживачів (групи, сегменту ринку), що мають в своєму розпорядженні купівельну спроможність.

Конкурентоспроможність стосовно галузі промислового виробництва - це володіння властивостями, які формують її переваги в економічному змаганні з іншими галузями за споживачів (ринки збуту) і різні ресурси, використовувані для організації нормального функціонування галузі. Виробничі процеси включають всі етапи життєвого циклу продукції від проектно-конструкторської розробки до реализациии післяконтрактного обслуговування [141].

Окремо спеціалісти вважають, що ключове місце в конкурентоспроможності займають товари в сукупності конкуренції підприємств, галузей, економки. Конкурентоспроможність української продукції (послуг) визначає конкурентоспроможність підприємств, а, означає, і економіки держави взагалі в інтерекономіці» - відзначає В. Андрійчук [23, з. 90].

Інші фахівці стверджують, що провідна роль у формуванні конкурентоспроможності підприємств, галузей і відповідних товарів належить макроекономічному рівню, на якому визначаються економічні, правові і інші найважливіші умови функціонування всієї господарської системи. Очевидно, слід приділяти належну увагу і тій, і інший точкам зору, не протиставляючи їх, а використовуючи в конкретних ситуаціях. Хоча держава в ринковій економіці не може прямо управляти конкурентоспроможністю навіть в націоналізованих галузях, його роль залишається значущою: створення найбільш сприятливих відповідних умов в економіці в цілому і на кожному окремо узятому підприємстві. Як відзначає академік І. Лукінов, у держави «стратегічна мета, зрештою, зводиться до створення могутньої соціально орієнтованої і конкурентоздатної економіки, яка характеризувалася б ринковим динамізмом, високим технологічним рівнем, структурною збалансованістю, товарно-грошовою бездефіцитністю і високим рівнем життя народу» [104, с. 60].

По висновку Гарвардського інституту міжнародного розвитку, Україна в 1999 р. займала 58 місце з обстежених 59 країн за визначенням конкурентоспроможності і 52 місце по потенціалу економічного зростання. В даний час ситуація істотно не змінилася.

Таким чином, конкурентоспроможність - це найважливіший узагальнювальний показник рівня розвитку економіки (національною, галузевою, регіональною, підприємств і об'єднань, товарів), своєрідний рейтинг її в співвідношенні зі світовими лідерами, національними, регіональними, який характеризують всі сторони соціально-економічного функціонування суспільства. Тому таку пильну увагу приділяють високорозвинуті держави проблемам конкурентоспроможності своїх економік. У сенаті США щорічно кілька разів проводяться слухання питань підвищення конкурентоспроможності. У 1998 Конгрес США прийняв «Комплексний закон про торгівлю і конкурентоспроможність», тобто держава активно співробітничає з фірмами у вирішенні питань конкурентоспроможності суб'єктів господарювання і вироблюваних ними товарів. У США, Канаді, Південній Кореї створені національні центри підвищення конкурентоспроможності [156, с.82-83], що є результатом розуміння економіки не тільки економічною, а і соціальною цінністю. Це дає свої результати. У доповіді ООН «Про розвиток людини» відмічено, що на країни, що включаються в ОЕСР, населення яких складає 19% світового, доводиться 71% усесвітньої торгівлі, 58% прямих іноземних інвестицій і 91% користувачів Інтернету. Доходи 20% населення в багатющих країнах перевищували доходи 20% населення бідних країн: у 1960 р. - в 30 разів, в 1990 р. - в 60 разів, в 2000 р. - в 74 рази [149, с. 35].

У щорічному обігу до нації президент США ДЖ. Буш в січні 2006 р. слово «конкурентоспроможність» звучало більше 10 разів [35, с. 12]. Вся частина його виступу, присвячена внутрішній політиці, пройшла під девізом конкурентоспроможності країни: чи говорив він про економіку і систему оподаткування, пенсійну реформу і охорону здоров'я, енергозбереження і освіту. Щоб «ініціатива американської конкурентоспроможності» відбулася, президент запропонував три кроки:

подвоїти в течії найближчих 10 років федеральні витрати на найважливіші наукові програми в області точних наук (нанотехнології, суперкомп'ютери і альтернативні енергетичні джерела);

зробити постійними податкові кредити для компаній, провідних науково-дослідні і дослідно-конструкторські розробки (НІОКР), що буде певним стимулом для перетворення наукових розробок на нові технології;

заохочення школярів і студентів до вивчення математики і природних наук. «Якщо ми забезпечимо американським дітям успіх в житті, вони забезпечать Америці успіх в світі» - відзначив президент [35].

Певні кроки в області підвищення конкурентоспроможності робляться в Україні. У липні 2005 р. створена «Рада конкурентоспроможності України» (СКУ), 3 жовтня 2005 р. президент України підписав розпорядження «Про деякі питання забезпечення конкурентоспроможності національної економіки в процесі європейської і євроатлантичної інтеграції» [147]. Проте, як і ряд інших нормативних і законодавчих актів, вони не мають достатнього матеріального і фінансового забезпечення.

Підвищення конкурентоспроможності неможливе без участі і обліку інтересів працівників, менеджерів, бізнесменів, покупців, без підвищення загальної, виробничої і корпоративної культури, цінностей, рівня освіти і науки, традицій, звичок, вдач трудящих і населення в цілому. У Японії 70% працездатного населення - це працівники, що мають вищу освіту, - відзначає В. Г. Кремень - президент академії педагогічних наук України. І далі говорить, що «в майбутньому всі нації розділяться на три групи: одні зможуть проводити конкурентоздатні технології і займуть лідируюче положення в світі, інші будуть в змозі сприймати ці глобальні інформаційні технології, треті, - виявляться нездібними ні до першого, ні до другого і будуть на утриманні (на службі. - І. Б.) у прогресуючих націй. Ось, щоб Україна не опинилася в третій групі, наше завдання - створити передумови, щоб якомога більше наших громадян здобули вищу освіту» [96].
По прогнозах ЮНЕСКО, досягти високого рівня національного добробуту (і конкурентоспроможності - І.Б.) зможуть країни, серед працездатного населення яких налічується 40-60% фахівців з вищою освітою. США і Японія планують мати до 90% таких фахівців серед загальної чисельності тих, що працюють. На думку експертів, це сприятиме підвищенню економічного ефекту виробництва в 4 - 11 разів [26, с. 14].

Для забезпечення конкурентоспроможності необхідні інвестиції, інновації, серйозні капіталовкладення в людину, в освіту, нарощування інтелектуального (людського) капіталу.

Вищевикладене дозволяє укласти, що на всіх рівнях простежуються процеси глобалізації і інтеграції.
Україна достатньо високо котирується по рівнях розвитку технологічних ідей, освіти в точних науках, якості науково-дослідної бази, а також завдяки непоганому стану базової інфраструктури. Проте країна дуже низько оцінюється по чинниках, що забезпечують можливості практичної «капіталізації» цих переваг. Наголошуються високий рівень витоку «мізків», складні процедури ліцензування нових технологій і послуг, низький рівень захисту прав інтелектуальної власності і вузький потенціал по інвестиціях в освіту, науково-дослідні і дослідно-конструкторські роботи [95]. 

Висновки до першого розділу

Розглянувши основні рівні розвитку конкуренції бачимо, що вона пройшла певний шлях удосконалення від простих до складніших форм. 

Визначено негативні та позитивні риси конкуренції. Тривалий час в нашій країні робився наголос в основному на негативних наслідках конкуренції: витіснення дрібних виробників великим капіталом, розорення  одних  і  збагачення  інших,  посилення  соціальної несправедливості, значне зростання майнової диференціації населення, загострення безробіття, інфляція тощо. В умовах адміністративно-командної системи у практиці господарювання конкуренція була майже відсутня.

Проблеми конкуренції поставали і вирішувались у межах внутрішніх (національних) ринків. За умов інтернаціоналізації, коли превалювала її торговельна складова, найбільш актуальною була проблема міжнародної конкуренції, яка теоретично базувалась на абсолютних і порівняльних перевагах у виробництві тих чи інших товарів.

Результативною порівняльною і динамічною ознакою рівня конкуренції є конкурентоспроможність, а за умов інтернаціоналізації – міжнародна конкурентоспроможність.

Сучасний стан інтернаціоналізації економіки України не тільки не дає змоги ефективно реалізовувати конкурентний потенціал країни на міжнародних ринках, але й загрожує її національній безпеці. За інтегральним індексом конкурентоспроможності, який визначався експертами Всесвітнього економічного форуму, Україна із 59 країн посіла 58 місце
Україна, щоб увійти в коло економічно розвинутих країн, обов’язково має відслідковувати перебіг глобальних процесів, враховуючи їхні основні тенденції, позитивні сторони і суперечності.

На сьогодні економічне зростання в Україні на 80% визначається збільшенням завантаження вже існуючих потужностей та відновленням частково втрачених, а не введенням нових потужностей. 

Невідповідність виробничих потужностей підприємств потребам ринку призводить до фінансової неефективності виробництва. 

Розглянуто стан справ в Україні у галузі досліджень, розробки та впровадження сучасних технологій. Він характеризується наступними показниками - домінуючими в промисловому комплексі є виробництва 3-го і 4го технологічних укладів, питома вага яких складає разом 95 %. Пануючий сьогодні в розвинутих країнах п'ятий технологічний уклад - комп'ютеризація та інформатизація суспільства, сучасні галузі електротехнічної промисловості і приладобудування, виробництво високотехнологічних побутових приладів, авіаційна промисловість, медична, хіміко-фармацевтична, поліграфічна промисловість - в Україні не перевищує 5%, а шостий технологічний уклад, де ключовим фактором є: мікробіологічна промисловість, наукоємна і високотехнологічна медична техніка, види діяльності, засновані на біотехнологіях і генній інженерії, в Україні не перевищує одного відсотка.
Удосконалення механізму розвитку промисловості полягає у створенні сучасного, інтегрованого у світове виробництво промислового комплексу, здатного в умовах інтеграції та глобалізації розв'язувати основні завдання соціально-економічного розвитку та утвердження України як високотехнологічної держави.
Створення умов для зростання конкурентних можливостей промисловості і прискорення на цій основі її інтеграції у світову господарську систему буде забезпечуватися шляхом реформування системи управління промисловістю та прискорення інституційних перетворень. Цьому також буде сприяти підвищення ефективності управління державною власністю та розвиток конкурентного середовища.

Таким чином, стратегічною метою промислового розвитку має стати втілення національної ідеї – підвищення конкурентоспроможності економіки і забезпечення входження України в коло економічно розвинутих країн світу. Її реалізація в тактичному плані передбачає створення сучасного, інтегрованого у світове виробництво і здатного до саморозвитку промислового комплексу.
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