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Вступ

Актуальність теми дослідження. Глобалізація світової економіки створює нове «навколишнє середовище» для економічного зростання країн, визначаючи нові орієнтири і мету їх економічної політики. Динамічні зміни у світовому господарстві являють собою виклики багатьом країнам. Однією з характерних рис світової економіки, що трансформується, є глобалізація ринків. Суттєвий прогрес у вирішенні таких питань, як торгівля послугами, проблеми інтелектуальної власності, торговельні аспекти, пов’язані із здійсненням інвестицій, означає не тільки подальшу глобалізацію найбільш динамічних сегментів світового ринку – ринків послуг і технологій, а й уніфікацію інвестиційного клімату, необхідність для більшості країн переглянути свої національні законодавства, погоджуючи їх із загальносвітовими нормами. Все це потребує подальшого „відкриття” економік і ставить перед країнами цілу низку нових складних проблем.

Зростаюча глобалізація світової економіки ставить ще один виклик – реалізацію ініціативи з формування правил і процедур вільного руху іноземних капіталовкладень. В умовах тісного взаємозв’язку між прямими іноземними інвестиціями та міжнародною торгівлею лібералізація останньої буде неповною, якщо не супроводжуватиметься лібералізацією руху інвестицій.

Така мобільність дедалі більшої кількості галузей економіки також характеризує нові умови, в яких сьогодні відбувається економічне зростання країн. Серед широкого кола питань, що розглядаються світовою економічною наукою, залучення прямих іноземних інвестицій і їх вплив на формування глобального економічного простору на сьогодні є одним з найактуальніших. Необхідність подальшого вивчення і аналізу сучасних аспектів залучення прямих іноземних інвестицій у країни із різним рівнем розвитку зумовлена формуванням нових тенденцій інтернаціоналізації і глобалізації світогосподарських процесів, а також появою нових об’єктів інвестування – країн з перехідними економіками.

Такі країни через залучення та ефективне використання прямих іноземних інвестицій можуть прискорити вихід на світові фінансові і товарні ринки. Акумулюючи підприємницький, державний та змішаний капітал, забезпечуючи доступ до сучасних технологій та менеджменту, іноземні інвестиції не тільки сприяють формуванню національних інвестиційних ринків, але й динамізують інші факторні ринки та ринки товарів і послуг. Крім того, іноземні інвестиції  сприяють заходам макроекономічної стабілізації, дозволяють розв`язувати окремі соціальні проблеми трансформаційного періоду.

У більшості країн з перехідними економіками ефективно використані іноземні інвестиції стають ключовим фактором розвитку, а інвестування за кордон сприяє органічній інтеграції у світове господарство. Міжнародне інвестування посідає одне з провідних місць у структурі пріоритетів економіки України.

Дослідженню проблематики і розвитку процесів залучення прямих іноземних інвестицій на макро- та мікрорівні присвячені роботи відомих вітчизняних і зарубіжних вчених: Б.В. Губського, В.В. Дергачової, С.В. Захаріна,                 Д.Г. Лук’яненка , Ю.В. Макогона, В.М. Мацуки, А.В. Омельченка, А.А. Пересади,            О.Г. Федоренка, Н.Н. Вознесенської, П.М. Мозіаса, Л.Гітмана, Д.Кейнса, Г.Марковіца,  Ф. Модігліані, У.Шарпа,  Г.Шварценбергера та інших. 

Разом з тим, у науковій літературі мало уваги приділено питанням впливу прямого іноземного інвестування на глобальне середовище, недостатньо розробленими залишаються заходи щодо удосконалення механізму участі країн з різним рівнем розвитку в міжнародних інвестиційних процесах в умовах глобалізації.

Таким чином, об’єктивна необхідність подальшого розвитку теоретичних і методико-прикладних основ щодо впливу прямого іноземного інвестування на подальший розвиток глобального середовища зумовили актуальність теми даної роботи, її цільове спрямування і зміст.

Зв’язок роботи з науковими програмами, планами, темами. Дисертацію виконано відповідно до тематики науково-дослідної роботи кафедри міжнародної економіки Донецького національного університету Міністерства освіти і науки України: тема Г 06/53А “Підвищення ефективності міжнародної економічної діяльності України в інтеграційних об’єднаннях: регіональний та галузевий аспект” (номер державної реєстрації 0106U012484), в рамках якої автором удосконалено механізм входження України в систему світогосподарських відносин через виділення глобальних та локальних чинників, визначено напрями та структуру подальшого формування глобального економічного простору. Дослідження виконувалось дисертантом також відповідно до напрямів програми  науково-технічного розвитку регіону “Донецька область – 2020”, у розробці якої приймав участь Донецький національний університет, про що є відповідні довідки.

Мета і задачі дослідження. Метою дослідження є поглиблення теоретико-методологічних основ щодо визначення умов і організаційно-економічних засад впливу прямих іноземних інвестицій на формування глобального економічного простору та розробка науково-практичних рекомендацій щодо включення до даного процесу економік країн на рівноправних засадах. 
Досягнення мети роботи зумовило необхідність постановки і розв`язання таких задач:

дослідити сутність і причини розвитку міжнародного інвестування;

визначити теоретичні засади розвитку міжнародного інвестування;

обґрунтувати сутність та значення прямих іноземних інвестицій в умовах глобалізації;

проаналізувати залучення прямих іноземних інвестицій в країни з різним рівнем економічного розвитку; 

оцінити сучасний стан розвитку глобальних світових ринків; 

встановити вплив прямих іноземних інвестицій на розвиток економіки України в умовах глобалізації; 

визначити напрями і наслідки розвитку світових економічних глобалізаційних процесів, 

запропонувати шляхи забезпечення конкурентних переваг країни в умовах розвитку глобального економічного простору, 

розробити напрямки удосконалення механізму залучення прямих іноземних інвестицій в економіку України в умовах глобалізації.
Об’єктом дослідження є приплив прямих іноземних інвестицій в національні економіки та вплив даного процесу на формування глобального економічного простору.

Предметом дослідження є передумови та організаційно-економічний механізм формування глобального економічного простору під впливом прямого іноземного інвестування.

Методи дослідження. Теоретико-методологічну основу роботи становлять діалектичний метод наукового пізнання, а також загальнонаукові методи теоретичного узагальнення (при дослідженні теоретичних основ формування глобального економічного простору та залучення прямих іноземних інвестицій); аналізу і синтезу (для дослідження основних характеристик і тенденцій розвитку прямого іноземного інвестування); групування і класифікації (для систематизації теорій глобалізації, видів міжнародного інвестування); факторний аналіз (для визначення факторів, що впливають на ефективність залучення прямих іноземних інвестицій в економіку України та економіки інших країн світу); статистичного аналізу (для дослідження напрямів розвитку глобальних економічних процесів й перспектив включення до них України); порівняльного аналізу (для оцінки впливу прямих іноземних інвестицій на розвиток економіки України в умовах глобалізації).
Інформаційною базою є міжнародні нормативно-правові акти, нормативно-правові акти України, що регламентують інвестиційну діяльність; офіційні звіти міжнародних економічних організацій; міжнародні угоди; дані Державного комітету статистики України; монографії вітчизняних і зарубіжних вчених; періодичні видання; матеріали міжнародних конференцій; результати власних досліджень та спостережень автора.

Наукова новизна отриманих результатів дослідження полягає у поглибленні теоретичних засад, розвитку науково-методичних положень та розробці науково-практичних рекомендацій щодо формування глобального економічного простору через створення умов залучення прямих іноземних інвестицій в економіки країн:

вперше:

надано визначення поняття «глобальний економічний простір» як якісно нового етапу закономірного об’єктивного розвитку світового економічного простору, який формується на основі взаємозв’язків і взаємозалежності країн (збільшення обсягів і прискорення темпів обміну товарами та послугами, міжнародного перетікання капіталів і робочої сили), що приводить до поступового відходу від локальних інтересів, норм і традицій й формування єдиного міжнародного економічного центру управління;

розроблено економетричну модель оцінки впливу прямих іноземних інвестицій на розвиток економіки країни в умовах глобалізації («ПІІ ( економічне зростання», «приплив ПІІ ( зростання експорту ( економічне зростання»), використання якої дозволяє виявити вплив прямого іноземного інвестування на формування та подальший розвиток національної відкритої економіки країни-реципієнта; 
удосконалено:

класифікацію капіталовкладень, які можна віднести до інвестицій, за рахунок виділення таких ознак: потенційна здатність приносити прибуток; перетворення частини накопиченого капіталу на альтернативні види активів економічного суб’єкта; використання різних інвестиційних ресурсів; цілеспрямований характер вкладання капіталу; наявність строку вкладання; переслідування інвесторами індивідуальних цілей; наявність ризику вкладання капіталу; 

систематизацію міжнародних інвестицій в економіку країни в умовах економічної глобалізації за такими напрямками: характеристика суб’єктів інвестицій (природа інвестицій – державні, приватні, міжнародних організацій, змішані; цільова орієнтація  – прямі, портфельні); види інвестицій (іноземна валюта, національна валюта, рухоме та нерухоме майно, цінні папери, грошові вимоги, права інтелектуальної власності, права господарської діяльності, послуги); форма інвестицій (підприємство зі 100% власністю інвестора, часткова участь у підприємствах, придбання рухомого та нерухомого майна, концесії); характеристика інвестиційних потоків (величина – малі, середні, великі; термін – коротко-, середньо-, довгострокові; джерело – первинні, реінвестиції), використання якої дозволяє виявити позитивні та негативні наслідки міжнародного інвестування і ступінь потреби в іноземних інвестиціях країн;

механізм залучення прямих іноземних інвестицій в економіку України в умовах глобалізації через виділення глобальних і локальних передумов, що створюють відповідне інвестиційне середовище та інвестиційний клімат, використання якого сприятиме сталому, динамічному і збалансованому розвитку економіки України в системі глобальної економіки;  
дістали  подальшого розвитку:

визначення поняття «прямі іноземні інвестиції» як капіталовкладень, які здійснюються у високоефективні іноземні проекти, що спрямовані на створення, розширення чи модернізацію виробництва, розробку інтелектуального продукту або вкладення в «людський капітал», результатом яких є як матеріальний, так і нематеріальний прибуток (дохід, дивіденд, здобуток). 

Практичне значення одержаних результатів проведеного дослідження полягає в тому, що отримані теоретичні і методологічні результати доведені до рівня конкретних пропозицій і рекомендацій.   

Положення, висновки та пропозиції дисертації впроваджено в роботі Комітету Верховної Ради з питань євроінтеграції (довідка №075-12 від 21.01.2008 р.) – результати використання економетричної моделі оцінки впливу прямих іноземних інвестицій на розвиток економіки країн в умовах глобалізації; відділом з питань інвестиційного розвитку територій управління з питань сучасних форм регіонального розвитку головного управління Донецької обласної державної адміністрації (довідка №01.05/75 від 25.01.2008 р.) – механізм залучення прямих іноземних інвестицій в економіку України в умовах глобалізації; ВАТ „ЕРСТЕ БАНК” (довідка №02-08/3 від 05.02.2008 р.) – результати аналізу залучення прямих іноземних інвестицій у країни із різним рівнем розвитку; компанією „METCOAL S.A.” (Швейцарія) (довідка №125 (DON) від 23.02.2008 р.) – результати систематизації наслідків залучення прямих іноземних інвестицій в економіку країни в умовах економічної глобалізації, що необхідно для прийняття рішень щодо інвестування за кордоном; ПІІ „System Antracit Energy” (м. Красний Луч) (довідка №89/3-07 від 19.12.2007 р.) – результати систематизації наслідків залучення прямих іноземних інвестицій в економіку країни з метою оцінювання інвестиційних проектів; а також при підготовці рекомендацій Міжнародної науково-практичної конференції „Проблеми та перспективи співробітництва між державами Південно-Східної Європи у межах Чорноморського економічного співробітництва і ГУАМ”, які направлено урядам країн-членів ЧЕС і ГУАМ, посольствам держав в Україні, державній та регіональним торгово-промисловим палатам (акт №44-02/7.9.7-134 від 07.10.2007 р.) та при підготовці рекомендацій XIV Міжнародного науково-практичного семінару «Проблемы развития внешнеэкономических связей и привлечения иностранных инвестиций: региональный аспект», які направлено Президенту України, Верховній Раді, Кабінету Міністрів України, обласним державним адміністраціям (акт №88-01/7.9.7-134 від 27.01.2008р.). 

Результати досліджень, що містяться в дисертації, також використано в навчальному процесі Донецького національного університету Міністерства освіти і науки України при розробці навчально-методичного комплексу і викладанні курсів «Міжнародна економіка», «Міжнародна економічна діяльність України» (довідка №1/8-85 від 17.01.2008 р.), а також в навчальному процесі Донецького національного університету економіки і торгівлі імені Михайла Туган-Барановського при розробці навчально-методичного комплексу і викладанні курсів «Міжнародні фінанси», «Міжнародні кредитно-розрахункові та валютні операції» (довідка №02.01/538 від 06.03.2008 р.).
Особистий внесок здобувача. Усі результати, викладені в дисертаційній роботі, отримані здобувачем самостійно і знайшли відображення в опублікованих працях автора.
Апробація результатів дослідження. Основні результати дослідження доповідались і отримали схвалення на міжнародних науково-практичних  конференціях і семінарах: міжнародній науково-практичній конференції “Проблемы развития внешнеэкономических связей и привлечения иностранных инвестиций: региональный аспект” (м.м. Донецьк – Святогірськ, Донецький національний університет, 25-27 січня 2008р.); “Проблеми і перспективи співробітництва між країнами Південно-Східної Європи в рамках Чорноморського економічного співробітництва і ГУАМ» (м.м. Донецьк – Свіштов – Албена, Донецький національний університет, 4-7 жовтня 2007р.).
Публікації. Результати проведеного дослідження знайшли  відображення у 16 наукових працях загальним обсягом 5,1 д.а., з яких особисто автору належить 5,0 д.а., з них 8 – у наукових фахових виданнях обсягом 3,3 д.а., з яких особисто автору належить 3,2 д.а.

Структура й обсяг роботи. Дисертація складається зі вступу, трьох розділів, висновків, списку використаних джерел зі 197 найменувань і додатків. Зміст дисертації викладено на 162 сторінках комп`ютерного тексту, включаючи 18 таблиць на 18 сторінках та 17 рисунків на 17 сторінках. 

РОЗДІЛ 1 

теоретиКО-МЕТОДОЛОГІЧНІ основи ДОСЛІДЖЕННЯ МІЖНАРОДНОГО ІНВЕСТУВАННЯ В УМОВАХ  ЕКОНОМІЧНОЇ ГЛОБАЛІЗАЦІЇ

1.1. Сутність і причини економічного глобалізму в теоріях глобалізації
Наприкінці XX і початку XXI ст. у розвитку світової економічної системи все чіткіше і об'ємніше почали проявлятися процеси, які отримали назву глобалізації, або глобалізму. Сутність глобалізму полягає в закономірному формуванні єдиної загальносвітової економічної системи. Розвиток економічних зв'язків між окремими країнами і підприємствами приводить до все більшої їх взаємозалежності і на цій основі — до виникнення єдиної, цілісної системи економічних відносин у масштабах усього світу (глобусу).
Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке. 
Однією із особливостей сучасного етапу глобалізації є те, що вона формується і виявляється шляхом розвитку різних форм економічної організації у планетарних масштабах. Це веде до підвищення технологічної взаємозалежності, об’єднання та уніфікації ринків, методів виробництва й організації фірм, маркетингу, сприяє динамічному зростанню торгівлі й переливанню капіталу між окремими країнами та регіонами [111, с.24]. Глобалізація ринків приводить до посилення конкуренції, що змушує компанії розвивати й оновлювати виробництво й використовувати новітні форми маркетингу. 

Глобалізації притаманні прискорене та масштабне зростання світогосподарських зв’язків і співпраці, розширення та диверсифікація торгівлі товарами та послугами, міграції капіталів, виробничого кооперування, міграції робочої сили і висококваліфікованих спеціалістів на міжнародному рівні. Глобалізацію відрізняє тісний функціональний взаємозв’язок міжнародних економічних зв’язків, їх зростаючий вплив на національні економіки, обмеження економічної самостійності держави при посиленні міжнародного інституційного та ринкового регулювання.

В умовах глобалізації змінюються роль і зміст економіки. Вона стає домінуючою силою управління суспільством. Зростання ролі економіки в глобальному світі пов’язано з такими обставинами:
геополітика наповнюється економічним змістом, відносини між країнами проявляються, як економічні відносини, економічний інтерес є превалюючим;

геоекономіка перетворюється на спосіб геостратегічного оперування всіма процесами;

економіка стає стратегією розвитку людства і всіх соціальних спільностей.

У зв’язку з вищезазначеними обставинами виникає необхідність у визначенні поняття «глобальний економічний простір». Під ним автор дисертації пропонує розуміти якісно новий етап закономірного об’єктивного розвитку світового економічного простору, який формується на основі взаємозв’язків і взаємозалежності країн (збільшення обсягів і прискорення темпів обміну товарами та послугами, міжнародного перетікання капіталів і робочої сили), що призводить до поступового усунення від локальних інтересів, норм і традицій й формування єдиного міжнародного економічного центру управління.

Теоретичною основою глобалізації стала неоліберальна теорія (особливо монетаризм), яка сповідує: пріоритет ринкових механізмів у економічному розвитку, відмову від державного втручання в економіку, усунення усіх перепон для капіталу, товарів і робочої сили.
Щодо наведеної теорії у світовій науці та політиці виникло декілька постулатів [64]:
1)  процес глобалізації набув планетарного характеру;
2) участь країни у глобалізації надає їй певні вигоди й економічні переваги (розширення масштабів виробництва, зниження витрат, підвищення якості та збільшення можли​востей вибору товару тощо);
3) глобалізація поширюється на всі галузі життя - економіку, соціальну сферу, культуру та ін.

Неолібералісти пропонують ідею, що глобалізація світової економіки залежить від створення ліберальних умов на національному та міжнародному рівнях. Більш того, стверджується, що згодом усі країни світу повинні застосовувати таку політику, інакше вони не зможуть відповідати умовам глобальних ринків.

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке. 
Наступним інструментом глобалізації стала приватизація, тобто перехід у приватну власність (акціонерні компанії) державної, колективної, кооперативної та інших форм власності.
Процес глобалізації охоплює не лише економічно розвинені країни, але й країни, що розвиваються, та країни перехідних економік. Якщо для перших - це еволюційний процес, то входження останніх не завжди відбувається органічно. У становленні глобалізації для країн, які розвиваються, та перехідного типу певну роль відіграв економічний примус. Суб'єктами економічного тиску були міжнародні економічні організації. Формально вони не повинні втручатися у внутрішню політику держави, їхнє завдання зводилося до забезпечення погашення заборгованості країнами-боржниками. Та оскільки умовою цього була конвертованість національної валюти, бездефіцитність трудового балансу, профіцит державного бюджету тощо, то міжнародні економічні інститути наполягають на зменшенні державних витрат і забезпеченні відкритості економіки для того, щоб гарантувати ліквідацію заборгованості. Якщо країна-боржник не виконує надані рекомендації, то проти неї запроваджуються різноманітні економічні (інколи й політичні) санкції. Економічні санкції можуть зводитись до відмови у пролонгації позик, збільшення відсоткової ставки, відмови в гарантіях та ін., що може завдати державі-боржникові значних економічних збитків - аж до банкрутства. Та, зазвичай, такі опосередковані дії економічного характеру ліквідують перешкоди для набуття глобалізацією загально​світового характеру.
Деякі інструменти, що сприяють поширенню глобалізації, використовують у своїй політиці уряди економічно розвинених країн світу, які завжди лобіюють інтереси національних компаній щодо полегшення їм діяльності в інших країнах під час багатосторонніх і двосторонніх переговорних процесів. Результатом таких переговорів завжди є поступки урядів країн, які розвиваються, та країн з перехідною економікою щодо спрощених умов ведення комерційної діяльності компаній економічно розвинених країн.
Тільки продукт, який створений для світового ринку, зможе витримати високий рівень ризику інвестицій. Тепер, крім витрат на дослідження і розроблення, основним джерелом переваг у конкуренції стає час виходу на ринок. У секторах високої технології розрив між строками технологічного розроблення нової продукції і її використання постійно скорочується. Ще більш швидка реакція необхідна для споживання товарів. 

Можливості подальшого розвитку міжнародного поділу праці можна уявити, якщо розглянути показники емпіричного обліку. Так, за даними Генеральної угоди з тарифів і торгівлі (ГАТТ), за останні 30 років світова торгівля розширювалася вищими темпами, ніж світове виробництво. У наш час відзначається значне збільшення іноземних прямих інвестицій, їх потік перевершив зростання торгівлі приблизно втричі. Іноземні прямі інвестиції добре документуються та, поряд з торгівлею, можуть використовуватись як один з найважливіших механізмів оцінки процесу глобалізації. Вибір напрямів глобалізації залежить від численних чинників, на​приклад, стимулювання прямих іноземних інвестицій. Іноземні прямі інвестиції можуть бути особливо доцільними тоді, коли йдеться про інноваційні виробництва.

В економічній літературі зазначається, що різні варіанти стратегій здатні взаємно доповнюватися, та глобалізація прискорюється одночасно під дією різних підходів. Однак це не означає, що для кожної країни певні варіанти мають однакове значення. Навпаки, країни з різною виробничою оснащеністю (відповідно, і з профілем спеціалізації, що формується по-різному) відповідають відмінним інтересам у глобалізаційних стратегіях мультинаціональних підприємств. Підприємницькі можливості вибору можуть обмежуватись інтервенціями політико-економічного характеру. Так, тривалий час у країнах, які розвиваються, заборонялося перевищення частки іноземного капіталу у власності вітчизняних підприємств. Тоді потенційні іноземні інвестори звернулися до використання другорядних стратегій глобалізації. Силова реалізація призводить до того, що вкладання капіталу мультинаціональним підприємством у відповідній країні повністю втрачає сенс. 

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке. 
1.2. Теоретичні принципи розвитку міжнародного інвестування

Дослідження такого явища, як інвестиції, бере початок з ХVII-ХVIIІ ст., коли було введено поняття «капітал». Класична школа ототожнювала капітал із засобами виробництва. А. Сміт розглядав його як частину майна людини, з якої він розраховує витягти прибуток. Д. Рікардо називав капіталом знаряддя праці. Неокласики успадкували такий підхід, та найвидатніший з них – А. Маршалл – головною рисою капіталу вважав його здатність створювати дохід. Ця риса зумовлена продуктивністю капіталу як чинника виробництва. Сучасні економісти також висловлюють близькі до традиційної точки зору погляди. Р. Барр визначає капітал як сукупність різнорідних і відтворених економічних ресурсів, що шляхом непрямого використання створює можливість періодично одержувати прибуток.            К. Макконелл та С. Брю поняття капіталу ототожнюють з інвестиційними ресурсами, що представлені виробленими засобами виробництва – усіма видами інструментів, машин, устаткування. Можна зазначити, що матеріально-речовинний зміст капіталу подає його як чинник виробництва. Суспільна форма капіталу – це його здатність створювати прибуток [151]. 

Численні трактування капіталу свідчать про багатогранність, складність і суперечливість цієї категорії. Її економічний зміст, конкретні форми змінюються разом з якісними перетвореннями, що відбуваються у продуктивних силах і виробничих відносинах. Сучасне суспільство, що у розвинених країнах кваліфікується як постіндустріальне, висуває нові теорії вартості і капіталу. Інформаційна ера, на думку економістів, народжує інформаційну теорію вартості. Знання і накопичена інформація, а не праця виступають джерелом вартості.

Капітал є одним з факторів виробництва – ресурсом, який необхідно витратити для того, щоб створити товар, і являє собою весь накопичений запас коштів у виробничій, грошовій і товарній формах, необхідних для створення матеріальних благ. Міжнародний рух капіталу заснований на його міжнародному розподілі як одного з факторів виробництва – історично складеного або нажитого через зосередження у різних країнах, що є передумовою виробництва ними певних товарів, економічно більш ефективних, ніж в інших країнах. Міжнародний розподіл капіталу відтворюється не тільки в різній забезпеченості країн накопиченими запасами матеріальних коштів, необхідних для виробництва товарів, але й у розбіжностях історичних традицій і досвіді виробництва, рівнем розвитку товарного виробництва і ринкових механізмів, а також просто грошових та інших фінансових ресурсів. Наявність достатніх збережень (капітал у грошовій формі) є важливішою передумовою для інвестицій і розширення виробництва.

Зокрема, джерелом фінансування експорту є приплив капіталу з-за кордону. Країна може отримувати та видавати міжнародні займи, приймати і інвестувати за кордон підприємницький капітал. Шведський вчений              Л. Вальрас сформулював правило, яке стало основою аналізу міжнародної платіжної позиції будь-якої держави [88]. 
Правило Вальраса стверджує, що вартість імпорту країни дорівнює сумі вартості експорту і чистих закордонних продажів активів і відсотків по них:   ІМ = Х+NA+NR,



            



    (1.1)

де ІМ – імпорт.

Х – експорт.

NA – чистий продаж активів (різниця між вартістю активів, проданих іноземцям і куплених у них).

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке. 
Ідеї засновників економічної теорії розвинув Дж. Ст. Мілль, який пояснив вивіз капіталу з Англії у 1830-1840-і рр., пов’язавши його із внутрішньою торгівлею. Він стверджував, що вивіз капіталу завжди сприяє розширенню торгівлі і найбільш раціональній виробничій спеціалізації країн. Він сформулював значимість вивозу капіталу для країни, що вивозить, та способи його отримання та погашення для приймаючої країни. Дж. Мілль вважав вивіз капіталу основним протидіючим фактором зниження норми прибутку у країни, що вивозить, через те, що вивіз капіталу дозволяє отримувати більш дешеві, ніж національні, продукти народного споживання, матеріали і т.ін.

Більш того, експорт капіталу є дуже ефективним засобом розширення сфери застосування тієї частини капіталу, яка залишається в країні. Він дозволяє не знижуючи норми прибутку, більше вкладати капітал у виробництво промислових товарів, які можуть бути використані для сплати за сировину. Для вивозу капіталу обов’язково необхідний додатковий мотив, в якості якого виступає тенденція норми прибутку до зниження в країні-експортері. У країні, що приймає, норма прибутку повинна бути достатньо високою, для того, щоб покрити ризик, який іноземний інвестор має в іншій країні. За Дж. Міллем, вивіз капіталу стимулює розширення зовнішньої торгівлі, є основним протидіючим фактором зниження норми прибутку у країні-експортері. 

Неокласична теорія міжнародного руху капіталу була сформульована у перші десятиріччя ХХ ст. представниками шведської економічної школи  Е. Хекшером, Б. Оліном, а також австрійцем Р. Нурксе і датчанином            К. Іверсеном. У неокласичному трактуванні рух капіталу розглядається як умова, яка забезпечує раціональний розподіл факторів виробництва й встановлення найбільш сприятливих цін. У концепції Е. Хекшера міжнародна міграція капіталів виступала як додаткова функція міжнародної торгівлі. Спираючись на теорію граничної (найбільшої) корисності, він сформулював тезис про наявність в умовах вільної торгівлі тенденції до міжнародної рівноваги цін товарів і факторів виробництва (праці та капіталу) – закон рівноваги факторних цін [84].
Його послідовник Б. Олін стверджував, що головним стимулом міжнародного руху капіталу є норма відсотка, або граничне виробництво капіталу, який переміщується з місця, де його граничне виробництво низьке, у місце, де воно вище. Б. Олін вказував на додаткові стимули, які можуть впливати на масштаби руху капіталу: політичні мотиви, прагнення до диверсифікації інвестицій у міжнародному масштабі, тарифні обмеження, що затримують товарний експорт і стимулюють вивіз капіталу, різниця у нормах прибутку. 
Граничну межу для чистого руху капіталу з однієї країни до іншої      Б. Олін визначав пропозицією вітчизняного ліквідного капіталу, обсяг якого залежить від нових збережень і прибутків від раніше зроблених інвестицій. Іншими словами, він вважав, що може бути вивезений не тільки надлишок капіталу, але й необхідний капітал, тобто ставив питання про обмін капіталами між країнами.

Вивіз капіталу, згідно з Б. Оліном, означає, що відношення рівних контрагентів у міжнародній торгівлі замінюються відношеннями кредитора/інвестора і реципієнта/боржника, а конкуренція товарів заміняється конкуренцією капіталів. При вивозі капіталу у формі позики експортер прагне забезпечити собі гарантований ринок у країні-дебіторі. При вивозі капіталу у підприємницькій формі експортер прагне налагодити виробництво у країні-імпортері. Таким чином, товарний обмін і експорт капіталу є взаємозамінними.  
Р. Нурксе розглядав як основу міжнародного руху капіталу різницю у відсоткових ставках, динаміка яких позначається умовами, що впливають на попит і пропозицію капіталу. Він запропонував декілька моделей руху капіталу. У першій  розглядається рух капіталу між двома країнами, які виробляють споживчі товари. Автор вважає, що рух капіталу почнеться лише в тому випадку, якщо в однієї з них відбудеться зміна в обсязі виробництва через впровадження нових технологій. Якщо це капіталомістке виробництво, зросте імпорт, трудомістке – експорт капіталу [93]. 
Друга модель пов’язує рух капіталу з розвитком міжнародної торгівлі. При одному й тому ж самому рівні пропозиції капіталу його рух між країнами почнеться в тому випадку, якщо зміниться попит на їх товари на світовому ринку. При зростанні попиту зросте приплив капіталу, і навпаки.

К. Іверсен доповнив неокласичну теорію деякими новими положеннями, а саме поділом міжнародних потоків капіталу на реальні й ті, що надають рівновагу платіжному балансу. Він висунув концепцію граничної міжнародної мобільності капіталу, на рівень якої вирішальний вплив робить не тільки граничне його виробництво, але й витрати на переказ. К. Іверсен стверджував, що різні види капіталу мають неоднакову мобільність. Це пояснює прагнення до диверсифікації інвестицій у різних країнах і той факт, що одна й та ж сама країна виступає експортером і імпортером капіталу по відношенню до різних країн. На думку К.Іверсена, переказ капіталу з країн з низьким граничним виробництвом у країни з високим означає зростання об’єднаного національного прибутку двох країн.

Він спробував встановити взаємозв’язок руху капіталу і світових цін. Обмеження на приплив іноземного капіталу завжди спонукають імпортерів збільшувати товарний експорт і скорочувати імпорт, підтримувати активний торговельний баланс. Збільшення пропозиції товарів веде до зниження світових товарних цін. Вони падають, знижується норма прибутку, приплив капіталу скорочується, погіршується співвідношення експортних і імпортних цін („умов торгівлі”). Цей висновок став одним з важливіших вихідних положень трактування експорту капіталу у країни, що розвиваються.

Переважання взаємного обміну капіталами між розвинутими країнами порівняно з вивозом капіталу до країн, що розвиваються, спостерігається з кінця 1950-х рр., і наприкінці 1990-х рр. в умовах глобалізації воно сягнуло величезних розмірів. Масштабне і вільне переміщення фінансових потоків між розвинутими країнами по суті є матеріальною основою глобалізації.

Сучасні моделі вивозу капіталу відбивають причини, які пояснюють необхідність вивозу капіталу і його вплив на економіку країн, що вивозять і приймають. Більша частина цих моделей присвячена вивченню руху капіталу в залежності від факторів, регулюючих економічне зростання. Ця проблема розглядається і в тому випадку, коли співвідношення між вивозом і ввозом капіталу змінюється і країна перетворюється з експортера на імпортера, і навпаки. Найбільший інтерес становлять моделі американців Дж. Бортса і    К. Копки.

Модель Дж. Бортса і К. Копки є подальшим розвитком концепції впливу прибутків від вивезеного капіталу на економічний розвиток країни-експортера. Автори спробували створити єдину модель економічного зростання (рівноваги зростання і руху капіталу), яка пов’язує темп зростання ВВП, експорт капіталу і приплив прибутків на капітал. Чистий експорт капіталу розглядається як різниця між інвестиціями та збереженнями, яка залежить від прибутків на капітал.

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке. 
За такої логіки гроші не мають власної економічної сили, оскільки їх роль врешті-решт обумовлена рішеннями підприємців («новаторів») реального сектору економіки, хоч і відіграють важливу роль. 

Однак життя не підтверджує такої автоматичності зв’язку між інвестиціями згаданих «новаторів» і економічним зростанням. Практика реального господарювання свідчить, що реальна ринкова вартість фінансових інструментів, банківських активів так чи інакше залежить від процесів реального економічного зростання, рівня прибутковості, а попит і пропозиція на ринках активів безпосередньо залежать від реальної економічної динаміки. 

Таким чином, міжнародні інвестиції є важливим чинником формування і подальшого функціонування економіки будь-якої країни. Прямі іноземні інвестиції позитивно впливають на національний дохід у результаті технологічних інновацій, ефекту масштабу, ефективного використання місцевих ресурсів й удосконалення управління. Вони є одним з найефективніших способів виробничого включення національної економіки у світове господарство, міжнародний розподіл праці, а  підприємства за участю іноземного капіталу згодом стають важливим джерелом податкових надходжень до бюджетів усіх рівнів. 

1.3. Сутність та значення прямих іноземних інвестицій в умовах глобалізації

Необхідною умовою розвитку вітчизняної економіки є висока інвестиційна активність як національних, так і міжнародних інвесторів. Вона досягається шляхом збільшення реалізованих інвестиційних ресурсів і найбільш ефективного їх використання у пріоритетних секторах матеріального виробництва і соціальної сфери. Саме інвестиції формують виробничий потенціал на новітній науково-технічній базі і визначають конкурентні позиції країни на світових ринках. У зв’язку з цим необхідно з’ясувати суть понять “інвестиції”, “міжнародні інвестиції” і зокрема “іноземні інвестиції”.

Дж. Кейнс пропонує визначити інвестиції як “приріст цінності капітального майна в результаті виробничої діяльності за певний період”  [87, с.117]. 

На думку Є. Черевик, “інвестиція – капітал, нагромаджений і не використаний для споживання за певний період виробничої діяльності та знову вкладений у виробництво” [179, с.9].

Н. Кузнєцова вважає, що  поняття  “інвестиції” та “капітальні вкладення” співвідносяться як категорії загального й окремого: інвестиція у відтворення основних фондів і на приріст матеріально-виробничих запасів здійснюється у формі капітальних вкладень [99, с.6].

З погляду А. Богатирьова, інвестиції – це насамперед продуктивні витрати, тобто витрати, спрямовані на відтворення життя, матеріальних і духовних благ як необхідних умов життя людини в суспільстві. Це нормальні з точки зору функціонування виробництва витрати на його розширення або модернізацію [39, с.17]. 

М. Ігошин вважає, що “інвестиції – витрати грошових коштів, спрямовані на відтворення капіталу, його підтримку та розширення; вкладення вільних грошових коштів у різні форми фінансового і матеріального багатства” [82].

В. Фальцман визначає інвестиції як вкладення коштів у реальні активи (прямі інвестиції) або у цінні папери (портфельні інвестиції) з метою отримання прибутку і (або) досягнення будь-якого іншого бажаного      успіху [172].

Великий економічний словник трактує інвестиції, як “сукупність витрат, реалізованих у формі довгострокових вкладень капіталу в промисловість, сільське господарство, транспорт і інші галузі    господарства” [42, с.207]. 

Слід зазначити, що в економічній літературі цей термін іноді трактується  невірно або дуже вузько. Найтиповіша помилка полягає у тому, що під інвестиціями розуміється будь-яке вкладення коштів, яке може не приводити до зростання капіталу або отримання прибутку. До них часто відносяться так звані “споживчі інвестиції” (купівля телевізорів, автомобілів, квартир тощо), які за своїм економічним змістом до інвестицій не відносяться – кошти в придбанні цих товарів витрачаються у даному випадку на безпосереднє довгострокове споживання (якщо їх придбання не переслідує мету подальшого перепродажу).

Ще одна поширена помилка – ідентифікація термінів “інвестиції” та “капітальні вкладення”. Інвестиції в цьому випадку розглядаються як вкладення коштів у відтворення основних фондів (будівель, обладнання, транспортних засобів тощо). Разом з тим, інвестиції можуть здійснюватися в оборотні активи  і  різні фінансові інструменти (акції, облігації тощо), окремі види нематеріальних активів (придбання патентів, ліцензій, “ноу-хау” тощо). Отже, капітальні вкладення є більш вузьким поняттям і можуть розглядатися лише як одна з форм інвестицій, а не як їх аналог.

У багатьох  визначеннях інвестицій наголошується, що вони є вкладенням грошових коштів. З таким трактуванням не можна погодитися, оскільки інвестування капіталу може здійснюватися не тільки в грошовій, але і в інших  формах – рухомого і нерухомого майна, різних фінансових інструментів (перш  за все цінних паперів), нематеріальних  активів і т. ін.

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке. 
1) переважно експортери капіталу (Японія); 

2) ті, що зберігають приблизну рівновагу експорту та імпорту капіталу (Німеччина, Франція); 

3) нетто-імпортери (Ірландія, Португалія, Іспанія, Туреччина, США). 

В останні роки великими експортерами капіталу стали також Південна Корея, Тайвань, Китай, країни Близького Сходу. Характерно, що на відміну від практики 70-80-х р.р. ХХ ст., коли експорт капіталу спрямовувався у країни, що розвиваються, у наш час набуває поширення експорт капіталу у промислово розвинуті країни (наприклад, Тайвань близько 60% інвестицій експортує у США).

Для приймаючої країни привабливість прямих іноземних інвестицій в умовах економічної глобалізації зумовлена таким: 

імпорт прямих інвестицій веде до збільшення виробничих потужностей та ресурсів; 

поширюються передові технології та управлінський досвід, підвищується кваліфікація трудових ресурсів;

з'являються не тільки нові матеріальні та фінансові ресурси, а й мобілізуються і більш продуктивно використовуються вже наявні ресурси;

прямі іноземні інвестиції сприяють розвитку національної науково-дослідної бази;

стимулюється конкуренція і пов'язані з нею позитивні явища (підрив позицій місцевих монополій, зниження цін та підвищення якості продукції, що заміщає як імпорт, так і застарілі вироби місцевого виробництва);

підвищуються попит та ціни на національні (місцеві) фактори виробництва;

збільшуються надходження у вигляді податків на діяль​ність міжнародних спільних підприємств;

в умовах слабкого контролю за використанням держпозик інвестиційний ризик переноситься на іноземних інвесторів, які самостійно розв`язують проблему самоокупності.

Одночасно слід вказати на негативні наслідки від припливу ПІІ [151]:

імпортовані ресурси працюють для окупності та отримання прибутку, який потім репатріюється у довгостроковій перспективі, відплив коштів через репатріацію прибутку повинен перевищувати величину первинних вкладів. Тому говорити про зростання виробничого потенціалу країни за рахунок іноземних інвестицій виправдано тільки тоді, коли ці інвестиції стимулюють економічний розвиток приймаючої країни в цілому; 

цілі іноземного інвестора можуть не збігатися з національними. На практиці, як правило, не вдається уникнути зіткнення національних інтересів та інтересів іноземних інвесторів. Нерідко має місце дискримінація національного сектора, яка посилюється правовими заходами макроекономічного стимулювання;

підприємства з іноземними інвестиціями як канали передачі технологій часто стають відносно закритими анклавами у національній економіці, слабо пов'язаними з іншою її частиною, на яку падають витрати із забезпечення функціонування анклавів. Причому сила ефекту анклавності обернено пропорційна силі приймаючої країни. Крім того, на прак​тиці приймаюча країна (навіть промислово розвинута) майже не бере участі у створенні нової технології, а отримує її кінцевий продукт. Передача частини науково-дослідних робіт має місце переважно у низькотехнологічних галузях;

прямі інвестиції можуть вступати в угоди з діючою на місцевому ринку олігополією (або ще гірше - монополією), яка не зацікавлена «збивати ціни»; 

прямі іноземні інвестиції також можуть справляти стримуючий вплив на національне підприємництво, поглинаючи фінансові накопичення у місцевій та іноземній валюті;

суттєві експортні надходження найбільш реальні у сировинних галузях, а в обробній промисловості іноземні інвестиції мають переважно імпортозаміщуючий характер;

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке. 
Слід зазначити, що іноземні інвестиції використовуються не тільки для освоєння ринку приймаючої країни, а й з метою подальшого виходу на ринки сусідніх країн або цілих регіонів світу. Цей вид мотивації вже тривалий час вивчається стосовно діяльності американських, японських та західноєвропейських фірм у Латинській Америці, Азії, Африці. Принципово значимою є оцінка результативності впливу інвестицій на розв’язання тих завдань, які офіційно визначені пріоритетними для іноземного інвестування. 

Висновки до розділу 1

У розділі 1 дисертаційної роботи визначені теоретичні основи дослідження міжнародного інвестування в умовах економічної глобалізації.

В умовах глобалізації змінюється роль і зміст економіки. Вона стає домінуючою силою управління суспільством. Зростання значущості економіки в глобальному світі пов’язано з такими обставинами: геополітика наповнюється економічним змістом, відносини між країнами проявляються як економічні, економічний інтерес є превалюючим; геоекономіка перетворюється на спосіб геостратегічного оперування всіма процесами; економіка зростає до стратегії розвитку людства і всіх соціальних спільностей. У зв’язку з вищезазначеними обставинами виникає необхідність у визначенні поняття «глобальний економічний простір». Під ним автор пропонує розуміти якісно новий етап закономірного об’єктивного розвитку світового економічного простору, який формується на основі взаємозв’язків і взаємозалежності країн (зростання обсягів і прискорення темпів обміну товарами та послугами, міжнародного перетікання капіталів і робочої сили), що призводить до поступового усунення від локальних інтересів, норм і традицій й формування єдиного міжнародного економічного центру управління.

Досліджено основні теорії, що пояснюють причини залучення прямих іноземних інвестицій в економіку країни, зокрема, теорії співвідношення вексельних курсів А. Сміта, переміщення підприємницького капіталу           Д. Рікардо, впливу вивозу капіталу на економіку країни-експортера            Дж. Кейнса, а також правило Л. Вальраса та інші щодо міжнародного інвестування. Погляди неокейнсіанців на міжнародний рух капіталу отримали подальшого розвитку в концепціях американських економістів Ф. Махлупа про автономний і стимульований експорт капіталу, Є. Домара про вплив припливу інвестиційних доходів на зростання товарного експорту та рівень зайнятості, Дж. Грабела у моделі, яка пояснює взаємний рух капіталів між країнами, у вченні Р. Харрода про взаємозв’язок капіталу з темпами економічного зростання. Прямі іноземні інвестиції позитивно впливають на національний дохід у результаті технологічних інновацій, ефекту масштабу, ефективного використання місцевих ресурсів й удосконалення управління. 

Удосконалення потребує поняття «прямі іноземні інвестиції». Пропонується розуміти його як капіталовкладення, що здійснюються у високоефективні іноземні проекти, які направлені на створення, розширення чи модернізацію виробництва, розробку інтелектуального продукту або вкладання в «людський капітал», результатом чого є як матеріальний, так і нематеріальний прибуток (дохід, дивіденд, здобуток). 

Визначено такі ознаки інвестицій, які, на думку автора, є найбільш суттєвими: потенційна здатність приносити прибуток; майже завжди процес інвестування пов'язаний із перетворенням частини накопиченого капіталу на альтернативні види активів економічного суб’єкту; в процесі вкладання інвестицій використовуються різноманітні інвестиційні ресурси, які характеризуються попитом, пропозицією і ціною; цілеспрямований характер вкладання капіталу в будь-які матеріальні і нематеріальні об’єкти (інструменти); наявність строку вкладання, який завжди є індивідуальним; вкладення здійснюються інвесторами, які переслідують індивідуальні цілі, не завжди пов’язані з отриманням матеріального прибутку; наявність ризику вкладання капіталу, що свідчить про ймовірний характер досягнення мети інвестування.

Удосконалення систематизації наслідків залучення прямих іноземних інвестицій в економіку країни в умовах економічної глобалізації дозволяє позначити позитивні та негативні наслідки від міжнародного інвестування, а також виявити ступінь потреби в іноземних інвестиціях тієї чи іншої країни. 
РОЗДІЛ 2

АНАЛІЗ ВПЛИВУ ПРЯМИХ ІНОЗЕМНИХ ІНВЕСТИЦІЙ НА ФОРМУВАННЯ ТА РОЗВИТОК 

ГЛОБАЛЬНОГО ЕКОНОМІЧНОГО ПРОСТОРУ
2.1. Аналіз залучення прямих іноземних інвестицій в країни з різним рівнем економічного розвитку

Бурхливий розвиток світового фінансового ринку свідчить про набуття особливого значення фінансових інструментів у системі глобального економічного механізму функціонування світового господарства в цілому. Сукупний розмір ринку акцій, боргових цінних паперів та банківських активів у 3,5 раза перевищує обсяги світового виробництва.

Інтенсивний розвиток міжнародних економічних відносин (як наслідок посилення інтернаціоналізації господарської діяльності) лише збільшує потребу у фінансових ресурсах, що нерівномірно розміщені серед суб’єктів світового господарства, тому виникає об’єктивна потреба в їхньому постійному перерозподілі. З іншого боку, саме фінансові інструменти сприяють розвитку внутрішнього та розширенню зовнішнього ринків, безпосередньо впливаючи на розвиток світової економічної системи. 

Світові глобалізаційні процеси, що проявляються в інтенсифікації трансграничних потоків товарів, послуг, капіталу, технології, інформації, робочої сили, характеризуються, зокрема, показниками обсягів ввезених прямих іноземних інвестицій, вивезених прямих інвестицій, експорту та імпорту  тощо. 

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке. 
Міжнародні кредитні та фінансові операції у 80-х рр. минулого століття становили 400 млрд. дол. на рік, а в 90-х рр. їх обсяг обчислювався вже трлн. дол. Провідну роль у міжнародному русі капіталу відіграють ТНК і транснаціональні банки (ТНБ), які, по суті, повністю контролюють світовий ринок капіталу. Збільшення загальносвітового обсягу прямих іноземних інвестицій сприяло розширенню трансграничних злиттів і поглинань. Такі операції у 2006р. суттєво зросли як за вартістю (на 23%, сягнувши 880 млрд. дол.), так і за кількісним співвідношенням (на 14%, сягнувши 6 974 угод). Факторами зростання стали підвищення вартості на фондовому ринку, зростання прибутків компаній і сприятливі умови фінансування. У 2006р. було зареєстровано 172 мегаугоди, тобто на суму понад 1 млрд. дол., на них припадало біля 2/3 сукупної вартості трансграничних злиттів і поглинань. 

У Європі основним об’єктом таких угод стали компанії Великобританії та Іспанії. Компанії з країн, що розвиваються, і країн з перехідною економікою все більше брали участь в таких угодах, найкрупнішою з яких у 2006р. (17 млрд. дол.) стало придбання «Інко» (Канада) бразильською компанією «КВРД». Виробництво товарів і послуг ТНК поза країнами базування зростало у 2006р. швидше, ніж у 2005р. На 78 тис. транснаціональних компаній і їх 780 тис. закордонних філіалів припадає 10% світового валового внутрішнього продукту і третина світового експорту. На першому місці за кількістю діючих в країні іноземних філіалів залишається Китай, а темпи зростання низки ТНК країн з перехідною економікою за останні 15 років перевищили показники транснаціональних компаній з розвинутих країн. 

Країни, що розвиваються, продовжують набирати силу як джерела ПІІ, вивіз яких досяг нового рекордного рівня у розмірі 253 млрд. дол., головним чином в результаті|унаслідок,внаслідок| зовнішньої експансії азійських ТНК. Серед країн, що розвиваються, найбільші обсяги вивезення прямих іноземних інвестицій припадають на Китай та Індію, які орієнтовані на пошук нових ресурсів. Крім того, зусилля китайських державних підприємств та індійських приватних конгломератів щодо придбання стратегічних активів за рубежем, наприклад, індійській компанії «Тата стил» тепер належить «Корус груп» (Велика Британія і Нідерланди) – сума угоди склала 11 млрд. дол., обумовили розширення потоків ПІІ з цих країн у розвинуті країни.

Ще одним важливим фактором на світовому ринку капіталу стало те, що у 2006р. географічна структура прямих іноземних інвестицій зазнала суттєвих змін. Важливими тенденціями є зрушення у структурі двосторонніх потоків іноземних інвестицій. У 2006р. на двосторонньому рівні самий великий сумарний обсяг вивезених прямих іноземних інвестицій був зафіксований між Великобританією і Сполученими Штатами, їх сума склала 282 млрд. дол., на другому місці йдуть Гонконг (Китай) та Китай – 242 млрд. дол., на третьому США і Велика Британія – 234 млрд. дол. (табл. 2.2).
Виходячи з даних табл. 2.2, можна зробити висновок, що фактор географічної близькості стає все більш значущим у двосторонніх відносинах у сфері залучення ПІІ. 

У 2006р. спостерігався значний приплив ПІІ у 14 країн Західної Азії (на 44%), який сягнув 60 млрд. дол. Економісти це пов’язують із продовженням приватизації різних послуг і покращенням загального ділового клімату.
Таблиця 2.2

Двосторонні потоки ПІІ між країнами базування 

та країнами, що приймають, 1985р., 1995р., 2006р.* 

	Місце 
	Країна базування
	Приймаюча країна
	1985р.
	1995р.
	2006р.

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1
	Велика Британія
	США
	44
	116
	282

	2
	Гонконг, Китай
	Китай
	н/д
	120
	242

	3
	США
	Велика Британія
	48
	85
	234

	4
	Японія
	США
	19
	105
	190

	5
	Німеччина 
	США
	15
	46
	184

	6
	США
	Канада
	49
	83
	177

	7
	Нідерланди 
	США
	37
	65
	171

	8
	Китай 
	Гонконг, Китай
	0,3
	28
	164

	9
	Британські, Віргінські о-ви
	Гонконг, Китай
	н/д
	70
	194

	10
	Канада 
	США
	17
	46
	144

	11
	Франція 
	США
	7
	36
	143

	12
	Швейцарія 
	США
	11
	27
	122

	13
	Люксембург 
	США
	0,3
	6
	117

	14
	Нідерланди 
	Німеччина 
	5
	34
	111

	15
	Нідерланди 
	Франція 
	10
	31
	102

	16
	Велика Британія 
	Франція 
	9
	26
	96

	17
	Нідерланди 
	Велика Британія 
	17
	27
	93

	18
	Німеччина 
	Велика Британія 
	3
	14
	86

	19
	США
	Нідерланди 
	8
	25
	84

	20
	Франція 
	Велика Британія 
	5
	13
	80


*Джерело: UNCTAD, World Investment Report, 2007

Зростання економічних показників регіону створило сприятливу основу для інвестицій, а високі ціни на нафту залучали все більш великі обсяги ПІІ у нафтогазову та суміжні галузі обробної промисловості. У результаті укладання великих угод в рамках трансграничних злиттів і поглинань та приватизації сектора фінансових послуг головним отримувачем прямих іноземних інвестицій у Західній Азії стала Туреччина – 20 млрд. дол. На другому місці Саудівська Аравія – 18 млрд. дол. (зростання на 51% проти рівня 2005р.), треті – Об’єднані Арабські Емірати – 15 млрд. дол. Таким чином, сектор послуг залишився головним отримувачем інвестицій, основна частка яких була спрямована у сегмент фінансових послуг завдяки проведенню приватизації та лібералізації у цій сфері. Крім того, було укладено декілька великих угод у сфері телекомунікацій в Йорданії та Туреччині. Результатом високих цін на нафту і позитивного сальдо поточних операцій країн є зростання вивозу іноземних інвестицій з країн Західної Азії у 2006р. на 5% (14 млрд. дол.).

Аналізуючи ситуацію, що склалась на світовому ринку інвестицій, треба відзначити, що потоки іноземних інвестицій у Південно-Східну Європу і країни СНД розширювались шостий рік поспіль. Здебільшого це пов’язано з тим, що у середині 1990-х pp. ХХ ст. у більшості країн, що розвиваються, та в країнах з ринками, що формуються, уряди почали послідовно проводити політику відкри​тості національної економіки. У цей же час у країнах з перехідною економікою розпочалася масова приватизація, що не тільки визначило подальші процеси розвитку ринкової економіки, а й стало приваблювати іноземних інвесторів. Приплив прямих іноземних інвестицій у Південно-Східну Європу і країни СНД збільшився на 68% і сягнув 69 млрд. дол. На п’ятірку крупніших країн-реципієнтів, а саме Росію, Румунію, Казахстан, Україну і Болгарію, припадало 82% сукупного припливу інвестицій. Іноземні інвестиції у первинний сектор були значно вищими, ніж у сектор послуг. Це пов’язано із значним підйомом попиту на природні ресурси. Тем не менше, у деяких країнах СНД (Росія, Казахстан), економіка яких базується на природних ресурсах, держава продовжила посилення контролю над стратегічними галузями. У країнах Південно-Східної Європи політика у галузі ПІІ погоджувалась з їх приєднанням до ЄС, а також з поставленою метою прискорення приватизації державних підприємств.       

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке. 
Серед провідних світових держав лідерами економічного зростання у 2006р. стали США і Японія, чиї темпи перевищили середній рівень й склали 4,3%. Ще більша динаміка спостерігалась в Китаї - 8.8%, Росії - 7%  та  Індії - 6% - трьох самих великих з країн, що розвиваються. Їх успіх дозволив групі основних країн, що розвиваються, досягти середнього темпу в 6,1%, що відбулося вперше за останні 30 років. Оскільки такі високі темпи спостерігаються вже два роки, то можна сказати, що вперше економічний ривок тут випереджає, а не слідує за підйомом у розвинутих державах. 

На відміну від США, де зниження в основному виявлялося внутрішнім зростанням обсягів інвестицій й приватного споживання, в Європі та Японії воно зумовлювалось підвищеним попитом на їхні товари з боку країн, що  розвиваються. В останніх, навіть без Китаю, Індії та Росії, зростання у 2004р. склало біля 5%. Причому позитивна динаміка спостерігалась майже в  кожному з регіонів, й важливу роль в цьому відігравав активний розвиток зовнішньої торгівлі. Вступ до СОТ й полегшення доступу до кредитів дозволило Китаю збільшити попит на імпорт на 30%. Країни Південно-Східної Азії, Близького Сходу, Північної Америки і Росії виграли від підвищення цін на нафту, що також позитивно відбилося на їх попиті на імпорт й відповідному експорті їх торговельних партнерів. 
У 2005 р. темпи зростання світової економіки декілька зменшились – у першу чергу через розвинуті країни. Якщо в США продовжиться гальмування виробництва, зростання витрат та інфляційний тиск, то Федеральна резервна система може піти на більш жорсткі монетарні умови. Це разом з завершенням інвестиційного циклу та високими витратами на паливо скоріш за все призведе до уповільнення розвитку. Подібні факто​ри спроможні вплинути на дина​міку Японії. У протилеж​ність їм в Європі, в якій інвестиційний цикл запізнюється, у 2005-2006рр. відбулося пожвавлення, однак, враховуючи жорстку фіскальну політику ЄС, воно не збільшило світового попиту. Стрибок цін на нафту також може визвати зниження ВВП на 0,5%. Разом з тим в країнах, що розвива​ються, підвищення, хоча й не такими швидкими темпами, як раніше, продовжиться.
У Східній Азії спроби стримати потоки кредитів у деякі галузі у Китаї вже подіяли. Там в о​станні роки імпорт сировинних матеріалів, таких як сталь, мідь тощо суттєво знизився. Однак попит на споживчі товари продовжує зростати. Експерти ЮНКТАД вважають, що здійснення «м’якої   посадки» в Китаї призвело до зниження темпів до 7,1% у 2006 р. Це, звичайно, відбилося на показниках всього регіону.
У Південній Азії, не дивлячись на події в Китаї й розвинутих країнах (ОЕСР), у 2005 р. відбулося прискорення економічної динаміки. Причини - завершення ринкових реформ, відкриття ринків та подолання наслідків неврожаю у попередні роки. Але у 2006р. коли продукція сільського господарства й прибутки населення повернулися на рівень довгострокового трен​да, темп зростання ВВП дещо знизився.
Виробництво в Європі й Центральній Азії зростатиме у зв’язку з   підвищенням цін на нафту й збільшенням попиту з боку Росії на продукцію партнерів по торгівлі. Країни Східної Європи виграють від різкого припливу інвестицій, пов’язаного зі вступом деяких з них у ЄС. Але останні повинні бути готовими до певного спаду динаміки через необхідність фіскальної консолідації для скорочення дефіциту поточних платіж​них балансів.

Темпи розвитку на Близькому Сході і у Північній Африці залишились на достатньо високому рівні, але нижче, ніж у 2003р., коли різко зріс видобуток нафти. Всі країни регіону виграють від підвищення попиту на паливо в Західній Європі, але головним джерелом позитивної динаміки було зростання внутріш​нього споживчого попиту.
У 2006р. відбулося повернення тенденції зростання у Латинській Америці й країнах Карибського басейна (за виключенням Арген​тини, яка не може подолати наслідки кризи 2002р.). Його темпи були значними, так, у Бразилії вони сягнули 3,7-3,9%. О​скільки країни цього регіону є великими боржниками, то успіх їх розвитку залежить від того, як вони справляться з під​вищенням відсоткових ставок.
Екваторіальна Африка виграє від підйому в Європі, яка є її основним торговельним партнером. Однак у зв’язку з підвищенням цін на паливо країни, що імпортують його,  можуть відчути труд​нощі. Не дивлячись на очікуване зростання, розрив у доходах між цим регіоном і усім світом бу​де збільшуватися. Одна з при​чин - падіння цін на всі його експортні товари (за виключе​нням нафти). Хоча додаткові «вливання» й списання боргів спроможні допомогти, знадобляться додаткові дії місцевих урядів щодо покращення структури витрат суспільства, необхідних для боротьби з бідністю.
Великий попит й нестача пропозиції призвели до збільшення товарних цін у період глобального зростання. У доларовому еквіваленті ціни на метали та мінеральні ресурси з 2001р. зросли на 60%, але найбільший вплив на економіку мав 40%-ий стрибок цін на нафту. У місцевих цінах ефект був не таким значним через 15%-у девальвацію долара.
Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке. 
У 2006р. ціни на нафту знизилися до 32 дол. за барель. Однак, враховуючи рівень пропозиції й геополітичні умови, є вірогідність, що вони або залишаться на тому ж рівні, а​бо ще підвищаться. Розрахунки показують, що при зменшенні видобутку нафти на 1 млн. барелей у день, ціни на неї можуть підвищитись ще на 10 дол. за ба​рель. Це призведе до уповільнення на 0,5% світового економічного зростання у наступному році. Однак для деяких бідних країн (тих, що імпортують паливо і мають велику заборгованість) шок буде сильнішим – 2,4% ВВП (для порівняння: для розвинутих країн  0,2%). Вони на відміну від розвинутих країн, які можуть підвищити позики на зовнішньому ринку і тим самим ча​стково компенсувати негативний ефект підвищення цін, вимушені будуть негайно реагувати на подібні події. Спроба плавно призупинити «пе​регрів» економіки Китаю може також призвести до великих потря​сінь. Рівень інвестицій тут непомірно високий. Викликаний ними економічний бум веде до зростання цін на споживчі товари (перш за все продукти споживання), що підвищить витрати на робочу силу і, як наслідок, знизить конкуренто​спроможність товарів. Враховуючи роль Китаю як одного з локомо​тивів розвитку світової торгівлі на даному етапі, різкий спад в його економіці може спровокувати падіння виробництва у світовому масштабі й особливо в країнах, які є його торго​вельними партнерами.
Китайська влада має прийняти командні методи управління для втримання інвестицій у важку промисловість. У 2006р. уряду вдалося зменшити попит на імпорт в металургії й видобувній промис​ловості, а обмеження на кре​дити різко скоротили випуск грошей в обігу. Однак приватне споживання поки не знизилось, до того ж прискорилась ін​фляція. 
У табл. 2.10 наводиться довгостроковий прогноз зростання ВВП для високо​розвинутих країн і шести регіонів, що розвиваються.                             

         Таблиця 2.10
Довгостроковий прогноз зростання  ВВП на душу населення, %
	Країна/регіон
	Період

	
	2000-2006рр.
	2006-2015рр.

	Світ 
	1,6
	2,1

	Країни з високими доходами
	1,7
	2,4

	ОЕСР
	1,7
	2,3

	США
	1,8
	2,5

	Японія
	1,7
	1,9

	Європейський Союз
	1,5
	2,3

	Країни, які не входять до ОЕСР
	1,6
	3,5

	Країни, що розвиваються
	3,4
	3,5

	Східна Азія і країни Тихоокеанського басейну
	6,0
	5,3

	Європа і Центральна Азія
	5,2
	3,5

	Латинська Америка і країни Карибського басейну
	0,8
	2,4

	Близький Схід і Північна Африка
	2,4
	2,6

	Південна Азія
	4,2
	4,1

	Екваторіальна Африка
	1,2
	1,6


Для підвищення економічного рівня вдвічі найбільш важливі чотири фактори. Перший з них - покращення макроекономічних умов, до яких перш за все відносяться інфляція й скороче​ння заборгованості. Другий - встановлення і підтримка сприятливого інвестицій​ного клімату (саме він у багатьох країнах, що розвиваються, призвів до прискорення зростання). Третій фактор включає структур​ні зміни, тобто економічну диверсифікацію, відмовлення від однобокого розвитку сільського господарства, інтеграцію до світової економіки й урбанізацію. Четвертим фактором є ліквідація торгових бар’єрів.
Особливу увагу необхідно приділити впливу структурних з​мін (перш за все відносного зменшення частки сіль​ського господарства і підвищення попиту на послуги) на зайнятість. Країни, що розвиваються,  повинні сконцентрувати суспільні ресурси найбільш раціональним чином. Структурні зміни, що очікуються, можна розглядати в різних аспектах: демографічному, з погляду співвідношення між сільським і місцевим населенням, між секторами економіки, відкритості економіки або перерозподілу прибутків. Хоча в довгостроковому плані всі ці трансформації будуть мати позитивний вплив, у коротко- і серед​ньостроковому періодах вони потягнуть за собою додаткові витрати.
За останні роки багато регіонів, що розвиваються, зазнали значних структур​них змін. Відбулося зниження ролі сільськогосподарського виробництва як основного джерела прибутку й зайнятості у Східній Азії і країнах Тихоокеанського басей​ну. Тут доля доданої вартості сільськогосподарського сектора впала з 28% у 1962р. до 15% у 2002р. При цьому, хоча питома вага послуг суттєво зросла, вона склала лише 40%   ВВП у порівнянні з 65% у роз​винутих країнах, тобто ще залишаються великі можливості для подальшого зростання.
Частка доданої вартості не завжди дає вірну уяву про структуру зайнятості. Так, у Таїланді ця частка у сільському господарстві складає 10%, але до сих пір в ньому зай​нято біля 50% робочої сили (у розвинутих країнах ці показники складають відповідно біля 2 і 4%). Підвищення продуктивності праці у цій галузі й міжгалузеві відмінності заробітної плати призведуть до виходу населення з сіл в міста.
У даний час рефор​мування сільського господарства відбувається дуже швидко. Як наслідок, в Республіці Південна Корея частка зайнятих у сільському господарстві за 1982-2001рр. зни​зилася з 32 до 10%, у Південній Азії - з 40 до 27% (у 2002р.), Латинській Америці і країнах Карибського басейну - з 14,4 до 10,6%. У таких регіонах, як Близький Схід, Північна і Екваторіальна Африка, де економічне зростання було відносно невеликим, значних структурних зрушень не спостерігалося.
Набуває все більшого значення торгівля послугами. Якщо середній показник приросту експорту товарів у світі в 1990-99рр. становив 5%, то щодо послуг відповідне значення було 6%. У 2000-2005рр. середній приріст в експорті товарів і послуг становив по 10%. В експорті послуг також лідирує Європа: її частка сягає 51%, на Європейський Союз припадає 45,7%, тоді як на NАFTА – 17,4%, частка СНД становить 1,7%. У 2005р. було експортовано послуг на світовому ринку на 2415 млрд. дол., у тому числі США надали міжнародних послуг на 353 млрд. дол., Велика Британія – на 183, Німеччина – на 143, Франція – на 114, Японія – на 107, Росія – на 24, Україна – на 6 млрд. дол. 

В усіх регіонах швидко розвивалася сфера послуг. Одна​к між регіонами є суттєва різниця. Так, у Південній Азії робоча сила з сільського господарства зміс​тилася у послуги, а промислове виробництво зросло незначно. У Східній Азії вона розділилася нарівно між промисловістю і послугами. Саме цим пояснюється збільшення там частки торгівлі у ВВП із 36% в І982 р. до 72% у 2005 р.  Разом з тим у кожному з названих регіонів спостерігаються винятки. Наприклад, на Філіппінах різко зросла частка послуг, але зменшилася частка обробної промисловості. Можливо, це пов'язано з відносними перевагами - знанням іноземної мови - при створенні операторських мереж, центрів зв'язку і т.п. В Індії домінують послуги, а в Пакистані і Бангладеш темпи їхнього зростання нижчі, оскільки там традиційними експортними товарами є текстиль і одяг. 
Ще три регіони - Латинська Америка і країни Карибського басейну, Близький Схід, Північна й Екваторіальна Африка - хоча і показують експансію сфери послуг, але поки більше залежать від виробництва природних ресурсів, ціни на які трохи впали. Дані ресурси включені у промислове виробництво, і якщо їх відносні ціни знижуються, то навіть коли обсяг видобутку збільшується, їхня частка у продукті зменшується. Тому названі регіони (за винятком Латинської Америки і країн Карибського басейну) не виграли від глобального зростання обсягів світової продукції. Так, у країнах Близького Сходу і Північної Африки не спостерігалося змін частки торгівлі. В Екваторіальній Африці вона піднялася з 50 до 69%, а в країнах Латинської Америки і Карибського басейну - з 27 до 47%. Такий результат останніх багато в чому пояснюється участю в торговельних союзах (зоні вільної торгівлі країн Північної Америки - NAFTA і торговельному об'єднанні Аргентини, Бразилії, Парагваю й Уругваю - MERCOSUR). Однак ступінь відкритості у країн Латинської Америки набагато менший, ніж у країн Східної Азії. 
Трансформація економік Східної Європи і Центральної Азії за останні 15 років є результатом великих структурних зрушень. Ліквідовано перевагу промисловості, що було стратегією планових економік. Сфера послуг швидко заповнила вакуум, що утворився, але вона не змогла забезпечити стійке загальне  зростання.

Незважаючи на те, що урбанізація йде вже понад 20 років, в Азії й Африці вона продовжиться, поки не досягне рівня 80% від промислово розвинутих країн. Розрив у доходах також дуже великий, навіть якщо вимірювати його за парітетом купівельної спроможності. Наприклад, у Східній Азії середній дохід на душу населення у 2005 р. складав 1 тис. дол. у порівнянні з 31 тис. дол. у pозвинутих країнax (тобто 1:31, а при обліку купівельної спроможності валют сягає 1:6). У самих заможних країнax Латинської Америки середній дохід на душу населення становить 3,7 тис. дол. (співвідношення з розвинутими країнами з урахуванням купівельної здатності валют досягає l:2).

Чітко окреслені в останні десятиліття процеси глобалізації не можуть не впливати на економічну стабільність різних країн та регіонів світу. Відбулися глибокі зміни в характері та рушійних силах світового економічного процесу, співвідношення стабілізуючих та дестабілізуючих факторів, їх вплив на поведінку господарюючих суб’єктів. Інтернаціоналізація виробництва і капіталу, розширення діяльності ТНК і ТНБ стали основними факторами глобального економічного зростання та розвитку. Зросла загальна ефективність світової економіки, що створило об’єктивні передумови для помітного соціального прогресу не тільки розвинутих країн, але й країн, що розвиваються.

2.3. Оцінка впливу прямих іноземних інвестицій на розвиток економіки України в умовах глобалізації 
Для здійснення перетворень в економіці України потрібні зна​чні інвестиції. Потреба в них для цілей реформування і перебу​дови постійно зростає внаслідок необхідності віднов​лення діючих виробничих фондів. У такій ситуації при практично повній відсутності власних коштів велике значення мають інозе​мні інвестиції як додаткове неінфляційне джерело фінансування. 

Економічний розвиток країн з перехідною економікою і країн, що розвиваються, обмежено несформованістю ринко​вого механізму і вузькістю капітальної бази. Країни зі зрілою ринковою економікою можуть продовжувати розвиток за ра​хунок нагромадженого капіталу при всіляких нормах внутріш​нього нагромадження, але країни, що розвиваються, не можуть дозволити собі такої «розкоші» висока внутрішня норма заощаджень і нагромаджень є необхідною умовою економічного зростання.
Західні економісти доводять, що планування економічного зростання в країнах, що розвиваються, неможливе у сучасних умовах без допущення іноземного капіталу в еконо​міку країни. На сьогодні вже добре відомі позитивні наслідки прямого іноземного інвестування для країн-реципієнтів - здійснення технологічного прориву Тайванем, Південною Кореєю, економічне зростання країн Латинської Америки, пожвавлення економіки постсоціалістичних країн Центральної та Схід​ної Європи. Інтенсивність проходження інвестиційного процесу свід​чить про економічне зростання країни, одночасно виступаючи й чинником його формування.
Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке. 
Огляд основних підходів до моделювання економічного зростання з врахуванням ПІІ свідчить про те, що пошук оптимальної економічної моделі про​довжується. В Україні дослідження впливів ПІІ на економіку країни-реципієнта на рівні системного економетричного підходу ще залишає​ться поза широкою увагою, тому необхідно провести дослідження впливу прямих іноземних інвестицій на економічне зростання та з'ясувати, наскільки сильним є вплив ПІІ та наскільки кардинально вони можуть змінювати траєкторію роз​витку національної економіки.
Зі світової практики відомо, що іноземні ін​вестиції, з одного боку, можуть потенційно прискорювати темпи економічного зростання, підвищувати зайнятість, технологічний рівень економіки, з ін​шого, можлива залежність від іноземних технологій і капіталів і навіть реце​сія у випадках трансферу відсталих технологій і методів організації вироб​ництва. Крім того, макроекономічні параметри країни-реципієнта можуть суттєво змінювати напрями, обсяги, структуру та часовий лаг іноземного інвестування.
Інвестиційний процес в країні не є статичним і перебуває у постійній динаміці як на зовнішньому, так і на внутрішньому рівнях. Постійні зміни у світових потоках капіталів, глобалізаційні та трансформаційні процеси неминуче впливають на інвестиційне позиціонування України у світі та на внутріш​ні наслідки інвестування.
Зв'язок між відкритістю і привабливістю економіки для прямого іноземного капіталу та її розвитком відбувається не в ідеально ізольованій моделі - паралельно додаються впливи внутрішніх чинників (потенціалів) економіки, які в транзитивних економіках мають системний характер. Тому треба прово​дити дослідження з урахуванням внутрішніх чинників.
Для дослідження економіко-інвестиційного взаємовпливу із врахуванням реалій України у роботі запропоновано економетричну модель «ПIІ —> економічне зростання» з таким набором чинників:
GGDPt = α + βtGEXPt + β2GFDIt + β3GGDIt + β4GIFLt + β5HCt + β6OPENt + ε,  (2.1)

де       α, βі, (і = 1...6) - коефіцієнти, які потрібно оцінити; 

GGDP - залежна змін​на, темп зростання реального ВВП, % до попереднього року; 

GEXP - темп зростання експорту товарів і послуг, % до попереднього року; 

GFDI - темп зростання ПIІ, чисті притоки, % до попереднього року;

GGDI - темп зростан​ня капітальних інвестицій, % до попереднього року; 

GIFL - інфляція, у цінах споживачів, річний %;

НС - змінна «людського капіталу» - частка осіб, які перебувають на навчанні у вищих навчальних закладах чи у закладах, що нада​ють професійно-технічний рівень освіти, у загальній частині населення, % на початок року; 

OPEN - змінна «відкритості економіки», експорт товарів і по​слуг у відношенні до ВВП, %;

t - часовий період; 

ε – впливи, не включені в мо​дель, випадкове збурення.
Джерелом статистики є офіційні звіти Держкомстату України за період 1995-2006pp.
Для попереднього визначення напряму та сили щільності зв'язку між залежною змінною (GGDP) і чинниками моделі було проведено кореляційний аналіз. Обчислені коефіцієнти кореляції (ρ) вказують на те, що:
  змінна притоку ПІІ значно впливає на залежну змінну GGDP (ρGFDI = 0,83), тому подальше дослідження є доцільним;
  вплив капітальних інвестицій (GGDI) на темп зростання реального ВВП (GGDP) більший, ніж вплив ПІІ (ρGFDI = 0,97);
  отримано підтвердження позитивного і значного впливу відкритості економіки на її зростання (ρOPEN = 0,89).
Регресійний аналіз, проведений у програмному пакеті Е.Views, та аналіз статистичних характеристик (коефіцієнта множинної детермінації (R); середньоквадратичної помилки рівняння (SE); критерію Стьюдента (Т); критерію Дурбіна-Уотсона (DW)) дозволив зробити висновок, що модель оцінки впливу «ПІІ —>економічне зростання» має відповідні розраховані коефіцієнти:
GGDP=61,04+0,09GEXPt+0,24GFDIt+0,3GGDIt-0,026GIFLt+0,87НСt+0,004ОРЕNt 
        (6,70)*     (3 53) *       (3,75) *      (6,39) *    (-3,40) *      (3,25) *     (3,01) *
R2 = 0,9710. Скоригований R2 = 0,9132. F-statistic = 16,78. DW = 2,08.

Перевірка адекватності моделі з урахуванням статистичних характерис​тик підтвердила, що модель є якісно прийнятною і не потребує додаткового уточнення. Усі коефіцієнти моделі мають очікувані знаки. Значення F-статистики свідчить про загальну якість (адекватність) моделі (на рівні 5%). Як пока​зує значення статистики Дурбіна-Уотсона, модель не містить автокореляції. Аналіз t-статистик (наведені у дужках під відповідними коефіцієнтами) свід​чить, що всі оцінки чинників рівнянь є значущими на рівні 5% та 10%, Коефі​цієнт детермінації (R2) також є значущим. Скоригований R2 пояснює вплив чинників на залежну змінну моделі на рівні 91,32%.
Як видно з моделі, за рівності решти умов, якщо темп зростання ПІІ збільшиться на 1% за рік, середній темп зростання реального ВВП прогнозовано зміниться в наступному році на 0,24% (β2 відповідно).
Одним із важливих каналів, через який ПІІ можуть мати значний вплив на економічне зростання країни-реципієнта, зокрема трансформаційних економік (як то Україна), є експортна діяльність.
Доцільно провести дослідження ланцюжка «притік ПІІ —> зростання експорту —> економічне зростання» із залученням економетричного апарату. Подібне дослідження здійснено С. Томсеном [109]. Він за допомогою методів економетричного аналізу визначив внесок ПІІ у експортно викликане зростання в країнах АСЕАН, включаючи Індонезію, у 1982-1997 рр. Його дослідження показало, що кореляція між збільшенням екс​порту та припливами прямих іноземних інвестицій в ці країни існує, причому для більшості з них вона є значною. Якщо зростання експорту у 80-і pp. XX ст. навіть без значного при​пливу ПІІ спричинювало зростання ВВП, то у довгостроковому періоді цей вплив був би неможливим без припливу іноземних інвестицій. Для українських реалій такі до​слідження досі ще не проводилися.
Дія моделювання системи одночасних рівнянь ланцюга «ПІІ → експорт →економічне зростання» для економіки України у дисертації  застосовано економетричний метод симультативних рівнянь:
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де      α, β - невідомі параметри, які потрібно оцінити; 

NX - чистий експорт Ук​раїни, млн. дол. США; 

FDI - ПІІ в економіці України станом на початок року, млн. дол. США; 

GDP - ВВП України у перерахунку на відповідну курсову різницю поточного року, млн. дол. США (як показник зростання економіки); 

GDPt-1 - лагова змінна, ВВП України з однорічним запізненням, млн. дол. США; 

εt1, εt2 - випадкові величини відповідних рівнянь; 

t - час.

Статистичні дані взято з офіційної статистики України за 1995-2005 pp. 

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке. 
Виходячи з вищевикладеного, можна констатувати, що головне у проблемі інвестицій - їх ефективність, створення умов для інтенсифікації вкладень у найбільш ефективні, конку​рентоспроможні виробництва, які дають швидку віддачу, що до​зволяє максимально збільшити доходи підприємств, населення і бюджету; запобігати тим капітальним та іншим витратам, що ве​дуть лише до розтринькування ресурсів і посилення інфляції.

Таким чином, залучення іноземних інвестицій в українську економіку є найважливішим завданням, яке має бути в найближчі роки вирішене урядом нашої країни. Зростання фінансуван​ня в Україні у майбутньому буде залежати від стану внутрішніх заощаджень і прямих іноземних інвестицій.
Висновки до розділу 2

У розділі 2 роботи проведено аналіз впливу прямих іноземних інвестицій на формування та розвиток глобального економічного простору. 
Аналіз залучення прямих іноземних інвестицій в країни з різним рівнем економічного розвитку дозволив стверджувати, що головними інвесторами є індустріально розвинуті країни, на них припадає 87% усього вивозу ПІІ. Вони є також найбільшими отримувачами іноземних інвестицій - 70%. На країни, що розвиваються, припадає в цілому 27% імпорту ПІІ й 12% експорту, на Східну Європу – відповідно 2,5 і 1%. За останнє десятиріччя спостерігаються позитивні щорічні зміни в темпах приросту загального потоку капіталу. Домінують у світовому перерозподілі капітальних активів у першу чергу високо розвинуті країни світу, однак показники щорічних темпів зростання загального потоку капіталів на ринках країн, що розвиваються, вказують на те, що ринки, які тільки-но формуються, також стають більш привабливими. Слід зазначити, що зміна світової кон’юнктури має більший вплив саме на цю групу країн. 

Вивчення географічної структури залучення прямих іноземних інвестицій дозволило визначити, що вона, починаючи з 2006р., зазнала суттєвих змін. Важливими тенденціями є зрушення в структурі двосторонніх потоків іноземних інвестицій. На двосторонньому рівні найзначніший сумарний обсяг вивезених ПІІ був зафіксований між Великобританією і США (282 млрд. дол.), Гонконгом і Китаєм (242 млрд. дол.), Японією і США (190 млрд. дол.). Виходячи з цього, можна зробити висновок, що фактор географічної близькості стає все більш значущим у двосторонніх відносинах у галузі залучення прямих інвестицій. 

Дослідження в цілому сприятливих умов розвитку світової економіки дозволяє стверджувати, що у 2007-2008рр. вона зіткнеться з низкою проблем, які можуть вплинути на потоки прямих іноземних інвестицій. До їх числа можна віднести: глобальну незбалансованість у поточних операціях, яка є причиною зрушень у динаміці валютних курсів; нестійкі ціни на нафту і потенційну можливість введення більш жорстких умов на фінансовому ринку; підвищення рівня протекціонізму в деяких країнах світу.

Здійснена оцінка сучасного стану глобальних світових ринків доводить, що вони характеризуються прискореним розвитком, особливо на початку ХХІ ст. Найвищі темпи економічного зростання мають індустріально розвинуті країни. Зважаючи на те, що вони почали свій розвиток на початку ХХ ст. з більш вигідних позицій, стає зрозумілим, що вони суттєво випереджають країни, що розвиваються. Через це розвинуті країни відрізняються вищим ступенем зрілості ринкових відносин. У їхній економіці відбувається процес концентрації і виробництва капіталу, панування олігополій, переростання національних монополій у транснаціональні, утворення транснаціональних банків. Переважна більшість ТНК має свої штаб-квартири у розвинутих країнах. 

Після глибокої кризи і стагнації у 90-х рр. ХХ ст. країни, що розвиваються, поволі починають виходити на шлях розвитку. Так, середньорічний темп приросту ВВП в 2000-2006рр. в Україні склав 7,1%, в Росії - 6,7%. Важливим є той факт, що країни, що розвиваються найбільш швидко (Китай, Індія, Росія, Польща та ін.), проводять серйозні структурні реформи. Зниже​ння ролі держави, зменше​ння поточних дефіцитів бюдже​тів і регулярна виплата боргів дозволять багатьом з них вс​тояти в умовах зростаючих відсотків без додаткових витрат. 

Аналіз стану економіки України свідчить про потребу в інвестиціях для реформування і перебу​дови економіки, яка постійно зростає внаслідок необхідності віднов​лення діючих виробничих фондів. У такій ситуації при практично повній відсутності власних коштів велике значення мають прямі іноземні інвестиції  як додаткове неінфляційне джерело фінансування. 

Проведене дослідження призводить до висновку, що інвестиційний процес в Україні не є статичним і перебуває у постійній динаміці як на зовнішньому, так і на внутрішньому рівнях. Постійні зміни у світових потоках капіталів, глобалізаційні та трансформаційні процеси неминуче впливають на інвестиційне позиціонування України у світі та на внутріш​ні наслідки інвестування. Зв'язок між відкритістю і привабливістю економіки для прямого іноземного капіталу та її розвитком відбувається не в ідеально ізольованій моделі - паралельно додаються впливи внутрішніх чинників (потенціалів) економіки, які в транзитивних економіках мають системний характер. Тому треба прово​дити дослідження з урахуванням внутрішніх чинників.
Для дослідження економіко-інвестиційного взаємовпливу із врахуванням реалій України пропонується економетрична модель «ПIІ —> економічне зростання». Результати моделювання виявили, що така модель може бути використана у вигляді інструменту аналізу еко​номічних явищ взаємозв'язку з інвестиційними процесами в Україні, а також як інструмент прогнозування.
Таким чином, однією зі складових стратегії інвестиційно-економічного розвитку є можливість України залучати більші обсяги ПІІ, що залежить від відкритості економіки до торговельної діяльності.

РОЗДІЛ 3

НАПРЯМИ І ПЕРСПЕКТИВИ ЗАЛУЧЕННЯ ПРЯМИХ ІНОЗЕМНИХ ІНВЕСТИЦІЙ В ЕКОНОМІКУ КРАЇН В УМОВАХ ФОРМУВАННЯ ГЛОБАЛЬНОГО ПРОСТОРУ

3.1. Напрями та наслідки розвитку світових економічних глобалізаційних процесів

Сьогодні в усьому світі відбувається пошук науково обґрунтованих шляхів та механізмів розвитку економіки - націо​нальної і світової. Світ наближається якщо не до консенсусу, то до конструктивного компромісу в питанні, що без глобальної інтеграції процесів світового та національного розвитку розв`язання сучасних і перспективних проблем людства є неможливим. Найважливішою проблемою залишається визначення характеру, напряму та структури глобалізаційних процесів, їх оптимальність і прийнятність. Сучасні силові гло​бальні перетворення вийшли далеко за межі економіки. Вони спричинили негативну трансформацію державного суверенітету: для більшості країн він значно обмежується, а для США, навпаки, переростає сферу абсолютного національно-державного, набуваючи ознак глобального надсуверенітету та світового домінування. До того ж, деякі дослід​ники вважають ситуацію природною й акцентують лише на виборі США між глобальним домінуванням і глобаль​ним лідерством, вважаючи останнє більш прийнятним. 

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке. 
Раніш такі витрати можна було перекладати на покупця, включаючи їх у ціни, але тепер американський ринок зайнятий більш дешевими автомобілями іноземних фірм. Приблизно 44% машин, що продаються ними на цьому ринку, зібрано в самих США, причому деталей місцевого виробництва в них значно менше, ніж у північноамериканських фірм. Щонайменше   протягом  останнього десятиліття XX ст. інформаційні технології слугували для провідних американських корпорацій важливим джерелом конкурентних переваг. Нині ж аналітики прогнозують «ліквідацію відділів інформатики корпорацій». Зокрема, у США широко поширені побоювання перед "коммодитизацією" робочих місць у глобальній економіці, побудованій на сучасній інформації, тобто результати інтелектуальної праці починають ставати масовим товаром і предметом міжнародного аутсорсингу. Консалтингові фірми рекомендують корпораціям прискорити офшоринг операцій, включаючи такі ключові функції, як дослідження і розробки. 

Практичний інтерес для країн, що розвиваються, становить досвід Китаю у переході до "деінтернаціоналізації". Перший висновок, який можна зробити, оцінюючи результати розпочатих КНР у 1978 р. реформ, такий: створення і зміцнення основ ринкової економіки, особливо в країні, що володіє величезними людськими і природними ресурсами, здатне створити ефект «доміно», причому лавиноподібний характер соціально-економічного розвитку може зберігатися навіть не на роки, а на десятиліття. Середньорічний показник приросту китайського ВВП за останні 20 років оцінювався високими цифрами - понад 9%. Більш того, у січні 2006 р. після загального економічного перепису офіційні макроекономічні показники за 2004 р. були переглянуті убік підвищення (на 278 млрд. дол., або 16,8%), і тепер пропонується вважати, що з 1993 р. по 2004 р. включно китайська економіка зростала середньорічними темпами 9,9%, а не 9,4%, як повідомлялося раніше.

Другий висновок: жодна  країна, навіть найбільш високорозвинена, не може вважати свої позиції у світовій економіці гарантованими раз і назавжди. З погляду розміщення сил у світі чимале зростання, яким продовжує розвиватися економіка Китаю в XXІ ст., веде до істотних переміщень. Наприклад, тільки перегляд даних ВВП за 2004 р. переніс Китай із сьомого місця у світі на шосте (вище Італії), а з урахуванням економічних показників Гонконгу - навіть на четверте, безпосередньо за США, Японією і Німеччиною і перед Великобританією і Францією. Але і без Гонконгу, з огляду на те, що темпи зростання китайської економіки залишаються приблизно у п'ять разів вище, ніж у Європі, КНР обігнала Великобританію ще в 2005 р. На підставі міжнародних зіставлень ВВП, розрахованих за паритетом купівельної спроможності, Китай останнім часом  починають ставити вже на третє місце у світі після США і Європейського Союзу або навіть на друге - безпосередньо після США.

З результатами перегляду даних з ВВП Китаю пов'язаний наступний теоретичний висновок, а саме, що в ході лавиноподібного розвитку відбувається структурне упорядкування й удосконалювання національної економічної моделі. У ході перерахування зведеного макроекономічного показника на території Китаю була "виявлена" незафіксована раніше сфера економічної активності, яка дорівнює за масштабами економіці Австрії або Індонезії, що на 93% зосереджена у секторі послуг. У результаті частка у ВВП третинного сектора, що охоплює широкий спектр послуг - від вуличної торгівлі до аудиту, підвищилася до 40,7% (замість 32-33% відповідно до колишніх підрахунків).

У Китаї виявилося більше, ніж раніше вважали, форм власності, убік  підвищення переглянута й оцінка здатності економіки країни до стійкого зростання. Тенденція, що намітилася, до збільшення споживання, прогрес сфери послуг, у свою чергу пов'язані з процесами на ринку праці і відбивають зростаючий інтерес до проблеми людського капіталу й інвестицій у його розвиток. Такі параметри, як абсолютні розміри і структура трудових ресурсів і зайнятості, частка міського населення, а в ньому - кваліфікованої і трудової робочої сили, або число створюваних за рік робочих місць, давно фігурують серед найважливіших показників стану економіки. Середньорічна потреба країни у створенні нових робочих місць оцінюється цифрами 22 млн. (для порівняння - у США стільки робочих місць було створено приблизно за 5 років починаючи з 1987 р.). За іншими даними, у найближчі 10 років Китаю необхідно буде забезпечити роботою 300 млн. нових городян, щоб не допустити різкого погіршення ситуації із зайнятістю. Тем не менше щорічний приріст чисельності безробітних у Китаї, можливо, незабаром почне перевищувати аналогічний сукупний показник для усього іншого світу.

Подібна ситуація починає впливати на внутриекономічну політику Китаю. Якщо раніше уряд КНР приділяв першочергову увагу розвитку промислової інфраструктури, то зараз акценти перенесено на "соціалізацію" економіки, що розуміється як необхідність вирівнювання доходів, більшої соціальної справедливості і боротьби з корупцією. У центр уваги висувається проблема розвитку трудових ресурсів із упором на удосконалювання систем освіти й охорони здоров'я,  соціальні реформи, боротьбу з бідністю (у 2000 р. у 47% населення Китаю дохід у розрахунку на день складав менш 2 дол.) і захист навколишнього середовища, тобто на так звані «м'які» риси економічного розвитку (на відміну від "твердих", пов'язаних з нарощуванням основного капіталу).

Зрушення у бік гуманізації економічного розвитку може мати для Китаю й усього світу серйозні наслідки через великі масштаби країни та її економіки. Адже кожен долар, на який приростає подушевий дохід більш ніж мільярдного населення, обертається прямим або непрямим, але досить відчутним збільшенням попиту на продовольство, сировину, енергію, промислові вироби і послуги. Китай уже став найбільшим у світі споживачем чотирьох з п'яти найважливіших видів сировинних ресурсів - зернових (382 млн. т. у 2004 р. проти 278 млн. т. у США), м'яса (63 млн. т. - на 26 млн. т. більше ніж в Америці), вугілля (800 млн. т. - на чверть більше американського споживання) і сталі (258 млн. т. - вдвічі більше ніж у США). Тільки за споживанням нафти КНР продовжує поступатися Америці – 6,5 млн. барр. на день, або менш третини американського рівня. Сформована на Заході економічна модель, що базується на природному паливі, з автомобілебудуванням як центрального елемента і принципом частої заміни усього, що застаріває, взагалі не підходить Китаю, оскільки йому просто не вистачить ресурсів.

Проте, поки Китаю вдається забезпечувати своє населення продовольством, а індустрію, що швидко розвивається,  сировиною. Великий стимулюючий вплив на його економічний розвиток робить експорт, у тому числі в США, Японію, у країни Європи. Поки не прийнятий до уваги той факт, що  китайський імпорт зростає темпами, цілком порівнянними з експортом, а іноземні постачальники відіграють першорядну роль у забезпеченні діючого на території КНР промислового апарата, значна частина якого сформована і знаходиться під контролем іноземного капіталу. Тобто настільки тривалий уже китайський економічний бум не відбувся б без зовнішніх факторів -  іноземних інвестицій.

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке. 
У світі залишилося небагато країн, майже не порушених глобалізацією або не залучених у процеси регіональної економічної інтеграції - будь то у формі митних та економічних союзів або просто зон вільної торгівлі. Різниця у міжнародному впливі цих факторів не дуже велика, але все ж таки існує. Вважається,  що глобалізація в цілому робить менш безпосередній і менш концентрований вплив на розвиток економіки окремих країн, ніж регіональна інтеграція, що виступає на сьогоднішній день вищою формою інтернаціоналізації господарського життя. Одночасно можна помітити, що глобалізація має тенденцію вибирати найбільш сильні і/або перспективні держави (сьогодні це США і Китай), даючи їм додаткові переваги і саме через них роблячи найбільш сильний вплив на інший світ, але залишаючи при цьому чимало бідних країн (наприклад, в Африці південніше Сахари). Економічна інтеграція, яка обмежена рамками визначеного регіону, здатна робити більш рівномірний вплив на країни, що беруть участь у ній.

Взагалі інтернаціоналізація господарського життя в обох своїх формах - як глобалізація економічних процесів та економічний регіоналізм - об'єктивно збільшує прибутки всіх країн. При цьому міжнародні успіхи, наприклад, Азії в особі Китаю й Індії зовсім необов'язково означають втрати для інших регіонів і держав, зокрема для Європи або Америки (хоча в окремих випадках такі втрати або їхня загроза можуть виникати). Економічний підйом Азії може привести до виникнення динамічного і відкритого співтовариства, що буде стимулювати розвиток у глобальному масштабі і перетворить "століття Азії" на "століття глобалізації". У найближчому майбутньому "Чіндія" ("Китай + Індія") почне генерувати гігантський попит на споживчі товари і всіляке устаткування, сприяючи тим самим зростанню всесвітнього економічного потенціалу.   

Проте від того, у якій формі знаходиться економічний механізм держави якою є система його пріоритетів, багато в чому залежить ефект, на який вона може розраховувати у своєму соціально-економічному розвитку, беручи участь у світогосподарських зв'язках.

Таким чином, можна зробити висновок, що глобалізація та неоліберальна економічна концепція є необхідними для підвищення високого рівня життя та економічного розвитку. Незважаючи на короткотермінові негативні наслідки переходу до такої концепції (наприклад, у вигляді зростання безробіття та економічного спаду), довгострокові позитивні результати будуть значно більшими.

Технології відіграють важливу роль в процесі глобалізації, але вони визначають межі можливостей, тобто наскільки швидко можуть пересуватися товари та капітали між країнами. У той час як саме зовнішньоторговельна та фінансова політика будуть робити такі пересування можливими. Наприклад, обсяги фінансових спекуляцій зросли починаючи з кінця 80-х рр. ХХ ст. Це стало можливим передусім через те, що відкрилися можливості для масштабних фінансових спекуляцій у результаті політики лібералізації фінансових ринків. Незважаючи на істотні недоліки, які характерні для неоліберальної форми глобалізації, неможна вважати останню основою для виникнення більшості економічних проблем, які існують в постсоціалістичних  та країнах, що розвиваються.         

Чимало експертів вважає, що американська та євроатлантич​на глобалізація є безальтернативною. Однак варто уважно розглянути інші економічні центри та регіони, потенціал яких може, за певних умов, дати їм змогу пре​тендувати на відповідне місце в геополітичних процесах і створити певні альтернативи в процесі глобалізації. Дослідивши це питання, можна вказати на наявність альтернатив і дієвих факторів. Дисертант вважає, що вони переважно  формуються у трьох площинах:
постіндустріально-інформаційна глобальна економіка;
азійська економічна глобалізація як альтернатива євро​атлантичній глобалізації "золотого мільярда";
наука, освіта й індустрія інформації як основа нової сфери глобальної всезагальної праці та інтелектуалізації роз​витку в напрямі його "ноосферизації".

Сьогодні навіть серед розвинених країн існують суттєві розбіжності щодо економічної політики та наявних інституцій, незважаючи на незаперечний прогрес глобалізації. Наприклад, інституції та економічна політика таких країн як Швеція, Австрія, Нідерланди, Франція, Німеччина суттєво відрізняються від політики неолібералізму США і Великобританії. Також великі та багатіші  серед країн, що розвиваються, особливо Китай, Індія, Тайвань та Малайзія, також підтримують економічний режими, які відрізняються від неолібералізму. У той же час найбідніші країни стикаються із значними обмеженнями щодо проведення автономної економічної політики. Але навіть в таких випадках ці країни мають можливість проведення більш незалежної економічної політики, ніж можна визначити на перший погляд. Вдалим прикладом може слугувати Чилі, що, незважаючи на обраний у 90-і р.р. ХХ ст. шлях неолібералізму, вжили суворих заходів з контролю за міжнародним рухом капіталу.   

Таким чином, неоліберальна глобалізація, яка домінує протягом останніх десятиліть є лише однією з форм глобалізації. Однак, можна припустити, що за умов відповідних заходів, особливо в сфері фінансової та торговельної політики, глобалізація може прийняти такі форми, які будуть сприяти економічному зростанню та добробуту населення. 

Виходячи з вищевикладеного, можна стверджувати, що для підвищення економічного зростання в умовах глобалізації політика неолібералізму не може вважатися оптимальною для всіх країн світу. Для прискорення інтеграції України у глобальний економічний простір необхідна активна економічна політика, яка б мала систему стратегічних та тактичних цілей, а також оцінку необхідних ресурсів для їх досягнення.   

   3.2. Забезпечення конкурентних переваг країни в умовах розвитку глобального економічного простору

Сучасний розвиток національних економік відбувається під впливом динамічних процесів, що розгорнулися на світовому економічному просторі. Головним з них є посилення економічної конкуренції між країнами та регіонами світу, на які вплинули процеси інтернаціоналізації і глобалізації. 

Глобальна конкурентоспроможність досягається в резуль​таті одержання глобальної конкурентної переваги. Джерела глобальної конкурентної переваги випливають, як правило, з чотирьох причин: 

умовна порівняльна перевага; 

економія за рахунок масштабів виробництва; 

переваги від то​варної диференціації;  

особливість ринкової інфор​мації і технології, що робить їх суспільним благом.

Найбільш суттєві причини, які зму​сили окремі країни виходити за рамки національної еко​номіки, мають захисний характер, хоча останнім часом багато які держави займають наступальну, активну позицію при пошу​ку можливостей на міжнародному ринку. Світовий досвід доводить, що конкурентні переваги країни в світогосподарських зв'язках, її пріоритети в міжнародному поділі праці забезпечуються за наявності декількох головних умов.

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке. 
Глобальна конкуренція не може існувати, якщо немає по​питу в багатьох країнах. Така ситуація може виникнути через новизну галузі, яка виникає через недостатній рівень світово​го попиту, що випливає з життєвого циклу товару в міжна​родній торгівлі. Це означає, що спочатку товари впроваджу​ються на тих ринках, де їхні характеристики ціняться найвище (наприклад, інновації, впровадження яких дає можливість економити робочу силу в тих країнах, де вона ціниться доро​го), а потім розповсюдження товару породжує попит в інших країнах.
Крім того, глобальна конкуренція не може існувати, якщо товар чи послуга задовольняє потреби лише виняткової групи споживачів, присутньої тільки на кількох національних ринках.
З цих аргументів випливає, що для існування глобальної конкуренції необхідний певний ступінь зрілості.
Ще одна категорія перешкод пов'язана з роботою менед​жера. Це може бути спричинено тим, що завдання маркетингу можуть відрізнятися в географічному аспекті. Ефективні засо​би роботи з покупцями в різних країнах мають значні відмінності, і глобальні конкуренти будуть неспроможні ско​ристатися досвідом маркетингу, набутим на інших ринках, і навіть відставати за рівнем ефективності від місцевих конку​рентів на місцевих ринках. Крім того, в деяких сферах бізнесу покупці з різних причин можуть бути схильними купувати то​вари місцевих фірм.
Якщо умовою конкурентоспроможності в галузі є інтен​сивний локалізований маркетинг, сервіс та інші форми взаємодії з покупцями, фірмі може бути складно діяти на інте​грованій глобальній основі в конкурентній боротьбі з місцеви​ми суперниками. Наприклад, навіть якщо виробник металу зі світовим ім'ям може одержати певні виробничі і технологічні вигоди від закордонних операцій, потреба в інтенсивному ло​кальному маркетингу, мобільний сервіс та швидка реакція оз​начають, що місцева фірма може зрівнятися з глобальною або навіть випередити її.
Можуть виникнути зміни, пов'язані зі швидкими змінами в технології. Це потребує відповідних частих змін у дизайні та виробництві товару, пристосованого до місцевих ринків. Автономна місцева фірма може краще пристосовува​тися до таких умов.
Нарешті, є перешкоди суспільного плану. Гло​бальній конкуренції можуть перешкоджати дії уряду, який проводитиме протекціоністську політику підтримки місцевих фірм або підтримки зайнятості у певному регіоні.

Це можуть бути такі заходи:
   тарифи та мита, які будуть обмежувати можливості економії за рахунок масштабів виробництва;
   преференційна політика щодо товарів місцевої фірми з боку уряду та квазіурядових організацій (наприклад, телефонних компаній, контракторів оборонних галу​зей);
   підтримка урядом місцевої дослідно-конструкторської діяльності або вимога використання у виробі комплек​туючих частин, випущених місцевою промисловістю;
   преференційна податкова політика, підтримка зайня​тості або інші регулятивні норми, від яких виграють місцеві фірми;
   законодавство про хабарі, податкове законодавство урядів країн, невигідне фірмам, які займаються міжна​родними операціями.
Уряди допомагають місцевим фірмам і стимулюють ви​робництво в країні, внаслідок чого зводиться нанівець по​тенційна економія, яка може бути досягнута за рахунок мас​штабів глобального виробництва. Найбільш значні перешкоди, які створюються урядом, мо​жуть бути в таких галузях, як виробництво електроенергії та телекомунікаційного обладнання.
Глобальна стратегія означає:
   комплексний підхід до комерційної діяльності;
   виявлення найсильніших боків бізнесу різних ринків;
   передачу досвіду провідних ринків іншим;
   об'єднання у всесвітньому масштабі діяльності щодо пошуку, використання джерел постачання та марке​тингу;
   постачальне збалансування між стандартизацією та ло​калізацією факторів маркетингу, виходячи з ринкових умов і потреб споживачів.
При цьому глобальна стратегія не завжди означає присут​ність в усіх регіонах.
Першим етапом у процесі розроблення глобальної стра​тегії є вибір точок виходу до ринку, який ґрунтується на трьох параметрах оцінки: ресурси компанії, її конкурентоспро​можність і привабливість ринку. На другому етапі компанія визначає спосіб вступу до ринку — від експорту до варіантів, які пов'язані з вищим ступенем ризику та прибутковості.
Ключовим стратегічним рішенням є вибір країни. Це пояснюється тим, що включення додаткового рин​ку у портфель компанії вимагає не тільки початкового капіта​лу, а й значних ресурсів для забезпечення життєздатності підприємства протягом певного часу. Для зменшення подібного ризику застосовується проце​дура первісної перевірки, яка включає такі основні фактори: потенціал ринку; ресурси і конкурентоспроможність компанії; державну політику даної країни щодо торгівлі та інвестицій; рівень розвитку технології та ринкової інфраструктури в даній країні; специфічні запити споживачів даної країни.

Пріоритетність цих факторів визначається в такому по​рядку.
На першому етапі компанія оцінює свої ресурси для виз​начення кандидатів у всесвітньому масштабі (якщо такі існу​ють) з точки зору своєї продукції, її переваг у плані конкурен​тоспроможності в інших країнах; наявність керівних кадрів для здійснення зарубіжних операцій, а також наявність капіта​лу для створення нового підприємства.
Другий етап починається з процесу "зовнішньої" пе​ревірки, коли ринки вишиковуються залежно від їх відносної привабливості порівняно з інтенсивністю конку​рентної боротьби.
Третій етап завершує процес зовнішньої перевірки, в ре​зультаті якої виробляють фактичну оцінку потенціального по​питу на продукцію або послуги компанії і визначають ступінь розходження між потребами споживачів на цільовому і вітчиз​няному ринках. Після закінчення цього процесу число тих ринків, які були визначені на другому етапі як привабливі та справедливі з точки зору конкуренції, повинно бути скороче​не до однієї або двох оптимальних точок вступу, ви​ходячи з передбачуваного попиту на продукцію.
Четвертий етап визначає спосіб виходу на ринок — від ек​спорту до створення спільних підприємств і організації вироб​ництва.
Оцінювання привабливості ринку. Легше за все визна​чається розмір ринку, хоча цей індикатор не найголовніший. У кінцевому рахунку, потенціал ринку може визначатися більш динамічними показниками темпів зростання ринку та етапами життєвого циклу продукції.
Крім визначення розмірів ринку та темпів його зрос​тання важливим фактором вибору є етап життєвого циклу продукції. Подібно до того, як життя застарілої продукції мож​на продовжити на вітчизняному ринку за допомогою впровад​ження її в іншому сегменті ринку (як це було з дитячим шампунем фірми "Джонсон", який був запроваджений дорослим на основі гасла "досить м'який для щоденного використан​ня"), один і той самий продукт може поширитися на зарубіжних ринках — там, де він знаходиться ще на одному з ранніх етапів життєвого циклу. Наприклад, у галузі фармацевтики такі ка​тегорії, що досягають рівня зрілості (застарілі), як антибіоти​ки, дістають нове життя в країнах, що розвиваються, де потре​ба в них знаходиться ще на стадії зростання.
Аналіз конкурентоспроможності. Такий аналіз викорис​товують як механізм протидії або перевірки негативних ас​пектів, в результаті чого зі списку будуть виключені приваб​ливі в інших відношеннях ринки, де відмічається високий рівень конкуренції.
Суттєвою перешкодою на шляху впровадження в ри​нок може стати тенденція до консолідації. Наприклад, хоча європейська індустрія авіаліній відстає від США, вона вже по​чала консолідуватися: придбання "Ейр Інтер" і "ЮТА" допо​могло "Ейр Франс" охопили 97% французького ринку; огово​рюється можливість формування інших альянсів між авіалініями.
Глобалізація даної галузі також є фактором комплексного впливу, тому що вона може відкрити нові канали торгівлі. Од​ночасно вона свідчить про присутність на привабливому рин​ку сильних транснаціональних компаній, а також місцевих учасників.
Потенційний попит на продукцію або послуги. Реальний потенціал продукції у вигляді частки ринку або загального об​сягу продажів є ключовим фактором при виборі не тільки рин​ку, а й стратегії виходу на нього.
Прогнози щодо продукції можна скласти з використанням таких джерел, як оціночні показники у галузі промисловості, дистриб'юторах та покупцях, а також на підставі думки екс​пертів та вивчення традицій. Тут можуть виникнути труднощі в тому разі, якщо класифікації окремих видів продукції в деяких випадках не співпадуть: наприклад на одному ринку те​левізор можна віднести до витрат на видовища та розваги, а на іншому — до витрат на предмети обстановки.
Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке. 
Все більшої популярності в упровадженні амбіційних стратегій у глобальних галузях набуває кооперування. Така взаємодія має назву транснаціональних коаліцій, або коопера​тивних угод між фірмами галузі чи різними країнами. Такі ко​аліції дають змогу конкурентам об'єднатися для подолання труднощів у впровадженні глобальної стратегії в таких сферах, як технологія, доступ до ринку тощо. Такі коаліції почали відігравати вирішальну роль в авіаційній, автомобільній про​мисловості, у виробництві електротоварів.
Необхідно розглянути тенденції, що впливають на глобальну конкуренцію.
Стирання відмінностей між країнами. Економічні відмінності між розвинутими країнами і тими, що розвиваються, можуть стиратися в таких сферах, як рівень доходів, вартість факторів виробництва, енергоносіїв, методи марке​тингу та канали розподілу. Така тенденція сприяє послаблен​ню перешкод на шляху глобальної конкуренції.
Агресивна індустріальна політика. У багатьох країнах індустріальна політика ще не стабілізувалася. Уряди Японії, Кореї, Сінгапуру та Німеччини переходять до агресивних дій з метою стимулювання виробництва в ретельно вибраних ними секторах, а також сприяють ліквідації менш бажаних секторів. Фірми, які підтримуються урядами, набувають статусу гло​бальних. Такі фірми займають агресивну позицію, зростають наявні для конкуренції ресурси і максимальні ставки.
Визначення та протекція найважливіших активів з боку держави. Уряди держав, які все більше уваги приділяють важ​ливості своїх ресурсів з погляду економічної конкуренції, все більше схильні одержувати економічні вигоди від володіння цими активами. Очевидними прикладами таких активів є такі природні ресурси, як нафта, мідь, олово, каучук. Ці активи контролюються  прямим шляхом через державну власність або непрямим − через спільні підприємства урядів та виробників. Ще одним активом є наявність низько оплачуваної напів- та некваліфікованої робочої сили з Республіки Корея, Тайваню, Гонконгу.
Вільне переміщення технологій. Дає можливість широко​му колу фірм інвестувати в сучасні виробничі підприємства світового масштабу. Наприклад, японські фірми досить агре​сивно продають за кордон свою технологію. Деякі фірми, які придбали технологію, прагнуть перепродати її за договірною ціною.
Поступове виникнення нових великомасштабних ринків. Тривалий час стратегічним ринком для глобальної конку​ренції завдяки своїм унікальним розмірам служили Сполучені Штати Америки. У майбутньому такими велетенськими рин​ками можуть стати Китай, Росія і, можливо, Індія. 

Конкуренція нових країн. В останні 10-15 років харак​терною ознакою конкуренції у світових галузях є поява на світовому ринку нових індустріальних країн, зокрема Тайва​ню, Республіки Кореї, Сінгапуру та Бразилії. Ці країни тра​диційно конкурували на основі використання дешевої робочої сили та/або природних ресурсів, які все ще експлуатуються (ткацька і легка промисловість, виробництво іграшок та виро​би із пластмаси).
Але з часом конкуренція в межах цих країн почала відігра​вати головну роль у таких галузях з інтенсивним використан​ням капіталу, як кораблебудування та виробництво те​левізорів, сталі, волокон і автомобілів.
Нові індустріальні країни дуже добре готуються до здійснення основних капітальних інвестицій у великомас​штабні підприємства, активного прагнення купити чи ліцензу​вати найновішу технологію, а також узяти на себе значний ри​зик.

3.3. Удосконалення механізму залучення прямих іноземних інвестицій в економіку України в умовах глобалізації 

Входження України у глобальний економічний простір, в якому іноземні інвестиції є важливим чинником економічного зростання, створення відкритої конкурентоспроможної моделі економіки, значною мірою залежить від рівня активності іноземних інвесторів на території України, інтенсивності руху капіталів і трудових ресурсів. 

Від правильно обраного та виправданого інтеграційного курсу значною мірою буде залежати ефективність використання прямих іноземних інвестицій, можливість їх спрямування в русло національних інтересів, а також подальший соціально-економічний розвиток країни в цілому. Досвід економічного розвитку різних країн показує, що за певних умов іноземні інвестиції позитивно впливають на зростання економіки, тому всі країни світу ведуть конкурентну боротьбу за інвестиції. Серед різних форм найбільше значення для модернізації економіки, технологічного розвитку мають прямі іноземні інвестиції. Це обумовлено низкою причин: 

по-перше, іноземні інвестиції – довгострокове додаткове джерело капітальних вкладень у виробництво товарів і послуг, крім того, у більшості випадків вони здійснюються у вигляді передачі сучасних технологій, ноу-хау, новітніх методів управління та маркетингу; 

по-друге, прямі іноземні інвестиції не є тягарем для державного бюджету; 

по-третє, при правильному розміщенні ПІІ можуть прискорити відновлення профільних галузей і регіонів, активізувати конкуренцію товаровиробників. 

Значимість прямих іноземних інвестицій для економіки України виявляється в їхній здатності сприяти реструктуризації та зростанню галузей промислового виробництва. Залучення прямих іноземних інвестицій є одним із ключових питань у ході реформування і модернізації української економіки. З огляду на її серйозне технологічне відставання в порівнянні з розвинутими країнами, позитивним для України може стати приплив іноземного капіталу і, як наслідок, розвиток міжнародного співробітництва. Подібне співробітництво, у свою чергу, забезпечить доступ до нових технологій і методів управління, а також надасть поштовх для збільшення обсягів вітчизняних інвестицій. Досвід розвинених держав показує, що часто інвестиційний бум у країні починається з упровадження нових технологій, принесених іноземним капіталом.

Хоча вже саме питання про залучення прямих іноземних інвестицій є важливим, міжнародні інвестиції можуть також викликати різні зовнішні ефекти. Як правило, іноземні інвестиції на окремому підприємстві у визначеній галузі можуть послужити причиною позитивного впливу на діяльність інших підприємств, що підтримують ділові відносини з підприємством-реципієнтом ПІІ. Проте неможна однозначно стверджувати, що такий вплив прямих іноземних інвестицій в країнах з перехідною економікою, і в Україні зокрема, дійсно існує. Як правило, перехідний період визначає зміни у функціонуванні економіки і може привести до несподіваних результатів. Прямі іноземні інвестиції можуть мати як позитивні, так і негативні наслідки. Негативні проявляються у вигляді збільшення монопольної влади транснаціональних корпорацій, які можуть бути зацікавлені в тім, щоб придбати українські підприємства-конкуренти, а потім просто їх закрити.

Потенційно на користь залучення прямих іноземних інвестицій в Україну говорять такі фактори:

 наявність багатих природних ресурсів і потужностей з їх видобутку;

 дешева кваліфікована робоча сила;

 потенційно місткий ринок.

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы перейдите по ссылке. 
Для внутрішніх (національних) інвесторів вступ України до Світової організації торгівлі принесе зростання доступу на ринки інших держав (для експортно-орієнтованих галузей промисловості), скасування можливостей державної підтримки розвитку виробництва (субсидій, податкових пільг, податкових кредитів), зростання конкуренції на внутрішньому ринку з боку іноземних виробників, тобто як позитивні, так і негативні наслідки.

Для економіки України в цілому вступ до СОТ принесе зростання конкуренції на внутрішньому ринку для національних виробників, зменшення монополії, зростання можливостей доступу на ринки для експортно-орієнтованих галузей, зниження цін для споживачів на внутрішньому ринку, тобто в цілому позитивні наслідки.
Законодавча база процесу іноземного інвестування повинна охоплювати всі аспекти цієї діяльності. На сучасному етапі в Україні законодавчо не визначені процеси іноземного кредитування, створення кредитних співтовариств, концесій, надання прав власності на землю; не розроблені механізми державного страхування іноземних інвестицій, створення страхових фондів. Хоча зараз здійснюються визначені заходи щодо створення автоматизованої інформаційної системи оперативного пошуку іноземних інвесторів, усе це знаходиться в зародковому стані.

Виходом з цієї ситуації є обґрунтування раціональної інвестиційної політики, у якій помітне місце посядуть система державного регулювання і реформування структури власності на основі приватизації і концепція технічного переоснащення промислового виробництва з залученням коштів іноземних інвесторів.
Висновки до розділу 3

У розділі 3 дисертаційної роботи визначено напрями і перспективи залучення прямих іноземних інвестицій в економіку країн в умовах формування глобального простору.

Природні й історичні умови окремих країн взагалі дуже різні, як і стадії розвитку, на яких знаходиться їхня національна економіка. У групі розвинутих держав саме поняття "національна економіка" усе більше позбавляється реального змісту, поступаючись місцем економіці регіональній (як у зоні Європейського Союзу або в Північній Америці) і зазнаючи  в одних випадках великі, в інших  - менші зміни під впливом процесів глобалізації. На думку автора, для того, щоб зрозуміти процеси змін у глобальному середовищі, необхідно розглянути досвід глобалізації таких розвинутих країн, як Японія, США і  країни, що розвивається, Китаю.

Дослідження глобалізаційних процесів, що відбуваються у вищезгаданих країнах, доводить, що всі вони зіштовхуються із проблемою обмеженості економічного зростання. Мова йде про такі природні і соціальні фактори:

 обмеженість наявних природних і людських ресурсів; 

 екологічні умови і тенденції їхніх змін;

 місткість реально доступних і потенційних ринків; 

 розмір власних і позикових джерел фінансування розвитку; 

 слабкість промислової і соціальної інфраструктури і недостатність ресурсів НДДКР. 

Під впливом глобалізації світ змінюється, і варто уважно розглянути інші економічні центри та регіони (окрім США і ЄС), потенціал яких може, за певних умов, дати їм змогу пре​тендувати на відповідне місце у геополітичних процесах і створити певні альтернативи в процесі глобалізації. Дослідивши це питання, можна вказати на наявність альтернатив і дієвих факторів. Вони, переважно, формуються у трьох площинах:
 постіндустріально-інформаційна глобальна економіка;
 азійська економічна глобалізація як альтернатива євро​атлантичній глобалізації "золотого мільярда";
  наука, освіта й індустрія інформації як основа нової сфери глобальної всезагальної праці та інтелектуалізації роз​витку в напрямі його "ноосферизації".
Підлягає удосконаленню механізм залучення прямих іноземних інвестицій в економіку України в умовах глобалізації через виділення глобальних і локальних передумов, які створюють відповідні інвестиційне середовище та інвестиційний клімат, що сприятиме сталому, динамічному і збалансованому розвитку економіки України.  

Державна стратегія залучення іноземних інвестицій має спиратися на класифікацію галузей промисловості залежно від наявності потен​ційних джерел фінансування. Таких груп галузей (виробництв) мож​на виокремити декілька: 

галузі, розвиток яких забезпечується централізованими державними капіталовкладеннями; 

виробничі об’єкти переважно приватного капіталу;  

галузі (виробництва), які на даному етапі потребують кредитних субсидій; 

пріоритетні галузі для залучення та використання іноземних інвестицій;

виробництва, участь іноземних інвесторів у фінансуванні яких має певні обмеження;

галузі (виробництва), що є закритими для іноземного інвестування через мотиви національної безпеки, збереження національного  багатства. 

ВИСНОВКИ

У результаті проведеного дослідження у роботі розв’язане наукове завдання розробки теоретико-методологічних основ і науково-практичних рекомендацій щодо залучення прямих іноземних інвестицій і на їх основі рівноправного включення економік країн до світового господарства в умовах розвитку глобального економічного простору, що дозволило зробити такі висновки:

1. Вперше визначено поняття «глобальний економічний простір». Під ним розуміється якісно новий етап закономірного об’єктивного розвитку світового економічного простору, який формується на основі взаємозв’язків і взаємозалежності країн (збільшення обсягів і прискорення темпів обміну товарами та послугами, міжнародного перетікання капіталів і робочої сили), що приводить до поступового відходу від локальних інтересів, норм і традицій й формування єдиного міжнародного економічного центру управління. Удосконалено поняття «прямі іноземні інвестиції», під якими пропонується розуміти капіталовкладення що здійснюються у високоефективні іноземні проекти, направлені на створення, розширення чи модернізацію виробництва, розробку інтелектуального продукту або вкладення в «людський капітал», результатом якого є  як матеріальний, так і нематеріальний прибуток (дохід, дивіденди, здобуток).

2. Теоретичні основи дослідження процесу залучення прямих іноземних інвестицій в економіку країни спираються на теорії, які пояснюють їх позитивний вплив на національний розвиток у результаті технологічних інновацій, ефекту масштабу, ефективного використання місцевих ресурсів й удосконалення управління тощо.  Це відображене у таких теоріях міжнародного інвестування співвідношення вексельних курсів А. Сміта, переміщення підприємницького капіталу Д. Рікардо, впливу вивозу капіталу на економіку країни-експортера Дж. Кейнса, а також правило         Л. Вальраса та інші. Погляди неокейнсіанців на міжнародний рух капіталу отримали подальшого розвитку в концепціях американських економістів     Ф. Махлупа про автономний і стимульований експорт капіталу Є. Домара про дію припливу інвестиційних доходів на збільшення товарного експорту та рівень зайнятості; Дж. Грабела в моделі, яка пояснює взаємний рух капіталів між країнами,  поглядах  Р. Харрода про взаємозв’язок капіталу з темпами економічного зростання. 
3. Визначено ознаки, за якими капіталовкладення можна віднести до поняття «інвестиції»: потенційна здатність приносити прибуток; майже завжди процес інвестування, пов'язаний із перетворенням частини нагромадженого капіталу в альтернативні види активів економічного суб’єкта; у процесі вкладання інвестицій використовуються різноманітні інвестиційні ресурси, які характеризуються попитом, пропозицією і ціною; цілеспрямований характер вкладання капіталу в будь-які матеріальні і нематеріальні об’єкти (інструменти); наявність строку вкладання, який завжди є індивідуальним; вкладення здійснюються інвесторами, які завжди переслідують індивідуальні цілі, не завжди пов’язані із отриманням матеріального прибутку; наявність ризику вкладання капіталу, що свідчить про ймовірний характер досягнення цілей інвестування.

4. Удосконалено систематизацію наслідків залучення прямих іноземних інвестицій в економіку країни в умовах економічної глобалізації, що дозволяє виявити позитивні та негативні наслідки від міжнародного інвестування, а також виявити ступінь потреби в іноземних інвестиціях тієї чи іншої країни.
5. Аналіз географічної структури залучення прямих іноземних інвестицій в світі дозволив визначити, що вона зазнала суттєвих змін. Важливими тенденціями є зрушення в структурі двосторонніх потоків іноземних інвестицій. Виходячи з цього, можна зробити висновок, що фактор географічної близькості стає все більше значущим у двосторонніх відносинах у сфері залучення прямих інвестицій. 
6. Детальне вивчення сприятливих умов розвитку світової економіки призвело до висновків, що у 2007-2008рр. вона зіткнеться з  проблемами, які можуть вплинути на потоки прямих іноземних інвестицій. До їх числа можна віднести: глобальну незбалансованість у поточних операціях, яка є причиною зрушень у динаміці валютних курсів; нестійкі ціни на нафту і потенційну можливість введення більш жорстких умов на фінансовому ринку; підвищення рівня протекціонізму в деяких країнах світу.
7. Сучасний стан економіки України свідчить про потребу в інвестиціях для реформування і перебу​дови економіки, яка постійно зростає внаслідок необхідності віднов​лення діючих виробничих фондів. У такій ситуації при практично повній відсутності власних коштів велике значення мають прямі інозе​мні інвестиції як додаткове неінфляційне джерело фінансування. 

8. Розроблена економетрична модель «ПIІ —> економічне зростання» для дослідження економіко-інвестиційного взаємовпливу із врахуванням реалій України.  Ця модель може бути використана у вигляді інструменту аналізу еко​номічних явищ взаємозв'язку з інвестиційними процесами в Україні, а також як інструмент прогнозування.
9. Результати дослідження процесів глобалізації, які відбуваються у розвинутих країнах (Японія, США) і країнах, що розвиваються (Китай, Індія), доводять, що всі країни зіштовхуються з проблемою обмеженості економічного зростання. Йдеться про такі природні і соціальні фактори:

 обмеженість наявних природних і людських ресурсів; 
 екологічні умови і тенденції їхніх змін;

 місткість реально доступних і потенційних ринків; 
 розмір власних і позикових джерел фінансування розвитку; 

 слабкість промислової і соціальної інфраструктури і недостатність ресурсів НДДКР.
10. Під впливом глобалізації і поряд з усталеними економічними центрами (США, ЄС та ін.) з’являються інші, потенціал яких може дати їм змогу пре​тендувати на відповідне місце в геополітичних процесах і створити певні альтернативи в процесі глобалізації. Дослідження цих питань вказує на наявність альтернатив і дієвих факторів, які формуються у трьох площинах:
  постіндустріально-інформаційна глобальна економіка;
 азійська економічна глобалізація як альтернатива євро​атлантичній глобалізації "золотого мільярда";
  наука, освіта й індустрія інформації як основа нової сфери глобальної всезагальної праці та інтелектуалізації роз​витку в напрямі його "ноосферизації".
11. Удосконалено механізм залучення прямих іноземних інвестицій в економіку України в умовах глобалізації через виділення глобальних і локальних передумов, які створюють відповідні інвестиційне середовище та інвестиційний клімат, що сприятиме сталому, динамічному і збалансованому розвитку економіки України.  
ДОДАТОК А
Вырезано.
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