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ВСТУП

Актуальність дослідження. Глобалізація світогосподарських зв'язків є однією з головних тенденцій сучасності, яка не лише впливає на економічне життя, а й має глибокі політичні та соціальні наслідки. Вона спричинюється до динамічного розвитку світового ринку послуг, який є невід'ємною складовою міжнародних економічних відносин поряд зі світовими ринками капіталу, товарів, робочої сили та інтелектуальної власності. Форми реалізації послуг доволі різноманітні, а масштаби наданих послуг становлять майже чверть усього світового експорту. 

Інтенсифікація лібералізації регіональної та багатосторонньої  торгівлі послугами здійснюється шляхом трансформації не тільки базових економічних відносин між країнами, а й інституцій регулювання, що визначають матриці поведінки економічних суб'єктів. Тому центральним напрямом наукових досліджень в умовах лібералізації й дерегулювання міжнародної торгівлі послугами стає саме аналіз структури інституційного регулювання, її еволюції, а також комплексна оцінка економічних та соціальних наслідків цього процесу. 
Глобальна фінансова криза виявила необхідність розробки нових економічних та інституційних механізмів державного регулювання ринку послуг. Розвинута інституційна структура зменшує ступінь невизначеності торговельних контрактів і, як результат, мінімізує транзакційні витрати у сфері міжнародної торгівлі послугами. 

Теоретичні основи генезису й еволюції інституцій та інституційного регулювання розкрито в працях представників „старого інституціоналізму – Т. Веблена, М. Вебера, О. Вільямсона, Дж. Гелбрейта, Р. Гайлбронера, Дж. Коммонса, В. Мітчелла, Й. Шумпетера і „неоінституціоналізму” – Р. Акселрода,  А. Алчіана, Г. Беккера, Дж. Б'юкенена, Ф. Гайка, К. Ерроу, Р. Кеохейна, Р. Коуза, Д.  Норта, Дж. Стіглера та ін.
Фундаментальні теоретичні і практичні проблеми розвитку міжнародного ринку послуг в умовах поглиблення міжнародного поділу праці і глобалізації світогосподарських зв’язків висвітлені в працях зарубіжних учених Т. Гілла, А. Деардорффа, Д. Долара, А. Крей, Д. Маркуйє, А. Маттоо, Е. Острома, Д. Родріка, Дж. Стіглера, К. Фінка, Б. Хоекмана, Дж. Ходжсона, Ж. Франсуа, Р. Стерна та ін. 

Вагомий внесок у дослідження фундаментальних питань інституційної теорії, тенденцій розвитку світового ринку послуг та наслідків лібералізації міжнародної торгівлі послугами зробили російські вчені: О. Ананьїн, О. Аузан, Л. Демідова, І. Дюмулен, С. Жаворонков, Р. Капелюшніков, О. Кіреєв, Г. Клейнер, Я. Кузьмінов, К. Лавлок, Д. Маслов, В. Мау, Р. Нуреєв, А. Олейник, Ю. Осіпов, В. Полтеровіч, В. Радаєв, В. Тамбовцев, В. Фомічов, А. Шастітко, В. Шевченко, М. Юдкевич, К. Яновський. 

Різні аспекти проблем функціонування інституцій у перехідній економіці, становлення й розвитку  українського ринку послуг та його інтеграції у світову інституційну систему досліджено у працях вітчизняних аналітиків: С. Архієреєва, Я. Базилюка, Я. Белінського, В. Будкіна, І. Бураковського, В. Геєця, В. Дементьєва, А. Дугінця, Л. Кістерського, Г. Климка, З. Луцишин, Ю. Макогона, О. Нестеренка, В. Новицького, О. Носова, Ю.Пахомова, А. Поручника, О. Рогача, А. Румянцева, В. Савчука, В. Сіденка, А. Сідорової, В. Федосова, А. Філіпенка,  О. Шниркова, В. Якубенка, О. Яременка.
Публікації згаданих авторів присвячені дослідженню конкретних питань регулювання світової торгівлі товарами, інвестиціями та послугами, а саме: механізму регулювання світогосподарських зв’язків, тенденціям міжнародної торгівлі товарами та послугами, становленню та розвитку інтеграційних угруповань, діяльності багатонаціональних компаній, ролі та місцю міжнародних торговельних організацій у світогосподарських процесах тощо. Водночас у вітчизняній науковій літературі практично немає наукових розробок щодо ролі та впливу інституцій на розвиток міжнародної торгівлі послугами з методологічних позицій системного аналізу та теоретичної оцінки його результатів для світового господарства. Публікації з даної тематики в зарубіжних країнах мають фрагментарний характер.
Суперечливий характер неокласичної теорії міжнародної торгівлі, її невідповідність сучасним економічним реаліям та викликам, які постали перед світовою спільнотою, актуалізують необхідність розширення звичних рамок традиційного економічного аналізу міжнародної торгівлі у цілому та послугами зокрема. Актуальність, теоретично-практична вагомість окреслених проблем зумовили вибір теми дисертаційного дослідження, його межі, композиційну побудову, логіку, послідовність викладу, мету і завдання.

Зв’язок роботи з науковими програмами, планами, темами. Дисертаційне дослідження проведено відповідно до планових тем наукового дослідження кафедри світового господарства і міжнародних економічних відносин Інституту міжнародних відносин Київського національного університету імені Тараса Шевченка „Механізм взаємодії економіки України із світовим господарством в умовах глобалізації” (ДР №01БФО48-01) та „Інтеграційна стратегія входження України в європейський економічний простір” (ДР №06БФ048-01), які є складовою наукових досліджень у рамках комплексних наукових програм Київського національного університету імені Тараса Шевченка „Наукові проблеми державотворення України” (2001-2005) і „Наукові проблеми сталого розвитку України” (2006-2010).

Мета і завдання дослідження. Метою дисертаційного дослідження є наукове обґрунтування сутності, закономірностей, результатів та перспектив розвитку системи інституційного регулювання світового ринку послуг, факторів та умов трансформації інституцій регулювання у сфері міжнародного обміну послугами на сучасному етапі, аналіз та класифікація інституційних бар’єрів, визначення економічних та соціальних наслідків лібералізації ринків послуг на багатосторонньому, регіональних та національних рівнях. 

Мета дослідження зумовила низку завдань, які слід було вирішити в процесі аналітичної роботи над теоретичним та емпіричним матеріалом:

· визначити місце та роль інституцій і транзакційних витрат як основних об’єктів дослідження у сфері міжнародних торговельних потоків;

· системно структурувати і дослідити стан і тенденції диференціації та лібералізації міжнародного ринку послуг у зв’язку з процесами інституціоналізації глобальної економіки;

· обґрунтувати концептуальні засади вимірювання інституційних обмежень як інструменту регулювання торгівлі послугами на інтернаціональному рівні;

· розкрити роль міжнародних, регіональних та національних інституцій у регулюванні торгівлі послугами, обґрунтувати необхідність і можливість їх спрямування на цілі сталого економічного розвитку та подолання наявних диспропорцій між центрами світового господарства та його периферією;

· оцінити наслідки лібералізації торговельних потоків послугами на багатосторонньому, регіональних та національних рівнях;

· визначити інституційні детермінанти розвитку українського ринку послуг за умов членства країни в СОТ;

· розрахувати за допомогою методу економетричного аналізу щільність зв'язку між інституційними чинниками та обсягом експорту послуг. 
Об’єктом дослідження є система інституційного регулювання міжнародної торгівлі послугами в умовах формування новітньої інституційної структури світового господарства.

Предметом дослідження є процеси та економічний механізм інституційного регулювання міжнародної торгівлі послугами.

Методи дослідження. Методологічну базу дисертаційного дослідження утворили теоретичні напрацювання світової економічної науки, концептуальні положення інституційної теорії та теорії світового господарства і міжнародних економічних відносин  щодо регулювання міжнародної торгівлі послугами в умовах глобалізації світогосподарських зв’язків. Для досягнення поставленої мети  було використано: історико-логічний метод, системно-функціональний підхід до аналізу економічних процесів та зв’язків (перший, другий, третій розділи). У дослідженні застосовано методи статистичного, порівняльного, факторного та структурного аналізу (перший, четвертий, п’ятий, шостий розділи), а також методи кількісного та якісного аналізу, економіко-математичного моделювання (третій, четвертий, п’ятий, шостий розділи). Використано широке коло вітчизняних та зарубіжних досліджень, закони України, постанови Кабінету Міністрів України, матеріали Міністерства економіки, Державного комітету статистики України, офіційні матеріали міжнародних організацій, експертні оцінки рейтингових агентств, наукові праці відомих фахівців у галузі міжнародної торгівлі товарами та послугами, сучасної торговельної політики.

Наукова новизна одержаних результатів. У роботі досліджено концептуальні засади інституційного регулювання світового ринку послуг, визначено стан і тенденції диференціації та лібералізації міжнародних потоків послуг, побудовано економетричну модель впливу якості інституцій на експорт послуг, запропоновано рекомендації щодо детермінантів інтернаціоналізації інституційної структури ринку послуг в Україні. Наукові результати, одержані особисто автором, полягають у такому:

вперше: 

· обґрунтовано новий інституційний рівень теоретико-методологічних та прикладних досліджень регулювання міжнародної торгівлі послугами. Регуляторні інституції та інституції виконання контрактів відіграють ключову роль у розвитку сервісного сектора національних та світової економік у формі системи транзакцій послуг з іншими сегментами економіки та схильність сфери послуг до ринкової невизначеності внаслідок інформаційної асиметрії; 

· доведено, що інституції та транзакційні витрати є одним з вирішальних факторів розвитку сучасної міжнародної торгівлі в цілому та обміну послугами зокрема, що дає можливість розглядати їх як основу існування та форму прояву конкурентних переваг у процесі міжнародного обміну послугами за умов економічної глобалізації; 

· виявлено багаторівневість і різношвидкісність конвергенції багатостороннього та регіонального регулювання торгівлі послугами і з’ясовано, що найбільша конвергенція існує у площині основних принципів регулювання — транспарентності, національного режиму, режиму найбільшого сприяння, а також норм регулювання платежів і трансферів, монополій, виключних постачальників послуг і загальних винятків. Менший рівень конвергенції властивий зобов’язанням у сферах: а) недискримінаційних кількісних обмежень; б) національного регулювання; в) захисних заходів у випадку надзвичайних ситуацій та субсидій;

· розроблено економетричну модель впливу якості інституцій на обсяг експорту послуг країн Східної Європи — членів ЄС і окремих країн СНД. Доведено, що низький рівень якості інституційних показників України є чинником зростання цін на послуги як вітчизняних, так і іноземних постачальників послуг, оскільки неефективні інституції збільшують транзакційні витрати компаній на міжнародних ринках; 

дістали  подальший розвиток:

· теоретичні підходи щодо інституційного аналізу торгівлі послугами, зокрема: а) визначено основні характеристики категорії „послуга” як транзакції з позитивним фактором одномоментності, результату різнорідної діяльності, що здійснюється виробниками на замовлення споживачів і веде до зміни стану інституційної одиниці, яка споживає ці послуги; б) виявлено чинники перетворення сфери послуг на каталізатор економічного і соціального зростання в умовах кристалізації новітньої інституційної парадигми розвитку світового господарства: збільшення їх частки в загальній доданій вартості та зайнятості; значне зростання продуктивності праці у сфері послуг; посилення ролі послуг у координації виробництва диференційованих товарів та реалізації ефекту масштабу на національних та міжнародних ринках; 

· дослідження процесу формування асиметрії між основними способами міжнародної торгівлі послугами: комерційною присутністю та рухом фізичних постачальників послуг. Доведено, що диспропорція між вільним рухом капіталу і регульованим процесом міграції трудових ресурсів є фундаментальною суперечністю сучасного етапу інституціоналізації світового ринку послуг; 

· гносеологічні параметри інституційних обмежень шляхом виявлення основних критеріїв їх класифікації в міжнародній торгівлі послугами: 1) об'єкт (входження на ринок та надання національного режиму); 2) характер регулювання (недискримінаційний та дискримінаційний); 3) спосіб торгівлі; 

· обґрунтування діалектики розвитку регіоналізму як особливої форми прояву багатостороннього регулювання торгівлі послугами. Завдяки глибшій інтеграції на регіональному рівні створюються інституційні платформи поширення інтеграції на глобальній/багатосторонній основі. Акцентовано, що ключовим питанням інституційного регулювання торгівлі послугами є оптимізація співвідношення регіоналізму та глобалізму на основі норм та принципів СОТ; 

· визначення ефектів лібералізації міжнародної торгівлі послугами, які позитивно впливають на довгострокове зростання добробуту як окремої країни, так і світового господарства в цілому, зокрема: а) зниження вартості надання послуг; б) зменшення рівня інституційних бар'єрів; в) зміни ефективності розміщення ресурсів; г) збільшення обсягів іноземних інвестицій; д) розв’язання дилеми управління міграційними трудовими процесами; 

· аргументація необхідності поєднання в Україні інституційної реформи ринку послуг та заходів торговельної політики відповідно до принципів та норм СОТ як механізму адаптації українських виробників до вимог висококонкурентних зовнішніх ринків; 
удосконалено:

· виокремлення факторів впливу сфери послуг на економічне зростання країн, найбільш вагомими з яких є: а) дисбаланс у зростанні продуктивності між сферою послуг та матеріальним виробництвом; б) висока еластичність попиту на послуги; в) посилення ролі послуг як проміжної ланки у виробничому процесі; г) об'єднувальна функція послуг в економічній системі; д) зменшення бар'єрів між сегментами ринку;
· методику дослідження міжнародних інституційних бар'єрів на ринку послуг за концепцією тарифного еквівалента, що дало можливість довести залежність торговельних ефектів обмежень від конкурентоспроможності компаній та ступеня субституції способів торгівлі послугами; 

· обґрунтування доцільності використання методології та інституційного інструментарію СОТ для запобігання виникненню та зменшенню негативних наслідків регіональних та глобальної фінансових криз, зокрема посилення координуючої та регулюючої ролі міжнародних економічних організацій;

· визначення ролі міжнародних корпорацій як основної інституції становлення та розвитку нової форми міжнародного поділу праці в умовах економічної глобалізації — міжнародного аутсорсингу та офшорингу послуг. 
Практичне значення одержаних результатів. Сформульовані  в дисертації теоретичні висновки та рекомендації можуть бути використані в процесі формування та вдосконалення зовнішньоекономічної політики України, збагатять методологічну базу розробки ефективних механізмів співпраці України з міжнародними економічними організаціями та регіональними угрупованнями. 

Розробки автора, практичні висновки та пропозиції автора використані при підготовці відповідних законопроектів щодо вдосконалення механізмів зовнішньої торгівлі в контексті вступу України у СОТ (довідка Підкомітету з питань міжнародної економічної політики Верховної Ради України № 05-81 від 13.10.2008). Пропозиції автора щодо удосконалення інституційного забезпечення зовнішньої торгівлі взято до уваги Управлінням зовнішньоекономічної політики та міжнародного співробітництва Секретаріату Кабінету Міністрів України (довідка № 12763/0/2-08 від 26.09.2008). Запропонована автором система інституційних механізмів державного регулювання ринку послуг з використана в процесі прикладних наукових розробок Національного інституту проблем міжнародної безпеки Ради національної безпеки і оборони України за проектом „Стратегічні пріоритети зовнішньої політики та політиці безпеки України в умовах глобального посилення наднаціональних та транснаціональних структур. Формування сприятливих економічних та соціально-політичних умов інтеграції України до впливових міжнародних організацій, світових і регіональних ринків” (довідка № 10/77 від 17.09.2008), АКБ „Базис” (довідка № 01-07/444 від 30.09.2008). 

Результати проведеного дисертаційного дослідження використовувалися автором у навчальному процесі при викладанні дисциплін ”Міжнародні економічні відносини”, „Кон’юнктура світового ринку послуг”, „Світовий ринок послуг” в Інституті міжнародних відносин Київського національного університету імені Тараса Шевченка (довідка № 048/11-249 від 23.09.2008).
Особистий внесок здобувача. Дисертаційна робота є самостійно виконаною працею, в якій викладено авторський підхід щодо методології дослідження інституційної системи регулювання світового ринку послуг в умовах глобалізації світогосподарських зв’язків. Наукові положення, висновки та рекомендації, які виносяться на захист, одержані автором самостійно. Основні положення дисертації дістали відображення у друкованих роботах. Із наукових праць, опублікованих у співавторстві, у дисертаційній роботі використано лише ті ідеї та положення, які отримані автором особисто.

Апробація результатів дисертації. Основні положення та висновки дисертаційного дослідження доповідалися та обговорювалися на 9 конференціях, семінарах та „круглих столах” тощо, зокрема на ІХ міжнародній науково-теоретичній конференції „Формування торговельних режимів в перехідних економіках в умовах глобалізації (приклад України)” (м. Київ, 25-26 жовтня 2001 р.); Х міжнародній науково-теоретичній конференції „ Шляхи диверсифікації України на світовому ринку послуг” (м. Київ, 25 жовтня 2002 р.); ХІ міжнародній науково-теоретичній конференції „Механізми співпраці України з міжнародними фінансовими інституціями” (м. Київ, 20 листопада 2003 р.); ХІІІ міжнародній науково-теоретичній конференції „Україна у пост-біполярній системі міжнародних відносин” (м. Київ, 18-19 листопада 2004 р.); ХIV міжнародній науково-теоретичній конференції „Євроінтеграційна стратегія України: реалії та перспективи” (м. Київ, 19-20 жовтня 2006 р.); науково-практичному семінарі Інституту міжнародних відносин Київського національного університету імені Тараса Шевченка „Особливості формування та розвитку міжнародних ринків газу: світовий досвід та українські реалії” (м. Київ, 11 січня 2006 р.); круглому столі Національного інституту проблем міжнародної безпеки при Раді національної безпеки і оборони України та Фонду Фрідріха Берта „Україно-російські відносини у новій європейській архітектурі” (20 листопада 2006 р.); ХV міжнародній науково-теоретичній і практичній конференції „Економіка України в системі глобального поділу праці” (м. Київ, 15-16 листопада 2007 р.); науково-практичній конференції до 90-річчя української дипломатії „Дипломатія України: історія та сучасність” (м. Київ, 20 грудня 2007 р.)

Публікації. За результатами наукових досліджень автором опубліковано 29 наукових робіт, які відображають основний зміст дисертації, загальним обсягом 58,6 друк. арк., у тому числі одноосібну монографію „Система інституційного регулювання світової торгівлі послугами” (21,4 друк. арк.), 5 підручників і навчальних посібників, 21 статтю в наукових журналах та збірниках наукових праць, що входять до переліку фахових видань, затвердженого ВАК України.

Структура та обсяг дисертації. Структура дисертації відповідає логіці дослідження, а також характеру розробки наукової проблеми. Дисертація складається з шести розділів, висновків, списку використаних джерел, який налічує 342 позиції на 32 сторінках, 12 додатків на 59 сторінках. Основний зміст дисертації викладено на 424 сторінках, де вміщено 29 аналітичних таблиць, 44 рисунків.

РОЗДІЛ 1
Методологія аналізу інституційної структури  сфери обміну у світовому господарстві

1.1. Економічна природа інституцій і транзакційних витрат у міжнародних торговельних потоках
Із початку тисячоліття дедалі очевиднішою стає криза ортодоксальних економічних поглядів на цілі та методи досягнення стійкого економічного розвитку. Економічна глобалізація, а надто світова фінансова криза, що розпочалася наприкінці 2006 р., чітко виявила головні проблеми розвитку світової економіки: високу спекулятивну завантаженість, що загрожує стабільному економічному розвиткові, ригідність інфраструктурних галузей до швидких змін на світових ринках, нерівномірність структури міжнародної торгівлі, непевні механізми оцінки інвестицій та поведінка економічних агентів, що спотворює структуру стимулів. Багато неокласичних моделей не спроможні пояснити процеси трансформації соціально-економічних систем у країнах Східної Європи та Україні. 

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы щелкните по ссылке.

Потенційні витрати міжнародного обміну охоплюють грошові платежі, трансфери матеріальних та нематеріальних активів, утрати від зміни кон'юнктури на світових ринках. З точки зору задіяних суб'єктів ці витрати зазвичай розглядаються як мультиплікативні, а не лише додаткові. В інших випадках, коли вирішуються всі проблеми, окрім однієї, наприклад отримання страхування або банківського кредиту, це може фатально вплинути на виконання контракту. Транзакційні витрати різко зменшуються завдяки економії на масштабі виробництва, а інтенсифікація торговельних відносин приводить до втягування в міжнародний обмін дедалі нових товарів та послуг. Міжнародні транзакційні витрати характеризуються великою різноманітністю. Готівкові та безготівкові витрати не розрізняються, оскільки грань між ними варіюється від випадку до випадку та час від часу. 
В останні роки науковці, що аналізують взаємозалежність зовнішньої торгівлі та економічного зростання, наголошують на ролі інституцій у створенні та реалізації зовнішньоторговельної політики країни. Д. Доллар та А. Крей дотримуються думки, що інституційна якість має значну кореляцію із зовнішньою торгівлею [142; 143]. Аналізуючи темпи зростання за останні три десятиліття економік країн, що розвиваються, та промислово розвинутих країн, а також зміни в розвитку зовнішньої торгівлі та інституціях, автори інтерпретують свої результати таким чином: інституційна структура і торгівля є важливими детермінантами поступу країни в довгостроковому періоді. Зовнішня торгівля пропонує тільки короткострокові переваги, а в сукупності з інституційною реформою стимулює економічне зростання країн.

Д. Гріневей, В. Морган та П. Райт на основі статистичних даних та трьох основних показників відкритості економіки показують більш комплексну кореляцію між інституціями, інтеграцією та економічним зростанням [185]. Ці автори зазначають, що інституції стимулюють міжнародну економічну інтеграцію, а остання також позитивно впливає на інституційну якість. У свою чергу роль інституцій в країні та рівень їхнього розвитку позитивно впливають на динаміку ВВП. Загальні висновки, які випливають із цього дослідження, підтверджують тісний зв'язок темпів економічного зростання країни з її зовнішньою торгівлею та наявністю інституційного середовища, що підтримує таку торгівлю. Таким чином, міжнародні організації з питань економічного розвитку країн, що розвиваються, мають переглянути свою політику допомоги цим країнам та сконцентрувати увагу на необхідності проведення інституційної реформи. Наприклад, С.Фройнд та Б.Болекі в рамках досліджень Світового Банку наголошують на важливості регулювання ринку праці та бізнесу для економічного зростання на основі зовнішньої торгівлі [178 ]. На користь цієї тези виступає і праця Р. Чанга, Л. Калтані та Н. Лоайзи, в якій наводиться цілий ряд доказів ролі національного регулювання, розвитку інституцій та інфраструктури у посиленні позитивного впливу зовнішньої торгівлі на економічне зростання [109]. 

Слід підкреслити, що розвинута інституційна структура зменшує ступінь невизначеності торговельних контрактів і, як результат, зменшує витрати на підписання, реалізацію та моніторинг угод у сфері міжнародної торгівлі. Таким чином, високоякісні інституції позитивно впливають на економічну активність у цілому та на міжнародну торгівлю зокрема. На відміну від цього погане функціонування інституцій може призвести до виникнення серйозних перешкод у торгівлі. А. Бігстен із колегами, наприклад, описує випадки, коли відсутність у низці африканських країн дієвої законодавчої системи перешкоджає взаємодії фірм-виробників із потенційними іноземними імпортерами [93]. Автори вивчили договірну практику африканських фірм, використовуючи матеріали опитувань, зібрані в Бурунді, Камеруні, Кот-д'Івуарі, Кенії, Замбії та Зімбабве. Виявилося, що в цих країнах висока кількість випадків невиконання договірних зобов'язань та переукладання контрактів. З іншого боку, через відсутність дієвої системи судочинства рідкими є факти повного розірвання контрактів та використання юристів і судів для забезпечення виконання первинного контракту. Постачальники та клієнти переважно виконують свої зобов'язання, але, так би мовити, у "гнучкій" формі: або постачання відбувається із запізненням, або якість товарів чи послуг відрізняється від замовленої, або клієнти затримують оплату і т.д. Західним компаніям, котрі звикли діяти у стабільному бізнес-середовищі, може бути складно зрозуміти, що така поведінка африканських фірм є прямим наслідком недієвості інституційної системи. Через це іноземним фірмам важко вести справи з африканськими партнерами, а останнім важко проникнути на світові ринки.

П. Ранджан та Дж. Лі звертають увагу на особливий аспект діяльності інституцій – примус до виконання умов контрактів [272]. За допомогою теоретичної моделі та гравітаційного рівняння вони доходять висновку, що критерії примусового виконання умов контрактів відчутно впливають на обсяги торгівлі. Також використовуючи гравітаційне рівняння, С. Депкен та Р. Сонора оцінюють вплив економічної свободи на споживачів американського експорту та імпорту в 1999 та 2000 роках [136]. Результатом їхнього дослідження є висновок про те, що краща інституційна якість країни-партнера справляє позитивний вплив на обсяги експорту зі США у цю країну.

Розбіжності в інституційній якості самі можуть бути джерелом порівняльних переваг у торгівлі, а також важливою детермінантою умов міжнародної торгівлі [228]. Використовуючи гравітаційну модель, Дж. Андерсон та Д. Маркуйє також зазначають позитивний вплив якісних торговельних інституцій на двосторонні обсяги торгівлі [81]. 

Таким чином, внутрішні інституції можуть визначати коло торговельних партнерів і, як наслідок, загальні моделі зовнішньої торгівлі країн. Водночас ми вважаємо, що ці інституції впливають на загальний рівень відкритості країни в тому розумінні, що країни з кращими інституціями мають більш активні зовнішньоторговельні відносини. Недостатньо ефективні інституції впливають на вартість товарів та послуг національних експортерів, чим знижують їхню міжнародну конкурентоспроможність, що у свою чергу негативно відбивається на експортних потоках. Транзакційні витрати, спричинені неефективністю національних інституцій, підвищують кінцеву споживчу ціну імпортованих товарів і послуг, що скорочує і імпортні потоки країни. Отож діяльність інституцій прямо пов'язана з ефективністю торговельної політики. 

Більшість літератури приділяє увагу географічним детермінантам торгівлі, які не можуть не впливати на транзакційні витрати, з якими країна стикається при обчисленні міжнародних транспортних витрат. Стандартною практикою є використання моделей для острівних та континентальних країн на основі простих лінійних регресій, оскільки обидва типи країн однаково змушені нести підвищені міжнародні транспортні витрати [175]. Географічна відстань країни від її торговельних партнерів суттєво впливає на схильність країни до торгівлі [277]. Показники географічної віддаленості зазвичай використовуються в економічній літературі як такі, що здатні відображати міжнародні транспортні витрати, але при цьому не враховується вплив внутрішньої інфраструктури на ці витрати. Якщо, наприклад, географічну відстань між столицями використовувати як показник віддаленості, то внутрішня частина транспортних витрат перекривається відстанню між кордоном країни та столицею. Втім, столиця може й не бути місцем кінцевого споживання певних товарів та послуг. Окрім цього, якість інфраструктури країни майже не береться до уваги в цих показниках.

Таким чином, якість внутрішньої інфраструктури справляє важливий вплив на торговельні потоки між країнами. У цьому сенсі звернемо увагу на працю Б. Мінтена і С. Кайла щодо транспортних витрат у регіоні Кіншаса (Республіка Конго) [256]. Даний регіон характеризується великими відстанями між селищами, а дороги, як правило, погані. Якихось 300 км шляху займають близько чотирьох днів, а транспортні витрати становлять майже 30% оптової ціни продукції. Все це значно звужує можливості фермерів Конго конкурувати на світових ринках.

Вдосконалення у сфері транспортних послуг та інфраструктури істотно збільшують експортні потоки країни. Н. Лімо та А. Венейблз показують, що інфраструктура має вирішальне кількісне значення при обрахуванні транспортних витрат [231]. Згідно з їхніми даними, слабка інфраструктура дає 40% прогнозованих транспортних витрат для країн з виходом до моря та 60% для країн, які не мають такого виходу. С. Бугеас та інші вчені аналізували вплив інфраструктури на торгівлю через показники транспортних витрат й отримали позитивну кореляцію між рівнем розвитку інфраструктури та обсягом зовнішньої торгівлі [98 ]. 

Інше дослідження також ілюструє взаємозалежність між ефективністю національних інституцій та зовнішньою торгівлею. К. Фінк, А. Маттоо та К. Неагу зазначають, що міжнародні комунікаційні витрати є більшими детермінантами експорту високотехнологічних диференційованих продуктів, ніж торгівлі гомогенними та масовими товарами [164, с. 438 ].
Численні "сервісні витрати" впливають на обсяг і структуру зовнішньої торгівлі, оскільки вони є частиною торговельних витрат експортних компаній. Завдання торговельної політики полягає не тільки в лібералізації торгівлі через скасування бар'єрів, а й в ідентифікації інших факторів, що призводять до збільшення вартості товарів. Дж. Вілсон та інші використали гравітаційну модель з метою оцінки ефектів чотирьох видів транзакційних витрат (ефективність функціонування портів, митне обслуговування, регулювання навколишнього середовища, інфраструктура сектора послуг) для 75 країн протягом 2000–2001 рр. [327]. В результаті виявилося, що потенціальне зростання торгівлі готовими товарами завдяки вдосконаленню усіх цих видів торговельних витрат сягнуло 377 млрд дол.

Ж. Франcуа та М. Манчин використали дані двосторонньої торгівлі за 1998–2002 рр. для великого набору країн (у тому числі приклади з нульовою торгівлею) з метою аналізу впливу інституцій, географічної відстані та інфраструктури на міжнародну торгівлю [171]. Ураховуючи, зокрема, двосторонні преференційні тарифи та кореляцію між ВВП, інфраструктурою і рівнем розвитку інституцій, автори встановили, що інфраструктура є істотною детермінантою не тільки обсягів експорту, а й перспектив його розвитку взагалі. Стан базових елементів інфраструктури (комунікації та транспортування) більше впливає на експорт, ніж торговельні обмеження, з якими стикаються країни, що розвиваються. Так само С. Д'янков, К. Фройнд та С. Конг виявили, що внутрішній транспорт і відносні транзакційні витрати є головними чинниками, що визначають конкурентоспроможність експортерів [141].
Отже, обидва показники – міжнародні та внутрішні транспортні витрати – дозволяють визначити, якою мірою внутрішня інфраструктура впливає на рівень відкритості країни.

Слід зазначити, що розмір країни також корелює зі ступенем її відкритості – незалежно від того, чим він вимірюється: кількістю населенням або ВВП. Зокрема, невеликий розмір країни обмежує її можливості щодо диверсифікації своїх торговельних потоків. Невеликі економіки, таким чином, більше залежать від імпорту для задоволення свого внутрішнього попиту, ніж великі країни [329 ]. 

Тривалий час в літературі вважалося статистичною закономірністю, що коли еластичність торгівлі по відношенню до випуску продукції в країні більша за одиницю, то країни беруть активнішу участь у міжнародній торгівлі [234, с.2]. Ця закономірність була виявлена на основі аналізу зовнішньої торгівлі розвинутих країн та нових індустріальних країн. Дж. Франкл та інші зазначають, що це частково може відбуватися за рахунок зменшення торговельних бар'єрів, коли країна стає багатшою [176; 177 ]. В регресіях, які використовують ці дослідники, коефіцієнт доходу на душу населення зменшувався наполовину, коли показник рівня торговельних бар'єрів вводився до розрахунків. Останні дослідження потоків двосторонньої торгівлі демонструють, що значний позитивний ефект душового ВВП на торгівлю відбувається завдяки включенню змінних, які визначають внутрішні (національні) транзакційні витрати [205]. Як зазначають Д. Гуммельс, Дж. Андерсон та Е. ван Вінкооп, торговельні бар'єри складають тільки частину торговельних витрат, і дуже часто не найбільшу. Транспортні та інші транзакційні витрати на пошук торговельного партнера, укладання та виконання контрактів значно вищі, ніж витрати від існування торговельних обмежень [205]. У випадку введення показників якості інституцій і торговельної політики до гравітаційної моделі показник впливу душового ВВП на торгівлю стає або незначним, або негативним [80; 81]. 
У багатьох наукових працях аналіз впливу інституційних факторів на двосторонні торговельні потоки зазвичай охоплювався змінними, що відображають загальноісторичні, політичні та культурні дані. Показники, що використовувалися з цією метою, були еквівалентами, які показували наявність спільної мови, домінуючої релігії та/або спільної колоніальної історії. Ці три змінні пов'язані одна з одною, але кожна по-своєму впливає на міжнародні транзакційні витрати. Спільна мова дозволяє спілкуватися через особистий контакт. Те саме стосується релігії, яка посилює взаємну довіру і, таким чином, зменшує ризики при укладанні контрактів. Спільна колоніальна історія має інституційну схожість між країнами і також впливає на міжнародні транзакційні витрати. 

Цілий ряд праць використовують у гравітаційній моделі більш сучасні показники якості інституцій. Дж. Андерсон і Д. Маркуйє спиралися на дані опитування бізнесменів Всесвітнього економічного форуму щодо виконання контрактів та рівня корупції як показників якості інституцій [80; 81]. Вони виявили, що низький рівень якості інституцій украй негативно впливає на торгівлю. Дж. Раух і В. Тріндед акцентували увагу на появі транснаціональних мереж у міжнародній торгівлі [273, с.120]. Такі мережі представлені неофіційними (неформальними) інституціями, котрі виконують функції відсутніх офіційних інституцій або працюють паралельно з тими, що існують. Так, асоціації трейдерів можуть відігравати важливу роль, коли настає час виконання міжнародних контрактів. Вони також можуть скорочувати транзакційні витрати через зменшення інформаційних витрат. Останнє може пояснюватися тим, що інформаційні витрати більш важливі у випадку саме диференційованої продукції. Крім того, схожість у якості інституцій у країнах – торговельних партнерах стимулює їхні економічні зв'язки. 

· Вырезано.

· Для приобретения полной версии работы щелкните по ссылке.

· Зменшення бар'єрів між сегментами ринку. Новітні технології відчутно змінюють способи, якими користуються виробники товарів та послуг у роботі із споживачами, а також у надрах самої компанії. Ймовірно, наймогутнішою силою, що сприяє революційним змінам у суспільстві, сьогодні стала інтеграція комп'ютерних і телекомунікаційних технологій. Останнім часом Інтернет не тільки виступає засобом зв'язку компаній, організацій з їхніми партнерами та споживачами, а й дає можливість створити принципово нові моделі ведення бізнесу [178, с.182].

Технології не лише сприяють створенню нових послуг або їх удосконаленню. Вони здатні також значно змінити характер таких видів діяльності, як надання інформації, прийом замовлень, процедура оплати послуг; підвищується можливість фірм формувати і підтримувати більш узгоджені стандарти обслуговування; нові технології дозволяють створювати централізовані відділи з обслуговування споживачів; заміщувати персонал автоматами, що виконують рутинні операції.

Таким чином, те, що раніше називалося "невидимим" елементом економічної системи, зараз набуває вирішального значення, і саме ці сегменти національної та світової економіки розвиваються найбільш динамічно. В останні 10–15 років за темпами свого розвитку сфера послуг принаймні вдвічі перевищує суто матеріальне виробництво – як в національному, так і в міжнародному масштабі. Отже, формується так званий третинний сектор економіки, на відміну від попередніх епох, коли провідними були первинний і вторинний сектори. Нині домінуючі позиції у провідних країнах займає саме цей сектор, формується сервісна економіка, і, звичайно ж, це відбивається на всіх формах МЕВ. 

Тенденції розвитку сфери послуг за останні десятиліття підтверджує і те, що послуги є більш інноваційними, ніж вважалося раніше; у деяких сферах економіки за інноваційністю вони перевищують промислове виробництво. Фактично наукомісткі ділові послуги відіграють дедалі активнішу роль в економіці, що базується на наукових знаннях.

Зростання інновацій в індустрії послуг є головною запорукою покращення діяльності сектора. Підприємства сфери послуг використовують нововведення з багатьох тих самих причин, що й промислові компанії: збільшення частки на ринку, покращення якості та розширення асортименту послуг. 

Загальновизнано, що інновації є ключовим моментом у процесі економічного розвитку суспільства, але роль інновацій у сфері послуг тривалий час недооцінювалася вченими та практиками. Це відбувалося певною мірою через складність визначення обсягу інновацій у цій сфері, а також через різноманітність галузей сфери послуг зі значними відмінностями в інноваційних процесах. Однак сучасні дослідження допомагають з'ясувати, що витрати на науково-дослідну роботу складають лише частину всіх витрат підприємства на інновації. Навіть у промисловості науково-дослідні витрати становлять лише близько половини загальних інвестицій в інновації, а у сфері послуг ця частка ще менша [261]. Інші компоненти інновацій є більш важливими у послугах, оскільки більшість інновацій пов'язана зі змінами у процесі виробництва послуг, в організаційній структурі та поведінці на ринку. Очевидно, що інноваційна активність у секторі послуг має більш організаційну спрямованість та є нематеріальною за своєю природою, через що не підпадає під стандартні критерії визначення інновацій [129; 241, с.121]. Різноманітні інноваційні моніторинги намагаються зафіксувати ці додаткові аспекти: наприклад, у рамках Європейського Союзу створено Комітет інноваційного нагляду (CIS). Завданнями Комітету є збирання інформації про інноваційну діяльність, визначення факторів, що перешкоджають розвитку інновацій у зоні Європейського Союзу. 

Інновації у сфері послуг суттєво різняться залежно від сектора та розміру підприємства. Інноваційні огляди вказують на те, що компанії, зайняті у сфері послуг, є менш інноваційними, ніж промислові підприємства. За даними CIS 2004 р. частка сервісних компаній, які звітували про свою інноваційну діяльність, складала від 55% у Німеччині до приблизно 25% в Іспанії [264]. Однак практично в усіх країнах ЄС частка інноваційних компаній у секторі послуг нижча за аналогічний показник у промисловості. В Німеччині, наприклад, про впровадження інновацій звітували 65% промислових підприємств порівняно з 55% у секторі послуг; в Іспанії інноваційними були майже 40% промислових підприємств і лише 25% у сфері послуг. Найбільша різниця між промисловими та сервісними компаніями – у Бельгії, Данії та Нідерландах, де вона сягає 20%. Лише в Ісландії, Португалії та Греції обсяг інновацій у секторі послуг був більший, ніж у промисловості. 

Що стосується структури інновацій, то найбільший обсяг інновацій здійснюється в ділових та фінансових послугах, де відповідно 60 та 50% підприємств є інноваційними [262]. В оптово-роздрібній торгівлі, транспорті й комунікаціях здійснюють інновації менш ніж 40% компаній. Оскільки транспортні й телекомунікаційні компанії мають найменші показники інноваційної активності, але складають 60–80% загальної кількості сервісних підприємств, це значною мірою пояснює середній рівень інновацій у секторі послуг. 

Звичайно, інновації у секторі послуг відрізняються від інновацій у промисловості. Деякі дослідники характеризують процес інновацій у секторі послуг як "зворотний цикл продукту", в якому компанія спочатку приймає нову технологію з метою збільшення ефективності вже налагодженого процесу, потім удосконалений процес приводить до значного покращення якості наданих послуг; врешті-решт нова технологія створює основу для зовсім нової послуги, зазвичай в іншій сфері. Інші вважають, що інновації в секторі послуг головним чином є нетехнічними і пов'язані з поступовими вдосконаленнями процесу виробництва та продажу послуг [262]. 

Ж. Сундбо та Ф. Галлуй визначили чотири типи інновацій – інновація продукту, інновація процесу, структурна інновація та ринкова інновація – і висвітлили два останні типи, найбільш характерні для сектора послуг [299]. Інновації підприємств цього сектора значною мірою залежать від вимог клієнтів і часто набувають форми специфічних інновацій [240, c. 11]. Лише невеликий відсоток підприємств здійснюють тільки один тип інновацій. В основному інновації продукту, процесу та структурні інновації з'являються водночас. Згідно з даними CIS , від 60 до 90% компаній, що впроваджують інновації, пропонують новий продукт на ринку; від 1/3 до 2/3 компаній пропонують нові процеси [264]. Хоча інновації продукту більш поширені, багато інноваційних підприємств здійснюють два типи інновацій. У багатьох країнах інноваційні підприємства у сфері послуг частіше створюють новий продукт, ніж виробничі підприємства, а найбільші відмінності між обслуговувальними та виробничими підприємствами помітні в інноваціях процесів, які частіше відбуваються на виробничих підприємствах. 
Але було б необачним із цих даних робити висновки про те, що компанії сектора послуг більше, ніж виробничі, зорієнтовані на інновацію продукту. Існує декілька варіантів пояснення цих результатів, у тому числі специфічні інновації, які значною мірою стимулюють появу нових продуктів. Ж. Де Йонг взагалі вважає, що відмінності, які зазвичай існують між інноваціями продукту та процесу, не стосуються сфери послуг [128, c. 9].

На нашу думку, єдиною чіткою відмінністю між інноваціями у сфері послуг та у промисловості є те, що сфера послуг менше спирається на НДР як на ключовий рушійний процес інновацій. Хоча ці розробки є лише одним з елементів інноваційного процесу в промисловості, інвестиції в них тісно пов'язані із введенням інновацій. У країнах з високою часткою у ВВП витрат на НДР у сфері бізнесу кількість інноваційних підприємств також є значною. Для ринку послуг частка таких витрат у ВВП помітно нижча, ніж у промисловості [122, c. 104]. У багатьох країнах інтенсивність НДР у сфері послуг на 10% менша, ніж у промисловому секторі. Це не означає, що такі розробки не є важливими для сфери послуг, але існує багато інших факторів, які відіграють велику роль в упровадженні інновацій у цій сфері [76, c. 90].

НДР у сфері послуг залишаються висококонцентрованими. У більшості країн бізнесові, поштові й телекомунікаційні послуги складають понад 3/4 всього обсягу НДР. Ці три сектори з урахуванням комп'ютерних послуг дають більшу частину приросту обсягу НДР за останнє десятиліття. У Німеччині, Нідерландах та Португалії обсяг НДР в індустрії комп'ютерних послуг зріс більш ніж на 25% щорічно, а у Південній Кореї – приблизно на 75% [262].

В сучасних умовах продуктивність праці і зростання зайнятості надзвичайно залежать від рівня розвитку сектора послуг, і тому послуги вважаються каталізатором економічного зростання. Всупереч традиційному поглядові на сектор послуг як на менш динамічний, ніж промисловість, останні статистичні дані свідчать про те, що він стає дедалі більше наукомістким та інноваційним. 
2.3. Типологія міжнародної торгівлі послугами на сучасному етапі
Різні характеристики товарів і послуг впливають також на способи, якими здійснюються міжнародні операції. Якщо міжнародні операції з товарами передбачають їхнє фізичне переміщення з однієї країни до іншої, тільки деякі види традиційних операцій з послугами пов'язані з рухом через кордони. Прикладами транскордонних операцій можуть бути послуги, які передаються через засоби телекомунікації (наприклад переказ грошей через банки), або послуги, втілені в товари (технічний звіт консультанта або програмне забезпечення на дискеті).

Однак для більшості операцій у сфері послуг час і місце споживання не можна відокремити, а це потребує наближення постачальника послуг до споживача. Це можна забезпечити через комерційну присутність у країні–імпортері або тимчасовий переїзд фізичних осіб. Характер деяких операцій із послугами передбачає переїзд споживача до країни, в якій послуга надається (наприклад виїзд студентів на навчання за кордон).

З метою урахування різних характеристик послуг Р. Стерн та Б. Хоекман запропонували класифікацію послуг, подібну до класифікації Г. Семпсона і Р. Снейпа [296, c. 41; 284, c. 173]. Вони розрізняють чотири типи торгівлі послугами: 

· відокремлені послуги, які не потребують руху виробників та споживачів (наприклад, послуги, утілені в товарах: книги, диски і т.п. або послуги, якими торгують в електронний спосіб);

· переміщення виробника до споживача (певні види консультування);

· переміщення споживача до виробника (наприклад туризм);

· невідокремлені послуги, де постачальники та споживачі послуг переміщуються до третьої країни (наприклад, надання послуг із проведення світових спортивних чемпіонатів).

Ця класифікація допомагає прояснити механізм торгівлі послугами, але не дає визначення самої категорії "послуга". 

Р. Стерн та Б. Хоекман визначають міжнародну торгівлю послугами як транзакцію, за якої внутрішні фактори отримують дохід від нерезидентів замість наданих послуг [296, c. 42]. Перевагою цього визначення є те, що не підкреслюється країна виробництва послуги. Але з урахуванням того, що одна з характеристик багатьох послуг, особливо неторговельних, потребує фізичної присутності і постачальника, і споживача послуги, визначення торгівлі послугами в рамках ГАТС базується на фактичному місце розташування виробника і споживача послуги. 

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы щелкните по ссылке.

Міжнародна економічна інтеграція, розвиток технологій і лібералізація торгівлі привели до розширення номенклатури послуг на світовому ринку. Проте багато урядів значними інституційними обмеженнями перешкоджають ефективній роботі сектора послуг і міжнародної торгівлі загалом. Впливові місцеві промислові групи лобіюють введення торговельних бар'єрів, які, зрештою, гальмують розвиток національної економіки. Обмеження конкуренції та монопольне становище національних постачальників послуг призводить до їх зростання. В результаті виграють декілька осіб або груп, а програє суспільство в цілому. 

Дослідження інституційних обмежень допомагає з'ясувати як втрати держави від проведення протекціоністської політики, так і виграш від лібералізації торгівлі, і забезпечує поштовх для реформування торговельної політики. 

Аналіз обмежень у секторі послуг є більш складним процесом, ніж стосовно торгівлі товарами. Міжнародна торгівля товарами – це обмін матеріальних продуктів між виробниками і споживачами, і традиційні обмеження тут мають форму тарифів. Переважно вплив таких обмежень на ціну товарів вимірюється відносно легко – величиною тарифу. Торгівля ж послугами не завжди передбачає суто матеріальний обмін між виробником і споживачем, а її обмеження набирають форми державного регулювання. Бар'єри у сфері послуг більш схожі на нетарифні, ніж на тарифні інструменти, і їхній вплив залежить від того, які методи використовує держава в реалізації своєї торговельної політики в галузі послуг. Як зазначають Б. Хоекман та К. Прімо Брага, використання такого інструмента торговельної політики, як тарифу, для аналізу бар'єрів у торгівлі послугами є дуже проблематичним, тому що неможливо фізично побачити послуги, коли вони перетинають кордон [199, с.228]. 

Слід зазначити, що аналіз інституційних обмежень має важливе значення для проведення переговорів щодо лібералізації ринків послуг – як на багатонаціональному рівні, так і на регіональному та двосторонньому, результати яких максимізують вигоди та мінімізують небажані наслідки лібералізації торгівлі послугами. Для з'ясування втрат торговельних партнерів порівнюються протекціоністські заходи в різних країнах, обчислюється вплив цих заходів на національну економіку, зокрема на споживача у тих її секторах, де бар'єри роблять внутрішні ціни вищими за світові.

Дослідження виміру впливу торговельних бар'єрів на ринок здійснюється за допомогою таких показників, як граничний прибуток або гранична собівартість, ціни та витрати. Це забезпечує необхідні дані для загальних моделей рівноваги, котрі показують глобальні вигоди від лібералізації торгівлі послугами.

Інституційні бар’єри можна класифікувати як регуляторні та нерегуляторні. Прикладом регуляторних бар'єрів слугує будь-який закон, який впливає на конкуренцію: наприклад жорсткі норми отримання ліцензії. Нерегуляторні бар'єри обмежують ефективну конкуренцію на ринку: це, скажімо, ексклюзивні позиції постачальників послуг, які існують на деяких ринках. В окремих випадках регулювання необхідне для виправлення ефектів нерегуляторних бар'єрів та гарантування ефективного конкурентного середовища.

Регуляторні та нерегуляторні бар'єри в торгівлі послугами впливають на вільний рух потоків міжнародної торгівлі. Такі обмеження часто мають на меті дискримінацію іноземного постачальника послуг і більш прихильне ставлення до національного. Проте обмеження можуть бути й недискримінаційними, коли вони стосуються і місцевих, і зарубіжних продавців послуг, маючи на меті забезпечення якості та безпеки послуг в інтересах споживачів. 

За переважання недискримінаційних бар'єрів у регулюванні торгівлі послугами відрізнити легітимні урядові заходи від інших умисних або несумисних заходів досить складно. Більшість дискримінаційних заходів націлені на обмеження торгівлі, хоча деякі з них є законними. Уряди регулюють ринки з метою утримання певної їхньої структури або захисту екології, а також для вирішення соціальних проблем, які економіка не може вирішити самостійно [105]. Торговельні обмеження, використовуючи найефективніші методи регулювання, допомагають розв'язати ці проблеми та досягти оптимальних економічних результатів. 

Зазвичай інституційні бар'єри приймають форму засобів державного регулювання національних і міжнародних транзакцій із надання послуг. Ці засоби впливають на вхід на ринок та функціонування як національних, так і іноземних постачальників, що своєю чергою відбивається на вартості й ціні послуг. 

Інструменти державного регулювання послуг є специфічними для кожного з типів послуг і відтак дуже різноманітні, що значно утруднює класифікацію бар'єрів у міжнародній торгівлі послугами. Однак існують два критерії, які використовуються майже до всіх видів послуг і торговельних бар'єрів у цій сфері. 

Перший критерій – об'єкт регулювання :

· присутність на ринку, в тому числі комерційна присутність (вхід на ринок); 

· діяльність постачальника послуг (національний режим) після його входу на ринок. 

Другий критерій – характер регулювання:
· недискримінаційний: місцеві й зарубіжні постачальники послуг обмежуються однаково;

· дискримінаційний: обмежуються тільки зарубіжні постачальники послуг.

Наприклад, основні бар'єри міжнародної торгівлі банківськими послугами можуть бути унаочнені за допомогою таб. 3.1, яка, проте, не враховує тих випадків, коли торговельна політика може бути дискримінаційною на користь іноземних агентів задля стимулювання припливу конкурентних іноземних постачальників послуг [130, с.172].
Таблиця 3.1

Класифікація бар'єрів у торгівлі банківськими послугами
	
	Вхід на ринок

Спосіб торгівлі
послугами:
комерційна
присутність
	Національний режим
Спосіб торгівлі послугами: транскордонна, споживання за кордоном, переміщення фізичних осіб

	Недискримінаційні
	Кількість банківських ліцензій обмежена
	Заборона на збільшення статутного капіталу банків

	Дискримінаційні
	Кількість іноземних банківських ліцензій обмежена
	Заборона на збільшення статутного капіталу іноземних банків


Складено автором на основі [130].
Диференціація торговельних бар'єрів має значення при їх застосуванні в загальній моделі економічної рівноваги [135, с.268]. Відмінність між бар'єрами "вхід на ринок" та "національний режим" полягає в тому, що перші можуть моделюватись як податки на рух капіталу, а другі – як податки на виробництво послуг. Це робить можливим аналіз результатів зняття певних видів обмежень, як, наприклад, вигід від зняття недискримінаційних обмежень на комерційну присутність .

Регуляторні засоби, що забороняють або перешкоджають входу на ринок нових постачальників послуг, зменшують не тільки кількість компаній на ньому, а й обсяг послуг, наданих за будь-яку ціну. Прикладами таких засобів є обмеження частки каботажних перевезень, які виконуються іноземними транспортними компаніями; встановлення квоти на в'їзд іноземних фізичних осіб – виробників послуг; обмеження на діяльність іноземних виробників послуг у певних галузях або в окремих географічних районах країни.

З іншого боку, засоби, які обмежують надання НР, не зменшують кількості постачальників послуг, але збільшують витрати іноземних агентів, примушуючи  їх постачати встановлену кількість послуг на ринок за більш високими цінами. 

Бар'єри, пов'язані з обмеженням національного режиму, діляться на дві групи. Перша – це створення таких умов, за яких витрати іноземних виробників послуг стають вищими за витрати національних підприємців (податки, субсидії, кредити, тарифи на транспорт, єнергозв'язок і т.п.). Друга – це різні заходи сприяння національним виробникам послуг задля зниження їхніх витрат та отримання переваг у ціновій конкуренції при постачанні послуг. Наприклад, вітчизняні банки можуть мати менший розмір резервного капіталу, ніж іноземні, або рівень податків для вітчизняних банків установлюється нижчий, ніж для іноземних.

Прямі дискримінаційні бар'єри в торгівлі послугами створюються зазвичай у формі чітких внутрішніх адміністративних або законодавчих норм, що визначають частку іноземних послуг, які можуть бути використані в окремих галузях виробництва послуг. Іноді ці бар'єри виражаються в забороні або обмеженні використання  іноземних послуг в окремих секторах економіки. Прикладами таких бар'єрів є: заборона на працю іноземних громадян та іноземних підприємств у сфері правових послуг (юридичних і нотаріальних); обов'язкова частка національних програм на радіо і телебаченні; обмеження капіталовкладень і наймання іноземних громадян у певних галузях виробництва послуг. Багато з цих бар'єрів застосовуються з метою захисту життєво важливих національних, культурних, соціальних і політичних інтересів і, як правило, не є предметом торговельних переговорів.

Непрямі дискримінаційні бар'єри виражаються у формі обмежень переміщення іноземних факторів виробництва послуг (фізичні особи, інформаційні потоки, капіталовкладення). Як правило, ці бар'єри безпосередньо не пов'язані з виробництвом та збутом послуг і мають загальний характер. 

Прямі недискримінаційні бар'єри є значно поширеним інструментом торговельної політики. Це можуть бути складні системи організації деяких видів виробництва і торгівлі послугами: наприклад державна монополія на телебачення або залізниці. Інший вид таких бар'єрів – установлення такого рівня фіксованих тарифів на телепередачі, за якого чимало потенційних виробників послуг виявляться неконкурентоздатними. Ці заходи рівною мірою обмежують постачання послуг і національними, і іноземними виробниками. 

Непрямі недискримінаційні бар'єри охоплюють велику групу внутрішніх регуляторних заходів. Вони полягають у тому, що чинні в різних країнах технічні норми, стандарти, адміністративні правила і розпорядження прямо не направлені на обмеження міжнародної торгівлі послугами, але водночас примушують іноземних виробників нести додаткові витрати, пов'язані з сертифікацією їхніх послуг, приведенням їх у відповідність із національними стандартами і вимогами.

На основі класифікації нетарифних обмежень у міжнародній торгівлі товарами Б. Хоекман та К. Прімо Брага розрізняють такі типи бар'єрів у постачанні послуг [ 199, с.5]:

· кількісні обмеження; 

· цінові інструменти; 

· стандарти, ліцензування та правила державних закупівель; 

· дискримінаційний доступ до дистриб'юторських та інфраструктурних мереж. 

Кількісні обмеження. Для захисту внутрішнього ринку від надмірного імпорту послуг зазвичай використовуються кількісні обмеження в різних формах. При цьому такі характеристики послуг, як невідчутність та незберігальність, є причиною того, що квоти частіше стосуються постачальників послуг, а не самих послуг. Заходи регулювання транскордонної торгівлі послугами мають риси нетарифних заходів щодо зовнішньої торгівлі товарами, оскільки операції в деяких секторах (наприклад на транспорті) можуть контролюватися митними органами при перетині кордону. Інші аналогічні або "невидимі" послуги можуть регулюватися лише в місцях їх виробництва або споживання. 

Регулювання імпорту послуг, утілених у товари, стикається з певними труднощами оцінки вартості таких послуг: у більшості країн митним збором обкладається лише матеріал, в який послуга втілена, а не цінність, скажімо, створеного кінофільму або записаного музичного твору.

Наочні приклади кількісних бар'єрів – це двосторонні угоди, які регулюють міжнародні повітряні послуги транспортування, та угоди з надання послуг із вантажних морських перевезень, які регулюються Кодексом судноплавства, прийнятим під егідою ЮНКТАД. Двосторонні угоди з надання міжнародних повітряних послуг транспортування визначають такі моменти: перелік авіаліній, що мають право здійснювати польоти за певним маршрутом; тип авіалайнерів, які забезпечують виконання розкладу в певний період; кількість польотів авіакомпаній третіх країн на конкретному маршруті. Взагалі подібні угоди засновані на принципі взаємності. Кодекс судноплавства дотримується такого самого принципу. Він надає національним компаніям рівні права стосовно умов фрахтування, обсягу перевезень на базі масштабів двосторонньої торгівлі, регулює питання допуску до цього виду послуг компаній із третіх країн тощо.

У багатьох країнах світу існують прямі заборони щодо іноземних постачальників послуг. Прикладами таких заборон є надання національним агентам ексклюзивних прав на здійснення всіх транспортних перевезень і телекомунікаційних послуг на території країни. Деякі країни передбачають надання юридичних, страхових, освітніх, консультаційних послуг виключно власними громадянами або резидентами. 

Такі обмеження найчастіше застосовуються для захисту внутрішнього ринку транспортних послуг і секторів, пов'язаних із переданням інформації. Прикладами можуть слугувати резервування вантажів за вітчизняними постачальниками послуг, двосторонні угоди в галузі повітряного транспорту, квоти на демонстрацію іноземних кінофільмів і програм телебачення, вимоги певної частки вітчизняної продукції у програмних і рекламних послугах тощо.

Наприклад, у США за національними судновласниками резервується перевезення 100% військових і 50% цивільних урядових вантажів. У Франції за національним торговельним флотом зарезервовані перевезення майже 70% нафти і 40% вугілля. В Іспанії за національним флотом резервується транспортування нафти, бавовни і тютюну. Подібне практикується і в країнах, що розвиваються, зокрема в Аргентині, Бразилії, Перу, Уругваї – до 50%. Навіть в африканських країнах, що не мають власного морського флоту, половина експортно-імпортних вантажів обов'язково перевозиться зафрахтованими суднами [249, c.175].

Найбільш поширеними засобами резервування вантажів за національними фірмами є: 

· видання відповідних нормативних документів про монопольне або преференційне право перевезення національних вантажів вітчизняним тоннажем; 

· укладення міжурядових угод про розподіл тоннажу за договірними сторонами; видача свідоцтв на право діяльності лише певним компаніям, подовження терміну дії таких документів, припинення їхньої дії або відклик. При видачі таких свідоцтв авіаперевізникам часто використовуються три критерії: відповідність технічним, економічним і правовим вимогам. Особливо ретельно розглядаються пропозиції іноземних інвесторів про капіталовкладення до фондів компанії з метою запобігання несанкціонованого посилення їхнього впливу на виробничі й фінансові зв'язки компанії [249, c.176].
Іноді заборона постачання послуг іноземними агентами виступає інструментом здійснення зовнішньої політики країни у вигляді економічних санкцій. 

Обмеження на транскордонне передання даних у жодному випадку не обмежуються епізодами економічних санкцій, а використовуються багатьма країнами в контексті політики імпортозаміщення в рамках індустріалізації економіки [285]. Це набуло особливої актуальності в умовах експансії Інтернету, а саме з поширенням телеконференцій в режимі он-лайн, створенням електронних бібліотек, дощок оголошень з учасниками різних країн, в яких  діють негомогенні регуляторні режими. Проблеми конфіденційності інформації, захисту інтелектуальної власності у кіберпросторі мають відображатися в національній інформаційній політиці країн. При цьому необхідно підкреслити, що головне в реалізації такої політики – не еволюціонувати до непрямих торговельних бар'єрів, які генерують істотні транзакційні витрати та обмежують доступ на ринок постачальників послуг.

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы щелкните по ссылке.

Ще складніше стоїть справа зі скасуванням заходів нетарифного регулювання торгівлі, оскільки для цього необхідна повна уніфікація відповідного законодавства країн-учасниць та механізмів його застосування. Наприклад, у випадку технічних бар'єрів у торгівлі йдеться про уніфікацію технічних вимог і стандартів, встановлення єдиного порядку або взаємне визнання результатів перевірок, для відміни санітарно-гігієнічного контролю необхідна імплементація єдиних норм і процедур у цій галузі, а відмова від антидемпінгу у взаємній торгівлі вимагає єдиного законодавства з  конкурентної політики.

Те ж саме стосується і торгівлі послугами, зокрема здійснюваної шляхом інвестування через комерційну присутність у країні-члені інтеграційного угруповання, створення єдиного ринку робочої сили. Чим більше тут винятків, тим меншою мірою інтеграційне угруповання може претендувати на цілісність і тим більше відділятимуться від нього держави, які не приєдналися до тієї чи іншої регіональної угоди. Проте слушним є і інше: сама по собі лібералізація торгівлі послугами, переміщення капіталів і робочої сили може починатися в значно пізніші терміни порівняно зі створенням у рамках інтеграційного об'єднання зони вільної торгівлі або митного союзу, і немає ніяких підстав вимагати від інтеграційного угруповання прискорення цього процесу.

3. Створення інтеграційного угруповання має відбутися одноразово або протягом обмеженого періоду часу. Вкрай складно здійснити повну або істотну лібералізацію торгівлі всередині зони вільної торгівлі або в митному союзі одноразово, у тому числі й через масштабність підготовчих заходів. Разом з тим розтягнення цього процесу на тривалий період веде до не менш несприятливих для ринків наслідків, що й вилучення з інтеграційного поля невиправдано високої частки торгівлі або інших економічних відносин між державами, що створюють регіональне угруповання. При цьому важливо фіксувати не тільки граничний термін, але і графік створення угруповання, аби торговельні партнери держав, що інтегруються, наперед були повідомлені про майбутні зміни їхнього торговельного режиму. Найбільша тривалість перехідного періоду зі створення зони вільної торгівлі або митного союзу встановлена в 10 років (винятки можливі для країн, що розвиваються) У ст. V, п. 1(b) ГАТС мова йде тільки про "розумний" період [ 7, с. 306-307].

4. Інтеграційне угруповання не повинне погіршувати умови доступу на ринки країн-членів порівняно з ситуацією, що передувала створенню угруповання, а якщо таке погіршення неминуче, зобов'язане компенсувати його наслідки.

При створенні зони вільної торгівлі без визначення зобов'язань в інших галузях не виникає необхідності в змінах торговельного режиму учасників ЗВТ щодо третіх країн. У решті випадків, починаючи з класичного митного союзу, такі зміни неминучі. В ідеалі за своєрідну модель міг би братися режим найбільш ліберального учасника інтеграції. На практиці так відбувається далеко не завжди. Справді, далеко не очевидно, що, наприклад, країна з достатньо високим рівнем торговельних бар'єрів, вступаючи в інтеграційне об'єднання з країною, де цей рівень значно нижчий, зможе одночасно вирішити завдання відкриття ринку для постачальників країни-партнера та істотно знизити обмеження щодо третіх країн. У разі ж збільшення торговельних бар'єрів після створення інтеграційного угруповання треті країни можуть порушити питання про компенсацію наслідків такого підвищення бар'єрів проти їхнього експорту: в деяких випадках може йтися про вельми істотні втрати. Така постановка питання є виправданою, і компенсація – в розмірах, відповідних завданому збиткові – має бути надана (Тлумачення ст. ХХIV ГАТТ–94, п. 2, ст. V, пп. 4–5 ГАТС). 
Для сучасних РТУ характерним є розвиток нових тенденцій. Основною їх формою залишаються угоди про вільну торгівлю: на них припадає 80% діючих РТУ та 96% із тих, які ще не вступили в силу. На думку О.Шниркова, перевага зон вільної торгівлі над митними союзами полягає в тому, що про них простіше домовитися, вони потребують меншої координації зовнішньоекономічної політики, зберігають незалежність країн у формуванні митної політики щодо третіх країн, дають можливість розвести питання членства у межах митних союзів та розвитку простих форм інтеграції [72]. Зони вільної торгівлі сконцентровані на питаннях доступу до стратегічних ринків, тому часто вони не пов’язані безпосередньо з географічною близькістю партнерів, тоді як митні союзи передбачають, у принципі, наявність спільних кордонів.

Дотримання перелічених правил формування інтеграційних угруповань дає змогу істотно знизити його можливі негативні наслідки для міжнародних економічних відносин, проте не здатне повністю запобігти їм. Тому деякі економісти пропонують, на додаток до викладеного, набір максимально жорстких "правил" інтеграційного будівництва [49, с.370]. Так, згідно з цими авторами, інтеграційні угоди повинні охоплювати всі галузі економіки без винятку, рівень торговельних бар'єрів, що вводиться в рамках митного союзу, має відповідати найнижчим рівням, що існували до початку інтеграції в її учасників, необхідний швидкий перехід до найбільш розвинутих форм інтеграції.
Зафіксовані в ГАТТ вимоги до створюваних інтеграційних об'єднань з самого початку передбачали певні процедури нагляду за їх виконанням. У процесі Уругвайського раунду було внесено деякі уточнення до ст. XXIV, і ці процедури набрали конкретнішого характеру. Відповідно до п. 7(а) ст. XXIV держави, що ухвалили рішення створити, одноразово або поетапно, інтеграційне об'єднання, повинні детально проінформувати про це членів СОТ, які, у свою чергу, можуть висловити свої рекомендації та міркування. На сьогодні всі повідомлення розглядаються спеціально створеним у 1996 р. Комітетом регіональних торговельних угод, який доповідає про результати своєї роботи Раді з торгівлі товарами, яка ухвалює рекомендації учасникам об'єднань. Робота Комітету проходить за певною схемою і передбачає, зокрема, процедуру питань і відповідей за змістом інтеграційних угод, що розглядаються.

Добре відомо, що не всі вимоги СОТ відносно інтеграційних угруповань мають однаково чіткий характер [235, с. 830]. У Тлумаченні (п. 1) сказано, що для визнання їх відповідними ст. XXIV повинні виконуватися вимоги пп. 5–8, але на практиці це досягається далеко не завжди. Показово і те, що до вимог ст. XXIV, що підлягають обов'язковому виконанню, не зараховано ключовий п. 4 [248, c.41-42]. Він містить принципову умову, що інтеграція не повинна призводити до зростання перешкод у торгівлі третіх країн з її учасниками. Таким чином, треті країни позбавлені можливості оспорювати в суді СОТ законність дій інтеграційного угруповання на тій загальній підставі, що в результаті таких дій для них погіршився доступ на ринок його учасників. Що ж до обов'язкових для виконання чотирьох пунктів тієї ж статті, в жодному з них згадана умова не відтворена дослівно, а говориться лише про окремі її складові.

Так, положення п. 7 (b) і (c) зобов'язують країни–учасниці інтеграційного угруповання неухильно виконувати рекомендації Комітету щодо плану і графіка його створення. Заходи з реалізації угоди, що розходяться з рекомендаціями Комітету, не допускаються. Ефективність дисциплінарних заходів, уведених у результаті Уругвайського раунду, ще належить довести на практиці. Розглядові Комітетом підлягають також будь-які зміни в плані і графіку створення інтеграційного угруповання.

Хоча в СОТ є розуміння, що в завдання Комітету не входить розгляд кожного елементу торговельного режиму інтеграційного об'єднання на предмет їх відповідності нормам і правилам СОТ, на практиці його робота є вельми деталізованою. Це пояснюється бажанням членів СОТ компенсувати свої обмежені можливості впливу на країни, що інтегруються, за рахунок детального вивчення їхніх дій. Ту ж по суті мету має введена ще в 1970-х роках і закріплена Тлумаченням ст. ХХІУ (п. 11) вимога про періодичне (один раз на два роки) надання інтеграційними угрупованнями звітів про свою діяльність Раді з торгівлі товарами. Проте ніде в ГАТТ не визначено, в чому полягає мета такого розгляду – дати оцінку дій угруповання або обмежитися дослідженням його впливу на світову торгівлю.

Побудова інтеграційного угруповання неминуче впливає на економіку третіх країн. Напрями цього впливу різноманітні, тому дуже важко оцінити їх однозначно. Так, із згадуваних раніше 69 доповідей про діяльність інтеграційних угруповань, розглянутих Секретаріатом СОТ, лише в 6 містилися висновки про відповідність вивчених угруповань вимогам СОТ. Обмежені можливості нагляду за інтеграційними об'єднаннями на підставі ст. XXIV ГАТТ спонукають держави або намагатися врегулювати проблеми в двосторонньому порядку, або звертатися до стандартних процедур СОТ з урегулювання суперечок (ст. XXII і XXIII, а також Тлумачення ст. ХХІУ). 

Комітет з регіональних торговельних угод розглядає також діяльність регіональних угруповань, нотифікованих на підставі "дозвільного застереження" (спеціальні пільгові правила для країн, що розвиваються) і ст. V ГАТС. 

Таким чином, за 60 років існування ГАТТ, а потім СОТ у рамках багатосторонньої торговельної системи було створено механізм регулювання інтеграційних процесів. Складність цих процесів, істотні відмінності між угрупованнями, численні напрями впливу на інтереси як учасників інтеграції, так і третіх країн обмежують ефективність регуляторного механізму. 

У цих умовах, на нашу думку, з погляду стійкості розвитку світової економіки регіоналізм має використовуватися як доповнення до багатостороннього регулювання торгівлі, при цьому ключовим питанням є оптимізація регіоналізму щодо глобалізму. Іншими словами, слід запровадити такі правила функціонування регіоналізму, які не суперечили б міжнародним нормам СОТ і сприяли б інтенсифікації світової торгівлі.

Протягом останнього десятиліття спостерігалося стрімке зростання чисельності регіональних та двосторонніх угод у галузі торгівлі послугами та інвестиціями. Розростання комплексу регіональних і двосторонніх угод про вільну торгівлю перетворилося на нову тенденцію в сучасній світовій економіці  й дедалі більше привертає до себе увагу дослідників, політиків, підприємців. Якщо 60-ті і 80-ті роки ознаменувалися, відповідно, першою і другою хвилями регіоналізму (були створені або реанімовані економічні організації практично в усіх регіонах як розвинутих країн, так і країн, що розвиваються), то в 1990—2000-х роках відбувся сплеск білатералізму, тобто укладення двосторонніх угод про вільну торгівлю, причому в багатьох випадках між країнами, що належать до різних регіонів. На новизні цього явища наголошено в доповіді Світового  банку "Перспективи розвитку світової економіки у 2005 р."  на тему "Торгівля, регіоналізм і розвиток": "Багато з наявних преференційних угод сягає корінням в історичні умови торговельних  відносин, проте деякі з  нещодавно укладених двосторонніх угод про вільну торгівлю виходять за межі цих історичних умов" [328 ,c. 51]. Співзвучну цій тезі думку висловлює і російський науковець – Ю.Шишков: "Все це виходить за межі звичних уявлень про регіоналізацію" [71, c. 63].

СОТ не розрізнює регіональні, двосторонні угоди й угоди про приєднання окремих держав до вже чинних регіональних союзів, об'єднуючи їх в одну категорію "регіональних торговельних угод". Цього принципу дотримується більшість знаних дослідників цієї проблеми [96; 265].

Відмінності між двосторонніми і регіональними угодами полягають в тому, що . останні - — це об'єднання в межах регіонів, більш-менш чітко виокремлених за географічною, етнокультурною, цивілізаційною ознаками, які або із самого початку охоплюють усі країни регіону (НАФТА, Асоціація регіональної співпраці Південної Азії — СААРК, з невеликими застереженнями КАРИКОМ), або прагнуть до поступового їх залучення до свого складу (ЄС, АСЕАН). Тим часом двостороння угода про вільну торгівлю (ДУВТ) пов’язує дві країни, які можуть належати як до одного, так і до різних регіонів. Одна з найважливіших передумов (але, зрозуміло, не єдина) створення стійкого й успішного регіонального блоку — культурна (з погляду мовної спільності, етнічного походження, релігії) однорідність та історична близькість країн. У випадку з двосторонніми угодами ці фактори явно не належать до головних критеріїв успіху; для їх укладання визначальним є інше — економічна  і політична  сумісність партнерів.
Більше того, створення регіональних союзів часто має на меті подолання розбіжностей і  відчуженості між країнами-учасницями, які готові пожертвувати взаємними претензіями заради певної регіональної спільності. Такі мотиви простежуються в історії створення багатьох нині великих і авторитетних організацій, зокрема ЄС, АСЕАН, МЕРКОСУР. Тобто дві країни одного регіону,  укладання між якими двосторонньої угоди було би проблематичним, можуть увійти в регіональне інтеграційне об'єднання. Наведемо приклад. Можна з неабиякою часткою упевненості припустити, що якби Малайзія і Сінгапур, які є членами АСЕАН, спробували укласти двосторонню угоду, то переговори були б дуже ускладнені, а може й блоковані комплексом давніх взаємних суперечностей і претензій з  господарських питань. Так само Китай і Японія, а також Китай і Південна Корея, маючи очевидні конфліктні вузли у двосторонніх відносинах, серйозно розглядають можливість участі в регіональному економічному союзі, чи то формалізованому АСЕАН + 3, чи  ширшому східноазійському об'єднанні. Підсумовуючи, можна констатувати: якщо регіональні угоди часто покликані сприяти подоланню розбіжностей між учасниками, то ДУВТ виникають там, де  розбіжностей немає.

Вырезано.

Для приобретения полной версии работы щелкните по ссылке.

На промислово розвинуті країни припадає понад 3/4 всієї міжнародної торгівлі послугами. Проте за останні 10 років експорт ділових послуг 20 країнами, що розвиваються — зокрема Бразилією, Коста-Рикою, Ізраїлем та Індією, — щорічно зростав більш ніж на 15 % [337]. Останній факт викликає глибоку стурбованість багатьох промислово розвинутих країн, бо вони починають втрачати власні порівняльні переваги у сфері послуг. Проте  промислово розвинуті країни не тільки не прагнуть до більшої відкритості в інших країнах, але навіть і не намагаються закріпити наявний рівень лібералізації міжнародної торгівлі. Країни, що розвиваються, навпаки, демонструють прагнення до взаємодії. Деякі великі країни, що розвиваються, виявляють готовність піти на серйозну лібералізацію в контексті СОТ сфери послуг, яка раніше була під захистом регуляторної політики, за умови, що їхні партнери з числа промислово розвинутих країн зроблять відповідні кроки. Наприклад, країни Латинської Америки згодні на подальше відкриття своїх фінансових секторів і сфери телекомунікацій в обмін на значущі поступки з боку США і ЄС у галузі сільського господарства. Так само якби питання щодо мобільності робочої сили серйозно стояли на порядку денному, Індія і Філіпіни, наприклад, могли б піти на зниження торговельних бар'єрів.

Країни, що розвиваються, такі як Бразилія й Індія, завжди гальмували розвиток багатосторонньої системи. Цим країнам, мабуть, як і раніше, важко погодитися на багатосторонню лібералізацію послуг, що ставить їх перед необхідністю  проведення відповідних перетворень у сфері регулювання та інших внутрішніх реформ. Проте сьогоднішня ситуація — і це вселяє оптимізм – вирізняється тим, що дані країни переконані в необхідності  внутрішніх реформ і  розуміють, що реформи політично буде легше здійснити, якщо вони  підкріплюватимуться відкриттям ринків за кордоном. Дані країни, що розвиваються, зацікавлені в розширенні доступу до ринків не тільки для експорту своєї сільськогосподарської продукції та трудомістких послуг, але, що принципово важливо, для обґрунтування подальших внутрішніх реформ.
Рамкові угоди у сфері послуг мали закласти основу для подальшої лібералізації. Проте на практиці вони виявилися малоефективними. Необхідні нові переговори, але для їх проведення існують майже непереборні перешкоди. Щодо промислово розвинутих країн, то вони мають, зокрема: 

· забезпечити більшу мобільність робочої сили, хоча тероризм поставив під сумнів імміграційну політику;
· зберегти відкритість міжнародної торгівлі послугами, тоді як різке зростання підрядів викликає глибоку тривогу відносно ситуації із зайнятістю. 
Перед країнами, що розвиваються, стоїть більш складне завдання, а саме використовувати СОТ для проведення значущої й безпрецедентної лібералізації торгівлі товарами і послугами.
У виборі підходів до лібералізації міжнародної торгівлі послугами промислово розвинуті країни стоять перед альтернативою: або зміцнювати регіональну спрямованість лібералізації світової торгівлі і сприяти ослабленню ролі СОТ, або в рамках СОТ домовлятися про консолідацію (конвергенцію) основних регіональних домовленостей у глобальне зобов'язання [136, с.143-144].
Реалізація цих підходів, на нашу думку, може привести до діаметрально протилежних результатів у розвитку світової торгівлі.
У першому випадку через 20—25 років торговельний світ буде поділений на дві або три міжконтинентальні преференційні зони, кожна зі своїми правилами і з вільною торгівлею між учасниками, але із зовнішніми бар'єрами щодо інших блоків. Подібний варіант, хоч і дає певні вигоди США та деяким іншим країнам, призведе надалі до збільшення торговельно-економічних суперечностей у світі, залишить поза системою глобальних торговельних відносин Росію, Китай та деякі інші країни, що не сприятиме міжнародній стабільності й безпеці. Така тенденція розвитку вже тепер викликає занепокоєність експертів СОТ [246, с.95]. Торговельні відносини надмірно ускладнюються у зв'язку з одночасним існуванням систем регіональних і багатосторонніх норм ведення торгівлі, що може призвести до виникнення суперечностей у світовій торговельній системі.
У другому випадку відкривається шлях до потенційного злиття регіоналізму і глобалізму на основі загальних цілей і принципів, до створення єдиного глобального ринку з більш-менш узгодженими правилами і механізмом дотримування зобов'язань, які країни візьмуть на себе. Нині, крім світової фінансової кризи, яка загрожує внести довгострокові, фундаментальні зміни до співвідношення цін і обсягів продукції, що імпортується, основними перешкодами на шляху створення єдиного глобального ринку послуг дедалі частіше стають проблеми врахування в експортно-імпортної продукції чинника навколишнього середовища і встановлення єдиних нормативів використання робочої сили в країнах з різним рівнем розвитку продуктивних сил. 

Нині практично не залишається сумнівів щодо вигід лібералізації торгівлі послугами. Згідно з традиційною теорією торгівлі, лібералізація торгівлі – явище безумовно позитивне з погляду її економічних та політичних наслідків. З економічної точки зору лібералізація торгівлі сприяє створенню великих ринків і забезпечує активнішу конкуренцію, що приводить до економічного зростання і до підвищення ефективності використання енергії та інших ресурсів у виробничій сфері. У свою чергу, економічне зростання спричинює підвищення попиту на вироблювані товари і послуги, сприяє економічним та технологічним нововведенням і переміщенню економічної активності зі сфер з малими конкурентними перевагами в інші. Декілька раундів багатосторонніх торговельних переговорів у рамках СОТ привели до значного скорочення торговельних бар'єрів, а темпи зростання обсягів міжнародної торгівлі істотно перевищують загальні темпи зростання світового ВВП.

Висновки до розділу 5
З викладеного у даному розділі, а також з останніх досліджень щодо економічних ефектів лібералізації міжнародної торгівлі послугами на всіх інституційних рівнях випливає ряд базових висновків:

1. З економічної точки зору інституційна реформа змінює не тільки параметри економічної політики, а й стереотипи поведінки суб’єктів. Якщо реформи добре спроектовані, несуперечливі, послідовні та відповідають інституційним потребам економіки, то вони породжують несподівані рівні динамізму економічної активності суб’єктів господарства і стимулюють економічне зростання країни. І навпаки, погано підготовлені реформи можуть призвести до стагнації. 

2. Розгляд торговельної реформи як реформи інституційної допомагає з'ясувати критерії, за допомогою яких мають оцінюватися результати змін. Ми вважаємо, що істотним критерієм ефективності торговельної реформи є не відкритість торгівлі та відповідність правилам СОТ, а її здатність створити в країні високоякісне інституційне середовище. Таке середовище дає вищу економічну віддачу, ніж ліберальний торговельний режим або дотримання принципів та правил багатосторонньої системи регулювання торгівлі.

3. Важливу роль у лібералізації секторів послуг відіграють інституційна та регуляторна реформи. Реформу торговельної політики не можна розглядати тільки з погляду зміни рівнів тарифів, кількісних обмежень та зрушень у відносних цінах, які викликані  цими змінами. Реформа торговельної політики виходить за рамки певних рівнів тарифів і кількісних обмежень, вона встановлює нові правила й очікування відносно майбутніх політичних та економічних рішень, надає ширші можливості для економічної політики, створює нові зв’язки з економічними суб'єктами. Водночас така реформа зменшує права попередніх суб'єктів і дає імпульс для нової філософії (а разом з нею і для нової риторики) з питання сутності та значення  політики забезпечення розвитку країни. Тому реформа торговельної політики врешті-решт є чимось більшим, ніж просто зміна відносних цін, вона виливається в інституційну реформу величезного масштабу.

4. Вплив лібералізації торгівлі послугами на добробут країни або чистий національний продукт має два аспекти: а) зміни ефективності розподілу ресурсів усередині економічної системи у зв'язку зі спеціалізацією на певних виробництвах з урахуванням порівняльних переваг; б) зміни умов торгівлі у зв'язку з тим, що виробничі витрати в даній економічній системі знижуються порівняно з іншими. Прибуток, який надходить від експорту, знижується порівняно з вартістю імпорту, і це може призвести до зниження рівня доходів у даній економічній системі.

5. Послідовність торговельних реформ є важливим чинником лібералізації сектора послуг. Для максимізації вигід і мінімізації витрат лібералізації торгівлі послугами країні потрібна стратегія торговельної реформи, яка має визначити послідовність і синхронність системи заходів щодо лібералізації в різних секторах, режими надання послуг і застосування двох груп бар'єрів (доступ на ринок і застосування національного режиму до іноземних підприємств).
6. Регіональні угоди як інструмент зовнішньоекономічної лібералізації принципово відрізняються від багатосторонніх угод про відкриття національних ринків – лібералізація ринку проводиться не щодо окремих галузей, а щодо окремих країн і регіонів. Таким чином, регіоналізм передбачає територіально-просторовий характер лібералізації, тоді як глобалізм – галузевий. Завдяки цьому регіоналізм може бути значно гнучкішим інструментом, з меншими лагами в ухваленні ключових політичних рішень, оскільки на це потрібна згода обмеженої кількості країн–членів регіонального угруповання.
7. РТУ у сфері послуг використовують два підходи до лібералізації торгівлі послугами та руху інвестицій. Деякі РТУ використовують уже перевірений підхід ГАТС – Перелік конкретних зобов'язань з лібералізації торговельного режиму, який базується на національному переліку правил входження на ринок та підтримки національного режиму у відносинах з торговельними партнерами, тоді як в інших перевага віддається Перелікові винятків зі сфер лібералізації. Обидва підходи теоретично можуть генерувати еквівалентний виграш від лібералізації, на практиці ж другий підхід демонструє більшу ефективність. У цілому моделі лібералізації, визначені в РТУ, відрізняються залежно від способів реформування торговельної політики та галузевого масштабу, що є актуальним для країн з перехідною економікою.

8. Концепція створення єдиного ринку послуг в рамках ЄС базується на ідеї послідовної ліквідації технічних бар'єрів з орієнтацією на принцип взаємного визнання національних норм і правил. Ліквідація технічних бар'єрів, крім усунення найбільш помітних дискримінаційних обмежень, веде до гармонізації (зближення) національних систем регулювання. При цьому принцип гармонізації має застосовуватися з метою створення рівних ринкових умов, що забезпечують ефективну діяльність у сфері послуг, зокрема єдиних критеріїв стабільності кредитних інституцій і механізму торгівлі цінними паперами усередині ЄС, єдиних умов доступу постачальників послуг до інформації стосовно лібералізації ринків та ін.

9. Прийнята в 2006 р. програма повної лібералізації ринку послуг в країнах ЄС - Директива надання послуг на внутрішньому ринку – передбачає а) свободу заснування бізнесу в іншій країні-члені; б) вільну торгівля послугами між державами-членами. З метою усунення перепон на шляху вільного заснування представництв Директива послуг передбачає певні принципи, які мають бути дотримані у сферах видачі дозволів на ведення діяльності з надання послуг, заборону певних обмежувальних правових вимог та зобов'язання оцінки відповідності інших конкретних правових вимог. Директива містить „чорний список” правил, що не є сумісними з даним документом, і „сірий список” правил, що можуть бути такими, а також передбачає створення єдиних інформаційних пунктів країнами—членами ЄС з метою забезпечення вільного доступу до відповідної інформації.

10. Потенційні вигоди від інтеграції ринків послуг в країнах ЄС поділяються на дві великі категорії: а) ефект поліпшення добробуту громадян, пов'язаний зі встановленням цін на рівні кращих виробників; б) тенденція до швидшого економічного зростання шляхом економії на масштабах виробництва, більш ефективного використання конкурентних переваг та поліпшення розміщення ресурсів. 

11. Перевагою регіоналізму порівняно з багатостороннім регулюванням торгівлі є те, що він дає змогу торговельній лібералізації просунутися значно далі, ніж у рамках СОТ, де досягнення угоди між країнами–членами організації часто утруднюється через велику кількість договірних сторін і різницю в їхніх пріоритетах. У цьому плані регіоналізм може служити важливим доповненням для торговельної лібералізації на багатосторонній основі – завдяки глибшій інтеграції на регіональному рівні можуть створюватися своєрідні платформи для поширення інтеграції в даній сфері на глобальній/багатосторонній основі. Нарешті, регіоналізм здатний чинити конкурентний тиск на процес багатосторонньої торговельної лібералізації, прискорення досягнення компромісу в рамках багатосторонньої торговельної системи. 
12. Основні риси багатосторонньої лібералізації міжнародної торгівлі послугами в рамках СОТ є: а) пріоритетний інструмент зовнішньоекономічної політики; б) гнучкість; в) масштабність і рівномірність в географічному аспекті; (г) взаємний характер. Система СОТ і пов'язані з нею раунди торговельних переговорів створює інституційну основу для реалізації потенціалу лібералізації міжнародної торгівлі послугами. При взаємному відкритті ринків внутрішньополітичні труднощі, зумовлені лібералізацією імпорту, компенсуються вигодами від розширення доступу до ринків для експортерів.
Положення розділу 5 опубліковані у:[17, 20, 31, 32, 40]

РОЗДІЛ 6

Інституційна інтеграція українського сектора послуг у глобальний економічний простір

6.1. Проблеми формування ефективної експортно-імпортної діяльності України у сфері послуг 

Формування нового міжнародного інституційного порядку змушує всі постсоціалістичні країни, зокрема Україну, розв’язати складну проблему: найбільш повно реалізувати національні інтереси в умовах становлення економіки країни, з одного боку, і посилення взаємозалежності країн в умовах глобалізації світогосподарських зв’язків – з другого. 

Модернізація української економіки передбачає підвищення соціально-економічної ролі сфери послуг, і в останні півтора десятиліття вона розвивається високими темпами. У контексті перспектив модернізації  економіки важливо виявити основні параметри даної сфери в Україні, її загальні риси і відмінності, визначити слабкі ланки і порівняльні переваги українських послуг. 

Український ринок послуг почав формуватися в першій половині 1990-х років у річищі процесу ринкових реформ і приватизації. Доти діяльність у більшості секторів послуг жорстко регулювалася державою, а в ряді з них держава була основним постачальником послуг. 
З початку 1990-х років до теперішнього часу вітчизняний ринок послуг перебуває в процесі безперервного розвитку. Початковий імпульс радикальним перетворенням у сфері послуг дало роздержавлення власності. У багатьох галузях послуг воно проходило вельми динамічно і в масовому порядку, оскільки ці галузі максимально відповідали критеріям початкового етапу приватизації за масштабами, рівнем стандартизації та комерціалізації. Приватизація охопила невеликі виробництва в усіх галузях, а також усі підприємства торгівлі, системи матеріально-технічного постачання, громадського харчування, побутового обслуговування та автотранспортного господарства. Форсоване роздержавлення поклало початок становленню приватного сектора у сфері послуг.
Іншим його каналом стало нове підприємництво, що набрало у сфері послуг особливо широкого розмаху. Створенню бізнесу "з чистого аркуша" сприяла ціла низка обставин: слабкий розвиток і серйозне відставання від світового рівня практично всіх послуг і за будь-якими мірками, а також порівняно невеликі розміри стартового капіталу. За рахунок нового бізнесу сформувався цілий спектр послуг, які в плановому господарстві або взагалі були відсутні, або розвинуті вкрай слабо [6, с.71-72]. Практично заново створювалися послуги телекомунікацій, комерційних банків та інших фінансових установ, страхування тощо. Бізнес освоював сферу соціально-культурних послуг: збільшувалася кількість недержавних навчальних закладів; диверсифікувалася приватна медицина. За рахунок зростання  кількості нових приватних фірм істотно поповнювався й оновлювався склад традиційних галузей. Можна вважати, що прихід нових виробників був головною причиною зростання кількості діючих структур у роздрібній торгівлі та громадському харчуванні.

Іншим фундаментальним чинником трансформації сфери послуг став перехід на ринкові принципи ціноутворення. Специфіка системи ринкових цін полягає в тому, що внаслідок високої трудомісткості сервісних операцій, порівняно низької продуктивності праці за безперервного підвищення її вартості та ряду інших чинників рівні й динаміка цін на послуги вищі, ніж на продукцію матеріальної сфери. У плановому ціноутворенні ця особливість не враховувалася, і тарифи та ціни на послуги багатьох галузей були відносно нижчі за ціни на непродовольчі товари; практично безкоштовно населення отримувало послуги освіти й охорони здоров'я; нереально низько оцінювався сервіс у житлово-комунальному господарстві [8].
Вырезано.

Для приобретения полной версии работы щелкните по ссылке.

Вступ і членство в СОТ створюють для України унікальну можливість активізувати лібералізацію торгівлі і підвищити чутливість внутрішнього ринку послуг до торговельних умов міжнародних ринків. Особливо важливо використовувати членство в СОТ для усунення наявних перешкод у торгівлі, забезпечивши ефективну структуру зовнішньої торгівлі послугами, формування експортного менталітету у вітчизняних виробників послуг, а також розробку національної експортної стратегії. Без диверсифікації експортної структури послуг практична значущість доступу до міжнародних ринків буде обмеженою. Динамічна економіка потребує швидкого збільшення імпорту тих послуг, які є критично важливими для диверсифікації економіки. Такий імпорт має покриватися розширенням експорту послуг.

Членство України в СОТ може сприяти її участі в регіональних торговельних угрупованнях. Відповідно до ст. 4,5,9 Угоди про партнерство та співробітництво між Україною та Європейським Союзом [65, с.203] членство України в СОТ є необхідною передумовою лібералізації режиму торгівлі між Україною та ЄС, започаткування переговорів зі створення зони вільної торгівлі та забезпечення поступової інтеграції України до Європейського Союзу шляхом підготовки та укладання Угоди про асоційоване членство України в ЄС [4].
Членство України в СОТ відверне загрозу її торговельно-економічної ізоляції не тільки від країн Західної та Центральної Європи, а й від країн Східної Європи та Балтії, зведе нанівець перспективу витіснення українських послуг з ринку ЄС аналогічними послугами країн Центральної та Східної Європи, що нещодавно увійшли до ЄС.

Україна має угоди про економічне співробітництво з країнами СНД, у тому числі з Білоруссю, Казахстаном та Киргизією. Оскільки ці угоди не відповідають вимогам ст. V ГАТС, необхідно провести переговори, щоб передбачити зобов'язання про доступ до ринку і НР відносно широкого ряду охоплюваних списком послуг. Таким чином буде забезпечено вплив ГАТС на економічну інтеграцію країн СНД. 

На думку О.Шниркова, Україні також треба знайти своє місце у системі РТУ, оскільки участь в регіональних угодах  повинна стати важливим фактором реформування національної економіки, проведення структурних зрушень, зрештою, підвищення конкурентоспроможності виробників, окремих галузей, сфер і господарства країни в цілому [72].
З одного боку, Україна повинна активно інтегруватися до місткого високотехнологічного Єдиного внутрішнього ринку ЄС, залучати масштабні іноземні інвестиції як складову цього ринку, структурно адаптувати свою економіку до більш розвинених економік країн—членів ЄС, зберегти незалежність щодо вибору напрямків, форм, етапів і темпів міжнародної економічної інтеграції. З іншого — нам слід також поширювати свою присутність на традиційних ринках збуту країн СНД, враховувати свою залежність від імпорту енергоносіїв з країн субрегіону, поглиблювати кооперацію з метою просування товарів і послуг на ринки третіх країн. При цьому необхідно враховувати складну та часом суперечливу взаємозалежність коротко-, середньо- та довгострокових економічних ефектів від різних напрямків і форм регіональної інтеграції.

Найоптимальнішою формою регіональної інтеграції України на сучасному етапі є перехід до створення та розвитку зони вільної торгівлі, передусім із сусідніми союзами країн та окремими країнами на дво- або багатосторонній основі. Україна повинна також утриматися від вступу до субрегіональних митних союзів, оскільки це поставить під питання створення глибокої зони вільної торгівлі з ЄС, а подальше визначення напрямків і форм міжнародної економічної інтеграції лише від неї вже не залежатиме. Вільна торгівля з ЄС та на двосторонній або багатосторонній (у рамках ЄЕП, ГУАМ) основі з країнами СНД — це прагматична коротко- та середньострокова формула участі нашої держави в європейських інтеграційних процесах, яка найбільш повно відповідає сучасним тенденціям розвитку вітчизняної економіки та регіональних торговельних угод.

Диверсифікація структури українського експорту послуг є найважливішим завданням торговельної політики. Для досягнення цієї мети необхідно зробити торговельний режим більш ефективним, транспарентним та ліберальним, створити або зміцнити наявні інституції з метою стимулювання торгівлі послугами, а також ініціювати загальнонаціональну кампанію щодо збільшення обсягів торгівлі послугами. Членство в СОТ може допомогти Україні у вирішенні всіх цих завдань. У свою чергу, ці завдання вимагають створення інституційного середовища, аби:

· надавати торговельним партнерам України інформацію відносно процесів на внутрішньому ринку, що пов'язані з питаннями торговельної політики; 

· забезпечити виконання зобов'язань і правил СОТ таким чином, щоб стимулювати економічний розвиток України; 

· дієво захищати національні інтереси в питаннях, які безпосередньо пов'язані з торгівлею, через консультації і механізми врегулювання суперечок СОТ; 

· брати активну участь у обговоренні питань, які стосуються функціонування багатосторонньої торговельної системи.

У зв'язку з членством у СОТ український уряд має створити інституційні структури, спроможні захистити в СОТ національні інтереси (та інтереси багатосторонніх торговельних систем). Крім того, виникне необхідність у співпраці в межах СОТ з нашими торговельними партнерами, зборі інформації щодо потреб та розвитку приватного сектора і взаємодії з ним, а також розвитку інституцій, що відповідають за моніторинг та аналіз економічних дій уряду, пов'язаних з торгівлею послугами.

На нашу думку, створення незалежної інституції для аналізу й оцінки впливу політики уряду на ефективність економіки може бути додатковим інструментом отримання максимальної вигоди від членства в СОТ. Створення таких інституцій вітається СОТ, проте не є її вимогою (Додаток 3 СОТ, параграф В). "Інституція транспарентності" може допомогти у визначенні витрат і вигід економічної системи в цілому від галузевих інтервенцій та регуляторного режиму взагалі. Ця інституція може консультувати уряд України щодо впливу конкретних рішень на конкуренцію (структура ринку, концентрація) і національний добробут; готувати і публікувати регулярний звіт про ефекти торговельної та інвестиційної політики уряду. Зацікавлені в експорті і споживанні послуг особи повинні мати право замовляти дослідження щодо ефектів чинного торговельного і регуляторного режиму. Для гарантування незалежності повноваження такої інституції слід встановити законодавчо, його фінансування має бути статутним (не на розсуд уряду) і достатнім для залучення кваліфікованих фахівців. "Інституція транспарентності" має консультувати уряд, але не бути його частиною, її завдання –надавати інформацію і здійснювати об’єктивний економічний аналіз.
Незважаючи на те, що факти свідчать про підвищення рівня доходів у результаті реформи зовнішньої торгівлі, ті, хто відповідає за політику держави, часто неохоче йдуть на здійснення змін зовнішньоторговельного режиму, побоюючись надмірно високих адаптаційних витрат. Побоювання можуть пояснюватися тим фактом, що про природу, величину та тривалість дії адаптаційних витрат написано і відомо значно менше, ніж про решту наслідків зміни зовнішньоторговельного режиму. 
Виходячи з мети нашого дослідження, ми розуміємо адаптаційні витрати як широкий спектр потенційно несприятливих короткострокових результатів переходу до нових умов зовнішньої торгівлі. Це може бути скорочення зайнятості та обсягів виробництва, втрата людського капіталу (знань, умінь і т.п.), нагромадженого в певній галузі, макроекономічна нестійкість, що є наслідком порушення платіжного балансу або скорочення надходжень до держбюджету. При аналізі цих витрат важливо розрізняти суспільні і приватні витрати. Хоча суспільні витрати важливі для розуміння загального впливу реформи на соціальну сферу, все ж таки наявність політичної опозиції реформам, що проводяться, зумовлена характером розподілу приватних витрат. Навіть коли суспільні вигоди від лібералізації торгівлі переважають суспільні витрати, саме існування приватних витрат може легко створити політичну опозицію, достатньо сильну для того, щоб блокувати будь-які реформи.

Чітке розуміння структури розподілу приватних витрат і вигід від реформи зовнішньої торгівлі могло б стати основою здійснення економічної політики і певною мірою ослабити можливу політичну опозицію реформам. Розуміння закономірностей розподілу приватних витрат корисно також і у зв'язку з проблемою справедливого розподілу доходів. Водночас суспільні витрати і вигоди можуть служити надійним критерієм оцінки сукупного впливу реформи зовнішньої торгівлі на соціальну сферу. Очевидно, що проводити реформи не слід, якщо витрати перевищують вигоди. Чим більше співвідношення суспільні вигоди/суспільні витрати, тим вище ймовірність проведення політики перерозподілу, яка забезпечить політичну підтримку реформам і допоможе мінімізувати негативні наслідки для розподілу доходів.
У результаті реформи зовнішньої торгівлі збільшується попит на робочу силу з боку компаній експортно орієнтованого сектора при зменшенні такого попиту в імпортозаміщувальному секторі. Розмір адаптаційних витрат визначається мобільністю робочої сили, тобто швидкістю переходу працівників з однієї категорії в іншу (зокрема, з категорії безробітних у категорію тих, що працюють у імпортозаміщувальному секторі). В принципі  мобільність робочої сили є похідною від цілої низки змінних, таких як демографічні характеристики населення,  рівень державної підтримки безробітних, закони, що обмежують можливість звільнення персоналу працедавцем, ступінь об'єднання працівників у профспілки, частка економічної діяльності, що припадає на держпідприємства, і т. д.

Підбиваючи підсумок, слід сказати, що було проведено цілий ряд досліджень як окремих галузей, так і економіки країн у цілому з метою кількісного вимірювання соціально-економічних наслідків лібералізації зовнішньої торгівлі [202; 247]. Практично в усіх досліджених випадках розміри необхідних адаптаційних змін оцінюються як порівняно низькі щодо природної плинності робочої сили. За результатами досліджень, у яких здійснено пряме порівняння вигід і витрат, на кожен долар адаптаційних витрат припадає декілька доларів прибутків від підвищення ефективності виробництва. Слід також мати на увазі, що адаптаційні витрати досягають максимального рівня відразу ж після початку проведення реформ і зникають через 1 — 5 років. При цьому вигоди від лібералізації умов зовнішньої торгівлі з часом лише збільшуються і зберігаються необмежено довго.

Адапційні витрати України на вступ до СОТ – це в основному витрати на :

(i) імплементацію політичної, правової, регуляторної та інституційної реформи для забезпечення дотримання угод СОТ та;

(ii)  вдосконалення державного апарату і розбудову інституційної спроможності для кращого забезпечення потреб приватного сектору та функціонування за новими правилами.  
Проведення такої реформи не слід розглядати в негативному плані. Україна просто приведе свій режим у відповідність до правил, які в даний час застосовують принаймні 153 країна, а це приведе до встановлення транспарентних умов, тобто таких умов, які необхідні для ведення ефективного бізнесу. Україна повинна навчитися спілкуватися “мовою торгівлі та інвестицій”, якою користуються більшість. Дотримання Україною угод СОТ має дуже важливе значення для розвитку економіки і довгострокового економічного зростання. Модернізація політичних, правових та інституційних засад, скасування бар’єрів (які перешкоджають вітчизняним виробникам та споживачам послуг) та підвищення транспарентності законів, пов’язаних з послугами, є, незалежно від вступу до СОТ, надзвичайно важливими для виживання економіки України. Політичний, правовий, регуляторний та інституційний режим, що відповідає вимогам СОТ, знизить транзакційні витрати на ведення бізнесу в Україні, сприятиме залученню інвестицій, забезпечить транспарентність та узгодженість в застосуванні законів, значним чином зменшить бюрократичні перепони, а також вивільнить державні та приватні ресурси для концентрації уваги на напрямих, які є більш важливими для розвитку економіки України та досягнення конкурентоспроможності в світі.
Оцінка можливих наслідків вступу України до СОТ, здійснена Українським центром економічних і політичних досліджень їм О.Розумкова, показала, що практично для всіх секторів послуг переважаючими будуть позитивні наслідки, а саме: велика імовірність переважання позитивного впливу – для сфер страхових, банківських, туристичних, телекомунікаційних, поштових послуг, послуг трубопровідного транспорту та фондового ринку; певна імовірність переважання позитивних наслідків – для галузей освітних, медичних, ріелторських, послуг залізничного та морського транспорту; можливий баланс між позитивними і негативними наслідками – для ринку послуг авіаційного транспорту та енергопостачання [62].
Вірогідно, що від проведення політичної, правової, регуляторної та інституційної реформи програють, в основному, ті економічні суб’єкти, які за існуючим правовим режимом (i) отримують переваги і прибутки через відсутність адекватного верховенства права (наприклад, широкі дискреційні повноваження, безвідповідальності, неможливість термінового арбітражного і судового оскарження), (ii) ведуть незаконну діяльність (наприклад, піратство інтелектуальної власності), (iii) здійснюють недобросовісну діяльність (наприклад, монопольна змова на ринку) на шкоду споживачам (включаючи громадськість, уряд та українських виробників і споживачів) та (iv) отримують переваги від несправедливих привілеїв, що викривляють економіку та конкуренцію.
Членство в СОТ не є панацеєю для України в тому, що стосується торговельної політики та її інституційного забезпечення. Можливо, найважливіший аспект членства в СОТ становить те, що воно є засобом демонстрації Україною своєї прихильності до політики лібералізації торгівлі і/або програми реформ. Власні рішення щодо торговельної політики та відповідних інституцій – ось визначальний чинник успіху української економіки. Для усунення регуляторних бар'єрів, які стримують здатність галузей вітчизняної економіки використовувати можливості спеціалізації, що зумовлюються інтеграцією у світову економіку, узгодженості з правилами та нормами СОТ недостатньо. Така узгодженість має розглядатися як мінімальна вимога, а перспективи розвитку пов"язані передусім з економічною політикою України.
Членство в СОТ дозволить Україні повністю інтегруватися до світової економіки та багатосторонньої торгової системи для того, щоб знайти і ефективно виконувати свою роль в світовій економіці, а також значним чином підвищити та повністю використовувати свій економічний, торговий та інвестиційний потенціал. Членство України в СОТ є важливою складовою для успішного розвитку конкурентоспроможної сектору послуг в Україні, а також для економічного зростання і розвитку.
Висновки до розділу 6

З викладеного у даному розділі, а також з останніх досліджень щодо проблем інтеграції українського сектора послуг у глобальний економічний простір випливає ряд базових висновків:

1. Економічні реформи в Україні привели не тільки до активізації розвитку традиційних галузей, а й до створення нових видів послуг (аудиторські, консалтингові, комп'ютерні, бухгалтерські, послуги з проведення операцій на ринку нерухомості, послуги в галузі реклами, з добору персоналу, приватної охоронної діяльності та ін.). Проте в цілому українська індустрія послуг ще перебуває на етапі зародження. Тому потрібний продуманий підхід до стратегії розвитку і регулювання галузей послуг з урахуванням дотримання балансу інтересів іноземних і вітчизняних постачальників у тих або інших секторах послуг: з одного боку, слід забезпечувати захист інтересів українських постачальників, а з іншого – створювати конкурентне середовище за участі іноземних постачальників на ринках послуг, що веде зрештою до стимулювання діяльності українських учасників ринку. 
2. Вырезано.

3. Для приобретения полной версии работы щелкните по ссылке.

4. Україна взяла на себе одні з найліберальніших зобов'язань із доступу іноземних постачальників послуг на свій ринок серед членів СОТ. Зобов'язання України в основному стосуються "якісних" обмежень, як-от підтвердження професійної кваліфікації, вимоги акредитації у секторах професійних, фінансових, транспортних послуг, обмеження на здійснення деяких видів послуг (сектор фінансових, юридичних, аудіовізуальних, транспортних, рекреаційних та культурних послуг). Такі обмеження, з одного боку, мають забезпечити приплив іноземних інвестицій, з іншого – досить ефективно захистити ті підсектори ринку послуг, які ще є чутливими щодо іноземної конкуренції. 
5. Членство в СОТ створюють для України унікальну можливість активізувати лібералізацію торгівлі і підвищити чутливість внутрішнього ринку послуг до торговельних умов міжнародних ринків. Особливо важливо використовувати членство в СОТ для усунення наявних перешкод у торгівлі, забезпечивши ефективну структуру зовнішньої торгівлі послугами, формування експортного менталітету у вітчизняних виробників послуг, а також розробку національної експортної стратегії. Без диверсифікації експортної структури послуг практична значущість доступу до міжнародних ринків буде обмеженою. Динамічна економіка потребує швидкого збільшення імпорту тих послуг, які є критично важливими для диверсифікації економіки. 
6. Членство України в багатосторонній торговельній системі сприятиме її участі в регіональних торговельних угрупованнях. З одного боку, Україна повинна активно інтегруватися до місткого високотехнологічного Єдиного внутрішнього ринку ЄС, залучати масштабні іноземні інвестиції як складову цього ринку, структурно адаптувати свою економіку до більш розвинених економік країн—членів ЄС, зберегти незалежність щодо вибору напрямків, форм, етапів і темпів міжнародної економічної інтеграції. З іншого — нам слід також поширювати свою присутність на традиційних ринках збуту країн СНД, враховувати свою залежність від імпорту енергоносіїв з країн субрегіону, поглиблювати кооперацію з метою просування  послуг на ринки третіх країн. При цьому необхідно враховувати складну та часом суперечливу взаємозалежність коротко-, середньо- та довгострокових економічних ефектів від різних напрямків і форм регіональної інтеграції.

7. Членство в СОТ вимагає від України створення інституційного середовища, аби: а) надавати торговельним партнерам України інформацію відносно процесів на внутрішньому ринку, що пов'язані з питаннями торговельної політики; б) забезпечити виконання зобов'язань і правил СОТ таким чином, щоб стимулювати економічний розвиток України; в) дієво захищати національні інтереси в питаннях, які безпосередньо пов'язані з торгівлею, через консультації і механізми врегулювання суперечок СОТ; г) брати активну участь у обговоренні питань, які стосуються функціонування багатосторонньої торговельної системи.

8. Створення незалежної інституції для аналізу й оцінки впливу політики уряду на ефективність економіки може бути додатковим інструментом отримання максимальної вигоди від членства в СОТ. "Інституція транспарентності" може допомогти у визначенні витрат і вигід економічної системи в цілому від галузевих інтервенцій та регуляторного режиму взагалі, консультувати уряд України щодо впливу конкретних рішень на конкуренцію і національний добробут; готувати і публікувати регулярний звіт про ефекти торговельної та інвестиційної політики уряду.
9. Адапційні витрати України на вступ до СОТ – це в основному витрати на: а) імплементацію політичної, правової, регуляторної та інституційної реформи для забезпечення дотримання угод СОТ в сфері послуг та; б) вдосконалення державного апарату і розбудову інституційної спроможності для кращого забезпечення потреб приватного сектору та функціонування за новими правилами.
Положення розділу 6 опубліковані у:[17; 18; 19; 20; 21; 27]
Висновки

Проведене в дисертації дослідження теоретичних і практичних проблем інституційного регулювання світової торгівлі послугами дозволило реалізувати поставлену мету і завдання та зробити такі висновки. 
1. Досягнення стабільності економічного розвитку в умовах глобалізації світогосподарських зв'язків потребує розширення звичайних рамок традиційного економічного аналізу, вироблення нових підходів. Останні два десятиліття продемонстрували важливі зміни в розвитку економічної теорії. Хоча в економічній теорії продовжує домінувати неокласичний аналіз, посилення економічної взаємозалежності країн вимагає перегляду прийнятності суворих передумов неокласичної теорії та переоцінки ролі інституцій у формуванні поведінки економічних суб'єктів. Особливий наголос необхідно зробити на важливості трактування інституцій як ендогенних змінних у рамках панівних економічних моделей.
2. Інституційний вимір категорії „послуга” полягає у визначенні її як транзакції з позитивним фактором одномоментності, як результату різнорідної діяльності, що здійснюється виробниками на замовлення споживачів і зазвичай веде до зміни стану інституційної одиниці, яка споживає ці послуги. Якщо послуга виступає результатом корисної діяльності, що змінює стан особи або товару, то в умовах ринкової економіки цей результат безумовно є "товаром", якій має і мінову вартість, і корисність. 
3. Регуляторні інституції та інституції виконання контрактів відіграють ключову роль у розвитку сектора послуг, оскільки цей сектор вступає у більш складну систему транзакцій з іншими секторами економіки та більш схильний до ринкової невизначеності внаслідок інформаційної асиметрії. Перетворення послуг на складовий елемент міжнародної виробничої діяльності поставило на порядок денний питання про необхідність регулювання ринку послуг на міжнародному, регіональному, національному і галузевому рівнях. 

4. Суттєвий вплив на світову торгівлю послугами справляють інституції та транзакційні витрати. Зокрема, внутрішні інституції впливають на загальний рівень відкритості країни в тому розумінні, що країни з розвинутими інституціями більш інтегровані у світову торговельну систему. Недостатньо ефективні інституції знижують міжнародну конкурентоспроможність національних виробників послуг, що, у свою чергу, негативно відбивається на експортних потоках. Транзакційні витрати відіграють визначальну роль в аналізі передумов та виграшу від лібералізації міжнародної торгівлі послугами, суттєво залежать від якості інституцій, а також від стану інформаційних та фінансових потоків. Підвищення ефективності транзакцій, створення інституцій, завдяки яким можливо досягти зменшення транзакційних витрат, і є тим механізмом, який позитивно впливає на динамічність національної економіки, її здатність до розвитку та інтеграції у світовий економічний простір.

5. За наявності асиметричної інформації й небезпеки подальшого викривлення реальності інституційна теорія бере до уваги недосконалість ринку, яку інституція може подолати або, як мінімум, пом’якшити. Міжнародні торговельні інституції формують очікування міжнародних гравців і таким чином впливають на їхню поведінку; сприяють процесові конструктивних торговельних переговорів; збільшують прозорість світової торговельної системи через надання адекватної та достовірної інформації, розширюють можливості врегулювання торговельних суперечок і водночас зменшують транзакційні витрати. 

6. Послуги стали головною рушійною силою економіки та основним фактором зростання продуктивності, особливо в результаті активного використання інформаційних та комп'ютерних послуг, на основі яких радикально перетворюються матеріальна база, методи виробництва, моделі, види та зміст сервісу практично в усіх галузях. У складі сектора діє розвинутий блок наукомістких послуг — телекомунікацій, інформаційних, комп'ютерних, фінансових, медичних, професійних і деяких ділових, які в поєднанні з високотехнологічними промисловими галузями  утворюють інноваційне ядро постіндустріальної економіки, що визначає її головні параметри.
7. Багатонаціональні компанії є головним суб’єктом диверсифікації торгівлі послугами у глобальних масштабах, і саме на них припадає більша частка відповідної міжнародної торгівлі. Міжнародні корпорації є основною інституцією формування та розвитку нової форми міжнародного поділу праці в умовах економічної глобалізації — міжнародного аутсорсингу та офшорингу послуг. 

8. Інституційні бар'єри є видом обмеження конкуренції, який зумовлений наявними інституційними рамками, що визначають поведінку учасників конкурентного процесу як формального, так і неформального характеру. Інституційні бар'єри набувають форми засобів державного регулювання національних і міжнародних транзакцій із надання послуг і впливають на вхід на ринок та функціонування як національних, так і іноземних постачальників. Дослідження методів вимірювання бар'єрів у світовій торгівлі послугами дало змогу зробити висновок, що одні бар'єри впливають на ціни послуг, а інші – на структуру витрат. Ліквідація бар'єрів приводить до поліпшення ефективності розподілу ресурсів, підвищення продуктивності та збільшення добробуту країни. 

9. Концепція тарифного еквівалента як еквівалента податку на діяльність іноземних компаній у процесі конкуренції з національними є ефективним способом кількісного вимірювання торговельних бар'єрів. Тарифні еквіваленти можуть сприйматися як теоретичні тарифи, що розраховані на створення економічного ефекту, аналогічного ефектові реальних тарифів. Чим вищим є рівень обмежень торгівлі послугами, тим вища ціна на послуги, і тому тарифний еквівалент є виміром торговельних бар'єрів. Ефекти торговельних бар'єрів у сфері послуг та, відповідно, тарифного еквівалента залежать від конкурентоспроможності національних та іноземних компаній і ступеня субституції  основних способів міжнародної торгівлі послугами.

10. Найбільша конвергенція норм багатостороннього і регіонального регулювання торгівлі послугами стосується основних принципів регулювання, а саме транспарентності, національного режиму, режиму найбільшого сприяння, а також норм регулювання платежів і трансферів, монополій, виключних постачальників послуг і загальних винятків. Менший рівень конвергенції властивий зобов’язанням у сферах: а) недискримінаційних кількісних обмежень; б) національного регулювання; в) захисних заходів у випадку надзвичайних ситуацій та субсидій.
11. Високоякісне інституційне середовище для економічної активності є одним з факторів, який подає чіткі сигнали виробникам та інвесторам у сфері послуг, запобігає монополізації ринку, сприяє ефективному використанню наявних ресурсів у країні, узгоджується з адміністративними можливостями уряду та підтримує соціальну злагоду в суспільстві. Реформа торговельної політики впливає на економічний розвиток тією мірою, якою це сприяє створенню в країні високоякісного інституційного середовища. 
12. Лібералізація міжнародної торгівлі послугами передбачає: а) вплив на рівень світових, регіональних і галузевих доходів та асортимент продукції через зниження вартості надання послуг споживачам і певним галузям промисловості; б) зниження інституційних бар'єрів доступу на ринок і скасування дискримінаційних правил щодо іноземних постачальників послуг по всіх чотирьох способах  торгівлі послугами; в) зміни ефективності розподілу ресурсів усередині економічної системи у зв'язку зі спеціалізацією на певних виробництвах з урахуванням порівняльних переваг; г) збільшення обсягів прямих іноземних інвестицій (ПІІ), що супроводжується припливом фізичного, людського капіталів, технології та методів управління; д) вирішення дилеми управління міграційними процесами за рахунок зменшення соціальних і політичних транзакційних витрат. 

13. У рамках РТУ та СОТ склалися два основні інституційні підходи до лібералізації торгівлі та інвестицій у сфері послуг, що втілилися в Переліку конкретних зобов'язань з лібералізації торговельного режиму (positive list approach) – національних списках, у яких країни фіксують сектори, підсектори та/або способи постачання послуг, що підлягають лібералізації, а також у Переліку винятків зі сфер лібералізації (negative list approach). Відповідно до Переліку конкретних зобов'язань з лібералізації торговельного режиму країни погоджуються гарантувати національний режим та вільний доступ на ринок, уточнивши (через винятки з Переліку зобов'язань) сферу застосування національного режиму та доступу на ринок для іноземних послуг або іноземних постачальників послуг. Альтернативний підхід до лібералізації торгівлі та інвестицій у сфері послуг, так званий Перелік винятків зі сфер лібералізації, базується на концепції негативного списку, згідно з якою мають бути лібералізовані всі сектори та заходи, якщо тільки інше прозоро не зазначається у переліках застережень, що подаються у додатках до угоди. Обидва підходи теоретично можуть генерувати еквівалентний виграш від лібералізації, на практиці ж другий підхід демонструє більшу ефективність. 

14. Основними рисами багатосторонньої лібералізації торгівлі послугами в рамках СОТ є: а) гнучкість багатосторонньої лібералізації; б) дозованість лібералізації в галузевому розрізі – масштабна лібералізація відбувається в обмеженому колі галузей; в) масштабність і рівномірність лібералізації торгівлі в географічному розрізі.

15. Регіональні інтеграційні процеси у сфері послуг є особливою формою багатостороннього регулювання міжнародної торгівлі послугами. Завдяки глибшій інтеграції на регіональному рівні створюються інституційні платформи поширення кооперації на багатосторонній основі. Ключовим питанням інституційного регулювання міжнародної торгівлі послугами є оптимізація співвідношення регіоналізму і глобалізму на основі норм та принципів СОТ. 

16. Концепція створення єдиного ринку послуг у рамках ЄС базується на ідеї послідовної ліквідації технічних бар'єрів з орієнтацією на принцип взаємного визнання національних норм і правил. Ліквідація технічних бар'єрів, крім усунення найбільш помітних дискримінаційних обмежень, веде до гармонізації (зближення) національних систем регулювання. При цьому принцип гармонізації має застосовуватися з метою створення рівних ринкових умов, що забезпечують ефективну діяльність у сфері послуг, зокрема єдиних критеріїв стабільності кредитних інституцій і механізму торгівлі цінними паперами усередині ЄС, єдиних умов доступу постачальників послуг до інформації стосовно лібералізації ринків та ін. Потенційні вигоди від інтеграції ринків послуг у країнах ЄС поділяються на дві великі категорії: а) ефект поліпшення добробуту громадян, пов'язаний зі встановленням цін на рівні кращих виробників; б) тенденція до прискорення економічного зростання шляхом економії на масштабах виробництва, більш ефективного використання конкурентних переваг та поліпшення розміщення ресурсів. 

17. Економетричні моделі впливу якості інституцій на експорт послуг засвідчують, що на основі інституційних чинників можна управляти обсягом експорту. Обсяги експорту послуг суттєво залежать від удосконалення якості інституційної основи розвитку  країн при переході від планово-адміністративної до ринкової економіки. Досліджені країни можна умовно поділити на дві групи. Перша об’єднує ті країни, аналіз яких підтвердив позитивну кореляцію між рівнем розвитку інституцій та експортом послуг (Чехія, Польща, Угорщина, Латвія). До другої групи входять країни, для яких ця взаємозалежність має обернений характер (Україна, Росія, Молдова, Казахстан).
Економетрична модель впливу якості інституцій на обсяг експорту послуг для України вказує на те, що низький рівень якості інституційних показників України служить причиною збільшення цін на послуги як вітчизняних, так і іноземних постачальників послуг, оскільки неефективні інституції збільшують транзакційні витрати, котрі додаються до загальних торговельних витрат компаній, які залучені до міжнародної торгівлі. 

18. Україна взяла на себе одні з найліберальніших зобов'язань із доступу іноземних постачальників послуг на свій ринок серед членів СОТ. Вимоги є головним чином „якісними”, як-от підтвердження професійної кваліфікації, обов’язкова акредитація в секторах фінансових, транспортних послуг, обмеження на здійснення деяких видів послуг (сектори фінансових, юридичних, аудіовізуальних, транспортних, рекреаційних та культурних послуг). Такі обмеження, з одного боку, мають забезпечити приплив іноземних інвестицій, з іншого – досить ефективно захистити ті підсектори ринку послуг, які ще є чутливими щодо іноземної конкуренції. 

19. Структура українського експорту послуг потребує суттєвих змін, тому що без структурної адаптації до вимог розвитку світової економіки, без формування з цією метою адекватної інноваційної та інвестиційної стратегії (і не тільки державної, а й передусім бізнесової) Україна не зможе використати переваги міжнародної торговельної системи. Членство в СОТ вимагає від України створення інституційного середовища, аби: а) надавати торговельним партнерам України інформацію відносно процесів на внутрішньому ринку, що пов'язані з питаннями торговельної політики; б) забезпечити виконання зобов'язань і правил СОТ таким чином, щоб стимулювати економічний розвиток України; в) дієво захищати національні інтереси в питаннях, які безпосередньо пов'язані з торгівлею, через консультації і механізми врегулювання суперечок СОТ; г) брати активну участь у обговоренні питань, які стосуються функціонування багатосторонньої торговельної системи.
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