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Фінансово стійким i активним є такий суб'єкт господарювання, який за рахунок власних коштів покриває кошти вкладені в активи, не допускає невиправданої дебіторської та кредиторської заборгованості, своєчасно розраховується за своїми зобов'язаннями. Основою фiнансової стiйкостi та активностi будь-якого пiдприємства є виважена, раціональна організація й ефективне використання оборотних фондiв. Але це не означає, що підприємство вкладає оборотний капiтал лише у високолiквiднi активи з метою зниження ймовiрного ризику та отримання найвищого прибутку.
Головною метою дiяльностi пiдприємства є створення конкурентноспроможної продукцiї з високими споживчими якостями, для виробництва якої потрiбна рацiональна органiзацiя оборотних засобiв. В сучасних умовах проблема забезпеченостi пiдприємств оборотними засобами займає одне з провiдних мiсць. Вiд цього фактора залежить виробнича дiяльнiсть пiдприємства та ефективнiсть його виробництва. Оборотнi засоби перебувають у постiйному pyci, послiдовно проходячи вci стадiї кругообiгу, вiдповiдно їх розмiр повинен бути таким, щоб забезпечити безперервний процес виробництва на пiдприємствi. Коли ж їх розмiр зменшується, то вiдповiдно порушується виробнича дiяльнiсть пiдприємства, знижуються обсяги виробництва, не забезпечується своєчасне відтворювання оборотних засобiв. 
Оборотнi засоби становлять одну iз складових частин майна пiдприємства, стан i ефективнiсть використання яких є важливою умовою успiшної дiяльностi підприємства. 

Основною метою дослiджень є пошук i обгрунтування шляхів удосконалення формування оборотних засобiв пiдприємств. Досягнення поставленої мети обумовило постановку i вирішення таких задач: 

- визначити сутність та склад оборотних засобiв;                                                                                                             - виконати організаційно-економічну характеристику підприємства;
- визначити фактори, що впливають на формування оборотних засобів;

- розрахувати показники використання оборотних засобів на ПП «Dream»;

- проаналізувати фінансовий стан об’єкта дослідження;

- оцінити ефективність використання оборотних засобів на ПП «Dream»;                                                                                                             

- визначити i обґрунтувати оптимальну величину оборотних засобів  та зробити відповідний розрахунок.
Поставленi завдання вирiшуються за допомогою розрахунково-конструктивного та eкономікo-статистичного методів. 
Об'єктом дослiдження є фінансово-господарська діяльність ПП «Dream». 
До інформаційної бази дослідження входять такі документи, як форма № 1 ”Баланс”, форма № 2 „Звіт про фінансові результати”, форма № 3 „Звіт про рух грошових коштів”.
Методологічною основою є засади економічної та фінансової теорії, роботи провідних вітчизняних і зарубіжних учених з проблем формування оборотних засобів підприємств, їх ефективного використання та розподілу, законодавчі та нормативні акти органів державної влади України з питань розвитку суб’єктів господарювання.
В роботі використовувалися наступні методи: аналіз та синтез; історико-логічний метод; індукція та дедукція; системний аналіз; розрахунково– конструктивний; статистичного дослідження. 
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РОЗДІЛ 1
ТЕОРЕТИЧНІ ОСНОВИ ТА СУТНІСТЬ ФОРМУВАННЯ ОБОРОТНИХ ЗАСОБІВ 
1.1 Склад, структура та класифікація оборотних засобів 
В сучасних умовах проблема забезпеченостi сiльськогосподарських пiдприємств оборотними засобами займає одне з провiдних мiсць. Вiд цього фактора залежить виробнича дiяльнiсть пiдприємства та ефектив-нiсть його виробництва. Оборотнi засоби перебувають у постiйному pyci, послiдовно проходячи вci стадiї кругообiгу, вiдповiдно їх розмiр повинен бути таким, щоб забезпечити безперервний процес виробництва на пiдприємствi. Коли ж їх розмiр зменшується, то вiдповiдно порушується виробнича дiяльнiсть пiдприємства, знижуються обсяги виробництва, не забезпечується своєчасне відтворювання оборотних засобiв. 
Оборотнi активи пiдприємства належать до мобiльних активiв, якi є грошовими коштами або можуть бути перетворенi в них протягом року або одного операцiйного циклу [8]. 
Оскільки період виробничо – комерційного циклу складається з проміжку часу між сплатою грошей за сировину та матеріали і надходження грошей від продажу готової продукції, на його тривалість впливають період кредитування підприємства постачальниками, період перебування сировини і матеріалів у запасах, період виробництва і зберігання готової продукції на складі.      дношення оборотнФінансовий стан підприємства значною мірою залежить від класифікації оборотних коштів, оскільки вона дає можливість підприємству визначити оптимальний склад і структуру, потребу та джерела формування оборотних коштів.  Оборотні кошти класифікуються за декількома ознаками (Додаток А).
Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Рисунок 1.1. Кругообiг елементiв оборотних активiв 

Показники кругообігу, що характеризують оборотнi активи, є їх обсяг i структура, якi більшою мірою залежать від галузі промисловості, причому величина оборотних активiв визначається не лише виробничими чинниками, а й iншими, випадковими впливами: сезоннi знижки або сезонний ажiотаж, змiна cмаків споживачів. 

Оборотнi активи включають: 

- запаси; 

- дебіторську заборгованість;

- грошові кошти та ліквідні цінні папери.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Рисунок 1.2. Склад оборотних засобів підприємства

Однією з основних складових оборотних засобів є запаси підприємства, до яких входять: виробничі запаси, незавершене виробництво, готова продукція, товари, малоцінні та швидкозношувальні предмети (рис1.3).

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Рисунок 1.3. Склад запасів підприємства


До оборотних виробничих засобів підприємства відносять частину засобів виробництва, речові елементи яких в процесі праці, на відміну від основних виробничих засобів, розраховуються в кожному виробничому циклі, і їх вартість переноситься на продукт в цілому і одразу. Речові елементи оборотних засобів в процесі праці зазнають зміни своєї натуральної форми та фізико-хімічних речовин. Вони втрачають свою споживчу вартість з мірою їх виробничого споживання. Нова споживча вартість виникає у вигляді виробленої продукції [45].

До складу запасів підприємств належать:

- виробничі запаси (запаси сировини і основних матеріалів, добрива, палива, будівельних матеріалів для ремонту та інших потреб основної діяльності, запасні частини, тварини на вирощуванні та відгодівлі, худоба на базах, насіння і садівний матеріал, корми, малоцінні й швидкозношувальні предмети, спецінструменти, спецустаткування та інші матеріальні цінності, що призначені для виробництва продукції, виконання робiт, надання послуг, обслуговування виробництва й адмiнiстративних потреб); 

- незавершене виробництво рослинництва, тваринництва, промислових та обслуговуючих виробництв; напiвфабрикати власного виробництва (незавершена продукцiя, що пiдлягає подальшiй переробцi або завершення виготовлення; незавершене виробництво на пiдприємствах,   що виконують роботи та надають послуги, складаються з витрат на виконання незавершених робiт (послуг), якi ще не принесли пiдприємству доходи); 

- готова продукцiя (продукцiя, обробка якої завершена та яка пройшла випробування, приймання, укомплектування згiдно з умовами договорiв iз замовниками i вiдповiдає технiчним вимогам i стандартам); 

- товари (матерiальнi цiнностi, що придбанi (отриманi) та утримуються пiдприємством з метою подальшого продажу); 

- малоцiннi та швидкозношувальнi предмети (предмети, що використовуються протягом не бiльше одного року або операцiйного циклу, якщо він бiльше одного року, зокрема: інструмент, господарський iнвентap, спецiальне оснащення, спецiальний одяг). 

Малоцiнними вважаються предмети вартiстю до 15 неоподаткованих мінімумів за одиницю незалежно вiд терміну служби, крім сiльськогосподарських машин i знарядь, робочої та продуктивної худоби, якi вiдносяться до основних засобiв незалежно вiд вартості. Незавершене виробництво в землеробствi - це витрати, здiйсненi в даному роцi пiд урожай озимих i ярих культур майбутнього року; в тваринництвi - витрати на iнкубацiю яєць, що переходять на наступний piк. 

Оборотнi засоби включають готову продукцiю сiльськогосподарського виробництва, промислових, допомiжних, обслуговуючих виробництв, призначену для реалiзацiї. Розмiр їх залежить вiд обсягу виробництва продукцiї, терміну її реалiзацiї. Структура їх змiнюється з розвитком спецiалiзацiї, концентрацiї та iнтенсифiкацiї виробництва. У зернових господарствах - це насiння, добрива, незавершене виробництво, у       тваринницьких - тварини на вирощуваннi та вiдгодiвлi, корми [10]. 

Оскiльки пiдприємство вкладає кошти в утримання запасiв, то воно несе певнi витрати, пов'язанi з їх зберiганням та ризиком псування цих запасiв, що впливає на кінцеві результати діяльності підприємства. 
Дебiторська заборгованiсть - це важливий компонент оборотних активiв. Продаж товарів одного пiдприємства iншому або органiзацiї не завжди супроводжується негайними розрахунками. Неоплачені розрахунки за поставлену продукцiю складають бiльшу частину дебiторської заборгованостi. 

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
     1) інфляційні процеси;

     2) проблема неплатежів;

     3) неефективна система податкових платежів;

     4) відсутність механізму поповнення оборотного капіталу;

     5) відсутність управління фінансовими ресурсами підприємства.

Негативний вплив такого недоліку фінансової системи, як інфляція, яка призводить до «проїдання» оборотного капіталу, посилився ще й тим, що торговельні підприємства, як і вся економіка країни, не зуміли вчасно пристосуватися до неї та розробити і використати в практичній літературі та успішно застосовуються в практичній діяльності. Тому ми акцентуємо нашу увагу лише на тих чинниках, що спричинюють скорочення оборотних активів:
- запізнення наступних витрат щодо отримання доходів і затрат на формування товарних запасів;
-  незбалансованість вартісної оцінки двох частин оборотних активів – матеріальної і грошової;
- ріст прибутку за рахунок інфляції, частина якого переховується до бюджету через  дію механізму податку на прибуток підприємства;

     -  ріст наднормативних запасів.

Отже, необхідно відмітити, що в сучасних умовах виробничої діяльності господарських формувань  типовим наслідком кризових явищ їхнього економічного розвитку стала гостра нестача необхідного обсягу власних джерел формування оборотних активів, що істотно позначається на ефективності їхнього господарювання разом з тим низька забезпеченість господарських формувань оборотними активами супроводжується низьким рівнем їх використання. Тому одне з найактуальніших завдань щодо забезпечення підвищення ефективності виробничої діяльності на сучасному етапі їх розвитку полягає в суттєвому вдосконаленні управління оборотними активами та джерелами їх формування.

1.3 Показники стану та оцінки  ефективності використання оборотних активів
Cпроби реформування народного господарства України та, зокрема, такої важливої галузі економіки, як торгівля, з метою створення нового економічного простору висвітлили масу проблем, пов’язаних, зокрема, з управлінням   торговельним підприємством. Однією з таких проблем є фінансове управління в цілому і, зокрема, стан оборотних активів.
В той же час, внаслідок кризи неплатежів, низького ступеня узгодженості здійснюваної фінансово – кредитної, бюджетно – податкової і цінової політики, недосконалості правової бази велика кількість торговельних підприємств має обмежені можливості рентабельного функціонування. Тому раціональне і ефективне використання оборотного активів, як чинник зростання ефективності діяльності торговельних підприємств. Набуває все більшого значення і вимагає врахування дії всіх факторів, які впливають на функціонування оборотних активів, що є, по суті, стрижневим елементом управління ним.
Вагомий внесок у дослідження факторів, які впливають на стан оборотних активів, зробили українські вчені Л. В. Пан, Ю. В. Петренко, О. Г. Коренєва, А. М. Поддєргін. Але слід відмітити, що в їхніх працях увага зосереджена  лише на окремих зовнішніх чинниках, які впливають на ефективність функціонування оборотних активів. Так, Л. Пан наголошує лише на такій негативній ваді фінансової системи України, що призводить до проїдання оборотного капіталу, як інфляція. Поряд з інфляціює Ю.Петленко досліджує чинники, які впливають на забезпеченість підприємств оборотними активами,  -  відсутність механізму поповнення обігових коштів та відсутність управління фінансовими ресурсами підприємства. Вплив системи податкових платежів на забезпеченість підприємств оборотними активами досліджується у працях О. Коренєвої та А. Поддєрьогіна.[24]
Стан  оборотних коштів  характеризується насамперед   наявністю на певну дату. Порівняння фактичної наявності активів з нормативом дає змогу визначити брак або надлишок власних коштів. 
Брак власних оборотних активів означає перевищення нормативу оборотних коштів над фактичною їх наявністю. Він може виникати з вини самого підприємства, інших підприємств, у результаті зміни умов господарювання, не взятих до уваги своєчасно, через стихійне лихо та з інших причин.
Надлишок власних оборотних активів  може виникнути внаслідок перевиконання плану прибутку, неповного внеску платежів до бюджету, безоплатного  надходження товарно  матеріальних цінностей від інших організацій, неповного використання прибутку на цілі, передбачені фінансовим планом,  та інше.[31]
Ефективність використання оборотних активів на підприємстві має важливе значення, оскільки справляє значний вплив на загальну ефективність всієї сукупності засобів, залучених підприємством. Це пояснюється тим, що тривалість обороту основних і оборотних коштів  суттєво відрізняється через принципові відмінності за характером участі у виробничому процесі основних та виробничих фондів. Якщо перші одноразово беруть участь у процесі виробництва, то оборотні фонди – один раз, повністю споживаючись у кожному його циклі. Оборот основних фондів вимірюється роками, в той час як оборотні фонди і фонди обігу протягом року здійснюють, як правило, декілька оборотів. Отже, оборотні активи, що обслуговують оборот оборотних фондів та фондів обігу, багато в чому визначають загальні темпи і ефективність виробництва.
В системі заходів, спрямованих на підвищення ефективності роботи підприємства і зміцнення його фінансового стану, важливе місце займають питання раціонального використання оборотних активів.
Ефективність використання оборотних фондів не можна вимірювати за допомогою одного показника. Для цього необхідна система показників, найважливішим з яких є швидкість обертання.[40, 417с.] Цей показник обчислюється у днях і характеризується періодом, за який оборотні активи підприємства здійснюють один оборот (1.1)
     О = С . Д / Р                                     (1.1)

де, О – термін обертання оборотних активів(днів);

      С – середні залишки нормованих оборотних коштів(грн.);

      Д – тривалість періоду, за який обчислюється обертання  (днів);

       Р – обсяг реалізованої продукції (грн.).

Цей показник водночас відображає обсяг реалізації  створених товарів і наданих послуг за даний період і ефективність використання матеріальних засобів і коштів, показує скільки оборотів відбудеться протягом року або скільки чистої виручки припадає на одиницю оборотних засобів.. Обертання оборотних коштів обчислюється за планом і фактично. Порівнюючи фактичний час обертання з плановим, визначають прискорення або сповільнення обертання як щодо всіх нормованих оборотних коштів, так і до окремих статей. Зменшення значення КО на кінець звітного періоду порівняно з його значенням на початок свідчить  про уповільнення обороту оборотних активів. Пришвидшення їх оборотності дозволяє зменшити потребу оборотних засобів і використовувати вивільнені кошти для збільшення обсягу виробництва.
Загалом швидкість обороту оборотних активів підприємства є однією з якісних характеристик фінансової політики підприємства: чим більша швидкість обороту, тим ефективніше працює підприємство, тому абсолютне або відносне зростання оборотних активів може свідчити не тільки про розширення виробництва або дію факторів інфляції, але про уповільнення їх обороту.
Коефіцієнт обчислюється і для окремих складових оборотних активів:
Коефіцієнт оборотності запасів (КОЗ) вказує, скільки разів у середньому поповнилися запаси  підприємства протягом звітного року. Він визначається  як відношення собівартості реалізованої продукції до середньої суми запасів, яку визначають як середньо – арифметичне величину між залишками виробничих запасів, незавершеного виробництва, готової продукції товарів  на початок і кінець звітного періоду.  Визначити оптимальне для будь – якого підприємства значення цього показника важко, тому слід враховувати особливості конкретного виду економічної діяльності. Однак, позитивною тенденцією є пришвидшення оборотів порівняно з попереднім періодом: чим вища оборотність запасів, тим менше коштів відволікається на їх придбання.
Коефіцієнт оборотності дебіторської заборгованості (КОДЗ) –  це відношення чистої виручки від реалізації продукції до середньої дебіторської заборгованості. Коефіцієнт показує скільки оборотів за звітний період здійснює дебіторська заборгованість, а також у скільки разів виручка перевищує її величину. Зменшення значення  (КОДЗ)  на кінець звітного року порівняно з його значенням на початок свідчить про уповільнення обороту оборотних засобів, тобто є позитивна тенденція до його збільшення.

Оберненим показником до швидкості обороту є коефіцієнт закріплення оборотних засобів (КЗ) (1.2) :

КЗ = ОЗ / РП  або   1/КО ,              (1.2)

який характеризує  скільки оборотних засобів чи окремих її видів припадає  на одну гривню чистої виручки. Позитивною тенденцією вважається зменшення цього показника за кілька періодів.
Важливою характеристикою ефективного використання оборотних засобів є час (період) їх обороту (ЧО) – тривалість в днях одного обороту. Він визначається відношенням оборотності оборотних засобів за такою формулою (1.3):
ЧО =  Т / КО , тобто ЧО = ОЗ . Т / РП ,       (1.3)

де, Т – кількість днів, за яку обчислюється оборотність.

Час обороту вказує, скільки днів необхідно підприємству для поповнення його оборотних активів дорівнює середньому періоду від авансування коштів у виробництво продукції до отримання коштів від її реалізації. Чим менша тривалість обороту, тим менша потреба підприємства у власних оборотних засобах. Вивільнені засоби можна використовувати для нарощування обсягів виробництва без залучення додаткових засобів.
Час обороту обчислюється і для окремих  складових оборотних активів:
Період обороту  запасів (ЧОЗ ) – визначається за формулою (1.4):
ЧОЗ  = Т / КОЗ , або ЧОЗ = ЗЗ . Т / СРП         (1.4)

де,  ЗЗ  - середні залишки запасів ( грн. );

      СРП – собівартість реалізованої продукції ( грн.. ).
Показник (ЧОЗ ) вказує на час, протягом якого запаси трансформуються в кошти. Зменшення значення  (ЧОЗ ) на кінець звітного  періоду порівняно з його значенням на початок вважається позитивним, якщо це не перешкоджає нормальному процесу виробництва, не загрожує дефіцитом матеріальних ресурсів.
Період погашення дебіторської заборгованості (ЧОДЗ) – це середній період інкасації дебіторської заборгованості, тобто період її погашення   (1.5):
ЧОДЗ  = Т / КОДЗ  , або ЧОДЗ = ЗДЗ . Т              (1.5)      

де,  ЗДЗ  - середня  дебіторська заборгованість.

Зменшення значення (ЧОДЗ) на кінець звітного періоду порівняно з його значенням на початок вважається позитивним, особливо в умовах інфляції. Хоча іноді збільшення часу вважається обґрунтованим, якщо додаткова вартість коштів компенсується додатковим прибутком від збільшення виручки від реалізації продукції.
Період операційного циклу  (ЧОЦ) – є сумою періодів запасів і дебіторської заборгованості. Що можна записати в такому вигляді (1.6)
                    ЧОЦ = ЧОЗ + ЧДЗ ,                  (1.6)    

тобто, дорівнює тривалості перетворення придбаних матеріальних ресурсів на матеріальні кошти. Підприємства намагається зменшувати загальну тривалість операційного циклу.

Період фінансового циклу (ЧФЦ) – період обороту коштів, який обчислюється як різниця між періодом операційного циклу і періодом погашення кредиторської заборгованості. Скорочення тривалості фінансового циклу для підприємств є позитивним, однак від ємне значення показника свідчить про нестачу коштів, тобто підприємство живе «в боргу» .

Слід зазначити, що вище перелічені показники можна визначати для окремих видів виробничих запасів, незавершеного виробництва, готової продукції чи товарів, зокрема особливо ретельно вивчаються матеріальні ресурси (сировина, матеріали, напівфабрикати, куповані вироби тощо).

Крім показників оборотності, оцінка ефективності використання матеріальних ресурсів на практиці здійснюється за системою показників: матеріаломісткість продукції, матеріаловіддача, питома вага матеріальних витрат у собівартості продукції, коефіцієнт використання матеріалів.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
РОЗДІЛ 2.
ОСОБЛИВОСТІ ФОРМУВАННЯ ТА ЕФЕКТИВНІСТЬ ВИКОРИСТАННЯ ОБОРОТНИХ ЗАСОБІВ ПП «DREAM»
2.1. Організаційно-економічна характеристика підприємства               
Метою створення ПП «Dream» підприємства є об'єднання економічних інтересів фінансових і інтелектуальних ресурсів засновників для забезпечення господарської діяльності, спрямованої на реалізацію на основі отриманого прибутку, соціальних і економічних інтересів засновників і трудового колективу суспільства.

Предметом діяльності ПП «Dream» є: інвестиційна діяльність; торгово-посередницька діяльність, надання послуг по транспортуванню устаткування, інші види діяльності, не заборонені законодавством України.

Вищим органом керування ПП «Dream» є Збори засновників. Товариство є юридичною особою з дня його державної реєстрації. Товариство здійснює свою діяльність у відповідності з діючим законодавством України, Статутом та установчим договором, а також внутрішніми правилами процедур, регламентами та іншими локальними нормативними актами. Товариство є власником: майна, переданого його акціонерами; майна, одержаного внаслідок його фінансово-господарської діяльності; іншого майна, набутого на підставах, незаборонених чинним законодавством. Товариство здійснює володіння, користування і розпорядження своїм майном у відповідності з  метою та предметом своєї діяльності.

З метою економічної оцінки діяльності підприємства проведемо аналіз наступних фінансових показників: складу і структури активів; структури власного й запозиченого капіталу; показників прибутковості і рентабельності; показників ділової активності; показників фінансової стабільності; показників платоспроможності і ліквідності. Аналіз господарської діяльності підприємства доцільно почати з визначення основних показників діяльності підприємства (табл. 2.1).
Таблиця 2.1.

Показники фінансово-господарської діяльності ПП «Dream»
	Показники 
	2006р.
	2007 р.
	2008 р.
	Відхилення 2008р. від
	2008 р. у % до

	
	
	
	
	2006р.
	2007р.
	2006р.
	2007р.

	1. Ресурси

1.1. Середньорічна вартість основних засобів основного виду діяльності
	2290,1

	2022,5

	1689,9

	-600,2

	-332,6

	73,8

	83,6

	1.2. Середньорічна вартість оборотних активів, тис, грн.
	111,9

	116,9

	121,9

	+ 10,0

	+5,0

	108,9

	104,3

	-у тому числі: запасів
	67,0
	87,8
	77,1
	+ 10,1
	-10,7
	115,1
	87,8

	1.3.Середньообліко-ва чисельність працівників, чол.
	64
	62
	66
	+2

	+4

	103,1
	106,5

	-у тому числі: робітників, чол.
	55
	53
	58
	+3

	+5
	105,5

	109,4

	1.4. Фонд оплати праці, тис. грн.
	74,6
	80,2
	68,8
	-5,8
	-11,4
	92,2
	85,8

	2. Товарооборот, тис. грн.
	904,2
	1031,2
	1002,2
	+98,0
	-29,0
	110,8
	97,2

	3. Витрати: - сума, тис. грн.
	175,8
	197,8
	211,0
	+35,2
	+13,2
	120,0
	106,7

	- рівень, % до обороту
	19,44
	19,18
	21,05
	+ 1,61
	+ 1,87
	108,3
	109,7

	4. Прибуток (збиток), тис. грн.: - від операційної діяльності
	+30,3
	+30,3
	+4,0
	-26,3
	-26,3
	13,2
	13,2

	- від звичайної діяльності до оподаткування,
	+30,3
	+30,3
	+4,0
	-26,3
	-26,3
	13,2
	13,2

	5. Продуктивність праці, тис. грн.
	14,1
	16,6
	15,2
	+ 1,1
	-1,4
	107,4
	91,3

	6. Середньомісячна заробітна плата, грн.
	97,14
	107,80
	86,87
	-10,27
	-20,93
	89,4
	80,6

	7. Фондовіддача, грн.
	0,39
	0,51
	0,59
	+0,2
	+0,08
	151,3
	115,7

	8. Рентабельність основних засобів, %
	1.32
	1,50
	0,24
	-1,08
	-1,26
	18,2
	16,0


Загалом роботу підприємства протягом періоду, що аналізу​ється, слід оцінити негативно, адже результатом його ефектив​ної діяльності є забезпечення прибутковості. Із таблиці 2.1 видно, що підприємство є прибутковим, хоча в останні періоди сума прибутку різко зменшилася. Витрати від операційної діяльності з кожним роком зростають, відбувається ріст їх рівня. У 2007 ро​ці цей показник становив 19,18 %, тоді як у 2008 році - 21,05 % до обороту.
Відбулося зниження й інших показників - капіталу (у тому числі і робочого), продуктивності праці, фондовіддачі та рен​табельності основних засобів. У той же час спостерігається тен​денція до росту кредиторської заборгованості. 
Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
Вплив   факторів   за   зміну  оборотності   оборотних   активів розраховано у таблиці 2.10.   
Таблиця 2.10.
Фактори, які впливають на оборотність оборотних активів ПП «Dream».

	Види оборотних активів
	Оборотність, дні
	Відхилення
	Вплив факторів

	
	2007р
	2008р
	скориго​ваний показник
	
	обо​роту
	серед​ніх залиш​ків

	1.Грошові кошти та їх еквіваленти
	0,5
	0,5
	0,5
	-
	-
	-

	2.Кошти у розра-хунках
	22,0
	22,5
	22,4
	+0,5
	+0,4
	+0,1

	3. Запаси
	44,1
	47,9
	44,9
	+3,8
	+0,8
	+3,0

	Разом 
	66,6
	70,9
	67,8
	+4,3
	+1,2
	+3,1

	Одноденний оборот, грн.
	1756,4
	1722,8
	
	
	
	


Дані таблиці 2.10 свідчать, що зменшення обсягу товарообороту у 2008р. порівняно з 2007 р. привело до уповільнення оборотності оборотних активів на 1,2 дня, а зменшення середніх їх залишків на 3,1 дня. Про погіршення використання оборотних активів свідчить також  зменшення їх фондовіддачі у 2008р. порівняно з 2007 р. на 0,32 грн. і рентабельності на 22,64%. Правильність цього висновку підтверджує і зниження величини інтегрального показника ефективності використання оборотних активів у 2008 р. порівняно з 2006 р. на 0,75 гри., а з 2007 р. - на 0,77 грн.
Таким чином, слід усвідомити, що прискорення оборотності коштів супроводжується додатковим залученням засобів в оборот. Уповільнення оборотності супроводжується відволіканням засобів з господарського обороту, їх більш тривалим осіданням у виробничих запасах, незавершеному виробництві, готовій продукції.

Основними напрямками стратегічної роботи ПП «Dream» в області управління джерелами оборотних засобів є:

· визначення потреби підприємства в оборотних засобах;

· визначення наявності власних оборотних коштів і приведення їх обсягів до оптимального значення;

· визначення обсягу залучених коштів і розрахунок ефективності їх використання;

· визначення нормативу оборотних засобів і приведення власних оборотних коштів до цього значення;

· вживання заходів щодо прискорення повернення підприємству сум дебіторської заборгованості;

· припинення виконання робіт для неплатоспроможних замовників;

· скорочення управлінських та усунення непродуктивних витрат;

· впровадження прогресивних методів управління виробництвом;

· поступове збільшення обсягу статутного капіталу підприємства для фінансування власних оборотних засобів.

Отже, в межах сформульованих напрямків стратегічної роботи ПП «Dream» в області управління джерелами оборотних засобів підприємства, конкретними шляхами підвищення ефективності використання оборотних засобів є:

· обґрунтоване встановлення норм і нормативів праці;

· встановлення прямих постійних взаємозв’язків з постачальниками;

· зменшення вартості застосовуваних у виробництві сировини і матеріалів на основі придбання їх за оптовими цінами;

· економія на нормах витрат сировини і матеріалів завдяки впровадженню прогресивних технологій у виробництво;

· вторинне використання відходів у виробництві;

· інтенсифікація виробничих процесів (скорочення тривалості виробничого циклу);

· перехід до безперервного здійснення виробничих процесів;

· прискорення процесів збуту продукції при застосуванні прогресивних маркетингових технологій. 

2.3. Порівняльна характеристика показників управління оборотними засобами ПП «Dream» та ПФ «Промзабезпечення»
Фінан​сове становище підприємства повинно розглядатися  як ре​зультат впливу зовнішніх і внутрішніх чинників на фінансо​ву систему. Розглядаючи прибуток як найважливіший показник ді​яльності суб'єкта господарювання, потрібно виходити з допущення, що саме розмір –прибутку, отриманого підприємством впливає на організацію фінансових потоків на підприємстві, бо саме він є головним джерелом формування фінансових ресурсів .
Кошти, що знаходяться в розпорядженні підприємства, являють собою суму основних і оборотних засобів (або оборотних активів), а їхні джерела - суму джерел власних засобів довгострокових кредитів (або довгострокових зобов'язань) і короткострокової кредиторської заборгованості (або поточних зобов'язань), що і подано в балансі підприємства. В свою чергу, оборотні засоби складаються з матеріальних запасів і витрат, дебіторської заборгованості і грошових коштів.
Можна стверджувати без доказів, що обсяг реалізації продукції, а отже і прибуток, отриманий підприємством, буде залежати від усіх перерахованих чинників. Розмір же отриманого прибутку буде мати зворотний вплив на процес формування як джерел коштів підприємства, так і структури господарських засобів. Таким чином, з цієї точки зору, підприємство  представляється  як замкнута фінансово-господарська система із зворотними зв'язками .

Фінансові результати суб’єктів господарювання є дуже важливим фінансовим показником, тому вважаємо за потрібне порівняти їх склад з аналогічним підприємством (таблиця 2.11). Предметом діяльності ПФ «Промзабезпечення» є: інвестиційна діяльність; торгово-посередницька діяльність, надання послуг по транспортуванню устаткування, інші види діяльності, не заборонені законодавством України. Середньоспискова чисельність працівників підприємства  складає 18 осіб. 
Таблиця 2.11.

Показники складу фінансових результатів ПП «Dream» та 

ПФ «Промзабезпечення» за 2008 рік.
	Показник
	ПФ «Промзабезпечення»
	ПП «Dream»
	абсолютне відхилення, тис.грн.
	відносне відхилення,%

	Валовий дохід від реалізації
	1052,0
	1002,2
	-49,8
	95,3

	ПДВ
	175,3
	167,0
	-8,3
	95,3

	Чистий дохід від реалізації
	876,7
	835,2
	-41,5
	95,3

	Собівартість реалізованої продукції
	615,0
	620,2
	5,2
	100,8

	Валовий прибуток
	261,7
	215,0
	-46,7
	82,2

	Інші операційні доходи
	-
	-
	-
	-

	Адміністратив ні витрати
	51,8
	53,4
	1,6
	103,1

	Витрати на збут
	100,7
	121,0
	21,0
	120,2

	Інші операційні витрати
	50,0
	36,6
	-13,4
	73,2

	Фінансовий результат від операційної діяльності
	59,2
	4,0
	-55,2
	6,8

	Фінансові доходи
	-
	-
	-
	-

	Фінансові витрати
	20,0
	-
	-20,0
	-

	Інші доходи
	-
	-
	-
	-

	Інші витрати
	-
	-
	-
	-

	Фінансовий результат від звичайної діяльності до оподаткування
	39,2
	4,0
	-35,2
	10,2

	Прибуток на податок від звичайної діяльності
	9,8
	0,9
	-8,9
	9,2

	Фінансовий результат від звичайної діяльності
	29,4
	3,1
	-26,3
	10,5

	Чистий прибуток
	29,4
	3,1
	-26,3
	10,5


При порівнянні порядку формування фінансових результатів ПП «Dream» та ПФ «Промзабезпечення»за 2008 рік нами встановлено: 

· сума чистого прибутку в ПП «Dream» менше на 26,3 тис.грн. або 89,5 %;

· сума доходу від реалізації товарів (робіт, послуг) в ПФ «Промзабезпечення» перевищує на 49,8 тис. грн. або 4,7 %;
· слід також позитивно відмітити при цьому, що ПФ «Промзабезпечення» має меншу суму адміністративних витрат, витрат на збут та інших операційних витрат;
· разом з цим, на відміну від ПП «Dream» в 2008 році ПФ«Промзабезпечення» не користується кредитами банківських установ, що позитивно відбилось на отриманих фінансових результатах.
В снові фінансової діяльності підприємств лежить здійснення витрат і формування доходів. Проведення витрат здійснюється за рахунок фінансових ресурсів, які знаходяться в розпорядженні підприємств. Таким чином формується ланцюг механізму фінансової діяльності підприємств: фінансові ресурси - витрати - доходи - фінансові результати - збільшення фінансових ресурсів.

Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
В процесі управління обіговим капіталом, як вже відмічалось, здійснюється вплив на його величину та величину його джерел, суму витрат по утриманню запасів та залученню ресурсів, необхідних для забезпечення процесу виробництва та реалізації продукції. Зміна цих параметрів прямо впливає на кінцеві фінансові результати роботи, і, як наслідок, на ефективність функціонування організації. На ефективність фінансово-господарської діяльності не прямо впливають зміна в структурі обігового капіталу або джерел їх формування та різні організаційно-технічні заходи. Так, структурні зміни в активах можуть відобразитись на розмірі затрат по утриманню запасів, а перегрупування джерел формування засобів приведе до зміни витрат пов’язаних з залученням коштів.
Науково-технічний рівень господарської діяльності суттєво впливає на якісні характеристики обігових активів, що приводить до зміни їх обсягу та структури, що в кінцевому випадку відобразиться на ефективність діяльності.

Використання різних фінансових інструментів також впливає на результативність діяльності через зміну величини та структури джерел  обігового капіталу.
Удосконалення процесу функціонування обігового капіталу виражається через застосування сучасних методів управління ним в усіх сферах управлінської діяльності. Найбільший ефект дає вплив на швидкість обігу коштів, оскільки це відразу відображається на розмірі використовуємих в обороті ресурсів, та на затратах по їх утриманню та залученню. Норматив товарних запасів визначається шляхом множення одноденних витрат матеріальних ресурсів (за цінами їх придбання) на норму запасу в днях.
Важливим при цьому є встановлення оптимальної норми запасу в днях, яка залежить від частоти поступлень матеріальних цінностей, часу на транспортування та підготовку їх до виробництва. Тому для розрахунку норми запасу в днях прийнято визначати такі її складові:
- поточний запас час знаходження матеріальних цінностей на складах. Він встановлюється у розмірі 50% від середнь​озваженого інтервалу між поставками. В основу розрахунку величини інтервалу між поставками беруться фактичні дані про частоту поставок за попередні 2 роки;
- страховий (гарантійний) запас - згідно з вітчизняними методиками - рекомендовано встановлювати у розмірі 50% поточного;
- транспортний запас - час знаходження матеріальних цін​ностей в дорозі;
- підготовчий запас час, необхідний на прийняття матеріаль​них цінностей, розвантаження, сортування, підготовку до продажу.
Розрахуємо норматив оборотних активів у запасах товарів на підприємстві, якщо середньо​зважений інтервал між надходженнями запасів становить 40 днів, витрати на придбання сировини і матеріалів за рік становлять 140,6 тис. грн., час перебування партії товарів в дорозі - 6 днів, час для підготовки до продажу - 2 дні.
1.    Визначаємо поточний запас: 40 / 2 = 20 днів.
2.    Визначаємо страховий запас: 20 / 2 = 10 днів.
З     Визначаємо норму запасу в днях: 20 + 10 + 6 + 2 = 38 днів.
4.    Визначаємо одноденний розхід товарів: 140,6 / 365 = 0,385 тис. грн.
5.    Розраховуємо норматив: 0,385 х 38 = 14,6 тис. грн.
Отже, для безперебійної роботи підприємства необхідно, щоб норматив для запасів становив 14,6 тис. грн.
Нормування оборотних активів мас велике значення у фінансово-господарській діяльності підприємств, тому що:
· по-перше, правильне визначення нормативу забезпечує без​перервність проносу виробництва;
·  по-друге, нормування дає змогу ефективно використову​вати оборони активи підприємства;
· по-третє, від правильно встановленого нормативу зале​жить виконання плану виробництва і реалізації продукції, прибутку і рівня рентабельності;
· по-четверте, обгрунтовані нормативи сприяють зміцнен​ню режиму економії, мінімізації ризику підприємницької діяльності.
РОЗДІЛ 4
ЕКОНОМІЧНА ЕФЕКТИВНІСТЬ ЗАХОДІВ З ОХОРОНИ ПРАЦІ ПРИ ЗДІЙСНЕННІ ФІНАНСОВО-ГОСПОДАРСЬКОЇ ДІЯЛЬНОСТІ ПП «DREAM»
  
Одним із головних документів, який забезпечує чітке виконання службових обов’язків працівниками, є “Кодекс законів про працю України” і галузеве “Положення про організацію роботи по охороні праці”. Даний Кодекс трактує вимоги до трудової діяльності громадян в Україні і регулює трудові відносини всіх працівників, сприяючи зростанню продуктивності праці і поліпшенню її якості. Кодекс спрямований на охорону трудових прав працюючих [28].

На ПП «Dream» в основу по роботі охорони праці покладені, окрім вище вказаних, ще такі правові документи: 

1. Закон України “Про пенсійне забезпечення”.

2. Закон України “Про загальне обов’язкове державне соціальне страхування від нещасного випадку і професійних захворювань на виробництві, які викликали втрату працездатності”.

3. Закон України “Про пожежну безпеку” тощо.

Згідно до колективного договору і Закону України “Про охорону праці” роботодавець признає, що забезпечення безпечних і здорових умов праці для робітників ПП «Dream» є його обов’язком, і він несе юридичну відповідальність за стан охорони праці на підприємстві. Власник підприємства зобов’язується забезпечити і підтримувати умови санітарії, техніки безпеки на всіх робочих місцях у відповідності з діючими нормами [23].  

Для здійснення контролю за дотриманням законодавства по охороні праці на ПП «Dream» керівником назначаються уповноважені по питанням охорони праці. Уповноважені виконують свої суспільні обов’язки, як правило, в процесі виробництва безпосередньо в тому підрозділі, в якому вони назначені, тому для них надається певний час.
  
Згідно колективного договору посадові особи мають вимагати усунення від роботи працівників, які не пройшли медичний огляд, навчання, інструктаж, перевірку знань з охорони праці, чи не мають допуску до відповідних робіт, чи порушують нормативні акти про охорону праці, надсилати керівнику підприємства подання про притягнення до відповідальності працівників, що порушують вимоги щодо охорони праці.


Керівництвом постійно проводяться заходи з охорони праці, навчання, підвищення кваліфікації тощо, але цих заходів недостатньо. Про це свідчить нещасний випадок, який трапився у 2008 році.

14.07.2008 року у сантехніка Корнієнко під час роботи раптово вийшло з ладу устаткування. Корнієнко самостійно почав ремонт, внаслідок чого дуже пошкодив одного пальця на правій руці. До нещасного випадку заробітна плата працівника складала 950 грн. Він пробув на лікарняному 25 днів. Вина потерпілого (m) – 100%.
Наведемо основні показники, що характеризують стан охорони праці на ПП «Dream».

Середньооблікова чисельність працюючих за 2008 рік становить 30 працівників. Кількість нещасних випадків – 1. Кількість днів непрацездатност – 25.

Коефіцієнт частоти травматизму розраховується, як відношення кількості нещасних випадків до середньоспискової чисельності працюючих у відсотковому значенні. Тобто Кч=(1/250)*1000=4                                (4.1)

Коефіцієнт важкості – Кв=Дн/(Кнв-Кнвл),                                   (4.2) 

де Дн – кількість днів непрацездатності;

Кнв – кількість нещасних випадків;

Кнвл – кількість нещасних випадків з летальним наслідком.

Кв=25/1=25.
        (4.3)

Коефіцієнт втрат робочого часу – Кврч=(Дн*1000)/Кпр, де       (4.4)

Кпр – кількість працюючих

Кврч=(25*1000)/30=0,75.

Асигновано коштів на охорону праці – 4085грн. 

Таблиця 4.1

Показники стану охорони праці на ПФ «Dream»в 2008 р.
	Показники
	Одиниця виміру 
	

	Середньооблікова кількість працюючих (Р)
	чоловік
	30

	Кількість нещасних випадків тимчасової втрати працездатності (Т) 
	випадків
	1

	в тому числі із смертельним наслідком (Тсм) 
	випадків
	(

	Кількість днів непрацездатності (Дн)
	днів
	25

	Матеріальні збитки від нещасного випадку
	гривень
	1158,25

	Коефіцієнт частоти травматизму (Кч)
	 
	4

	Коефіцієнт важкості (Кв) 
	
	25

	Коефіцієнт втрати робочого часу (Квч) 
	
	100

	Асигновано коштів на охорону праці
	гривень
	4085

	Витрачено коштів на охорону праці
	гривень
	4085

	Кількість пожеж
	випадків
	(


Розрахуємо матеріальні збитки від травматизму за формулою:

Ез = С1+С2+С3+С4+С5+С6+С7,
(4.5)

де С1 – розмір одноразової допомоги:

С1= Зм * К (1-m / 100) = 950*0,5(1-100 / 50) = 475грн.
(4.6)

К – коефіцієнт, який залежить від тривалості хвороби потерпілого (оскільки Корнієнко хворів 25 днів, то цей коефіцієнт складає 0,5).

С2 – сума виплат за листом непрацездатності:
(4.7)

С2= Зд*Дн = 33,56*25= 490 грн.

Зд – середньоденна оплата праці, грн.

Вона розраховується, як відношення сум заробітної плати працівника за останні 6 місяців до суми відпрацьованих днів за той же період: 

Зд=(700+835+812+849+823+950)/(26+20,1+15+19,2+21,6+24)=33,56 (грн.). 

Дн – кількість днів непрацездатності по травматизму.

С3 – витрати на розслідування нещасного випадку:                       (4.8)


С3= Зд1*Т1+Зд2*Т2+Зд3*Т3 = 21*3+15*3+18*3 = 150 грн.

Зд1,Зд2,Зд3 – середня денна заробітна плата начальника структурного підрозділу, інженера по охороні праці, голова профкому, що приймали участь в розслідуванні нещасного випадку, грн.

Т1,Т2,Т3 – кількість повних днів, витрачених на розслідування нещасного випадку, дні.

С4 – витрати медичного закладу:
(4.9)

С4 = 18,5*Дс+2,625*Да = 18,5*15+2,625*6= 293,25 грн.

Дс – кількість днів, проведених хворим на стаціонарному лікуванні;

Да – кількість днів на амбулаторному лікуванні;

18,5 і 2,625 – коефіцієнти, які враховують середні витрати медичних закладів одного дня перебування на стаціонарному та амбулаторному лікуванні.

Рср – середньооблікова кількість працюючих за рік, грн.;

До – кількість днів відпрацьованих одним працюючим в рік ;

Дн – кількість днів непрацездатності.

ВПд = ВПр__                                                                                              (4.13)
            До*Рср

С5 = ВПд * Дн = 10312000 *25 = 152,77 *25 = 31827,16 грн.

                             270*30

Таким чином, загальна сума витрат буде дорівнювати:

Ез = 475+839+150+293,25 + 31827,16 =33584, 41грн.
(4.14)
Для підвищення рівня ефективності охорони праці пропонується здійснення наступних заходів з охорони праці, згідно з темою дипломної роботи, а саме при зберігання оборотних засобів:

1. Компенсувати робітнику витрати на придбання спецодягу, якщо встановлений строк видачі цих засобів порушений і робітник був вимушений придбати їх за власні кошти;

2. Згідно статті 28 Закону України “Про пожежну безпеку” з метою попередження пожарів, організації їх тушіння, забезпечення контролю за дотриманням встановлених законодавством вимог пожежної безпеки створити добровільну пожежну дружину. За активну участь в забезпеченні пожежної безпеки надавати додаткову відпустку із збереженням заробітної плати.

3. Придбати путівки в дома і бази відпочинку для робітників і членів їх сімей за доступними для працівників цінами, встановленими по погодженню між роботодавцем і профкомом.

4. Покращити вентиляцію на складах.

5. Ввести більш ефективну автоматизацію по обслуговуванню складів.

6. Провести поточний ремонт побутових приміщень.

7. Забезпечити освітлення в складських приміщеннях.
8. Посилити контроль за проходженням медичного огляду працівників.
9.  Забезпечити всі робочі місця інструкціями з техніки безпеки.
10. Вдосконалити систему управління охороною праці.

Розрахуємо приріст продуктивності праці, зумовленої поліпшенням умов праці.
Пт = ((Р2 /Р1 ) – 1) * 100 * m (%),
(4.14)

де Р1, Р2 – показники працездатності до і після підвищення умов праці;

m – коефіцієнт впливу поліпшення умов праці людини на продуктивність праці (m  = 0,4).
Uт 1, Uт 2 – визначаються після поліпшення заходів з охорони праці
Р1 = 100 – ((Uт 1 – 15,6) / 0,64),
(4.15)

Uт 1 = 33,0, Uт 2 = 18,0.
(4.16)

Р1 = 100 – ((33 – 15,6) / 0,64 = 72,8;
(4.17)

Р2 = 100 – ((18 – 15,6) / 0,64 = 96,3.
(4.18)

Пт = ((96,3 / 72,8) – 1) * 100 * 0,4 = 12,8 (%).

Таким чином, поліпшення умов праці призвело до зростання продуктивності праці на 12,8 %, що є позитивною тенденцією.

РОЗДІЛ 5 
ЕКОЛОГІЧНА ЕКСПЕРТИЗА ДІЯЛЬНОСТІ ПП «DREAM»
Екологічна експертиза  в  Україні  -  вид  науково-практичної діяльності спеціально    уповноважених    державних    органів, еколого-експертних формувань та об'єднань громадян, що грунтується на  міжгалузевому  екологічному  дослідженні,  аналізі  та  оцінці передпроектних,  проектних  та  інших  матеріалів  чи    об'єктів, реалізація і дія яких може негативно впливати або впливає на  стан навколишнього  природного  середовища,  і спрямована на підготовку висновків   про   відповідність   запланованої   чи   здійснюваної діяльності нормам і вимогам законодавства про охорону навколишнього природного середовища,  раціональне використання і відтворення природних ресурсів, забезпечення екологічної безпеки. 
Відносини в галузі  екологічної  експертизи  регулюються цим Законом, Законом України  "Про  охорону  навколишнього  природного 

середовища" та іншими актами законодавства України. 
Основними принципами екологічної експертизи є:
     1)  гарантування безпечного для життя  та  здоров'я  людей навколиш-нього природного середовища;

     2) збалансованість екологічних, економічних, медико-біологічних  і  соціальних    інтересів та врахування громадської думки;

     3)  наукова обгрунтованість, незалежність, об'єктивність, комплекс-ність, варіантність, превентивність, гласність;

     4) екологічна безпека, територіально-галузева і економічна доцільність реалізації    об'єктів    екологічної    експертизи, запланованої чи здійсню-ваної діяльності;

     5) державне регулювання;

     6) законність. 
Правопорушеннями в галузі екологічної експертизи є:

     1) порушення встановленого законодавством порядку проведення  екологічної експертизи;

     2) надання свідомо неправдивих відомостей про екологічні наслідки діяльності об'єкта екологічної експертизи;

     3)  надання дозволів на спеціальне  природокористування; фінансування та реалізація проектів і програм чи діяльності,  які можуть негативно  впливати на стан навколишнього природного середовища без   позитивного висновку екологічної експертизи; 

     4) здійснення екологічної експертизи неправоздатними підпри-ємствами, установами, організаціями, об'єднаннями громадян та іншими формуваннями;

     Для покупки или заказа полной версии работы перейдите по ссылке.
У 2008 р. підприємство втратило абсолютну платоспромож​ність, якщо у 2008 р. воно може негайно погасити 0,8% най​більш термінових зобов'язань, у 2006 р. - 1 %, а у 2007 р. - 2,4%, що майже у 25 раз нижче за оптимальне значення. У той же час коефіцієнти термінової та загальної ліквідності відповідають оптимальному значенню. Таким чином, погасити свої поточні зобов'язання підприємство у разі потреби за рахунок грошових коштів не зможе. Але якщо не виникне труднощів з реалізацією продукції, то підприємство за рахунок очікуваних надходжень від дебіторів погасить свої найбільш термінові зобов'язання. Про це свідчить і коефіцієнт загальної ліквідності. Коефіцієнт співвідношення кредиторської та дебіторської заборгованості показує, що у 2008р. підприємство на 1грн, дебіторської заборгованості залучало 1,3 грн. кредиторської, у 2007 р. - 1,194 грн., у 2006р.- 1,362 грн., тобто при недостатності власного капіталу підприємство використовувало у господарському обороті кредиторську заборгованість. Коефіцієнт співвідношення активів у 2008 р. становить 0,137, що нижче рекомендованого розміру майже у 10 разів.

На нашу думку, фінансовій стабілізації підприємства будуть сприяти:               
- оптимізація обсягів реалізації, перегляд асортиментної та цінової політики, підвищення рентабельності господарювання;
- припинення нераціонального використання власних і по​зикових оборотних активів шляхом відволікання їх у запаси товарно-матеріальних цінностей і витрати, які не прокредитовані банком; дебіторську заборгованість за товари, роботи і по​слуги, несплачені в строк покупцями і замовниками; іншу де​біторську заборгованість (за претензіями, з бюджетом, з орга​нами соціального страхування тощо); різні витрати, що переви​щують наявні джерела їх фінансування;
- фінансові служби підприємства повинні здійснювати сис​тематичний контроль за станом сплати покупцями відвантаже​них чи відпущених на місці товарів та послуг; брати до уваги їх платоспроможність; не допускати відпуску товарів, продукції неакуратним платникам без передоплати; слідкувати за виконан​ням ними законодавчо встановленої матеріальної відповідаль​ності за затримку платежів;
- при виникненні дебіторської заборгованості потрібно вжи​вати заходів щодо припинення подальшого відпуску товарів боржникам та накладання штрафних фінансових санкцій на боржників;
- не допускати фактів надходження і сплати неякісної, зай​вої чи непотрібної підприємству продукції, товарів, забезпечити персональну відповідальність посадових осіб у разі, якщо такі факти мали місце;
- стежити за співвідношенням дебіторської і кредиторської заборгованості, тому що значне перевищення дебіторської за​боргованості створює загрозу фінансовій стійкості та залучення додаткових джерел фінансування;
- глибоко проаналізувати можливість ефективного викорис​тання наявного майна та вдало розпоряджатися ним;
- при необхідності переглянути структуру активів, а саме для виконання запланованих обсягів діяльності залишки основ​них засобів та оборотних активів повинні відповідати потребі в них;
- нарощувати з метою збільшення обсягів діяльності мате​ріальні оборотні активи, в першу чергу, запаси, які користу​ються попитом;
- з метою збільшення власного капіталу у обороті слід за​лучати тимчасово вільні кошти  інших підприємств - добро​вільні внески, цільові займи;
- звернути увагу на підвищення кваліфікації робітників пла​ново-економічних служб.
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